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������������� 

�ش�ل�عقد��متياز�التجاري�(الفر�شايز)�أحد��دوات�التعاقدية�ا��ديثة�ال���تقوم���

تھ�الفنية�وفق�شروط�محددة�ع���منح�طرفٍ�لآخر�حق�استغلال�علامتھ�التجار�ة�ومعرف

مقابل�عائد�ما��،�بما�يحقق�منفعة�مش��كة�للطرف�ن.�و�ك�سب��ذا�العقد�أ�مية�خاصة�

�إ���
ً
���الب�ئة�السعودية،�ل�ونھ��س�م����نقل�ا����ات�و�عز�ز�ال�شاط�التجاري،�إضافة

ت�ال�ادفة�لتنو�ع��قتصاد�وجذب��س�ثمارا�٢٠٣٠دوره����دعم�أ�داف�رؤ�ة�المملكة�

  وتمك�ن�الم�شآت�الصغ��ة�والمتوسطة.

�رضائيًا،� �عقدًا ��ونھ ��ساسية �خصائصھ �م��زًا ��متياز، �عقد �ما�ية �البحث تناول

ا�ب�شاط�تجاري�بحت.�كما�أظ�ر�المزايا�ال���
ً
ملزمًا�ل��انب�ن،�قائمًا�ع���المعاوضة،�ومرتبط

�م �اس�ثمار�ة �أعباء �دون �التوسع �حيث �من �والممنوح، �للمانح �للمانح،�يقدم�ا باشرة

�مخاطر� �من �تقلل �را��ة �تجار�ة �وعلامة �نا�� �عمل �نموذج �من �الممنوح واستفادة

 الدخول�إ���السوق.

ركزت�الدراسة�ع����ل��امات�المتبادلة�ب�ن�الطرف�ن؛�إذ�يل��م�صاحب��متياز�بدفع�

�واتب �المنافسة، �عن �و�متناع �الفنية، �المعرفة �سر�ة �ع�� �وا��فاظ �المالية، اع�الرسوم

التعليمات�ال�شغيلية.�ب�نما�يل��م�مانح��متياز�بنقل�المعرفة�وا����ة�ال�شغيلية،�وتقديم�

�ال��امھ� �مع �للممنوح، �ا��غرافية �ا��صر�ة �وضمان �و�داري، �الف�� �والدعم التدر�ب
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 بالإفصاح�المسبق�وتوثيق�العقد�لدى�وزارة�التجارة.

ر�ا����مانح��متياز�وفق�نظام�كما�استعرض�البحث�الشروط�النظامية�الواجب�تواف

�ـ،�وال���تتضمن�ممارسة�فعلية�لل�شاط��١٤٤١متياز�التجاري�السعودي�الصادر�عام�

لمدة�لا�تقل�عن�سنة�واحدة�من�خلال�منفذين�مختلف�ن�ع����قل،�إ���جانب�ال���يل�

� �قانونيًا ر�إطارًا
ّ
�وف �ا��ديد �النظام �أن �الدراسة �أبانت �وقد �النظامي. �و�فصاح

ً
مستقلا

 ومتوازنًا�يح���حقوق�الطرف�ن،�و�حد�من����اء�التعسفي�للعقود.

أما�فيما�يخص�حالات��نقضاء،�فقد�بّ�ن�البحث�أن�العقد�ي�ت���بان��اء�مدتھ�ما�لم�

يتفق�ع���التمديد،�أو�بإخلال�أحد�الطرف�ن�بال��اماتھ�ا��و�ر�ة،�أو�بفقدان���لية�أو�

�إ �مع ��عتباري، �ال��ص �دون�تصفية �إخلال �وقوع �حال ��� �بالتعو�ض �المطالبة م�انية

 الرغبة����إ��اء�العقد.

ورغم�وضوح��طار�النظامي،�أشارت�الدراسة�إ���وجود�تحديات�عملية�تواجھ�تطبيق�

�وصعو�ة� �وال�شغيل، �للانضمام �المالية �الت�اليف �ارتفاع �أبرز�ا �المملكة، ��� �متياز

�وض �المح��، �السوق �خصوصية �مع �والتنظيمية.�التكيّف �القانونية �با��وانب �الو�� عف

ومع�ذلك،�فقد�عكست��حصاءات�ا��ديثة�ازد�ارًا�كب�ً�ا�����ذا�القطاع،�حيث�ارتفع�

،�خاصة����٢٠٢٤و�٢٠٢١%�ب�ن�عامي�٨٠٠عدد�عقود��متياز�الم��لة�ب�سبة�تجاوزت�

 قطاعات�السياحة،�المطاعم،�والفنادق.

��متياز�ال �أن �إ�� �النتائج �تحقيق�خلصت �ع�� �قادرة �اس��اتيجية �شراكة �يمثل تجاري

� �رؤ�ة �المشار�ع��٢٠٣٠مس��دفات �مسا�مة �و�عز�ز �ا��اص �القطاع �دعم �خلال من

�التوعية� �برامج �تكثيف �بضرورة �الدراسة �وأوصت �المح��. �الناتج ��� �والمتوسطة الصغ��ة

�و� ��عباء، �لتقليل �تمو�لية ��س�يلات �وتوف�� �ا��دد، �للمس�ثمر�ن ��يع�والتأ�يل

�يواكب� �بما �تطو�ر�النظام ��ستمرار��� �جانب �إ�� ��طراف، �ب�ن �المتوازنة المفاوضات

 المتغ��ات�المحلية�والعالمية.

�ب�ن� �تجمع �مت�املة �واقتصادية �قانونية �كأداة ��متياز�التجاري �عقد �ي��ز و�ذلك،

 حماية�ا��قوق،�ونقل�المعرفة،�وتحقيق�التنمية�المستدامة.
�المفتاحي ��ة:ال�لمات �التجار�ة؛ �العلامة �فر�شايز؛ �التجاري؛ ��متياز النظام�عقد

  حقوق��طراف.�ة؛�حماي�ـ١٤٤١السعودي�للامتياز�
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�Legal Provisions And implications of commercial Franchise Contracts  
Under The Saudi System In Light Of The Kingdom's Vision 2030 

Rahaf Dakhil Al-Qahtani 
Department of Private Law, College of Law, Princess Nourah bint Abdulrahman 
University Riyadh, Kingdom of Saudi Arabia 
E-mail: Rdalqahtani@pnu.edu.sa  
Abstract: 

The franchise contract is a modern contractual tool that grants one party the right 
to exploit its trademark and technical know-how under specific conditions in 
exchange for a financial return, achieving mutual benefit for both parties. This 
contract is particularly important in the Saudi context, as it contributes to the 
transfer of expertise and the promotion of commercial activity. It also plays a role in 
supporting the objectives of Saudi Vision 2030, which aims to diversify the economy, 
attract investment, and empower small and medium-sized enterprises. 

The study examined the nature of the franchise contract, highlighting its basic 
characteristics: a consensual contract binding on both parties, based on 
compensation, and linked to a purely commercial activity. It also demonstrated the 
advantages it offers to both the franchisee and the franchisee, in terms of expansion 
without direct investment burdens for the franchisee, and the franchisee benefits 
from a successful business model and established brand that reduces the risks of 
entering the market. 

The study focused on the mutual obligations between the two parties; the 
franchisee is obligated to pay financial fees, maintain the confidentiality of technical 
knowledge, refrain from competition, and follow operational instructions. While the 
franchisor is committed to transferring operational knowledge and expertise, 
providing training, technical and administrative support, and ensuring geographic 
exclusivity for the franchisee, it is also committed to prior disclosure and 
documenting the contract with the Ministry of Commerce. 

The study also reviewed the regulatory requirements that must be met by the 
franchisor under the Saudi Commercial Franchise System issued in 1441 AH. These 
requirements include actual practice of the activity for a period of no less than one 
year through at least two different outlets, in addition to regular registration and 
disclosure. The study demonstrated that the new system provides an independent 
and balanced legal framework that protects the rights of both parties and limits 
arbitrary termination of contracts. 

With regard to expiration cases, the study indicated that the contract expires 
upon the expiration of its term unless an extension is agreed upon, or upon one 
party's breach of its essential obligations, or upon the loss of legal capacity or 
liquidation of the legal entity. Compensation may be claimed in the event of a breach 
without the desire to terminate the contract. Despite the clarity of the regulatory 
framework, the study indicated the presence of practical challenges facing the 
implementation of franchising in the Kingdom, most notably the high financial costs 
of joining and operating, the difficulty of adapting to the specificities of the local 
market, and the lack of awareness of legal and regulatory aspects. However, recent 
statistics reflect a significant boom in this sector, with the number of registered 
franchise contracts increasing by more than 800% between 2021 and 2024, 
particularly in the tourism, restaurant, and hotel sectors. 

The results concluded that franchising represents a strategic partnership capable 
of achieving the goals of Vision 2030 by supporting the private sector and enhancing 
the contribution of small and medium-sized enterprises to the gross domestic 
product. The study recommended the need to intensify awareness and qualification 
programs for new investors, provide financing facilities to reduce burdens, 
encourage balanced negotiations between parties, and continue to develop the 
system to keep pace with local and global changes. 

Thus, the franchise contract emerges as an integrated legal and economic tool 
that combines rights protection, knowledge transfer, and achieving sustainable 
development. 
Keywords: Commercial Franchise Contract, Franchise, Trademark, Saudi Franchise 
Law 2019 (1441H), Protection of Parties' Rights. 
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������ �
�مع�تطور�المجتمعات���سانية،����

ً
ش�دت�العلاقات�التجار�ة�تحولات�جذر�ة�تماشيا

�من�مجرد�تبادل�السلع�وا��دمات�المادية�إ���تبادل�المعرفة�
ً
حيث�انتقل�ال��ك���تدر�جيا

� �المعر�� ��قتصاد �مقومات �أ�م �أحد �باعتبار�ا �الفنية، �تزايد�وا����ة �ومع ا��ديث.

��تمام�بالمعرفة�الفنية�كأصل�قابل�للتداول،�برزت�ا��اجة�إ���إيجاد�أطر�قانونية�ت�يح�

 .تبادل��ذه�المعارف��ش�ل�منظم�وآمن

�تقوم� �ال�� �البيع �لعقود �التقليدي �النموذج �مع �يتما��� �لا �الفنية �المعرفة �نقل ولأن

� �قانونية �صيغ �ظ�رت �فقد �الملكية، �نقل �ع��
ً
�ترخيص�أساسا �للمالك �ت�يح مبتكرة

��متياز� ��عقد �ُ�عرف �ما �الصيغ �تلك �أبرز �ومن �ع��ا، �التنازل �دون �معرفتھ استخدام

�(الفرا�شايز) �يمنح� .التجاري �الذي ��متياز، ��و�مانح ��ول �طرف�ن: �ب�ن �يُ��م �العقد �ذا

�وأنظ �وخ��تھ �التجار�ة �علامتھ �استخدام ��� �ا��ق ��متياز) �من �(المستفيد متھ�الثا�ي

ال�شغيلية،�إ���جانب�المعرفة�الفنية�والتدر�ب،�وذلك�وفق�معاي���يضع�ا�و�شرف�عل��ا�

.باستمرار�مقابل�عوائد�مالية�يتم��تفاق�عل��ا
)١( 

��متياز�من� �مانح ن
ّ

�يُمك �حيث �متبادلة، �نفعية �علاقة �العقود �من �النوع ��ذا و�مثل

�مباش �ا��اجة�إ���اس�ثمارات �ع���نقل�المعرفة�توسيع��شاطھ�التجاري�دون
ً
رة،�معتمدا

�جا�زة� �تجار�ة �تجر�ة ��متياز�من �صاحب ��ستفيد �المقابل، ��� �يمتلك�ا. �ال�� والتقنيات

�مشروع� �بإ�شاء �والمخاطر�المرتبطة �الت�اليف �من �يقلل �مما �را��ة، �سمعة �ع�� قائمة

  )٢(جديد�من�الصفر،�و�منحھ�فرصة�النفاذ�إ���السوق�تحت�اسم�تجاري�معروف.

�و�ش����  �يقارب �ما �تمثل ��متياز�التجاري �مشار�ع �أن �إ�� �نماذج�٥٠حصاءات �من %

����
ً
�م��وظا

ً
تجارة�التجزئة�ع���مستوى�العالم،����ح�ن��ش�د�السوق�السعودي��شاطا

                                                        

).�النظام�القانو�ي�لعقد��متياز�التجاري����النظام�السعودي�ا��ديد،�مجلة�٢٠٢١عوض،��ا�ي�محمد�مؤ�س.�( )١(

 .٧٣٠،�ص٧٥٦-٧٢٩)،�٢٥(�١٣ج��اد�القضا�ي،�

�( ق،مرزو  )٢( �سادات. �محمد �الفر�شايز،٢٠١٣محمد �لعقد �القانونية �ا��وانب �ال ). �البحوث قانونية�مجلة

  .٤٩٤،�ص٤٩٣-٤٧٤)،�٥٤(٣و�قتصادية�(المنصورة)،�
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�نحو� �توجد �حيث �المجال، �عدد���٨٠٠ذا �و�بلغ ��متياز�التجاري، �لمنح �مؤ�لة شركة

�أك��� �القطاع ��ذا ��� �السعودي�ن �المس�ثمر�ن ��٢٠٠من �يقارب �ما �٢٦مس�ثمر�يديرون

،�بقيمة�إجمالية�تصل�إ���خمسة�مليارات�ر�ال�سعودي.�كما�أن��ناك�أك���من�
ً
مشروعا

�منظومة��٢٠ �تطور ��عكس �ما �و�و �الفرا�شايز، �حقوق
ً
�حاليا �تقدم �سعودية م�شأة

  )١(مت�املة��شمل��نتاج�وال�سو�ق�والتوز�ع.

�الم��ايد، �و��تمام �التوسع ��ذا �قد��ورغم �تكن �لم �السعودية �العر�ية �المملكة فإن

�ينظم�أح�ام�عقد��متياز�التجاري،�حيث��انت�
ً
�خاصا

ً
�نظاما أصدرت�ح���وقت�قر�ب

�أح�ام�عقد�و�الة�العقود�عليھ،�و�و�ما��ان�يفي�بمتطلبات�
ً
وزارة�التجارة�تطبق�سابقا

�
ً
�لاحقا �استدعت �العقود �من �النوع ��ذا �خصوصية �أن �إلا �آنذاك، �إطار�المرحلة وضع

،�ال�����دف�إ���تنو�ع�٢٠٣٠نظامي�مستقل.�ومع�انطلاق�رؤ�ة�المملكة�العر�ية�السعودية�

مصادر�الدخل�و���يع�القطاع�ا��اص�وجذب��س�ثمارات��جن�ية،�برزت�ا��اجة�إ���

�عز�ز��طار�القانو�ي�الناظم�ل�ذه�العقود�بما�يتوافق�مع�أ�داف�وطموحات�رؤ�ة�المملكة�

٢(.٢٠٣٠(  

��متياز�و  �عقد �وخصوصية �السعودي، �السوق ��� ��س�يًا �المف�وم ��ذا ���داثة نظرًا

�لا� ��عز�ز�النمو��قتصادي، ��� �ا��يوي �ولدوره ��خرى، �العقود �بأنواع �مقارنة التجاري

�بم�ان��ا� �و�رتقاء �المستدامة �التنمية �لتحقيق ��س�� �ال�� �الدول �أغلب �لدى سيما

�يقتصر�ع���ا��انب��قتصادي�فقط،�بل�يمتد�إ����قتصادية،�فإن�أثر��ذا�العقد�لا 

نقل�ا����ات�والتقنيات.�و�ما�أن�البُعد�القانو�ي�والعل���ل�ذا�الموضوع�يتطلب�دراسات�

��ش�ل� �الموضوع ��ذا �دراسة �الباحث �ارتأى �فقد �المتعددة، �وآثاره �أح�امھ �لف�م معمقة

�ما�ية�عقد��متياز�التجاري،�وأبرز�أح�ام
ً

ھ،�و�ثار�القانونية�الم��تبة�عليھ�معمق،�متناولا

 .����طار�النظامي�السعودي

                                                        

).�اش�اليات��متياز�التجاري����المملكة�العر�ية�السعودية،�مجلة�جامعة�٢٠١٥الغامدي،�عبد�ال�ادي�محمد.�( )١(

  .٣١٧- ٢٧٣)،�١(٢٩الملك�عبد�العز�ز�����قتصاد�و�دارة،�

  .٧٣١عوض،�مرجع�سابق،�ص )٢(
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  مشكلة الدراسة:
عد�عقود��متياز�التجاري�(الفر�شايز)�من�أبرز�الوسائل�ا��ديثة�ال���باتت��عتمد�

ُ
�

عل��ا�الشر�ات�العالمية�لتوسيع�نطاق�ان�شار�منتجا��ا�وخدما��ا����مختلف�الدول،�حيث�

�ع� �الشر�ات ��ذه �علاما��ا��عتمد �استخدام �ل�م �ي�يح �مما ��متياز�للغ��، �حقوق �منح �

التجار�ة�وخ��ا��ا��دار�ة�وال�شغيلية�ضمن�شروط�متفق�عل��ا�و�طاقات�م�انية�وزمانية�

 )١(.محددة�بموجب�عقد�منظم�يضبط�العلاقة�ب�ن�الطرف�ن

�التجاري  �التوسع ��� �ونجاح�ا �فعالي��ا ��س�ثمار�ة �الطر�قة ��ذه �أثب�ت ع����وقد

مستوى�عال��،�مما�دفع�الكث���من�المس�ثمر�ن�إ���التوجھ�نحو�ا،�لما�تحققھ�من�أر�اح�

�الصفر،� �من �جديد �تجاري �ب�شاط �البدء �عن �تنجم �قد �بالمخاطر�ال�� �مقارنة عالية

 )٢(خصوصًا����ظل��طر��دار�ة�والمالية�ال���توفر�ا�عقود��متياز.

 �� �من عد
ُ
�� �العقود ��ذه �أن �إ�� �سعت�ونظرًا �فقد ��س�يًا، �ا��ديثة �التعاقدية نماط

�مع� �تماشيًا �أح�ام�ا، �وضبط �لتنظيم�ا ���ا �خاصة ��شر�عات �سن �إ�� �الدول �من العديد

  )٣(طبيع��ا�ا��اصة�و�ثار�القانونية�الم��تبة�عل��ا.

و����ذا�السياق،�بدأت�المملكة�العر�ية�السعودية�بخطوات�وا��ة�نحو�تنظيم��ذا��

،�حيث�تم�إعداد�مشروع�نظام�ي�ناول�عقد��متياز�التجاري�من�حيث�النوع�من�العقود

�العلاقة� ��ذه �يحكم �مت�امل �إطار�قانو�ي �لإيجاد �سعيًا �أطرافھ، �وال��امات �وآثاره أر�انھ

.الم�شابكة
)٤( 

�وما� �السعودي، �السوق ��� �ان�شاره �وسرعة �وحداثتھ �العقد ��ذا �أ�مية و�النظر�إ��

                                                        

�للنظام�التجاري�السعودي�الما�ية�و�ثار�).٢٠٢٤ان.�(الش�را�ي،�سلط )١(
ً
،�عقد��متياز�التجاري�(الفر�شايز)�وفقا

  .١٣٧٧،�ص١٤٢٩-١٣٧١)،٤٥(٣٦مجلة�البحوث�الفق�ية�والقانونية،�

).�تكييف�عقد��متياز�التجاري����الفقھ�والنظام،�مجلة�الفرائد�٢٠٢١السعوي،�صا���بن�عبد�الله�بن�صا��.( )٢(

  .�١١٨٢-١١٣٥)،�٢(٤بحوث��سلامية�والعر�ية،����ال

)٣( )� �صديق. �محمد ��متيـاز�التجـاري �).٢٠١٩رشوان، �مقارنة )Franchise فرا�شايز( عقـد �فق�ية �دراسة مجلة�،

   .٤١٢٤-٤٠٥٠)،�٥(١٢جامعة�القصيم،�مجلة�العلوم�الشرعية،��-العلوم�الشرعية�

  .١١٤١السعوي،�مرجع�سابق،�ص  )٤(
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انونية�واقتصادية،�فقد�ارتأى�الباحث�أن��ناك�حاجة�يمكن�أن�ي��تب�عليھ�من�آثار�ق

�و�ثار� �وأح�امھ ��متياز�التجاري �عقد �طبيعة �عن �تكشف �معمقة �دراسة �إ�� فعلية

  .الم��تبة�عليھ�وفقًا�لأح�ام�النظام�القانو�ي�السعودي،�و�و�ما��س���إليھ��ذه�الدراسة
  أسئلة الدراسة:

  ل�ساؤلات�التالية:�س���الدراسة�ا��الية�إ����جابة�ع���ا

 ما�المقصود��عقد��متياز�التجاري����إطار�التنظيم�القانو�ي�السعودي؟ .١

�للنظام� .٢ �وفقًا ��متياز�التجاري �لعقد �توافر�ا �يجب �ال�� �والمتطلبات �الشروط �أبرز ما

 السعودي؟

 ما��ل��امات��ساسية�ال���ت��تب�ع����ل�من�المانح�والممنوح�لھ����عقد��متياز؟ .٣

٤. �� ����ما ��متياز�التجاري �عقد �ب�نود �الطرف�ن �أحد �إخلال �ع�� �الم��تبة ثار�القانونية

  المملكة�العر�ية�السعودية؟
  أهداف الدراسة:

  �س���الدراسة�إ���تحقيق�جملة�من���داف�كما�ي��:

 عقد��متياز�التجاري����إطار�التنظيم�القانو�ي�السعودي.التعرف�ع���مف�وم� .١

٢. � �عن �واالكشف �وفقًا�الشروط ��متياز�التجاري �لعقد �توافر�ا �يجب �ال�� لمتطلبات

 للنظام�السعودي.

�ل��امات��ساسية�ال���ت��تب�ع����ل�من�المانح�والممنوح�لھ����عقد�الكشف�ع���� .٣

 �متياز.

٤. � �ع�� ��متياز�التعرف �عقد �ب�نود �الطرف�ن �أحد �إخلال �ع�� �الم��تبة �ثار�القانونية

 لعر�ية�السعودية.التجاري����المملكة�ا
  أهمية الدراسة:

 تكمن�أ�مية�الدراسة�ا��الية����محور�ن�أساس�ن�كما�ي��:

 ��مية�العلمية:

�المعاصرة� .١ �الموضوعات �من �بوصفھ ��متياز�التجاري �عقد �ع�� �الضوء �البحث ط
ّ
�سل

 .ال����ش�د�تطورًا�مستمرًا�و�ستد���دراسة�قانونية�معمقة
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م�عقد��متياز�يقدّم�مسا�مة�نوعية����إثراء�ا .٢
ّ
لمعرفة�القانونية�حول��ح�ام�ال���تنظ

 .التجاري،�والعلاقات�القانونية�الناشئة�عنھ

�ساعد����توضيح�ا��قوق�و�ل��امات�المتبادلة�ب�ن�طر���العقد�(المانح�والممنوح�لھ)،� .٣

 .بما��عزز�من�ف�م��طار�القانو�ي�الناظم�ل�ذا�النوع�من�العقود

�علميًا .٤ �مرجعًا ر
ّ
�ندرة��يوف �ظل ��� �خاصة �التجاري، �بالقانون �والم�تم�ن للباحث�ن

 .الدراسات�المتخصصة�����ذا�المجال�محليًا

 ��مية�العملية:

��عمال� .١ �ر�ادة �ب�ئة �ودعم �المح�� �السوق �ت�شيط ��� ��متياز�التجاري �عقد �دور ي��ز

 .داخل�المملكة�العر�ية�السعودية

الة�لنقل�المعرفة�وا����ة�والتقنية،�مما�قد�يو���كيف�ُ�عد��متياز�التجاري�أداة�فعّ  .٢

 .ينعكس�إيجابًا�ع���تنمية�المشار�ع�والمؤسسات�الصغ��ة�والمتوسطة

�ي��تب� .٣ �وما �العقد، ��ذا �لطبيعة �والمس�ثمر�ن ��عمال �أ��اب ��عز�ز�ف�م ��� �سا�م

 .عليھ�من�آثار�قانونية�واقتصادية

�و� .٤ �العقود �صياغة �ممارسات �تحس�ن ��� ��س�م �أن �ب�ن�يُمكن �التجار�ة تفاقيات

  .�طراف،�بما�يحقق�توازن�المصا���و�قلل�من�ال��اعات�المستقبلية
 مصطلحات الدراسة:

عقد��متياز: 

��خر�� �الطرف �(المانح) �أحد�ما �خلالھ �من �يمنح �طرف�ن، �ب�ن �يُ��م �قانو�ي �و�اتفاق

�سوا �مع�ن، �عمل �أو�نموذج �تجار�ة �علامة �استغلال ��� �ا��ق �لھ) �ب�شغيل�(الممنوح ء

.مشروع�جديد�أو�إدارة�فرع�تا�ع،�وذلك�مقابل�عائد�ما���يتم�تحديده�مسبقًا
)١(  

 عقد��متياز�التجاري:�� 

�المعرفة� �و�و�صاحب �"المانح" ��ول �ع�� �يُطلق �طرف�ن، �ب�ن �يُ��م �قانو�ي �و�اتفاق

                                                        

).�عقد��متياز،��لية�الدراسات��سلامية،�المجلة�العلمية،�٢٠١سليمان�بن�عبد�الله�بن�محمد�ال���ي.�(�ا��مود، )١(

  �.٤٤٢،�ص٤٧٥-٤٣٧العدد�السادس،�
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�بتمك�ن�الطرف��خر،�"الممنوح� لھ"،�وا����ة�والعلامة�التجار�ة،�و�تع�د�بموجب�العقد

من��ستفادة�من�تلك�المعارف�الفنية�والتجار�ة�و�شغيل�ال�شاط�التجاري�تحت�نفس�

�للممنوح� �السماح �كذلك �العقد ��شمل �بالمانح. �ا��اصة �والعلامة �البصر�ة ال�و�ة

�و��� �محددة. �شروط �وفق �بالعلامة، �المرتبطة �ا��دمات �أو �المنتجات �ع�� با��صول

��ذ �باستخدام �الممنوح �يل��م �ما���المقابل، �مقابل �أداء �مع �إطار�منظم، ��� ��متيازات ه

�السر�ة� �ع�� �ا��فاظ �إ�� �بالإضافة �تنافسية، �أ�شطة �ممارسة �عن �و�متناع محدد،

  )١(الم�نية�والتجار�ة�المتعلقة�بالمشروع.

المانح 

،�و�منح�ا��ق�����
ً

�و�الطرف�الذي�يمتلك�منتجًا�أو�خدمة�أو�نظامًا��شغيليًا�مت�املا

�لطر  �يتم�استخدامھ �ما�� �مبلغ �مقابل ،� ��متياز) �(عقد �منظمة �اتفاقية �آخر�ضمن ف

�تفاق�عليھ.�وغالبًا�ما�يضع�المانح�إطارًا�عامًا�لطر�قة��شغيل�المشروع،�دون�أن�يتدخل�

)٢(�ش�ل�مباشر�أو�يتحكم�����دارة�اليومية�للطرف��خر�(الممنوح�لھ)
. 

الممنوح�لھ:� 

��حق��متياز�التجاري�من�المانح،�وتقوم�بإطلاق��و�ال��ص�أو�ا���ة�ال���تحصل�ع�

�العمل� �نظام �أو �التجار�ة، �العلامة �أو �التجاري، ��سم �باستخدام �مشروع ��شغيل أو

 )٣(ا��اص�بالمانح،�مع��ل��ام�بالمعاي���المتفق�عل��ا.

 من���الدراسة:

��مت �عقد �موضوع �لتحليل �الوصفي �المن�� �ع�� �بالاعتماد �الدراسة ��ذه ياز�ستقوم

                                                        

).��ثار�القانونية�لعقد��متياز�التجاري�"الفرا�شايز":�دراسة�مقارنة�ب�ن�٢٠٢٢ع��،�وائل�محمد�رفعت�ابرا�يم.�( )١(

  .�٣٦-١)،�٤(٨،�مجلة�الدراسات�القانونية�و�قتصاديةلسعودي،�القانون�المصري�وا

�ردن،��-وسط،�عمانآثار�عقد�الفر�شایز�وانقضاؤه،�جامعة�الشرق�� ).�٢٠١٥القضاة،�عبد�الله�محمد�أم�ن.�( )٢(

  .٧،�ص٦-١

)٣( )� ��عیم �الطبعة�٢٠٠٦مغبغب، �ا��قوقیة، �ا��ل�� �م�شورات �ب��وت �المقارن، �القاتون ��� �دراسة �الفر�شایز، (

 .٦٧،�ص�و��
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التجاري،�مس�ندة�إ���مراجعة��دبيات�والدراسات�السابقة�ذات�الصلة،���دف�تقديم�

  .صورة�وا��ة�وشاملة�عن��ح�ام�القانونية�و�ثار�الم��تبة�عل��ا����القانون�السعودي
 الدراسات السابقة:

����ذا�ا��زء�سنلقي�نظرة�موجزة�ع���مجموعة�من�الدراسات�السابقة�ذات�الصلة�

�تم�استعراض�عدد�من�المصادر�والمراجع�ال��� �ا��ا��.�حيث �للبحث تمثل��طار�الفكري

  العلمية�ال���تناولت�المتغ��ات�المتعلقة�بالدراسة�ا��الية.

  الدراسات�العر�ية:

� �دراسة �(جاءت �و�وزة �٢٠١٥أشموخ �لعقد�) �والمالية ��ثار�القانونية �عن للكشف

نحة�تحتفظ�بصلاحيات�واسعة�تجعل�ا�الطرف��متياز�التجاري،�مو��ة�أن��دارة�الما

�عند� �العقد �وإ��اء �الرقابة، �فرض �الشروط، ��عديل �مثل �التعاقدية، �العلاقة ��� �قوى

�واق��حت� �التقليدية، �المدنية �العقود �عن �تختلف �العقود ��ذه �أن �بيّ�ت �كما ا��اجة.

 .آليات�ل�سو�ة�ال��اعات�ع���القضاء�أو�التحكيم�أو�الوساطة

�(سة�تناولت�درا �والمط��ي �وقانونية،��)٢٠١٥الرشيدي عقد��متياز�من�زاو�ة�فق�ية

�ا��كم� �ناقشت �كما �أطرافھ. �إ�� �بالإضافة �وشروطھ، �أر�انھ، ��شأتھ، �مف�ومھ، مو��ة

�ع��� �التأكيد �مع �و�جارة، �البيع �ب�ن �مز�جًا �يراه �الذي �الرأي �ور��ت �للعقد، الفق��

  لمواكبة�تطور�صوره�و�يا�لھ�القانونية.أ�مية��عز�ز�البحث�العل�������ذا�المجال�

� �دراسة �(ركزت ��قتصادية��)٢٠١٩رشوان �العقود �كأحد ��متياز�التجاري �عقد ع��

�أو��ت� �كما �التجار�ة. �والعلامات �الفكر�ة �ا��قوق �حماية ��� �دوره �مب�نة المعاصرة،

�الشر�عة، �أح�ام �مع �ي���م �بھ �خاص �نظام �لإعداد �السعودية �العر�ية �المملكة �توجھ

�إ���
ً

�وصولا �عليھ، �الم��تبة �و�ل��امات �القانونية �طبيعتھ �دراسة �ضرورة �ع�� وأكدت

 
ً
 .تكييفھ�فق�يا

� �دراسة �(سعت �عقد��)٢٠١٩ا��ديدي �من �ال��ائية �المرحلة �ع�� �الضوء ��سليط إ��

�متياز�التجاري�(مرحلة��نقضاء)،�وما�ي��تب�عل��ا�من�آثار�قانونية�وتنظيمية،�وذلك�من�

�مقار  ��مارات�خلال �ودولة �السعودية �العر�ية �المملكة ��� �القانوني�ن �النظام�ن �ب�ن نة

وأشادت�بدقة�ال�شر�ع�السعودي����تنظيم��ذه�المرحلة،�مقابل�قصور��.العر�ية�المتحدة



  م٢٠٢٥من العدد الأربعين  يوليو / سبتمبر  ٢/٢الإصدار الثالث  
 

  ٦٦٨    

 

��متياز� �لتنظيم ��مارا�ي �القانون ��� �خاص �قسم �بإضافة �وأوصت ��مارا�ي، القانون

  .�اصةالتجاري�بما�ي�ناسب�مع�طبيعتھ�ا�

�ثر�القانو�ي�لعقد��متياز�التجاري�(الفرا�شايز)����ظل��)٢٠٢٢ع���(تناولت�دراسة�

مع�مقارنة�ب�ن�مصر�والسعودية.�أظ�رت��التغ��ات�الم�سارعة�ال����ش�د�ا�عالم��عمال

النتائج�وجود�فجوة��شر�عية����مصر�مقابل�تنظيم�وا������السعودية�من�خلال�نظام�

�����١٤٤١الصادر�عام��متياز�التجاري  �والوساطة �التحكيم �آليات �بإدراج �وأوصت �ـ.

  .�سو�ة�ال��اعات����كلا�النظام�ن

� �دراسة �(تناولت �منظور��)٢٠٢٤الش�را�ي �من �(الفر�شايز) ��متياز�التجاري عقد

�بال�سبة� �عليھ �و�ثار�الم��تبة �القانونية �طبيعتھ �ع�� زة
ّ

�مرك �السعودي، �التجاري النظام

از.�مب�نة�ال��امات�صاحب��متياز،�مثل�حظر�المنافسة��عد�ان��اء�العقد،�لصاحب��متي

�وأوصت� �الطرف�ن، �ب�ن �المتوازن �التفاوض �أ�مية �ع�� �وأكدت �السر�ة. �ع�� وا��فاظ

  .بتعز�ز�البحث�و�بت�ار�لاستمرار�ة�التطور�التجاري��عد�ان��اء�العلاقة�التعاقدية

  الدراسات��جن�ية:�

� �دراسة �منظور��)Mohammed, 2012(سلطت �من ��متياز�التجاري �عقد �ع�� الضوء

�من� �النوع ���ذا �المتعلقة �الفق�ية �الدراسات ��� �الفجوة �سدّ �محاولة ��سلامي، الفقھ

�التقليدية� �العقود �تحت �يندرج �لا ��متياز �عقد �أن �الدراسة �بيّ�ت �ا��ديثة. العقود

��
ً

بًا�ومستقلا
ّ

ناقشت�كما��.ستد���معا��ة�خاصةالمعروفة����الفقھ،�بل�ُ�عد�عقدًا�مرك

الدراسة�قضايا�مثل��حت�ار�والتبعية��قتصادية،�وأثر�المتغ��ات�الدولية�ع���استقراره،�

 .وأوصت�بضرورة��ج��اد�الفق���لتكييفھ�مع�الشر�عة��سلامية

� �تناولت �القانونية��(Abdulqawi, Che Yaacob, & Shehab, 2021)دراسة �الب�ية تحليل

 �� �التجاري لعقد �وأ�م�(Franchise Agreement) متياز �مف�ومھ �توضيح �إ�� �ساعية ،

�أو�إ��ائھ.� �العقد �الضوء�ع����ثر�القانو�ي�الم��تب�ع���وجود��ذا خصائصھ،�و�سليط

خلصت�نتائج�الدراسة�إ���أن�عقد��متياز�التجاري�يتم���بطبيعة�فر�دة�ومزايا�متعددة.�

�ال �الدول �أظ�رت�أن�العديد�من ��–عر�ية�كما �الدول��جن�ية �تضع��–�عكس��عض لم
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�أن� �يمكن �قانونيًا ا
ً
�فراغ �ي��ك ��مر�الذي �العقد، ��ذا �ينظم �وا�ً�ا ��شر�عيًا �إطارًا �عد

�مستقبلية �نزاعات �إ�� �أح�ام��.يؤدي �تنظم �متخصصة ��شر�عات �وضع �أ�مية وأكدت

  .حقوق��طراف�متياز،�مع�الدعوة�ل���يل�العقود�رسميًا���ماية�المعرفة�الفنية�و 

� �دراسة �تحليل� )(Abdulqawi, Yaacob, Bayoumi & Shehab, 2022سعت �تقديم إ��

شامل�لطبيعة�عقد��متياز�التجاري�(الفر�شايز)،�من�خلال�تناول�مف�ومھ�وأ�ميتھ����

�ع��� �الدراسة �عملت �كما �التار���. �تطوره �واستعراض �والقانو�ي، ��قتصادي السياق�ن

ارا�ي����ضوء�التجارب��ورو�ية.�وكشفت�عن�قصور��شر����عر�ي،�تقييم�ال�شر�ع��م

وأوصت�ب�ب����شر�عات�مستقلة،�وز�ادة�التوعية�المجتمعية�والتجار�ة�حول�مزاياه،�مع�

 .حملات�ل���يع�رواد��عمال�ع����ستفادة�منھ
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����������� �

������������������������������������������������������ 

�أوائل�ع ��� �بالظ�ور �بدأ �حيث ��س�يًا، �ا��ديثة �العقود ��و�من ��متياز�التجاري قد

�اختلفت� �إذ �وتطبيقھ، ��عر�فھ ��� �غامضًا �طو�لة �لف��ة �بقي �لكنھ �عشر، �التاسع القرن

  )١(القوان�ن�����ل�دولة����تفس��ه�وتكييفھ�بما�ي�ناسب�مع�نظم�ا�القانونية�الوطنية.

�ا �ل�ذا ��ساسية �الفكرة �حاجة�تقوم �تل�� �سلعة �إنتاج ��� ���ص �نجاح �ع�� لعقد

�بتم��ه� ا
ً
�معروف �المنتج �يصبح �بحيث �المحلية، �السوق ��� �المس��لك�ن �من �واسعة شر�حة

�أو��سم� �التجار�ة �للعلامة �رؤ���م �كب���لمجرد ��ش�ل �المس��ل�ون �عليھ �وُ�قبل وجودتھ،

.التجاري�المرتبط�بھ
)٢( 

  تجاريالمطلب الأول: مفهوم عقد الامتياز ال

�التجار�ة� �علامتھ �استخدام �حق �لھ �الممنوح �بمنح �المانح �قيام �بموجبھ �يتم �و�عقد

ومعارفھ�الم�نية،�وقد��شمل�ذلك�تزو�ده�بالبضا�ع،�مقابل�ال��ام�الممنوح�لھ�بالاستفادة�

�عدم� �الما��، �المقابل �دفع �م��ا �معينة، �شروط �وفق �العلامة �واستخدام �المعارف ��ذه من

.ع���سر�ة�المعلوماتالمنافسة،�وا��فاظ�
)٣( 

وقد�عرّف�القضاة�عقد��متياز�بأنھ�اتفاق�ب�ن�طرف�ن،�يمنح�بموجبھ�المانح�للممنوح�

�أو�توز�ع� �لإنتاج �أو�المعرفة�الفنية �استغلال�حقوق�الملكية�الفكر�ة�والصناعية، لھ�حق

فھ�سلعة�أو�خدمة�تحت�علامة�تجار�ة�مملوكة�للمانح،�وذلك�وفقًا�لتعليماتھ�وتحت�إشرا

�ما��� �عائد �مقابل �معينة، �زمنية �ولمدة �محددة �جغرافية �منطقة �ضمن ا��صري،

 )٤(مص��ة�اقتصادية.  أو
�المرخص� �يلزم �عقد �بأنھ ��متياز �عقد �الفر���� �القضاء �عرف �أخرى، �ج�ة من

                                                        

)١( )� �حسناء. �بوشر�ط، �بلقاسم؛ �٢٠١٨شت��، �ا��زائر، �خيضر��سكر، �محمد �جامعة ��متياز�التجاري، �عقد .(١ -
  ٧.،�ص١١١

)٢( � �(ع��، �أحمد. �محمد ����٢٠٢١شيماء �متخصصة �(مجلة �القانونية �المجلة �(الفرا�ش��)، ��متياز�التجاري �عقد .(
  .٧٧٣.ص٨٠٠-٧٦٦)�٣(٩الدراسات�والبحوث�القانونية)،�

  .٧٧٥المرجع�السابق،�ص� )٣(
  .١٧القضاة،�مرجع�سابق،�ص� )٤(
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� �التجار�ة �وعلامتھ �التجاري �اسمھ �السلع�باستخدام �ومجموعة �الفنية ومعرفتھ

  )١(ف�ورقابة�من�المرخص.ا��دمات،�وفق�طرق�فنية�وإشرا  أو

�أو�التجار�استخدام�� �المنتج�ن �لأحد �ي�يح �عقد �أنھ �ع�� �فيعرفھ �المصري، �الفقھ أما

�العلامة�التجار�ة�ا��اصة�بھ.
ً
 )٢(طرق�بيع�وخدمات�مستغلا

كما�عرّف�المكتب��س�شاري���ق��متياز�بالغرفة�التجار�ة�الصناعية�بالر�اض�عقد�

انح�بموجبھ�الممنوح�لھ�حق�استخدام�حقوق�الملكية�الفكر�ة��متياز�بأنھ�اتفاق�يمنح�الم

أو�المعرفة�الفنية�لإنتاج�أو�توز�ع�سلعة�تحت�اسم�العلامة�التجار�ة�للمانح،�وذلك�ضمن�

�ما��� �مقابل �اللازم �الف�� �للدعم �المانح �تقديم �مع �محددة، �جغرافية �ومنطقة �زمنية ف��ة

 )٣(محدد.

دة��و���من�نظام��متياز�التجاري�السعودي�الما�السعودي�نصتفيما�يخص�النظام�

قيام���ص��س���"��ـ�ع���أن٠٩/٠٢/١٤٤١)�وتار�خ�٢٢المل�ي�رقم�(م/�الصادر�بالمرسوم

محل�-مانح��متياز�بمنح�ا��ق�ل��ص�آخر��س���صاحب��متياز����ممارسة��عمال�

ا�بالعلامة�التجار�ة�أو��سم�التجار �- �متياز
ً
ي�المملوك�لمانح��متياز���سابھ�ا��اص�ر�ط

أو�المرخص�لھ�باستخدامھ،�بما����ذلك�تقديم�ا����ات�التقنية�والمعرفة�الفنية�لصاحب�

�متياز،�وتحديد�طر�قة��شغيلھ�لأعمال��متياز،�وذلك�نظ���مقابل�ما���أو�غ���ما���لا�

�)٤("..أو�ا��دمات�يدخل�فيھ�المبالغ�ال���يدفع�ا�صاحب��متياز�لمانح��متياز�مقابل�السلع

 .عكس�بوضوح�الطبيعة�النظامية�لعقد��متياز�التجاري نالنص�ي�من�خلال��ذاو 

                                                        

)١( )� �الكندري. �أحمد �يوا٢٠٠٠محمود �ال�� �العملية �المشكلات �أ�م �التجاري ). ��متياز �عقد  ج��ا

(Franchising).  ٢١ص��.(4)24 ,مجلة�ا��قوق.  
).�نظام�الفرا�شايز�كأداة�لاس�ثمار�صغ���نا��،�الغرفة�التجار�ة،�٢٠٠٥المكتب��ول�للاس�شارات��قتصادية.�( )٢(

  ٢٨-٢٧الر�اض،�ص
  .٢٢بجاية،�ا��زائر،�صجامعة��-).�عقد�الفرا�شايز�وآثاره،��لية�ا��قوق ٢٠١٦ذ�يبة،�اعموش.( )٣(
�ـ،�م�شور����جر�دة�أم�٩/٢/١٤٤١)�وتار�خ�٢٢نظام��متياز�التجاري�السعودي،�الصادر�بالمرسوم�المل�ي�رقم�(م/ )٤(

  �.(1) �ـ،�المادة١٨/٢/١٤٤١بتار�خ��٤٧٩٣القرى،�العدد�
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 المطلب الثاني: أهمية ومزايا عقود الامتياز التجاري

  الفرع الأول: أهمية عقود الامتياز التجاري
�ملموسة� �م�اسب �تحقق �ال�� �الفعالة ��دوات �من �التجاري ��متياز �عقود عد

ُ
�

مانح��متياز�وصاحب��متياز.��ذه�العقود�ل�ست�مجرد�اتفاقيات�تجار�ة،�بل��للطرف�ن:

�ت��يص� �و�مكن �ا����ات. �وتبادل �المش��كة �المصا�� �ع�� �مب�ية �اس��اتيجية �شرا�ات ��

 :أ�م�الفوائد�ال���تنجم�ع��ا����ا��وانب�التالية

 عوائد�مالية�متبادلة.١

�مجز�
ً
�ماليا

ً
�مقابل�يُوفر��متياز�التجاري�عائدا �ع�� �فمانح��متياز�يحصل �للطرف�ن.

ً
ا

ما���نظ���السماح�باستخدام�علامتھ�التجار�ة،�إ���جانب��سبة�من��ر�اح�ال���يحقق�ا�

صاحب��متياز.��ذه�العوائد�المالية�لا�تتطلب�من�المانح�اس�ثمارات�إضافية����التوسع،�

.بل�ت�يح�لھ��ن�شار�ا��غرا���دون�أعباء�مالية�مباشرة
)١( 

أما�صاحب��متياز،�ف�و��ستفيد�من�امتلاك�ا��ق�ا��صري�ل�سو�ق�علامة�تجار�ة�

معروفة�وموثوقة����منطقتھ،�ما��عزز�فرصھ����تحقيق�مبيعات�عالية.�كما�يحظى�بدعم�

ف���وإداري�من�المانح،�إ���جانب�إم�انية�ا��صول�ع���المواد�ا��ام�بأسعار�تنافسية.��ذا�

�ع��
ً
أر�احھ،�و�ز�د�من�فرصھ����ا��صول�ع���تمو�ل�من�المؤسسات���لھ�ينعكس�إيجابا

�لمصداقية�العلامة�التجار�ة�ال����عمل�تحت�مظل��ا
ً
.المالية�نظرا

)٢( 

 وضوح����ال�ي�لة�وتقسيم��دوار .٢

�طرف� ��ل �يحتفظ �حيث �الطرف�ن، ��دوار�ب�ن �وضوح �العقود �من �النوع يُم����ذا

��مت �مانح �يتو�� ��داري. �وتحديد�المعاي���باستقلالھ �تطو�ر�المنتجات �مثل ياز�مسؤوليات

،�ب�نما�يركز�صاحب��متياز�ع���ال�سو�ق�والتوز�ع�مع�توف���المواد�ا��ام�العامة�ل��ودة

ضمن�منطقتھ.��ذه�الشفافية����تقسيم�الم�ام��سّ�ل�س���العمل�وتحد�من�التداخل،�ما�

                                                        

  .٧٩١ع��،�مرجع�سابق،�ص� )١(

�مسعودةخلدون،ع�شة؛�فضة،�عمر�ة؛�قصري � )٢( ،)� .٢٠١٩� �ا��زائري ). �القانون �أسلوب��متياز��� ،�مجلة�تطور

  .٦٢،�ص٧١-٥٧)،�٢(١مفا�يم،�
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.�ساعد�ع���تحقيق�الكفاءة�والفعالية�����داء
)١(  

 مزايا�إدار�ة�وتنظيمية .٣

،�حيث�يتم�توز�ع�المسؤوليات�ع���عدة�إدارات�
ً
�مرنا

ً
�إدار�ا

ً
عقد��متياز�يخلق�نموذجا

محلية����مناطق�مختلفة.��ذا�يخفف�الضغط�ع���إدارة�الشركة��م،�و��يح�بناء��وادر�

�خ��ات� ��متياز�من �صاحب ��ستفيد �كما �الذاتية. ��دارة �ع�� �وقادرة �مؤ�لة محلية

�من� �يرفع �ما �المستمر، �والتدر�ب ��داري �الدعم �ع�� �و�حصل ��متياز، �مانح وكفاءات

.مستوى��داء�وُ�عزز�النجاح
)٢( 

 أ�عاد�اس��اتيجية�طو�لة��مد .٤

���م� �من قلل
ُ
�ت �توسع �اس��اتيجية �بل �مؤقتة، �صفقة �مجرد �ل�س �متياز�التجاري

�من�اس�ثمار�مبا
ً
شر�����ل�سوق،��سمح��ذا�النموذج�المخاطر�المالية�وال�شغيلية.�فبدلا

�وتكييف� ��ن�شار�السر�ع ��� �ُ�س�م �ما �محلي�ن، �ع���وكلاء �ا��غرا�� �ا��ضور بتوسيع

�من� ��متياز�بحماية �صاحب �يحظى �كما �المح��. �السوق �طبيعة �مع �والمنتجات ا��دمات

.المنافس�ن�من�خلال�حقوق��ستخدام�ا��صر�ة����منطقتھ
)٣( 

 قية�عز�ز�القدرة�ال�سو� .٥

����دعم�ا���ود�ال�سو�قية�لصاحب��متياز.�
ً
�محور�ا

ً
قوة�العلامة�التجار�ة�تلعب�دورا

�العملاء� ��متياز�كسب �صاحب �ع�� ��س�ل ���ا، �ا��م�ور �وثقة �العلامة �ش�رة فبفضل

�يُبقي�مانح��متياز�ع���تواصل�دائم�ل��و�د�صاحب��متياز� �كما �ان�شار�واسع. وتحقيق

�والمو  �التصاميم �وجودة�بأحدث �موحدة ��و�ة �ع�� �ا��فاظ �يضمن �مما �ال�سو�قية، اد

.م�سقة�للمنتج����جميع�المناطق
)٤(  

                                                        

  ٥٩،�ص١٧٨-١).�حقيبة�مانح��متياز�ال�شغيلية،�ال�يئة�العامة�للم�شآت�الصغ��ة�والمتوسطة،٢٠٢٢م�شآت.�( )١(

  .عقد��متياز�التجاري�وفق�النظام�السعودي،�موسوعة�حماة�ا��ق.�).٢٠٢٢محمد�اسماعيل.(حنفي،� )٢(

  .١٩م�شآت،�مرجع�سابق،�ص� )٣(

  .).�النظام�القانو�ي�ل��اخيص��متياز����العلامات�التجار�ة،�حماة�ا��ق٢٠٢٢الشرقاوي،�عبد�المنعم�محسن.�( )٤(
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  الفرع الثا�: مزايا الامتياز التجاري في السعودية
�يقدمھ� �لما �السعودي، �السوق ��� �جذابًا �اس�ثمارً�ا �خيارًا ��متياز�التجاري �نظام يمثل

 )١(رار�ا.�ومن�ب�ن�أبرز��ذه�المزايا:من�مزايا�عملية��سا�م����نجاح�المشار�ع�واستق

 تقليل�مستوى�المخاطرة،�من�خلال��عتماد�ع���نموذج�تجاري�أث�ت�نجاحھ،�مدعوم�

 .بخطط��سو�قية�مجر�ة

 ا��د�من�تحديات�البدايات،�حيث�يُجنب�المس�ثمر�مغامرة�الدخول�إ���السوق�بأف�ار�

 .جديدة�غ���مخت��ة

 � ��متياز، �مانح �من �متواصل �والتطو�ر�وال�سو�ق�توفر�دعم �التدر�ب �مجالات �شمل

 .و�علان،�مما��عزز�كفاءة�ال�شغيل

 و�سر�ع�� �العملاء �ثقة �كسب ��� ��س�م �و�و�ما �التجار�ة، �العلامة �قوة �من �ستفادة

 .ان�شار�ال�شاط����السوق 

 ع���نماذج�� �المملكة �داخل �التوسع �إ�� �يتطلعون �من �خصوصًا �للمس�ثمر�ن، جاذبية

 .��ةأعمال�مستقرة�ووا

 المالية�� �ا��وانب �يخص �ما �بدقة �العقود �تحدد �حيث �والمسؤوليات، �الم�ام ��� وضوح

 .و�دار�ة�وال�سو�قية�ب�ن�الطرف�ن

 �،القانونية� �ا��وانب ��متياز�التجاري �يرا�� �إذ �السعودية، �للأنظمة �ال�امل �متثال

  .خاصة�تلك�المرتبطة�بحقوق�الملكية�الفكر�ة�والتجار�ة
  الامتياز التجاري عقودخصائص المطلب الثالث: 

 :عقد�يقوم�ع���ال��ا���.١

��م�بناءً�ع���توافق�إرادت�ن�دون�ا��اجة�
ُ
ُ�عد�عقد��متياز�التجاري�من�العقود�ال���ت

                                                        

دليل�شامل�لرواد��عمال،�مس��جَع�).��متياز�التجاري����السعودية:�٢٠٢٤المو���،�عبد�الله�بن�سو�دان.�(      )١(

 من:�
https://www.almuehi.sa/2024/11/19/%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7
%D8%B2-%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-%D9%81%D9%8A-
%D8%A7%D9%84%D8%B3%D8%B9%D9%88%D8%AF%D9%8A%D8%A9-

%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%A7%D9%85/ 
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�ي �أن �يكفي �إذ �رسمية، �صيغة �أو �محدد �ش�ل �المانح�إ�� �سواء �الطرف�ن، �أحد بدي

ول�صر�ح�أو�ضم���من�الطرف�الممنوح�لھ��متياز،�رغبتھ����التعاقد،�و�قابل�ذلك�قب  أو

�من�أي�مؤثر�سل����الإكراه�أو�الغلط�
ً
�خر.�وُ�ش��ط�فقط�أن�ي�ون��ذا�ال��ا����خاليا

�مع�المبادئ�العامة����القانون�السعودي
ً
.أو�عدم���لية،�ا���اما

)١( 

 :عقد�قائم�ع���المقابل�(المعاوضة) .٢

� �يحصل �تبادلية �علاقة �بل ،
ً
�ت��عا �ل�س �مقابل.��متياز�التجاري �ع�� �طرف ��ل ف��ا

�أسرار�تجار�ة� �أو�من �معروفة، �تجار�ة �علامة �استغلال �من ��متياز��ستفيد �لھ فالممنوح

��متياز�ع��� �مانح �يحصل �ب�نما �مستمر، �ف�� �دعم �إ�� �إضافة �مجر�ة، ��شغيل وتقنيات

.عائد�مادي�أو��سبة�من��ر�اح�نظ����ذا�التمك�ن
)٢( 

 :عقد�ملزم�للطرف�ن  .٣

تب�ال��امات�متبادلة�يتع�ن�ع����ل�طرف�الوفاء���ا.�فمانح��متياز�ملزم��و�عقد�ير 

�محددة،� �جغرافية �منطقة �ضمن �التجار�ة �العلامة �استخدام ��� �ا��صري بتوف���ا��ق

وتقديم�الدعم�الف���و�داري�والتدر����اللازم.����المقابل،�يتع�ن�ع���الممنوح�لھ��متياز�

�ال� �أو �الرسوم �بدفع �التامة��ل��ام �السر�ة �ع�� �وا��فاظ �عل��ا، �المتفق �المالية سب

.للمعلومات�التجار�ة،�و�متناع�عن�أي�تصرف�ُ�عد�منافسة�غ���مشروعة
)٣( 

 عقد�ذو�طا�ع�تجاري�خالص:.٤

�توز�ع� �إ�� ���دف ��ان �سواء �الوا��، �التجاري �بطا�عھ ��متياز�التجاري �عقد ي�سم

وق�الملكية�الفكر�ة.�فالغرض��سا����منتج،�أو��سو�ق�خدمة،�أو�استغلال�حق�من�حق

منھ��و�تحقيق�الر�ح�وتنمية�ال�شاط�التجاري،�مما�يجعلھ�من�العقود�ال���ت�ت���بوضوح�

.إ���الب�ئة�التجار�ة
)٤(  

                                                        

التجاري��).�انقضاء�عقد��متياز�التجاري�و�ثار�الم��تبة�عليھ����نظام��متياز ٢٠٢٥إبرا�يم�محمد�شاكر.�( �،ع� )١(

  .٤٢٥٠،�ص.4337-4241 , (48)48 مجلة�البحوث�الفق�ية�والقانونية .السعودي

  .٦٢٨مرجع�سابق،�ص ق،مرزو  )٢(

  ٢٥شت���و�وشر�ط،�مرجع�سابق،�ص )٣(

  حنفي،�مرجع�سابق. )٤(
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������������� �

������������������������������������� �

رتب�ال��امات�متبادلة
ُ
ب�ن�الطرف�ن،�ف�و��ُ�عد�عقد��متياز�التجاري�من�العقود�ال���ت

ل�س�مجرد�اتفاق�ع���استخدام�علامة�تجار�ة،�بل�ت��تب�عليھ�آثار�قانونية�وتنظيمية،�

�التعاقدية.� �العلاقة ��ذه ��� �دخولھ �ن�يجة �ال��امات �من �طرف ��ل �يتحملھ �ما أبرز�ا

فبمجرد�ا�عقاده،�ي�شأ�عن�العقد�ال��ام�قانو�ي�ع����ل�من�مانح��متياز�والممنوح�لھ،�

.ما�لھ�وما�عليھ�خلال�مدة�سر�ان��متيازيحدد�
)١(  

المطلب الأول: الالتزامات المترتبة على صاحب ومانح الامتياز في عقد 
 الامتياز التجاري (الفرنشايز)

  الفرع الأول: الالتزامات المترتبة على صاحب الامتياز
�من� �مجموعة ��متياز �صاحب �يتحمل �التجاري، ��متياز �عقد �تنفيذ �ف��ة خلال

�ل��امات�المالية�و�ل��امات�المعنو�ة.�وُ�عد��:�ل��امات�ال���تنقسم�إ���نوع�ن�رئ�سي�ن

�التوازن� �وتحقيق �التعاقدية �العلاقة �استمرار�ة �لضمان �جو�رً�ا ��ل��امات ��ذه اح��ام

.ب�ن�الطرف�ن
)٢( 

�:
ً

 �ل��امات�الماليةأولا

دفع�
ُ
عرف�يتوجب�ع���صاحب��متياز�سداد�مبالغ�مالية�ت

ُ
�إ���مانح��متياز،�و�

ً
عادة

�العلامة� �استخدام �حق �ع�� �ا��صول �مقابل منح
ُ
�وت ��متياز. �برسوم �غالبًا �المبالغ �ذه

�يملك�ا� �ال�� �وال�سو�قية �ال�شغيلية �ا����ة �من �و�ستفادة �التجاري، �و�سم التجار�ة،

.مانح��متياز
قات�كتابيًا،�ع���أن�وُ�لزم�النظام�السعودي�بإبرام��ذا�النوع�من��تفا�)٣(

�بل� �غ���م��ر، �عبئًا �لا�ُ�عد �الما�� ��ل��ام �و�ذا �العقد. �بنود �ضمن �بوضوح �المبلغ يُحدد

                                                        

  �).�آثار�عقد�الفر�شايز�وانقضائھ�وفق�النظام�السعودي،�حماة�ا��ق�للمحاماة.٢٠٢٢مكتب�محاماة�عمان.�( )١(

  .١٤٠٣الش�را�ي،�مرجع�سابق،�ص�� )٢(

).�ال��امات�أطراف�عقد��متياز�التجاري،�مجلة�الشر�عة�والقانون،�٢٠٢٠السل�س،�ماجد�بن�ص�ت�بن�جز�ان.�( )٣(

  .٤٩٢٤،�ص٤٩٣٢- ٤٩٠٧)،�٦(٢٢
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�قوة� �مثل ��متياز، �صاحب �عل��ا �يحصل �ال�� �وا��دمات �للامتيازات
ً
�عادلا

ً
�مقابلا يُمثل

�السوق  ��� �وش�ر��ا �التجار�ة .العلامة
�الرسو �)١( ��ذه �سداد �أن �إ�� �لا�وتجدر��شارة م

�ال��� �التجار�ة �الش�رة �قيمة �أيضًا ��شمل �بل �فقط، �ال�شغيلية �الت�اليف يقتصر�ع��

.اك�سب��ا�العلامة�بمرور�الوقت،�ما��عزز�من�فرص�نجاح�المشروع�تحت�مظل��ا
)٢(  

 �ل��امات�المعنو�ةثانيًا:�

ل��ام�با��فاظ�ع���السر�ة� 

از��و�ا��فاظ�ع���سر�ة�المعرفة�من�أبرز��ل��امات�ال���تقع�ع���عاتق�صاحب��متي

��متياز �مانح �من �عل��ا �يحصل �ال�� �التجار�ة �والمعلومات �قد�)٣(الفنية �المعلومات �ف�ذه .

�نظم��دارة،�والتدر�ب�المتخصص،�و��� �التص�يع، �أساليب�ال�شغيل،�وصفات تتضمن

�متبادلة �ثقة �ع�� �إلا�بناءً منح
ُ
�أسرار�لا�ت ��ل�� �.بطبيع��ا ���ذا �مشاركة�ولا�يُقصد �منع ام

�خار��،� �طرف �لأي �المعلومات ��ذه ��سر�ب �يُمنع �بل �الداخ��، �العمل �فر�ق �مع المعرفة

�لأن� �للطرف�ن، �حماية �بل �قيدًا �ل�س ��ل��ام �و�ذا �التعاقدية. �العلاقة �ان��اء ��عد ح��

ف����معرفتھ�لو��ان����موضع�المانح
ُ
.صاحب��متياز�بدوره�لا�يقبل�أن�ت

)٤( 

ل��ام�بالإبلاغ� 

يجب�ع���صاحب��متياز�إخطار�مانح��متياز�بأي�تصرف�قد�يضر�بمصا��ھ،�مثل�

حالات�تقليد�العلامة�أو�انتحال�ا�من�قبل�أطراف�أخرى����المنطقة�ا��غرافية�المحددة.�

�من� �وُ�عت���جزءًا �الطرف�ن، �تر�ط �ال�� �التجار�ة �التبعية �العلاقة �من �ي�بع ��ل��ام �ذا

                                                        

ـ،�م�شور�����٩/٢/١٤٤١)�بتار�خ�٢٢المرسوم�المل�ي�رقم�(م/ب).�الصادر�٢٠٢٣نظام��متياز�التجاري�السعودي.�(�)١(

� �العدد �القرى، �أم �٤٧٩٣جر�دة �المواد �ا��امس، �الفصل �الوزراء،�١٠–٨، �بمجلس �ا����اء ��يئة �انظر�أيضًا: .

٢٠٢٣.  

)٢( )� �محمـد. �فـاروق �وحـي �ال�شر�ع�٢٠٢١لقـمان، ��� �"الفر�شايز" ��متياز�التجاري �صاحب �ال��امات �خصوصية .(

  .١١٨-١١٦السعودي،�مجلة�القانون�و�عمال.،�ص

�ـ،�الفصل�٩/٢/١٤٤١)�بتار�خ�٢٢).�الصادر�بالمرسوم�المل�ي�رقم�(م/٢٠٢٣نظام��متياز�التجاري�السعودي.�(�)٣(� 

  .٨ا��امس،�المادة�

  .٤٠٧٢رشوان،�مرجع�سابق،�ص� )٤(
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.بي��ماحماية�ا��قوق�المش��كة�
)١(  

ل��ام��عدم�المنافسة� 

من�المبادئ��ساسية����عقود��متياز�أن�صاحب��متياز�لا�يجوز�لھ�إ�شاء�أو��شغيل�

مشروع�تجاري�منافس�للعلامة�ال���حصل�ع���حق�استخدام�ا،�سواء�أثناء�ف��ة�سر�ان�

�النظام �عليھ �ينص �لما �وفقًا �وذلك �ان��ائھ، ��عد �محددة �أو�لف��ة .العقد
��ذا��)٢( و��دف

��طار�المتفق� �خارج ��ستغلال �من �التجار�ة �والعلامة �الفنية �المعرفة �حماية �إ�� �ل��ام

��متياز���� �صاحب �رغب ��متياز�إذا �مانح �موافقة �ا��الات ��عض ��� ��ش��ط �كما عليھ.

.�غي���نوع�ال�شاط�أو�موقعھ�ا��غرا��
)٣( 

ل��ام�باتباع�التعليمات�و�رشادات� 

�الطب �مانح�من �تصدر�من �وتوج��ات ��شغيلية ��متياز��عليمات �عقد �يرافق �أن ي��

�مع� �والتعامل �ال�سو�ق، �وأساليب �ا��دمة، �أو �المنتج �تقديم �بطر�قة �تتعلق �متياز،

عد�قيدًا،�بل�وسيلة�لضمان�تناسق�تجر�ة�العلامة�التجار�ة�
ُ
العملاء.�و�ذه��رشادات�لا��

�والمواقع �الفروع �مختلف رسل�.ب�ن
ُ
�العقد،��وت �مدة �طوال �دوري ��ش�ل �التعليمات �ذه

�من� ��متياز�ذاتھ �صاحب �مص��ة ��� �تصب �و�� �استمرار�التطو�ر�والتحس�ن، لضمان

.خلال��عز�ز�جودة��داء�وتوف���أفضل�الممارسات�المعتمدة�من�ا���ة�المالكة�للعلامة
)٤( 

 الفرع الثا�: الالتزامات المترتبة على مانح الامتياز
�الع ��ل��ام�تتطلب �من �عاليًا �قدرًا �لھ ��متياز�والممنوح �مانح �ب�ن �التعاقدية لاقة

�ال��� ��ساسية �المسؤوليات �من ��متياز�مجموعة �مانح �عاتق �ع�� �تقع �حيث المتبادل،

                                                        

)١( )� �الرحمن. �عبد �حسن ��سلامية،�٢٠١١العنقري، �سعود �ابن �محمد ��مام �جامعة ��متياز�التجاري، �عقد .(

  .١٠٤ص

  .٤٩٢٨السل�س،�مرجع�سابق،�ص� )٢(

�ـ،�م�شور����جر�دة�أم�٩/٢/١٤٤١)�بتار�خ�٢٢نظام��متياز�التجاري�السعودي،�الصادر�بالمرسوم�المل�ي�رقم�(م/ )٣(

  .٢٠٢٣.�انظر�أيضًا:��يئة�ا����اء�بمجلس�الوزراء،�٩–٤،�المواد�٤٧٩٣القرى،�العدد�

)٤( )� �حمــزة. �وو�ــاب، �خلفــاوي، �جامعة�٢٠١٥توفيــق، �مقارنة، �فق�ية �دراسة �(فرا�شايز) ��متياز�التجاري �عقد .(

  .٨٤-٨٢العر�ي�بن�م�يدي،�ص
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ن�الطرف��خر�من��شغيل�المشروع�بكفاءة�وتحقيق�النتائج�المرجوة.�و�مكن�ت��يص� ِ
ّ

مك
ُ
ت

 :�ن�ذه��ل��امات����جانب�ن�رئ�سي

:
ً

 نقل�المعرفة�وا����ة�ال�شغيلية أولا

�ال��� �الضرور�ة �بالمعرفة �الممنوح �الطرف ��متياز��و�تزو�د �مانح �بھ �يل��م �ما �أ�م من

و�شمل��ذه�المعرفة��افة�المعلومات�العملية�)١(تمكنھ�من�إدارة�العمل�التجاري�بفعالية.�

مة�أو�بيع�المنتج�تحت�العلامة�وا����ات�الفنية�ال����غطي�ا��وانب�المتعلقة�بتقديم�ا��د

 .التجار�ة

�ذه�المعرفة�لا�يُف��ض�أن�ت�ون�م��لة��ش�ل�عل���أو�متاحة�للعموم،�بل�غالبًا�ما�

ت�ون�محمية�بالسر�ة،�ولا�يحصل�عل��ا�سوى�من�تر�طھ�علاقة�مباشرة�بمانح��متياز.�

�وآليا �ال�شغيل، �طرق �حول �متعمقة �تفاصيل �المثال، �س�يل �ع�� �تتضمن، �البيع،�و�� ت

.وإجراءات�خدمة�العملاء،�و�ل�ما�من�شأنھ�التأث���ع���جودة�تقديم�المنتج�أو�ا��دمة
)٢( 

:وُ�ف��ض�أن�ت�ون��ذه�المعلومات
)٣( 

 موثوقة�ومنتظمة�و�مكن�نقل�ا�وتكرار�ا��س�ولة. 

  فعالة�ومجر�ة،�ول�ا�تأث���مباشر�ع���نجاح�المشروع����السوق. 

 ة�حقيقية�لعملھمفيدة�للممنوح�وتمثل�قيمة�مضاف. 

 سرّ�ة�بطبيع��ا�ولا�تتوافر�إلا�من�خلال�مانح��متياز. 

ومن�الضروري�أن�يحتوي�عقد��متياز�ع���توضيح�ل�ذه�المعرفة،�مع�إم�انية�إرفاق�

�تصاميم� �البيانية، �الرسوم �العمل، �أدلة �ال�شغيلية، �الكت�بات �مثل �داعمة، مس�ندات

�امج�ا��اسو�ية،�باعتبار�ا�جزءًا�لا�يتجزأ�من�المتاجر،�المخططات�التوضيحية،�وح���ال�

.�تفاقية
)٤( 

                                                        

�)� �السعودي. ��متياز�التجاري �(م/٢٠٢٣نظام �رقم � �المل�ي �الصادر�بالمرسوم .(٢٢� �بتار�خ �الفصل�٩/٢/١٤٤١) �ـ،

   (١) .٨ا��امس،�المادة�

  .٧٨٦ع��،�مرجع�سابق،�ص� )٢(

  .٤٩١٨سابق،�صالسل�س،�مرجع� )٣(

  .٧٨٦ع��،�مرجع�سابق،�ص� )٤(
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 تقديم�الدعم�الف���والتق�� ثانيًا:

�إ��� �أيضًا �تمتد �بل �النظر�ة، �توف���المعرفة ��متياز�ع�� �مانح �تقتصر�مسؤوليات لا

تقديم�الدعم�التق���والتدر�ب�العم���الذي��ساعد�الممنوح�ع���تطبيق�تلك�المعرفة����

 .ملب�ئة�الع

و�تجسد��ذا��ل��ام����صورة�برامج�تدر��ية��شمل�العامل�ن�لدى�الممنوح،�و�س��دف�

�وقد� �التجار�ة. �معاي���العلامة �مع �يتما��� �بما �المشروع �ل�شغيل �اللازمة �الم�ارات بناء

:�شمل��ذا�الدعم
)١(  

 التدر�ب�ع����شغيل�أنظمة�البيع. 

 تطو�ر�أساليب��دارة�الداخلية. 

 مل�بما�ي�ناسب�مع��و�ة��متياز��يئة�ب�ئة�الع. 

 تقديم�النصائح��دار�ة�والتجار�ة�المتخصصة. 

 المساعدة����إعداد�خطط�ال�سو�ق�أو�التصميم�الداخ���للم�شأة. 

�المعرفة� ��عقيد �ومدى �التجاري، �ال�شاط �نوع �باختلاف �الدعم ��ذا �طبيعة وتختلف

 .متيازالفنية�المشمولة����العقد،�و��م�العمليات�داخل�شبكة�� 

�ز�ارات� ��يئة �ع�� �إما �دوري، ��ش�ل �الدعم ��ذا �تقديم �يتم �ا��الات، �كث���من ��

�الممنوح� �ال��ام �من �التأكد ���دف �رقمية، �أو�ع���وسائل �حضور�ة، �أو�تدر�بات ميدانية،

.بمعاي���ا��ودة�وتحديث�معارفھ�وم�اراتھ��ش�ل�مستمر
)٢( 

عت���ا��قوق�ال���يتمتع���ا�
ُ
�ل�من�المانح�والممنوح�����ل��امات�بناءً�ع���ما�سبق،��

�العقد �إطار��ذا ��� ��ل��ام �مع �ا��ق �يتوازى �حيث �طرف، ��ل �يتحمل�ا �ال�� إذ��.نفس�ا

�التجار�ة� �علامتھ �استخدام ��� �ا��ق �نظ���منح �ما�� �مقابل ��متياز�ع�� �مانح يحصل

�ا �جودة �ع���متا�عة �التجار�ة �سمعتھ �حماية �بحق �يحتفظ �كما �الفنية، لمنتجات�وخ��اتھ

                                                        

).�دراسـة�تحليليـة�حـول�:�العقـود�الدوليـة�لنقـل�التكنولوجيـا�ا���الدول�المتج�ة،�ش�د�١٩٩٩الطيار،�صا���بكر.( )١(

  �.١٥٨لل�شر�و�علام،�ص
  .١٤١٨الش�را�ي،�مرجع�سابق،�ص� )٢(
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�سواء� ��متياز�بدقة، �نطاق �بتحديد �أيضًا �المانح �و�ل��م �الممنوح. �يقدم�ا �ال�� وا��دمات

جغرافيًا�أو��شغيليًا،�وتقديم�التدر�ب�والدعم�اللازم�لضمان�نجاح�ال�شاط.�كما�يمتنع�

عن�منح�نفس�ا��قوق�لطرف�آخر�داخل�منطقة��متياز،�مما�يوفر�للممنوح�ا��ماية�من�

�ا )١(لمباشرةالمنافسة
�المشروع��. ��شغيل �بحق ��متياز�(الممنوح) �صاحب �يتمتع �المقابل، ��

باستخدام�اسم�المانح�ومعرفتھ�ال�شغيلية،�مستفيدًا�من�سمعتھ�الرا��ة�ودعمھ�الف���

و�داري�وال�سو�قي�المستمر.�و�منحھ�العقد�ا��صر�ة�ضمن�منطقة�جغرافية�محددة،�

المنافسة.����الوقت�نفسھ،�يل��م�الممنوح�بدفع��ما��عزز�فرص�نجاحھ�التجاري�و�حد�من

المقابل�الما���المتفق�عليھ،�واح��ام�المعاي���و�جراءات�ال���يحدد�ا�المانح�لضمان�وحدة�

 )٢(ال�و�ة�و�داء.
  فرها في مانح الامتياز التجاري االمطلب الثاني: الشروط الواجب تو

 في النظام السعودي

��متياز�التجار  �نظام ����حدّد �توفر�ا �ي�ب�� �ال�� �الشروط �من �مجموعة �السعودي ي

ال��ص�(الطبي���أو��عتباري)�الذي�يرغب����منح�حق��متياز�للآخر�ن�داخل�المملكة.�

و��دف��ذه�الشروط�إ���ضمان�مصداقية�مانح��متياز�وثبات�نموذج�العمل�قبل�نقلھ�

 .للغ��

:ومن�أبرز��ذه�الشروط
)٣( 

 وذج��متيازخ��ة�عملية�مث�تة����نم.١

لا�ُ�سمح�لمانح��متياز��عرض�أو�منح�فرصة�امتياز�جديدة�إلا�إذا��ان�قد�مارس��شاط�

و�ش��ط�أن�)٤(�متياز�فعليًا�وفقًا�لنموذج�العمل�المعتمد،�ولمدة�لا�تقل�عن�سنة�واحدة.�

                                                        

  �حنفي،�مرجع�سابق.�)١(
�للنظام�السعودي،�حماة�ا��ق�للمحاماة،�مس��جع�).�كيف٢٠٢٢محمود،�محمد.( )٢( ية�كتابة�عقد�الفر�شايز�وفقا

  /contract-franchise-a-write-to-lawyer.com/2022/01/08/how-https://jordanمن:�

 حنفي،�مرجع�سابق.� )٣(

است�ناءات�نظام��متياز�التجاري،�ال�يئة�العامة�للم�شآت�الصغ��ة�والمتوسطة،�مركز��متياز��).٢٠٢٠م�شآت�( )٤(

  �.٣التجاري،�ص
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ت�ون��ذه�الممارسة�قد�تمت�من�خلال���ص�ن�مختلف�ن�أو����منفذي�بيع�منفصل�ن�

��قل �طرف��.ع�� �أو�أي ��متياز�نفسھ، ��و�مانح �الطرف�ن ��ذين �أحد �ي�ون �أن و�مكن

 .تا�ع�لھ�ضمن�المجموعة�التجار�ة�ال���ي�ت���إل��ا

 ممارسة�ال�شاط�داخل�المملكة.٢

�فإن� �بنفسھ، �المملكة ��متياز�داخل �محل �ال�شاط �يزاول ��متياز�لا �مانح ��ان إذا

�امتي �منح ��� �ا��ق �يملك ��متياز�الذي �ا��ق�صاحب ��ذا �نقل �لھ �لا�يحق �فرعية ازات

أو�من�خلال�أحد�أ��اب��متياز��خر�ن��–للغ��،�إلا��عد�أن�ي�ون�قد�مارس��و�نفسھ�

وُ�منح�وز�ر�التجارة�صلاحية��عديل��.�شاط��متياز����السعودية�لمدة�لا�تقل�عن�سنة�–

.لعامةالمدد�المحددة�����ذا�السياق،�إذا�دعت�ا��اجة�أو�اقتضت�المص��ة�ا
)١(  

  المطلب الثالث: حالات انقضاء عقد الامتياز التجاري 
 والآثار القانونية المترتبة عليه

عقد��متياز�التجاري�ُ�عد�من�العقود�ا��و�ر�ة�ال���تنظم�العلاقة�ب�ن�مانح��متياز�

.�)٢(وصاحب��متياز،�و�خضع�لأح�ام�نظام��متياز�التجاري�السعودي�ولائحتھ�التنفيذية

��متياز�و� �صاحب �رغبة �حال ��� �� �عل��ا �المتفق �المدة �ان��اء �حال ��� �العقد نق���

�)٣(بالتمديد. �آثار�� �ت��تب �ا��و�ر�ة، �بال��اما��م �العقد �أطراف �من �بأي ��خلال �حال و��

 .قانونية�محددة�قد�تؤدي�إ���إ��اء�العلاقة�التعاقدية�أو�المطالبة�بالتعو�ض

 ياز بسبب إخلال مانح الامتيازالفرع الأول: إنهاء عقد الامت
إذا�أخل�مانح��متياز�بال��اماتھ��ساسية،�لا�سيما�ما�يتعلق�بالإفصاح�أو�القيد�وفقًا�

�لتعو�ض� �ا��اجة �دون �العقد ��متياز�إ��اء �لصاحب �يحق �واللائحة، �النظام �يحدده لما

سنة�من�تار�خ��الطرف��خر،��شرط�أن�يتم����اء�خلال�الم�لة�القانونية�المحددة،�و��

كما��ش��ط�����ذه�ا��الة� .علمھ�بالإخلال�أو�ثلاث�سنوات�من�تار�خ�وقوعھ،�أ��ما�أقرب

                                                        

  .٣المرجع�نفسھ،�ص )١(

�)� �السعودي. ��متياز�التجاري �(م/٢٠٢٣نظام �رقم �المل�ي �الصادر�بالمرسوم .(٢٢� �بتار�خ �الفصل�٩/٢/١٤٤١) �ـ،

   (٢).١٨–١٦التاسع،�المواد�

  حنفي،�مرجع�سابق.� )٣(
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�تحديد�أسباب����اء� �مع �بھ�مانح��متياز، �يُبلغ �إشعار�خطي �عن�طر�ق �يتم����اء أن

� �النظام، �من �عشرة �السا�عة �المادة �بموجب �مكفول �ا��ق ��ذا و�و���دف�)١(بوضوح.

.�متياز�من�أي�تقص���جو�ري�����ل��امات�التعاقدية�أو�التنظيمية���ماية�صاحب
)٢( 

 الفرع الثا�: حق مانح الامتياز في إنهاء العقد لأسباب مشروعة
�يك �لم �ما �المنفردة �بإرادتھ �العقد ��متياز�إ��اء �لمانح �لا�يجوز �س�بًا��نبالمقابل، �ناك

:مشروعًا�وا�ً�ا،�ومن�أبرز��ذه��سباب
)٣( 

  �� �م�لة �منحھ �مع ��متياز�بال��اماتھ، �صاحب �من �ا��و�ري �لمعا��ة��١٤خلال يومًا

 .�خلال��عد�إشعاره�كتابيًا

 يومًا�متتالية�دون�م��ر�٩٠التوقف�عن�مزاولة�ال�شاط�لأك���من�. 

 تكرار�المخالفات�رغم�التوج��ات�الرسمية�بوقف�ا. 

 فقدان�ال��اخيص�النظامية�لممارسة�ال�شاط. 

 التجاري�أو�التعدي�ع���الملكية�الفكر�ة�ا��اصة�بمانح��متيازثبوت�الغش�. 

 ارت�اب�مخالفات�تمس�ال��ة�أو�السلامة�العامة�أو�تضر��سمعة�العلامة�التجار�ة. 

 التصفية�أو�التنازل�عن��متياز�لصا���الغ���دون�موافقة�مانح��متياز. 

  فان�مسبقًاأسباب�أخرى�منصوص�عل��ا�بالعقد،�وفق�ما�يتفق�عليھ�الطر.  

 الفرع الثالث: انقضاء اتفاقية الامتياز التجاري
 :تنق����العلاقة�التعاقدية�ب�ن�الطرف�ن�تلقائيًا�����عض�ا��الات،�من�أبرز�ا

 أو�� �القانونية، �أو�فقده�للأ�لية ��ان�صاحب��متياز���صًا�طبيعيًا،�فإن�وفاتھ، إذا

                                                        

 )� �السعودي. ��متياز�التجاري �المل�ي٢٠٢٣نظام �الصادر�بالمرسوم �٢٢(م/�رقم�). �بتار�خ �الفصل�٩/٢/١٤٤١) �ـ،

  (١)..١٧التاسع،�المادة�

  .الوثائق�النظامية .نظام��متياز�التجاري  .(2019) .�يئة�ا����اء�بمجلس�الوزراء)٢(
 https://laws.boe.gov.sa/BoeLaws/Laws/LawDetails/af2a6b93-51dd-4f16-b781-aafd00d9fbbc/1 

  .عقد��متياز�التجاري�(الفرا�شايز) .(2025) .السلامھ�للمحاماة�و�س�شارات�القانونية )٣(
 https://www.salamahlaw.com/%D8%B9%D9%82%D8%AF-
%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7%D8%B2-
%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-
%D8%A7%D9%84%D9%81%D8%B1%D8%A7%D9%86%D8%B4%D8%A7%D9%8A%D8%B2/ 



  م٢٠٢٥من العدد الأربعين  يوليو / سبتمبر  ٢/٢الإصدار الثالث  
 

  ٦٨٤    

 

تؤدي�لانقضاء��تفاق�ما�لم��عرضھ�لما�ع�ص���دائم،�أو�خضوعھ�لإجراءات��فلاس�

.ينص�العقد�ع���خلاف�ذلك
)١( 

 � �فإن ،(
ً

�مثلا �(شركة �اعتبارً�ا ���صًا ��ان �إذا ،�أما
ً
�قضائيا �أو

ً
�اختيار�ا تصفيتھ

�مع�  أو �تلقائيًا. ��تفاقية �لان��اء �تؤدي ��عت���أسبابًا �بحقھ، ��فلاس �إجراءات افتتاح

�ة�أخرى�لا��س�ب�بالضرورة�إ��اء�ذلك،�فإن�تحول�الكيان�أو�اندماجھ����ج�ة�اعتبار 

 .العقد،�إلا�إذا�تم�النص�صراحة�ع���ذلك

 الفرع الرابع: المطالبة بالتعويض دون إنهاء الاتفاق
����عض�ا��الات،�قد�يتضرر�أحد�الطرف�ن�من�إخلال�الطرف��خر�دون�أن�يرغب�

 :بإ��اء�العقد.�����ذه�ا��الة،�يحق�لھ�المطالبة�بتعو�ض�ما��،�لكن��شروط

  ًتحديد�
ً

�ومتمثلا �جو�رً�ا، ��خلال �ي�ون �أن ��فصاح�يجب �بواجبات ��خلال ��� ا

 .القيد�كما�حدد�ا�النظام  أو

 يقتصر�التعو�ض�ع����ضرار�المباشرة�ال���ترت�ت�ع����ذا��خلال،�و�جب�إثبا��ا. 

 العلم�با� �تار�خ �من �مرور�سنة ��عد �بالتعو�ض �المطالبة �ثلاث�لا�يمكن �أو��عد لإخلال،

 .سنوات�من�تار�خ�حدوثھ،�أ��ما�أقرب

�التعو�ض��عد� قبل�دعاوى
ُ
�النظامية،�فلا�ت �بالمخالفة�للأح�ام �تم�إ��اء�العقد �إذا أما

 )٢(مرور�ثلاث�سنوات�من�تار�خ����اء.

                                                        

  مكتب�محاماة�عمان،�مرجع�سابق. )١(

 .مدونة�س�ل .از�التجاري����السعوديةشرح�اللائحة�التنفيذية�لنظام��متي .(2024) .س�ل�للمحاماة )٢(
-https://www.sahalfirm.com/blog/%D8%B4%D8%B1%D8%AD

-%D8%A7%D9%84%D9%84%D8%A7%D8%A6%D8%AD%D8%A9
-%D8%A7%D9%84%D8%AA%D9%86%D9%81%D9%8A%D8%B0%D9%8A%D8%A9
-%D9%84%D9%86%D8%B8%D8%A7%D9%85
-%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7%D8%B2
-%D9%81%D9%8A-%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A
-%D9%85%D8%A7-B9%D9%88%D8%AF%D9%8A%D8%A9%D8%A7%D9%84%D8%B3%D8%

%D9%85%D8%B9%D8%B1%D9%81%D8%AA%D9%87-%D9%8A%D8%AC%D8%A8  
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������������� �

�������������������������������������������������������������� �
 التحديات التي تواجه نظام الامتياز التجاري في السعوديةالأول: المطلب 

ع���الرغم�من�المزايا�العديدة�ال���يقدم�ا��متياز�التجاري،�إلا�أن�تطبيقھ����السوق�

:السعودي�لا�يخلو�من��عض�التحديات�ال���قد��عيق�نجاحھ،�وأبرز�ا
)١( 

 ارتفاع�الت�اليف�المالية .١

ز�العقبات�ال���قد�تواجھ�الراغب�ن����دخول��ذا�المجال؛�إذ�ُ�عد�ا��انب�الما���من�أبر 

�ال��� ��يرادات �من �المستمرة �ال�سبة �جانب �إ�� �مرتفعة، ��نضمام �رسوم �ت�ون �ما غالبًا

دفع�لصاحب��متياز.�كما�أن�ت�لفة�تأس�س�المشروع�و�شغيلھ�بما�يتما����مع�معاي���
ُ
ت

ل�عبئًا�حقيقيً 
ّ
 .ا،�خصوصًا�ع���أ��اب�المشار�ع�الناشئةالعلامة�التجار�ة�يمكن�أن��ش�

 صعو�ة�التكيف�مع�السوق�المح�� .٢

�السوق� ��� �الفوري �النجاح �بالضرورة ��ع�� �لا �التجار�ة �للعلامة �العال�� النجاح

السعودي.�فاختلاف�الثقافة�والعادات�الشرائية�قد�يتطلب��عديلات�جو�ر�ة����طر�قة�

 .��لك�المح��تقديم�المنتج�أو�ا��دمة�لتناسب�طبيعة�المس

 ضعف��لمام�با��وانب�القانونية�والتنظيمية .٣

�و�ل��امات� �العقود �بتفاصيل ��افية �دراية �لد��م �ي�ون �لا �قد �الممنوح�ن الكث���من

القانونية�المتعلقة�بالامتياز�التجاري.��ذا�النقص����الو���قد�يؤدي�إ���ارت�اب�مخالفات�

�الدخول����اتفاقيات�غ���مد �أو�إ�� �الطرف�ن،�وقد�تنظيمية، �ع�� �تنعكس�سلبيًا روسة،

 .ت�س�ب����خسائر�مادية�يصعب��عو�ض�ا

 �ل��ام�الصارم�بمعاي���العلامة .٤

�الصارم� �و�ل��ام �ا��ودة �من �ثابت �مستوى �ع�� �ا��فاظ ��متياز�التجاري �ش��ط

                                                        

)١( )� �القانونية. �و�س�شارات �للمحاماة �السلامھ �٢٠٢٥مكتب �السعودية .يناير)�٢١، ��� مس��جَع� .�متياز�التجاري

 /السعودية-��-التجاري -�متياز/https://www.salamahlaw.comمن�
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ح�بال�و�ة�والمعاي���المحددة�للعلامة�التجار�ة.�عدم�التقيد���ذه�الشروط�قد��عرض�الممنو 

  .إ���إنذارات�قانونية�أو�ح���ف���العقد،�مما�يؤثر�سلبًا�ع���استمرار�ة�المشروع
  المطلب الثاني: الإطار النظامي للامتياز التجاري 

 في المملكة العربية السعودية

�المملكة� �أصدرت ��متياز، ��عقود �المرتبطة �التحديات �من �ا��د �إ�� ���دف �خطوة ��

�ـ،�و��دف��ذا�النظام�إ���إرساء�١٤٤١التجاري�صدر�عام�نظامًا�خاصًا�لتنظيم��متياز�

�قانونية� �ب�ئة �وضمان �لھ، ��متياز�والممنوح �مانح �ب�ن �العلاقة �تحكم �وا��ة قواعد

 �)٢((١):منصفة�للطرف�ن.�ومن�أبرز�ما�جاء�فيھ

 اش��اط�ممارسة�مسبقة .١

وع��متياز�لا�ُ�سمح�بتقديم�عرض�امتياز�أو�منحھ�إلا��عد�أن�تتم�مزاولة�ال�شاط�موض

لمدة�لا�تقل�عن�سنة�واحدة،�وذلك�من�خلال���ص�ن�مختلف�ن�أو����موقع�ن�تجار��ن�

 .مستقل�ن�ع����قل.�وُ�قبل�أن�ي�ون�أحد�ما�مانح��متياز�أو�تا�عًا�لھ

 توثيق��تفاقية�و�فصاح .٢

�لا� �ف��ة �خلال �التجارة �وزارة �لدى ��فصاح ��متياز�ووثيقة �اتفاقية ����يل ُ�ش��ط

 يومًا�من�توقيع��تفاقية.�٩٠تتجاوز�

 �فصاح�المسبق .٣

�تحدده� �لما �وفقًا ��فصاح، �وثيقة �من ����ة �الممنوح �ب�سليم ��متياز �مانح يل��م

يومًا�ع����قل�من�توقيع��تفاق�أو�قبل�دفع�أي�مبلغ�ما���من��١٤اللائحة،�وذلك�قبل�

 
ً
 .قبل�الممنوح،�أ��ما�يحدث�أولا

                                                        

�التجارة( )١( ��متيا () (2022) .وزارة �قيد �(���يل ��–ز�التجاري �التجارة� .إلغاء)�–�عديل �وزارة �موقع �من مس��جَع

   :https://mc.gov.sa/ar/eservices/pages/servicedetails.aspx?sid=24السعودية

)٢( )� �محمد. � �.)2023المز�ن، ��متياز�التجاري ��–نظام ��فصاح�–اللائحة �وثيقة �متطلبات �من� .م��ق: مس��جَع
lawyeralmuzayen.sa  
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 وضوح�نموذج�العمل .٤

�يت
ً
عّ�ن�ع���مانح��متياز�تقديم�وصف�دقيق�وشامل�لنموذج�العمل�المعتمد،�متضمنا

��شغيل� �بكت�بات �الممنوح �تزو�د �يجب �كما �اتباع�ا. �يجب �ال�� �المعاي���و�رشادات جميع

  .�ساعده�ع���إدارة�و�شغيل�ال�شاط�التجاري�بالش�ل�المطلوب
  اري المطلب الثالث: التوجهات المستقبلية للامتياز التج

 في المملكة العربية السعودية

� �عام �من �الر�عية ��شر��ا ��� �التجارة �وزارة �عن �الصادرة �البيانات �٢٠٢٤أظ�رت

�فقد� �المملكة. �داخل ��متياز�التجاري �قطاع ��� ��زد�ار�الم�سارع �ع�� �وا��ة مؤشرات

ا�قيدً �١٨٥ش�د�عدد�القيود�الم��لة�����ذا�المجال�ارتفاعًا�غ���مسبوق،�حيث�قفز�من�

%�خلال�٨٦٦،�محققًا�بذلك�نموًا�ب�سبة�٢٠٢٤قيدًا�ب��اية�عام��١,٧٨٨إ�������٢٠٢١عام�

 .ثلاث�سنوات�فقط

�حديث� �بإطار�قانو�ي �مدعومًا �جاء �بل �الصدفة، �وليد �يكن �الكب���لم �التوسع �ذا

�توضيح� ��� �أس�ما �اللذين �التنفيذية، �ولائحتھ ��متياز�التجاري �نظام ��� ل
ّ
�تمث وفعّال

التعاقدية�ب�ن�المانح�والممنوح،�وسا�ما�����عز�ز�مستوى�الثقة�والشفافية�داخل�العلاقة�

 .السوق،�مما���ع�المز�د�من�رواد��عمال�ع���خوض�تجر�ة��متياز

�والمطاعم،� ��قامة، �مثل �حيو�ة �قطاعات ��� ز
ّ

�ترك ��ك�� �النمو �أن �الملاحظ ومن

� �التجارة �أ�شطة �إ�� �بالإضافة �والفنادق، �وقطاع�والسياحة، �والتجزئة) �(ا��ملة بنوع��ا

النقل.��ذا�التوجھ��عكس�تنوع�الفرص�وا�ساع�نطاق�ال�شاطات�القابلة�للنمو�من�خلال�

���� �الواعدة ��س�ثمار�ة �المسارات �أحد �بات �القطاع ��ذا �أن �و�ؤكد ��متياز، نماذج

.�قتصاد�السعودي
)١( 

                                                        

  مكتب�السلامھ�للمحاماة�و�س�شارات�القانونية�مرجع�سابق. )١(
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������ �

� ��متياز�التجاري �عقد �أن �إ�� �الدراسة �يمثل�توصلت �السعودية �العر�ية �المملكة ��

إحدى�أ�م��دوات�القانونية�و�قتصادية�ال���أس�مت����تطو�ر�ب�ئة��عمال،�وجذب�

��طار� �أن �أظ�ر�البحث �وقد �وآمن. م
ّ
�منظ ��ش�ل �الفنية �المعرفة �ونقل �س�ثمارات،

انتقال��ـ�جاء�ليكمل�المنظومة�ال�شر�عية�من�خلال�١٤٤١النظامي�ا��ديد�الصادر�عام�

أح�ام��متياز�من�مجرد�تطبيق�قواعد�و�الة�العقود�إ���نظام�مستقل�يرا���خصوصية�

 .�ذا�النوع�من��تفاقيات

�ال��امات� �تحديد ��� �تمّ���بالدقة �قد �السعودي �النظام �أن �الدراسة �أو��ت كما

وحقوق��ل�من�مانح��متياز�وصاحب��متياز،�مع�وضع�ضوابط�تمنع�التعسف����إ��اء�

�ال �الوط�� �الطرف �حق �وتكفل ��–عقود، ��متياز �صاحب
ً
�ع����–غالبا �ا��صول ��

التدر�ب،�ونقل�ا����ة،�وا��ماية�من����اء�غ���الم��ر.�و���المقابل،�ألزم�النظام�صاحب�

�السر�ة،� �ع�� �وا��فاظ �الما��، �المقابل �ودفع �التجار�ة، �لمعاي���العلامة �متياز�بالامتثال

 ����.وعدم�المنافسة

وقد�تبّ�ن�أن�عقود��متياز�ل�ست�مجرد�اتفاقات�تجار�ة�لنقل�علامة�أو�منتج،�وإنما�

�ان�شار� �إ�� �وتؤدي �والمنافع، �ا����ات �تبادل �ع�� �تقوم �مت�املة �اس��اتيجية �شرا�ات ��

ال�شاط�التجاري�وتوسّع�نطاقھ�ا��غرا���بأقل�المخاطر.�كما�تم�الكشف�عن�التحديات�

��مت �نجاح ��عيق �قد ��نضمام�ال�� �ت�اليف �ارتفاع �مثل �المملكة، ��� �التجاري ياز

وال�شغيل،�وصعو�ة�تكييف��عض�النماذج�العالمية�مع�الثقافة�المحلية،�وضعف��لمام�

�غ���
ً
�نموا �أظ�رت �ا��ديثة �المؤشرات �فإن �ذلك، �ومع �والتنظيمية. �القانونية با��وانب

�فاعلي ��عكس �ما ��متياز�الم��لة، �عقود �أعداد ��� ����مسبوق �ا��ديد ��طار�النظامي ة

 .�عز�ز�الثقة�و���يع�رواد��عمال�ع���خوض�التجر�ة
 النتائج:

�المملكة� .١ �رؤ�ة �مس��دفات �لتحقيق �اس��اتيجية �أداة �تمثل ��متياز�التجاري �عقود أن

�الم�شآت��٢٠٣٠ �وتمك�ن ��س�ثمارات، �وجذب �الوط��، ��قتصاد �تنو�ع �خلال من
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 والنمو.�الصغ��ة�والمتوسطة�من�التوسع

٢. � �لعام �السعودي ��متياز�التجاري �نظام �صدور �ا��قوق���ـ�١٤٤١سا�م �توضيح ��

و�ل��امات�ل�ل�طرف،�مما�عزز�الثقة�ب�ن�مان����متياز�والمس�ثمر�ن�المحلي�ن،�ورفع�

 مستوى�الشفافية�القانونية.

�ي .٣
ً
�ومتوازنا

ً
�مستقلا

ً
�قانونيا

ً
ر�تنظيما

ّ
�وف �السعودي ��متياز�التجاري �حقوق�نظام ح��

 .الطرف�ن،�كما��سا�م����ا��د�من�حالات����اء�التعسفي�للعقد

�و�داري� .٤ �الف�� �الدعم �وتقديم �ال�شغيلية، �وا����ة �الفنية �المعرفة �بنقل �مُلزم المانح

 .والتدر���،�و�ل��ام�بالإفصاح�المسبق�عن�جميع�تفاصيل�نموذج�العمل

�وعد .٥ �السر�ة، �ع�� �با��فاظ ��متياز�مل��م �للتعليمات�صاحب �و�متثال �المنافسة، م

 .ال�شغيلية،�وسداد�المقابل�الما���المتفق�عليھ

�طار�النظامي�ا��ديد�ساعد�ع���ان�شار�عقود��متياز����قطاعات�متنوعة،�وحقق� .٦

 �.معدلات�نمو�قياسية�خلال�ف��ة�وج��ة

واءمة�مع�التحديات�ال���تواجھ��متياز�التجاري��شمل�ارتفاع�الت�اليف،�وصعو�ة�الم .٧

 .العادات�المحلية،�وضعف�الثقافة�القانونية�لدى��عض��طراف

النمو�الم��وظ����عدد�عقود��متياز�الم��لة��عكس�ز�ادة�الثقة�بالسوق�السعودي� .٨

 .وفاعلية�التنظيم�القانو�ي�ا��ديد

إن�دعم��ذا�النمط�من�العقود��س�م����تحقيق�أحد�أ�م�مس��دفات�رؤ�ة�المملكة� .٩

�والمتوسطة،�المتم�٢٠٣٠ �الصغ��ة �المشروعات �وتنمية �ا��اص، �القطاع �تمك�ن ��� ثلة

 ورفع�مسا�م��ا����الناتج�المح����جما��.
 التوصيات:

تكثيف�برامج�التوعية�والتأ�يل�لأ��اب��متياز�ا��دد،�لضمان�ف�م�م�للال��امات� .١

 .وا��قوق�المقررة�بالنظام

�لتق .٢ �مالية �أو��س�يلات �تمو�لية �وال�شغيل،�توف���مبادرات ��نضمام �رسوم �عبء ليل

 .خاصة�ع���المشار�ع�الصغ��ة�والمتوسطة

���يع�المفاوضات�المتوازنة�ال���ترا���مص��ة�الطرف�ن،�وتضمن�استدامة�العلاقة� .٣



  م٢٠٢٥من العدد الأربعين  يوليو / سبتمبر  ٢/٢الإصدار الثالث  
 

  ٦٩٠    

 

 .التعاقدية

٤. ���� �التغ��ات �يواكب �بما �التنفيذية �ولائحتھ ��متياز�التجاري استمرار�تطو�ر�نظام

 .السوق�المح���والعال��

����الع .٥ �الثقافة�والعادات��س��لاكية �مع �ي�ناسب �نماذج��متياز�بما �تكييف مل�ع��

 .المملكة،�لضمان�نجاح�ال�شاط�التجاري 

�يتمكن� .٦ �ح�� �أوسع، ��ش�ل �والتدر�ب �الفنية �ا����ة �نقل �ت�يح �ال�� ���شطة دعم

 .صاحب��متياز�من��ستقلال�بنموذجھ�التجاري��عد�ان��اء�العقد
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������ 
  العربية: المراجع

).��ثار�الم��تبة�ع���عقد��متياز،�جامعة�عبد�٢٠١٥أشموخ،�من��؛�و�وزة،�ياس�ن.�( .١

  بجاية،�ا��زائر.�-الرحمان�م��ة

٢. )� �محمد. �حس�ن �سعد �أسماء ��متياز�التجاري�٢٠١٩ا��ديدي، �عقد �انقضاء .(

�القانو  �المجلة �و�مارا�ي، �السعودي �القانون �ب�ن �مقارنة �دراسة نية،�"الفر�شايز":

  .١٥٥٢-١٥٠٥)،�٥(٢٢جامعة�القا�رة،�

٣. )� �ال���ي. �محمد �بن �الله �عبد �بن �سليمان ��لية�٢٠١٨ا��مود، ��متياز، �عقد .(

  .٤٤٢،�ص٤٧٥- ٤٣٧الدراسات��سلامية،�المجلة�العلمية،�العدد�السادس،�

٤. )� ).�عقد�الفر�شايز�٢٠١٥الرشيدي،�فبصل�عباس؛�والمط��ي،�عبد�الرحمن�حمود.

قھ��سلامي�دراسة�فق�ية�مقارنة�بالقانون�التجاري،�مجلة�ا��قوق،�وأح�امھ����الف

  .٣٧٤-٢�،٢٩٩العدد�

٥. )� �تكييف�عقد��متياز�التجاري����٢٠٢١السعوي،�صا���بن�عبد�الله�بن�صا��. .(

  .١١٨٢-١١٣٥)،�٢(٤الفقھ�والنظام،�مجلة�الفرائد����البحوث��سلامية�والعر�ية،�

٦. � �و�س�شارات �للمحاماة �التجاري� .(2025) .القانونيةالسلامھ ��متياز عقد

 (الفرا�شايز)
https://www.salamahlaw.com/%D8%B9%D9%82%D8%AF-
%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7%D8%B2-
%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-
%D8%A7%D9%84%D9%81%D8%B1%D8%A7%D9%86%D8%B4%D8%A7%D9%8A%D8%B2/ 

٧. )� �جز�ان. �بن �ص�ت �بن �ماجد �ال��ا٢٠٢٠السل�س، ��متياز�). �عقد �أطراف مات

  .٤٩٣٢-٤٩٠٧)،�٦(٢٢التجاري،�مجلة�الشر�عة�والقانون،�

٨. )� �محسن. �المنعم �عبد ��متياز����٢٠٢٢الشرقاوي، �ل��اخيص �القانو�ي �النظام .(

  العلامات�التجار�ة،�حماة�ا��ق.

٩. )� �سلطان. �للنظام��).٢٠٢٤الش�را�ي،
ً
�وفقا �(الفر�شايز) �التجاري ��متياز عقد

�الس �و�ثارالتجاري �الما�ية �والقانونية،�عودي �الفق�ية �البحوث �مجلة ،

١٤٢٩-١٣٧١)،٤٥(٣٦.  

١٠. )� �بكر. �صا�� �لنقـل�١٩٩٩الطيار، �الدوليـة �العقـود �حـول: �تحليليـة �دراسـة .(
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  التكنولوجيـا�ا���الدول�المتج�ة،�ش�د�لل�شر�و�علام.

�مام�محمد�).�عقد��متياز�التجاري،�جامعة�٢٠١١العنقري،�حسن�عبد�الرحمن.�( .١١

  ابن�سعود��سلامية.�

١٢. )� �محمد. �ال�ادي �عبد �المملكة�٢٠١٥الغامدي، ��� �التجاري ��متياز �اش�اليات .(

� �و�دارة، ��قتصاد �العز�ز��� �عبد �الملك �جامعة �مجلة �السعودية، )،�١(٢٩العر�ية

٣١٧-٢٧٣.  

١٣. )� �أم�ن. �محمد �الله �عبد �جام٢٠١٥القضاة، �الفر�شایز�وانقضاؤه، �آثار�عقد عة�).

  .٦-�١ردن،��- الشرق��وسط،�عمان

م��ق:�متطلبات�وثيقة��–اللائحة��–.�نظام��متياز�التجاري�)٢٠٢٣المز�ن،�محمد.�( .١٤

 مس��جَع�من: .�فصاح
�https://lawyeralmuzayen.sa/%D9%86%D8%B8%D8%A7%D9%85-

%D8%A7%D9%84%D8%A5%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7%D8%B2-
%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-
%D8%A7%D9%84%D9%84%D8%A7%D8%A6%D8%AD%D8%A9-

%D9%85%D9%84%D8%AD%D9%82-%D9%85/ 

١٥. )� ��قتصادية. �للاس�شارات ��ول �لاس�ثمار�٢٠٠٥المكتب �الفرا�شايز�كأداة �نظام .(

  صغ���نا��،�الغرفة�التجار�ة،�الر�اض.

دليل�شامل�).��متياز�التجاري����السعودية:�٢٠٢٤المو���،�عبد�الله�بن�سو�دان.�( .١٦

 منلرواد��عمال،�مس��جَع�
https://www.almuehi.sa/2024/11/19/%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%

D9%8A%D8%A7%D8%B2-
%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-
%D9%81%D9%8A-
%D8%A7%D9%84%D8%B3%D8%B9%D9%88%D8%AF%D9%8A%D8%A9-

%%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%A7%D9%85/ 

).�عقد��متياز�التجاري�(فرا�شايز)�دراسة�٢٠١٥توفيــق،�خلفــاوي،�وو�ــاب،�حمــزة.�( .١٧

  فق�ية�مقارنة،�جامعة�العر�ي�بن�م�يدي.

١٨. )� �اسماعيل. �محمد �السعودي،�٢٠٢٢حنفي، �النظام �وفق ��متياز�التجاري �عقد .(

  موسوعة�حماة�ا��ق.
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تطور�أسلوب��متياز����).�٢٠١٩.�(،�مسعودةخلدون،ع�شة؛�فضة،�عمر�ة؛�قصري  .١٩

  .٧١- ٥٧)،�٢(١،�مجلة�مفا�يم،�القانون�ا��زائري 

�اعموش.( .٢٠ �ا��قوق ٢٠١٦ذ�يبة، ��لية �الفرا�شايز�وآثاره، �عقد �بجاية،��- ). جامعة

  ا��زائر.

دراسة� )Franchise فرا�شايز( عقـد��متيـاز�التجـاري �).٢٠١٩رشوان،�محمد�صديق.�( .٢١

�مقارنة �الشرعية،�فق�ية �العلوم �الشرعية،��-�مجلة �العلوم �مجلة �القصيم، جامعة

٤١٢٤-٤٠٥٠)،�٥(١٢.  

٢٢. )� �حسناء. �بوشر�ط، �بلقاسم؛ �محمد�٢٠١٨شت��، �جامعة ��متياز�التجاري، �عقد .(

  .١١١-١خيضر��سكر،�ا��زائر،�

�( �،ع� .٢٣ �شاكر. �محمد �و�ثار�الم��تبة�٢٠٢٥إبرا�يم ��متياز�التجاري �عقد �انقضاء .(

 , (48)48 مجلة�البحوث�الفق�ية�والقانونية .اري�السعوديعليھ����نظام��متياز�التج

4241-4337. 

٢٤. )� �أحمد. �محمد �شيماء �المجلة�٢٠٢١ع��، �(الفرا�ش��)، ��متياز�التجاري �عقد .(

  .٨٠٠-٧٦٦)�٣(٩القانونية�(مجلة�متخصصة����الدراسات�والبحوث�القانونية)،�

٢٥. )� �ابرا�يم. �رفعت �محمد �وائل ��ثار�القانوني٢٠٢٢ع��، ��متياز�التجاري�). �لعقد ة

� �والسعودي، �المصري �القانون �ب�ن �مقارنة �دراسة �الدراسات�"الفرا�شايز": مجلة

  .٣٦-١)،�٤(٨،�القانونية�و�قتصادية

�م .٢٦ ��ا�ي �(عوض، �مؤ�س. ����٢٠٢١حمد ��متياز�التجاري �لعقد �القانو�ي �النظام .(

  .٧٥٦-٧٢٩)،�٢٥(١٣النظام�السعودي�ا��ديد،�مجلة��ج��اد�القضا�ي،�

).�خصوصية�ال��امات�صاحب��متياز�التجاري�٢٠٢١لقـمان،�وحـي�فـاروق�محمـد.�( .٢٧

 "الفر�شايز"����ال�شر�ع�السعودي،�مجلة�القانون�و�عمال.

).�أ�م�المشكلات�العملية�ال���يواج��ا�عقد��متياز�٢٠٠٠أحمد�الكندري.�(محمود� .٢٨

  ).٢٤(٤مجلة�ا��قوق،� .(Franchising) التجاري 

).�كيفية�كتابة�عقد�الفر�شايز�وفقا�للنظام�السعودي،�حماة�٢٠٢٢محمود،�محمد.( .٢٩

 ا��ق�للمحاماة،�مس��جع�من:
�https://jordan-lawyer.com/2022/01/08/how-to-write-a-franchise-contract/ 
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مجلة� ).�ا��وانب�القانونية�لعقد�الفر�شايز،٢٠١٣محمد�محمد�سادات.�( ق،مرزو  .٣٠

  .٤٩٣- ٤٧٤)،�٥٤(٣البحوث�القانونية�و�قتصادية�(المنصورة)،�

٣١. )� ��عیم �م�شورات�٢٠٠٦مغبغب، �ب��وت �المقارن، �القاتون ��� �دراسة �الفر�شایز، (

  ا��ل���ا��قوقیة�،�الطبعة��و��.

٣٢. )� �عمان. �محاماة �النظام�٢٠٢٢مكتب �وفق �وانقضائھ �الفر�شايز �عقد �آثار .(

  السعودي،�حماة�ا��ق�للمحاماة.

٣٣. )� �التجاري،٢٠٢٠م�شآت ��متياز �نظام �است�ناءات �للم�شآت��). �العامة ال�يئة

  مركز��متياز�التجاري.�غ��ة�والمتوسطة،الص

).�حقيبة�مانح��متياز�ال�شغيلية،�ال�يئة�العامة�للم�شآت�الصغ��ة�٢٠٢٢م�شآت.�( .٣٤

 .١٧٨- ١والمتوسطة،

�(م/ .٣٥ �رقم �المل�ي �بالمرسوم �الصادر �السعودي، �التجاري ��متياز �وتار�خ�٢٢نظام (

٩/٢/١٤٤١� ��ـ، �العدد �القرى، �أم �جر�دة ��� �بتار �٤٧٩٣م�شور �ـ،��١٨/٢/١٤٤١خ

 .�.(1) المادة

٣٦. )� �السعودي. �التجاري ��متياز �(م/٢٠٢٣نظام �رقم �المل�ي �المرسوم �بتار�خ�٢٢). (

 .١٠–�٨ـ،�الفصل�ا��امس،�المواد�٩/٢/١٤٤١

٣٧. )� �السعودي. �التجاري ��متياز �(م/٢٠٢٣نظام �رقم �المل�ي �المرسوم �بتار�خ�٢٢). (

  .١٨–�١٦ـ،�الفصل�التاسع،�المواد�٩/٢/١٤٤١

 الوثائق�النظامية .نظام��متياز�التجاري  .(2019) .ة�ا����اء�بمجلس�الوزراء�يئ .٣٨
https://laws.boe.gov.sa/BoeLaws/Laws/LawDetails/af2a6b93-51dd-4f16-b781-

aafd00d9fbbc/1 
 .١٢).�نظام��متياز�التجاري�السعودي،�المادة��٢٠٢٣يئة�ا����اء�بمجلس�الوزراء.�( .٣٩

�التجارة. .٤٠ �قيد٢٠٢٢(وزارة .(�� مس��جَع� .إلغاء)�–�عديل��–�متياز�التجاري�(���يل

 :من�موقع�وزارة�التجارة�السعودية
 https://mc.gov.sa/ar/eservices/pages/servicedetails.aspx?sid=24 
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