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 دور الإرشاد الزراعى بمحافظة الفيوم فى تنمية الصادرات المصرية 
 من النباتات الطبية والعطرية
 د.نفيسه أحمد حامد الهوارى

 جامعة الفيوم –كلية الزراعة  –قسم الاقتصاد الزراعى 
 الملخص:

رة ف ى تُعد النباتات الطبٌة والعطرٌة من أهم الحاصلات غٌر التقلٌدٌة التى احتلت مكانة كبٌ  
التجارة الخارجٌة لارتف ا  يٌمتا ا التص دٌرٌةف وف ى ز ي تااٌ د الطل م الع المى ال ى تل   الحاص لات 
لأهمٌتاا الايتصادٌة والطبٌة. كان من الضرورى إجراء دراسة المٌة تس تاد  تحدٌ د درج ة معرف ة 

لإرش  اد المبح  ونٌن للمترٌ  رات التس  وٌقٌة الخاص  ة با  ت، النبات  اتف والتع  ر  ال  ى درج  ة مس  اهمة ا
الارااى فى تقدٌم الخدمات الإنتاجٌة والتسوٌقٌة لتنمٌة الص ادرات م ن ه ت، النبات ات وك تل  التع ر  
ال  ى اراء المبح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا الإرش  ادى ف  ى طبٌع  ة العلاي  ة ب  ٌن الجا  اا الإرش  ادى 

لتى تواجه التوس   والاٌئات التى تعمي فى مجاي التصدٌرف وأٌضاً التعر  الى المشاكي والمعويات ا
ف  ى إنت  اص وتص  دٌر ه  ت، الحاص  لات وأه  م متطلب  ات التوس    ف  ى إنتاجا  ا وتص  دٌرهاف وأخٌ  راً تحدٌ  د 
مستوى إدرا  المبحونٌن لمواصفات الجودة المطلوبة فى تصدٌر محصوي شٌح البابونج نزراً لتااٌ د 

 الطلم العالمى الٌه بصفة خاصة.
من مااراى النباتات الطبٌ ه  08مبحوناً بواي   117ويد أجرٌت الدراسة الى اٌنة يواماا  

 من العاملٌن بالجااا الإرشادى بمحافزة الفٌوم. 77والعطرٌةف 
وكانت أهم النتائج البحنٌة الخاصة بالعاملٌن بالجااا الإرشادى التى تم التوصي إلٌا ا تتمن ي  

العطرٌ ة االس عر الع المى فى انخفاض درجة معرفتام بمترٌرات التسوٌق الخ ارجً للنبات ات الطبٌ ة و
للطن من هت، الحاصلاتف المٌعاد المناسم للتصدٌرف المواصف اات القٌاس ٌة الخاص اة بالتص دٌرا كم ا 

%ا م  نام إل ى وج  وم نش  ر فك  رة تص نٌ  المن  تج الخ  ام يب ي تص  دٌر، لاٌ  ادة القٌم  ة 42.2أف اد نح  او ا
 فى املٌة تسوٌق المحصوي. % منام لم ٌقدموا أى مساادة للمااراٌن77المضافة. كما اتضح أن 

% منام إلى ادم وجود تعاون بٌن الجااا الإرشادي والاٌئات التى تعم ي 67.6كتل  أشار  
% بوج ود تع اون ب ٌن الجا اا الإرش ادي والجمعٌ ات 01.1فى مجاي التصدٌرف ف ى ح ٌن أش ار نح و 

متطلب ات التوس   ف ى  الأهلٌة التى تعمي فى مجاي الارااات التصدٌرٌة بمحافزة الفٌومف وكان ت أه م
الارااات التصدٌرٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة من وجاة نزر المبحونٌن تتمني فى إيامة دورات 

%اف وتعرٌ   الم ااراٌن بالمواص فات 188تدرٌبٌة مكنفة للمرشدٌن والأخصائٌٌن فى هتا المج اي ا
ٌات التى تعمي ف ى الاراا ة %اف إنشاء اتحاد للمصدرٌن من الجمع70.7القٌاسٌة الخاصة للتصدٌر ا

العض   وٌة والتص   دٌرف والتوس     ف   ى اراا   ة الأراض   ً الص   حراوٌة بالنبات   ات الطبٌ   ة والعطرٌ   ة 
 %ا...4.%اف وتوفٌر حافا مادى للمرشدٌن واخصائى التسوٌق ا4..2ا

% ٌقوم  ون .6.4.وفٌم  ا ٌتعل  ق ب  نهم النت  ائج الخاص  ة ب  المبحونٌن م  ن ال  ارا  اتض  ح أنف 
%ا لا ٌعرفون المواصفات القٌاسٌة للاس واق .00.7التعايد م  المصدرٌن كما أن ابتسوٌق إنتاجام ب

 % لا ٌعرفون السعر العالمى ولا المٌعاد المناسم للتصدٌر..7العالمٌة لات، الحاصلات و 
كم   ا اتض   ح أٌض   ا أن أه   م المش   اكي الت   ى ت   واجاام ف   ى الإنت   اص ه   ى الإصاب   اة با ف   اات 

%ا وتمنلت أهم المش اكي 08، الرى مما ٌؤنر الى جودة الإنتاص ا%ا وتلوث مٌا..07والأماراض ا
%اف واحتك  ار الس  وق م  ن يب  ي الوس  طاء 42التس  وٌقٌة ف  ى ارتف  ا  تك  الٌ  املٌ  ة الجم    والتس  وٌق ا

 %ا..7%اف وتتبتم وتضارم الأسعار ا..70والمصدرٌن ا
والعطرٌ ة ه ى  وكانت أن أهم متطلبات ال ارا  للتوس   ف ى إنت اص وتص دٌر النبات ات الطبٌ ة

%اف وت  وفٌر الب  اتور المحسنا  اة 76.7ت  وفٌر المعلوم  ات الخاص  ة بالمواص  فات القٌاس  ٌة للتص  دٌر ا
%ا وبالنس  بة للمتطلب  ات الخاص  ة بالتس  وٌق ك  ان أهما  ا التعاي  د المس  بق يب  ي موس  ام الارااا  اة .7ا
 %ا..66.4%اف إلتاام المصدرٌن بالعقود المبرمة م  المااراٌن ا..07ا

أٌض اً ض ع  دور الإرش اد الاراا ى ف ى اكس ام ال ارا  المع ار  والما ارات  كما اتض ح
 الخاصة بإنتاص وتصدٌر النباتات الطبٌة والعطرٌة.
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وأخٌراً أسفرت النتائج ان انخفاض مستوى إدرا  الع املٌن بالجا اا الإرش ادى وال ارا  

م ف  ى فئ  ة الإدرا  بمواص  فات الج  ودة المطلوب  ة لتص  دٌر محص  وي ش  ٌح الب  ابونج حٌ  ث بلر  ت نسبتا  ا
 %ا لكي مناا الى الترتٌم..1%اف ا18.0المرتف  ا

 المقدمة والمشكلة:
تعد يضٌة تنمٌة واٌادة الصادرات المصرٌة من القض اٌا المحورٌ ة الاام ةف لااتم اد املٌ ة  

التنمٌة الشاملة والمستدامة بشكي كبٌر الى الت دفقات م ن النق د الأجنب ى ال لاام للاس تمرار ف ى تموٌ ي 
ستلامات وخطط التنمٌة. كما ٌعتبر السعى ال دائم لتنمٌ ة واٌ ادة الص ادرات المص رٌة بمناب ة تحقٌ ق م

أحد الأهدا  الرئٌسٌة لبرنامج الإصلاح الايتصادى وتع دٌي الخل ي ف ى المٌ ااان التج ارى ال تى بل ا  
هتا الخل ي بم ا  ملٌاار دولارافً وٌسام اجا المٌاان التجارى الارااى فى 0.6مقدار العجاا فٌه نحو 

ملٌ ار دولارافً بٌنم ا  1.2%ا حٌث تعتبر مصر مستوردا ارااٌا صافٌاا بما يٌمته نحو 16.7ٌعادي ا
 ا. 1:  .488%ا من يٌماة الصادرات الكلٌة االموافى 17تمني يٌمة الصادرات الارااٌة نحو ا

م ن خ لاي منزم ة وفى زي المترٌرات العالمٌة الجدٌدة وبعد تطبٌق تحرٌر التج ارة العالمٌ ة 
ا واتفايٌة المش اركة المص رٌة الأوربٌ ة اادت أهمٌ ة نواٌ ة الص ادرات ف ى WTOالتجارة العالمٌة ا

التجارة الخارجٌة حٌث فتحت أسواق الدوي أمام السل  المس توردة وخفض ت القٌ ود المفروض ة الٌا ا 
نخفض ة ه ى الت ى تش ج  سواء فى الكمٌة أو التعرٌفة الجمركٌة وأص بحت ج ودة الس لعة وتكالٌفا ا الم

دخولا  ا الس  وق والطل  م الٌا  ا ف  ى ال  دوي المس  توردة ل  تا أص  بح م  ن الض  رورى العم  ي ال  ى تنوٌ    
الص  ادرات الارااٌ  ة والتوس    ف  ى إنت  اص بع  ض ال  ارو  غٌ  ر التقلٌدٌ  ة والت  ى تتمٌ  ا بارتف  ا  يٌمتا  ا 

واجه تصدٌر المحاص ٌي النقدٌة والمٌاة النسبٌة فى تصدٌرها خاصة فى زي العقبات والمشاكي التى ت
 ا.467:  4881التقلٌدٌة افاطمه 

وتعد النباتات الطبٌة والعطرٌة م ن الحاص لات غٌ ر التقلٌدٌ ة الت ى احتل ت مكان ة كبٌ رة ف ى  
التجارة الخارجٌة حٌث تتص  بمٌاة نسبٌة فى تصدٌرها سواء لجودة بعضاا أو زاورها ف ى أوي ات 

هتا بالإض افة إل ى ارتف ا  يٌمتا ا التص دٌرٌة وخاص ة ف ى تخ  فٌاا حدة المنافسة من الدوي الأخرى 
زي تااٌد الطلم العالمى الى تل  الحاصلات خاص ة المنارا ة اض وٌا نز راً لأهمٌتا ا الايتص ادٌة 

ملٌون جنٌاا أى ما  1.6.2نحو  4887والطبٌة حٌث بلرت يٌمة الصادرات من هت، الحاصلات اام 
% م ن إجم الى يٌم ة الص ادرات 8.2ت الارااٌ ة ونح و % من إجمالى يٌمة الصادرا4.4ٌمني نحو 

 ا.1: .488المصرٌة بصفة اامة. افاٌاة 
وٌعتبر السوق الأمرٌكى أهم سوق للصادرات المصرٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة حٌ ث   

% م  ن إجم  الى ص  ادرات مص  ر م  ن ه  ت، الحاص  لات ٌلٌ  ه ف  ى الترتٌ  م الس  وق .4ٌس  توام نح  و 
% ن   م الس   وق الاولن   دى والإنجلٌ   اى والمررب   ى والإٌط   الًف والأس   بانً 10الألم   انى وتل     بنس   بة 
% ال ى الترتٌ م. أى أن ه ت، 7.2%ف 7.4%ف 2.7%ف ..2%ف 2.0%ف 6والروسً وتل  بنس م 

% م ن إجم الى ص ادرات مص ر م ن ه ت، النبات ات 78الدوي النم انى مجتمع ة تس تورد م ا ٌق رم م ن 
درات المص رٌة م ن الش ٌح والبردي ول والنعن ا  تمن ي ا. ويد تبٌن أٌض ا أن الص ا01: .488افاٌاة 

أهمٌة كبرى بٌن الصادرات المصرٌة غٌر التقلٌدٌة إلى الإتحاد الأوربى بدلٌي إافائا ا م ن أى رس وم 
 ا.417: 4887جمركٌة. االعتر واخرون 

والى الرغم من أهمٌة الدور التى ٌمكن أن تلعبه الصادرات من النباتات الطبٌ ة والعطرٌ ة  
تحقٌق أهدا  السٌاسة الارااٌة المصرٌة إلا أن كنٌراً من الدوي المستوردة لات، النباتات رفضت  فى

بع  ض الرس  ائي المص  درة إلٌا  ا م  ن مص  ر نز  را لارتف  ا  نس  بة متبقٌ  ات المبٌ  دات با  ا ا  ن النس  بة 
معز م المسموح باا دولٌاً. لتل  ب دأ الاهتم ام بمواص فات الج ودة للحاص لات التص دٌرٌة. ونز را لان 

صفات الجودة تتوي  الى الممارسات الإنتاجٌة والتسوٌقٌة فإن الإرشاد الاراا ى ٌمكن ه القٌ ام ب دور 
فعاي فى نشر ممارسات إنتاص وتسوٌق النباتات الطبٌة والعطرٌة بجودة االٌة بٌن الارا  ومساادتام 

مرك  ا تنافس  ى ال  ى تبنٌا  ا م  ن خ  لاي تعل  ٌمام وت  درٌبام لا  ت، الممارس  ات م  ن أج  ي تحقٌ  ق أفض  ي 
 لصادرات النباتات الطبٌة والعطرٌة فى الأسواق الخارجٌة.
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ه  تا بالإض  افة إل  ى دور الإرش  اد الاراا  ى ف  ى ت  وفٌر المعلوم  ات ا  ن التس  وٌق الخ  ارجى  
والبدائي التسوٌقٌة الأخرى بصفة دائمة للمااراٌن وتل  من خلاي التنسٌق م  الاٌئات التى تعمي فى 

 م من اتخات القرار التسوٌقى التى ٌحقق لام أيصى ربح ممكن. مجاي التصدٌر مما ٌمكنا
ولأهمٌة ما سبق فقد برات الحاجة لإجراء هت، الدراسة للتعر  الى متطلب ات التوس   ف ى 
الارااات التصدٌرٌة من النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ ة م ن وجا ة نز ر المبح ونٌن م ن الع املٌن بجا اا 

الطبٌ ة والعطرٌ ة بمحافز ة الفٌ وم وأٌض ا تحدٌ د درج ة معرف ة الإرشاد الارااى ومااراى النبات ات 
المبح  ونٌن بمترٌ  رات التس  وٌق الخ  ارجى والمحل  ى لا  ت، الحاص  لات. وك  تل  التع  ر  ال  ى مس  توى 
إدرا  هؤلاء المبحونٌن لمواصفات الجودة المطلوب ة لتص دٌر محص وي شٌ اح البابون اج نز راً لاٌ ادة 

ف وك   تل  التع   ر  ال   ى اه   م المش   اكي *ا4886ا لع   ام االطل   م الع   المى ال   ى ه   اتا المحص   وي ه   ت
والمعويات التى تواجه تصدٌر النباتات الطبٌ ة والعطرٌ ة بمحافز ة الفٌ ومف ودرج ة مس اهمة الإرش اد 
الاراا  ى ف  ى تق  دٌم الخ  دمات الإنتاجٌ  ة والتس  وٌقٌة لل  ارا  لتنمٌ  ة الص  ادرات م  ن ه  ت، الحاص  لات 

مبح  ونٌن م ن الع  املٌن بالجا  اا الإرش ادى بالعلاي  ة ب  ٌن بالإض افة إل  ى التع ر  ال  ى درج  ة معرف ة ال
 الجااا الإرشادى والاٌئات والمنزمات العاملة فى مجاي التصدٌر.

 أهداف البحث:
 اتسايا م  مشكلة البحث فقد تحددت اهدافه الى النحو التالى: 

التس  وٌق  تحدٌ  د درج  ة معرف  ة المبح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا الإرش  ادى وال  ارا  بمترٌ  رات -1
 الخارجى والمحلى للنباتات الطبٌة والعطرٌة.

التعر  الى درج ة مس اهمة الع املٌن بالجا اا الإرش اد الاراا ى ف ى تق دٌم الخ دمات الإنتاجٌ ة  -4
 والتسوٌقٌة للارا  لتنمٌة الصادرات من النباتات الطبٌة والعطرٌة.

ى ف  ى طبٌع  ة العلاي  ة ب  ٌن الجا  اا التع  ر  ال  ى أراء المبح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا الارش  اد -7
الإرشادى والاٌئات والمنزمات العاملة فى مجاي التصدٌر ودورها فى تنمٌة الصادرات من هت، 

 الحاصلات.
التع  ر  ال  ى المش  اكي والمعوي  ات الت  ى تواج  ه التوس    ف  ى إنت  اص وتص  دٌر النبات  ات الطبٌ  ة  -2

الاراا  ات م  ن وجا  ة نز  ر الع  املٌن والعطرٌ  ة وك  تا أه  م المتطلب  ات اللاام  ة للتوس    ف  ى ه  ت، 
 بالإرشاد الارااى والارا .

التعر  الى دور الإرش اد الاراا ى ف ى إكس ام ال ارا  المع ار  والما ارات الخاص ة بإنت اص  -.
 وتسوٌق النباتات الطبٌة والعطرٌة.

تحدٌ  د مس  توى إدرا  المبح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا الارش  ادى وال  ارا  بمواص  فات الج  ودة  -6
 لخاصة بتصدٌر محصوي شٌح البابونج.ا

 الفرض البحثى:
توجد فروق معنوٌة بٌن مستوى ادرا  المبحونٌن من العاملٌن بالجااا الارشادى والارا   

 فٌما ٌتعلق بمواصفات الجودة الخاصة بتصدٌر محصوي شٌح البابونج.
 وٌتم اختبار هتا الفرض من خلاي الفرض الاحصائى التى ٌنص الى اكس تل . 

 الإستعراض المرجعى: 
 ٌتناوي هتا الجاء مفاومى الإرشاد التسوٌقى والمسال  التسوٌقٌةف ودور الإرشاد التسوٌقى وأهمٌته:

 مفهوم التسويق الإرشادى
ا الإرش  اد التس  وٌقى بنن  ه العملٌ  ة التعلٌمٌ  ة الموجا  ة لل  ارا  770:  1ٌع  ر  أبوحط  م ا 

لٌة والامانٌ  ة والمكانٌ  ة والتملكٌ  ة بم  ا ٌحق  ق الكف  اءة لتمكٌ  نام م  ن تعز  ٌم المن  اف  الايتص  ادٌة والش  ك
 التسوٌقٌة لمنتجاتام الارااٌة.

ا إن الإرش  اد التس  وٌقى ٌمن  ي الحلق  ة التالٌ  ة لارش  اد الإنت  اجى المعن  ى .: 1444وٌش  ٌر رٌح  ان ا    
بتعز  ٌم الاس  تفادة م  ن المن  تج الاراا  ى بوض  عه ف  ى الش  كي والص  ورة المناس  بة للتس  وٌق المحل  ى أو 
الخارجى لتحقٌق المنفع ة المش تركة لك ي م ن الم اار  والت اجر وش ركات التص دٌر ... ال   فالإرش اد 

                                                 

 .4886نقطة التجارة الدولٌة بالفٌومف إحصاءاتف اام   *
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التس  وٌقى ٌس  تاد  تعز  ٌم القٌم  ة المض  افة للمحص  وي بإض  افة بع  ض المن  اف  التس  وٌقٌة اش  كلٌةف 
وامانٌ  ةف ومكانٌ  ةا الت  ى تجعل  ه ص  الحاً للتس  وٌق ومنافس  الًً لنزٌ  ر، م  ن المنتج  ات وتل    ا  ن طرٌ  ق 

اوٌ  د الق  ائمٌن والمش  اركٌن م  ن مختل    الحلق  ات التس  وٌقٌة بالمع  ار  والما  ارات الفنٌ  ة المس  تحدنة ت
 ااتباراً من مرحلة الجنى والحصاد حتى الاستالا  الناائى.

ا إن الإرش   اد التس   وٌقى ٌب   دأ م   ن اتخ   ات الق   رار الإنت   اجى وٌنتا   ى 11: ص4887وت   رى س   امٌة ا
ف إن الإرش اد الإنت اجى ٌع د ج اءاً أص ٌلاً م ن الإرش اد التس وٌقى بالاستالا  النا ائى للس لعة وم ن ن م 

 خاصة فى المناطق الارااٌة المخصص إنتاجاا للتصدٌر.
 مفهوم المسالك التسويقية

ا نقلا ان اربٌات المس ال  التس وٌقٌة بننا ا تسلس ي وتت اب  12ف 17: 4887تعر  سامٌه ا 
المنتج ٌن إل ى المس تالكٌن كم ا أش ارت أٌض ا أن الوسطاء والأسواق أنناء حركة السل  والخدمات م ن 

الأمٌر صن  الأسواق وفقا لطبٌع ة المس ال  التس وٌقٌة والمتع املٌن فٌا ا إل ى أس واق محلٌ ةف وأس واق 
س وق المرك ا  -سوق القرٌة  -نص  جملةف وأسواق جملةف والأسواق حسم المكان اسوق الماراة 

ات والجمعٌ  ات الاس  تالاكٌةا كم  ا ٌش  ٌر أٌض  ا الش  رك –س  وق الط  رق الارااٌ  ة –س  وق المحافز  ة  -
ا إل  ى وج  ود أنزم  ة ادٌ  دة ومتنوا  ة 48-71: 1441ال  دلٌي المرجع  ى الص  ادر ا  ن منزم  ة االف  او 

نبات   ات طبٌ   ة  –فاكا   ة  –لتس   وٌق الحاص   لات الارااٌ   ة اموم   اً والحاص   لات البس   تانٌة اخض   ر 
اخر ومن محص وي إل ى اخ ر  واطرٌةا الى وجاة الخصوصف وأن هت، الأنزمة تختل  من بلد إلى

ومن ماار  إلى اخ ر ولاب د  للمرش د الاراا ى م ن اس تٌعام طبٌع ة النز ام التس وٌقى ومعرفت ه بك ي 
الفئ  ات المش  ترلة بالأام  اي التجارٌ  ة وال  تٌن ٌش  كلون حلق  ات رب  ط ف  ى سلس  لة الإنت  اص والتس  وٌق من  ي 

 .المتعادون والبااة الجائلون وتجار الجملة وتجار التجائة .. ال 
 دور الإرشاد التسويقى وأهميته

ٌقص  د بمفا  وم دور الإرش  اد التس  وٌقى ف  ى ه  تا البح  ث ه  و الأنش  طة المتوي    أن ٌق  وم با  ا  
العاملون بجااا الإرشاد الارااى لتنمٌة الصادرات الارااٌة المصرٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة 

الاراا ى ه و المح ر  الرئٌس ى بصفة اام ة ومحص وي الب ابونج بص فة خاص ة بااتب ار أن الإرش اد 
لسلسلة الترٌرات السلوكٌة المرغوبة فى معار  وماارات المااراٌن من خلاي تواٌتام ومس اادتام 
ف  ى ح  ي المش  كلات س  واء الإنتاجٌ  ة أو التس  وٌقٌة الت  ى ت  ؤنر ال  ى ج  ودة الإنت  اص وك  تل  ت  وجٌاام 

لمنافس  ة الح  رة ف  ى تس  وٌق وتبص  ٌرهم بك  ي الخٌ  ارات والف  رص المتاح  ة لا  م بطرٌق  ة تمك  نام م  ن ا
 منتجاتام والحصوي الى اكبر اائدا ايتصادٌا ممكناً.

ا ال  ى ان أهمٌ  ة الخدم  ة الإرش  ادٌة المتعلق  ة برف    .7-.1: 1442ا Sandhuحٌ  ث ٌش  ٌر  
الكف اءة التس  وٌقٌة المنش  ودة مس تقبلاً تتمن  ي ف  ى تعرٌ   ال  ارا  بالخ  دمات التس وٌقٌة وتحس  ٌن وس  ائي 

مساادة الارا  الى إٌج اد الحل وي التس وٌقٌة البدٌل ة وإدخ اي محاص ٌي تس وٌقٌة الإتصاي التسوٌقٌة و
 جدٌدة وتداٌم وسائي النقي وتعرٌ  المااراٌن بمااٌا املٌة التسوٌق.

ا إن لارشاد التسوٌقى أهمٌة كبرى س واء ال ى مس توى 471: 4887وكتل  ٌرى حبشى ا 
ة وٌنشن ان غٌ ام الإرش اد التس وٌقى انخف اض الماار  أو الى مستوى المؤسسات التسوٌقٌة المختلف

الكف  اءة التس  وٌقٌة نتٌج  ة ا  دم المعرف  ة ب  نحواي الس  وق وا  دم ي  درة الم  اار  الص  رٌر التص  دى إل  ى 
المش  اكي التس  وٌقٌة الت  ى تواجا  هف كم  ا أش  ار ال  ى أن واارة الاراا  ة يام  ت بإنش  اء جا  اا لارش  اد 

والمسال  التس وٌقٌة الت ى ٌمك ن أن ٌتبعا اف وك تل  التسوٌقى لٌقوم بإرشاد الماار  الى أفضي الطرق 
ان طرٌق التداوي الملائم للحاصلات الارااٌة فى مرحلة ما بعد الحص اد إلا أن ه تا الجا اا م اااي 

 ٌحتاص للكنٌر من الدام.
ا أن الإاداد الجٌد للمرشدٌن وتاوٌ دهم بالمع ار  والخب رات 6: 1444لتل  ٌرى رٌحان ا 

من أهم الوسائي اللاامة لتحقٌق أهدا  الإرشاد التسوٌقى وتل   م ن خ لاي اق د  والماارات التسوٌقٌة
دورات تدرٌبٌ ة متخصص  ة ف  ى مج  اي مع  املات م  ا بع د الحص  اد للمرش  دٌن ات  درٌم م  دربٌنا ال  تٌن 
س  ٌقومون ب  دورهم بت  درٌم الم  ااراٌن والتج  ار بالإض  افة ال  ى اق  د حلق  ات للمنايش  ة واتب  ا  تج  ارم 

   إنشاء مراكا للمعلومات فى هتا المجاي.الإٌضاح العلمى وكتل
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ا نقلا ان أبوحطم أن وزٌف ة الإرش اد التس وٌقى تتمن ي 47ف 46: 4887كما تشٌر سامٌة ا 
ف  ى دراس  ة الطل  م والتويع  ات المس  تقبلٌة ف وت  وفٌر المعلوم  ات التس  وٌقٌة وتس  اٌي إٌج  اد رواب  ط ب  ٌن 

خ  اٌنف وت  درٌم المرش  دٌن ال  ى ط  رق الم  ااراٌن والمس  اادة ف  ى إرش  ادهم بعملٌ  ات التس  وٌق والت
تكنولوجٌا واملٌات ما بعد الحصاد لتدرٌم المااراٌن الى املٌات ما بعد الحص اد ك الجم  والف را 
والتدرٌج والتعبئة والنقي والتخاٌن كتل  مساادة الماار  لٌقرر أٌنف ومت ىف وب نى طرٌق ة ٌمك ن أن 

ٌقٌة اأهلٌة أو حكومٌ ةا ومس اادتام ال ى إيامتا ا ٌبٌ  إنتاجه وتبصٌرهم بنهمٌة إيامة الجمعٌات التسو
للحد من احتكار الوسطاء والتجار. كتل  خلق الرغب ة ل دى ال ارا  للانض مام ال ى ه ت، الجمعٌ ات او 

 المنزمات التسوٌقٌة.
 الدراسات السابقة

باس  تعراض نت  ائج الدراس  ات المرتبط  ة بموض  و  البح  ث والت  ى أمك  ن الاط  لا  الٌا  ا فق  د  
ا إلى أن رٌحان واخرون أفادوا بنن الإرشاد الارااى لٌس له دور ٌ تكر 74: 4887ه اأشارت سامٌ

%ا من إجمالى اٌنة الدراسة ب نن 04.1فى مجاي الخدمات التسوٌقٌة بالاراضى الجدٌدة حٌث أشار ا
الإرشاد الارااى لٌس له دور ٌتكر فى مجاي الخدمات التسوٌقٌة الخاصة بعملٌات الفرا والت درٌج ف 

%ا أن الإرش  اد الاراا  ى ل  ٌس ل  ه دور ٌ  تكر أٌض  ا ف  اى مج  اي الخ  دمات 67.4أش  ار أٌض  ا ا كم  ا
%ا من المااراٌن إلى أن 00.41%اف ا0..7التسوٌقٌاة الخاصة بعملٌات التعبئاةف كما أشار نسبة ا

 الإرشاد لا ٌقدم أى خدمات أو مساادات فى املٌات التخاٌن والنقي الى الترتٌم. 
ا انخف  اض المس  توى التنفٌ  تى لماارا  ى 4: 4887دراس  ة س  امٌه اوي  د أوض  حت نت  ائج  

محصوي العنم لمجمواة التوصٌات الفنٌة لمعاملات ما بعد الحصاد حٌث بلر ت نس بة م ن ٌق   م نام 
 % من إجمالى العٌنة الى الترتٌم.07%ف 41فى فئتى التنفٌت المنخفض والمتوسط نحو 

الإرش  اد الاراا  ى ٌس  ام ف  ى التواٌ  ة  ا أن4: 4881كم  ا أزا  رت نت  ائج دراس  ة نفٌس  ه ا 
بالتوصٌات الإنتاجٌة المتعلقة بجودة محصوي القطن بدرج ة أكب ر م ن التواٌ ة بالتوص ٌات التس وٌقٌة 
الخاصة بالجودة والتى تؤنر بدرجة كبٌرة الى جودة المحصوي الى الرغم من أن الارا  فى حاجة 

محسنف الفراف التعبئةاف وأنوا  الرتم والفروق ماسة إلى نشر الواى بالتوصٌات التسوٌقٌة االجنى ال
الس  عرٌة للرت  م حٌ  ث كان  ت نس  بة إدراكا  م لا  ت، التوص  ٌات اي  ي م  ن نسب  اة إدراكا  م للتوص  ٌات 

ا إل  ى انخف  اض إج  راء 777: 1440الإنتاجٌ  اة. كم  ا أش  ارت نتائ  اج دراس  اة أبوحط  م واخ  ارون ا
ى لدى الارا  وتباٌن المسارات التى ٌسلكاا املٌتى الفرا والتدرٌج م  تدنى مستوى الانفتاح التسوٌق

الارا  ف ى تس وٌق منتج اتام الارااٌ ةف كم ا أش ار ال ى غٌ ام ال دور الإرش ادى التس وٌقى للجمعٌ ات 
 الارااٌة فى توفٌر المعلومات السعرٌة.

%ا م ن ماارا  ى االب ابونج والكركدٌ  ةا .4ا إل ى أن ا474: 4881وي د توص لت فاطم  ة ا 
اون مشاكي ف ى التص دٌر حٌ ث ٌس ود احتك ار الس وق م ن يب ي كب ار المص درٌن بمحافزة الفٌوم ٌواج

افراد وشركات وكتل  ادم توفر معلومات كافٌة ان الدوي المستوردة والكمٌ ات المطلوب ة للتص دٌرف 
كم  ا بلر  ت نس  بة م  ن ٌتض  ررون م  ن ض  ع  الإرش  اد الاراا  ى بس  بم ن  درة توى الخب  رة ف  ى مج  اي 

 مالى مااراى العٌنة.%ا من إج.4الارااة العضوٌة ا
ا إل  ى يٌ  ام الإرش  اد الاراا  ى ب  دور ف  ى اٌ  ادة 471: 4887بٌنم  ا أش  ارت دراس  ة حبش  ى ا 

التعاي  دات ب  ٌن الم  ااراٌن والمص  درٌن ل  بعض المحاص  ٌي التص  دٌرٌة وي  د انعك  س تل    ال  ى اٌ  ادة 
 صادرات البطاطس والفراولة والفاصولٌا الخضراء والفوي السودانى.

 الطريقة البحثية
تضمن هتا الجاء منطقة واٌنة الدراسة وأس لوم يٌ اس المترٌ رات والأس الٌم الإحص ائٌة ٌ 

 المستخدمة وتل  الى النحو التالى.
 منطقة الدراسة

أجرٌ  ت ه  ت، الدراس  ة بمحافز  ة الفٌ  وم الت  ى تتمت    بوج  ود مٌ  اة نس  بٌة ف  ى إنت  اص وتص  دٌر  
 4882ا  ا م  ن ه  ات، الحاص  الات ا  ام النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ةف حٌ  ث بلر  ت المس  احة المنارا  اة ب

% من إجمالى المساحة المناراة بالجماورٌة من 16.2فداناً تمني نحو  11777ا نحو 04: 4882ا
فدانااً. وٌعتبر محصوي شٌح البابونج اكنر هت، الحاصلات أهمٌة من حٌث  71700هت، الحاصلات ا
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ف داناً  0844ة المنارا ة من ه نح و المساحة والإنتاص والتصدٌر بمحافزة الفٌوم حٌث بلر ت المس اح

ف دانااًف كم ا  4017% من إجم الى المس احة المنارا ة بالجماورٌ ة م ن ه تا المحص وي ا..04تمني 
 47.4% من اجمالى انتاص الجماورٌة من هااتا المحصوي ا02طناً تمني  7064بلرت كمٌة الإنتاص 

 ا.1: 4882ف 4884طناً مناا إلاى دوي أورباا ا 618.0.طنااً تم تصدٌر نحو 
 عينة الدراسة:

ت م اختٌ ار اٌن ة اش وائٌة م ن ماارا ى النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ ة وٌقوم ون باراا ة ش ٌح  
مبحوناً من يرٌتى أبوجنش و بمرك ا إبش واىف ويلمش ا، بمرك ا  08البابونج بصفة اساسٌةف بل  حجماا 

% م  ن اجم  الى 44الى إطس  ا حٌ  ث تمن  ي المس  احة المنارا  ة بمحص  وي ش  ٌح الب  ابونج ب  القرٌتٌن ح  و
من إجمالى مساحته بمحافزة الفٌوم وبالنسبة للعاملٌن بالجا اا  *%ا.6المركاٌنف وبالمركاٌن نحو ا

مرش  داً ت  م اختٌ  ارهم  77مبحون  ا م  ن المرش  دٌن والأخص  ائٌٌن بواي     28الإرش  ادى فق  د ت  م اختٌ  ار 
مبح ونٌن م ن  7يد تم استبعاد اشوائٌاف وسبعة أخصائى تسوٌق هم إجمالى الشاملة بمحافزة الفٌومف و

المرشدٌن لعدم استٌفاء بٌانات استمارة الاستبٌان الخاصة با م فنص بح ا دد المبح ونٌن م ن المرش دٌن 
مبحوناً فقط م ن الع املٌن بمرك ا اطس ا وابش واىف وي د ااتم دت الباحن ة ال ى اس تمارتً اس تبٌان  78

وياد استررق جم   البٌان ات وتفرٌرا ا نح و إحداهما للعاملٌن بالجااا الإرشادى وا خرى للمااراٌن 
 .4886/./.1 -1/2/4886شار ونص  من 

 أسلوب قياس المتغيرات:
تم يٌاس إدرا  المبحونٌن لمواصفات الجودة المطلوب ة ف ى تص دٌر محص وي ش ٌح الب ابونج  

قف سم من العن ½ من خلاي سؤاي المبحوث ان نلانة اشر بنداً تتمني فى املٌة الجم  الى ماسافاة 
نزافة وخلو المنتج من التعفنف والمنتج تات ل ون ورائح ة طبٌعٌ ةف وخل و المن تج م ن الحش رات وأن ر 

%ف ونس بة 12%ف ونسبة الرماد الكلى لا تاٌد ان 7الإصابة بالأمراضف ونسبة الشوائم لا تتجاوا 
لا تقي ا ن %ف ونسبة الاٌت الطٌار 18%ف ونسبة الرطوبة لا تاٌد ان 2الرماد التائم لا تاٌد ان 

%ف وخلو المنتج من الأنر المتبق ى للمبٌ داتف تج انس محت وى الرس الة الواح دة بحٌ ث لا تحت وى 8.2
ا  رولاف  –اٌ  ت  –ب  تور  –ب  ودر  –ال  ى اكن  ر م  ن حال  ة واح  دة م  ن ح  الات التص  دٌر ان  وارات 

ن فئتٌن والتعبئة والترلٌ  الجٌدف وض  العلامة التجارٌةف ويٌست كي ابارة من خلاي مقٌاس مكون م
اٌعر ف ولاٌعر ا وأاطٌت الاستجابة بنعم درجة واحدةف وصفر لعدم المعرفة ن م جمع ت ال درجات 
التى حصي الٌاا المبحوث لتمني مستوى إدراكة لات، المواصفات ويد بل  الحد الأدنى لات، ال درجات 

 درجات. 18ف والحد الأالى 2
را  المعلوم ات والما ارات وت وفٌر ولتحدٌد مدى مساهمة الإرشاد الارااى فى إكسام ال ا 

اب ارة ٌس تجٌم المبح وث  16الخدمات فى مجاي إنتاص وتسوٌق النباتات الطبٌة والعطرٌ ة اس تخدمت 
 من المااراٌن لكي مناا الى مقٌاس مكون من فئتٌن هما ٌسام ولا ٌسام.

ص ي ال ى وبالنسبة للحالة التعلٌمٌ ة للمبح ونٌن ت م س ؤاي المبح وث ام ا إتا ك ان أم ى أو حا 
 أالى من الجامعىا. –جامعى  –فوق المتوسط  –مؤهي ونو  المؤهي امتوسط 

وبالنس  بة لمص  ادر المعلوم  ات ت  م س  ؤاي المبح  وث ا  ن أه  م المص  ادر الت  ى ٌس  تقى منا  ا 
معلوماته الخاصة ان إنتاص وتسوٌق وتصدٌر النباتات الطبٌة والعطرٌة وي د ت م رص د ه ت، المص ادر 

 الإشارة إلٌاا.نم ترتٌباا وفقا لتكرار 
وت  م يٌ  اس م  دى معرف  ة المبح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا الارش  ادى وال  ارا  للمواص  فات 

بس ؤالام ام ا اتا ك انوا ٌعرف ون ه ت،  *القٌاسٌة للس وق الامرٌك ى والأروب ى لمحص وي ش ٌح الب ابونجف
م  ن  4وم  ن الع  املٌن بالجا  ااا الإرش  اادىف  14المواص  فات أم لا. وي  د أش  ار بع  ض المبحونٌ  ان ا

                                                 
ت  م اختٌ  ار الق  رٌتٌن والمرك  اٌن وفق  ا لبهمٌ  ة النس  بٌة للمس  احة المنارا  ة بالنبات  ات الطبٌ  ة  ملحوظةةة :  *

والعطرٌة ومحصوي شٌح البابونج حٌث انام اكب ر الق رى والمراك ا م ن حٌ ث المس احة المنارا ة با ت، 
 الحاصلات.

م انسؤال عن هذه انمىاصفبت انقيبسية فى انهيئبت انحكىمية وانغير حكىمية انتى تعمم فى مجبل ت ملحوظة :  *

 انتصدير ونم اتمكن من انحصىل عهيهب.
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المااراٌنا التٌن ٌقومون بعملٌة التص دٌر ال ى بع ض المواص فات الت ى تتمن ي ف ى أن ٌك ون  المن تج 
% اض وى للس وق الاورب  ىف وحص وي المن تج ال  ى 188% للس وق الأمرٌك  ىف .4اض وى بنس بة 

التابعة للاتحاد الاوربى وهى الجا ة الت ى تق وم ب التفتٌل ال ى الم اار   CBشاادة من جاة الااتماد 
المسجلة اضوٌةف وأن ٌكون المنتج خالى من الانر المتبق ى للمبٌ دات والعناص ر النقٌل ةف وج ودة مٌ ا، 
الرى المستخدمة وتل  بشاادة معتمدة من معمي تحلٌي المتبقٌات ويد تم تصنٌ  المبحونٌن وفقا ل تل  

 الى ٌعرفون جائٌا ولا ٌعرفون.
ف  ى تحلٌ  ي البٌان  ات وا  رض نت  ائج  4رارٌ  ةف وك  اوي  د ت  م الاس  تعانة بالنس  م المئوٌ  ة والج  داوي التك

 الدراسة.
 النتائج البحثية:

 أولا: النتائج الخاصة بالمبحوثين من العاملين بالجهاز الإرشادى:
ٌتن  اوي ه  تا الج  اء أه  م النت  ائج الخاص  ة بالص  فات والخص  ائص الممٌ  اة للمبح  ونٌن وأه  م  

رات الس  وق الخ  ارجى والمحل  ىف والتع  ر  ال  دورات التدرٌبٌ  ة الت  ى حص  لوا الٌا  اف ومع  رفتام بمترٌ  
الى العلاية بٌن الجااا الإرشادى والاٌئات التى تعمي فى مجاي التصدٌرف وأهم المشاكي التى تع وق 
التوس  فى التصدٌرف ومتطلبات التوس  فى الارااات التصدٌرٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة وتل   

 الى النحو التالى:
 ميزة:الصفات والخصائص الم -1

سنة فنكنرف  28%ا أامارهم 78.4ا أن معزم المبحونٌن ا1ٌلاحز من بٌانات جدوي ريم ا 
% م نام تخص ص ش عبة 1..7% منام حاصلون الى بكالورٌوس الوم ارااٌ ةف ونح و 70.2وان 

 سنة. 48لأيي من  – 18% منام مدة خدمتام بالعمي الإرشادى تراوحت ما بٌن 26ااماة وأن 
معلوم  اتام ف  ى مج  اي إنت  اص وتس  وٌق النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة وفق  ا  وكان  ت أه  م مص  ادر 

%اف والمص درٌن ..28ا ه ى: المس ئولٌن بمدٌرٌ ة الاراا ة ا1لتكرار الإشارة إلٌا ا بج ادوي ري ام ا
%اف الجمعٌ  ات الأهلٌ  ة ..17%اف الن  دوات والم  ؤتمرات ا16.4%اف المج  لات والنش  رات ا16.4ا

%اف 2..%اف الاٌئة العامة للريابة الى الص ادرات ا..17عضوٌة االتى تعمي فى مجاي الارااة ال
%اف وٌلاحز من هت، النتائج بالرغم من أهمٌة الاٌئ ة العام ة للرياب ة ال ى 2..نقطة التجارة الدولٌة ا

الصادرات ونقطة التجارة الدولٌة فى املٌة التص دٌر إلا أنام ا ج اءوا ف ى المرتب ة الاخٌ رة كمص ادر 
ٌرج    تل    إل  ى ا  دم وج  ود تع  اون وتنس  ٌق ب  ٌن الجا  اا الإرش  ادى ب  الفٌوم وه  ت، للمعلوم  ات. وي  د 

الاٌئاتف بالإضافة إلى وجود مق ر نقط ة التج ارة الدولٌ ة ف ى منطق ة ك وم أوش ٌم الص نااٌة الت ى تبع د 
 كنٌراً ان مدن ومراكا ويرى محافزة الفٌوم.

 
 
 
 
 

 ٌاة لام.مالصفات والخصائص الم رشادى وفقاً لبعضلإالمبحونٌن بالجااا ا تواٌ ا 1ا جدوي
 

 % عدد والخصائص الصفات % عدد والخصائص الصفات

   بالعمل الارشادى الخدمة مدة   :السن

 27.7 16 سنوات 18من  ايي 44.0 11 سنةا28السن اايي من صرار

 26 17 سنة  48سنوات لأيي من  18 1..7 17 سنةا 8.لأيي من  28ا السن متوسط

 18.0 2 فنكنرسنة  48 1..7 17 سنة فنكنرا 8.السن ا كبار

 %* تكرار :المعلومات مصادر   :الوظيفة

 ..28 .1 الارااة بمدٌرٌة المسئولٌن 10.4 7 تسوٌق اخصائٌو

 16.4 6 المصدرٌن 01.1 78  مرشدٌن

 16.4 6 والنشرات جلاتمال   :المؤهل

 ..17 . والمؤتمرات الندوات 70.2 44 ارااة بكالورٌوس
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 ف     ى مج     اي العامل     ة الجمعٌ     ات 10.4 7 ارااة دبلوم

 الارااات التصدٌرٌة

. 17.. 

الخاص    ة بالاتح    اد  التس    جٌي مكات    م 4.7 1 دكتورا،
 الاوربى

2 18.0 

 18.0 2 الدولٌةكٌر  هٌئة   :التخصص

 2.. 4 للريابة الى الصادرات العامة الاٌئة 1..7 17 دبلوما -اامة ابكالورٌوس شعبة

 2.. 4 الدولٌة جارةالت نقطة 4.7 1 ارااى ارشاد

 2.. 4 الانترنت 2.. 4 ارااى ايتصاد

    6.0. 41 التخصصات بايى

 ا.77* حسبت النسبة المئوٌة لات، التكرارات وفقا لعدد المبحونٌن ا
 
 الدورات التدريبية: -2

% حص لوا ال ى دورات تدرٌبٌ ة ف ى مج اي التس وٌقف 67.6ا إل ى أن 4ٌشٌر ج دوي ري م ا 
%  م ن الحاص لٌن 60% حصلوا ال ى دورات ف ى مج اي الاراا ة العض وٌة. كم ا أش ار 01.0وأن 

أٌ ام ف ى ح ٌن  6الى دورات فى التسوٌق بنن مدة الدورات التى حض روها ف ى ه تا المج اي أي ي م ن 
ٌ ومف  .1لأيي من  – 6% منام إلى أن مدة التدرٌم فى مجاي الارااة العضوٌة كانت من 28أشار 

% م نام ب نن م دة الت درٌم غٌ ر 60.6ٌ ومف وأش اار  78-.1ا بنن مدة ال ادورة م ن %48كما أفااد ا
 % منام بنن نسبة الاستفادة من التدرٌم كانت كبٌرة.1.2.كافٌةف وأفاد 

وكانت أهم الموضواات التى تم التدرٌم الٌاا تتمني فى أهمٌة الارااة العضوٌة ووس ائي  
%اف ومع  املات م  ا بع  د 1.2.ت وكف  اءة التس  وٌق ا%اف ومفا  وم وما  ارا7..6المكافح  ة الحٌوٌ  ة ا

%ا. لتا ٌجم الى المسئولٌن بالجااا الإرشادى تكنٌ  الب رامج التدرٌبٌ ة للمرش دٌن 71.2الحصاد ا
والأخصائٌٌن فى مجاي الارااات العضوٌة ومعاملات ما بعد الحصاد ومجاي التسوٌق بصفة خاصة 

 حٌث كانت مدة التدرٌم يلٌلة جداً.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 التسويقدورات تدريبية فى مجال الذين حصلوا على المبحوثين  داد ونسبعا :(2) رقم جدول
 .ومدى كفايتها ومدى استفادتهم منها والزراعة العضوية

 % عدد التدريبية الدورات % عدد التدريبية الدورات
علةةةةةى دورات  الحصةةةةةول ىمةةةةةد

 تدريبية:
 4.4 1 ةضئٌل استفادة  

ف     ى مج     اي  دوراتال     ى  حص     ي
 التسوٌق

 0.6 7 منعدمة استفادة 67.6 .4

ف     ى مج     اي  دوراتال     ى  حص     ي
 الارااة العضوٌة

   :الاستفادةعدم  اسباب 01.0 78

 188 7 الدورةمدة  يصر 2.. 4 دورات الىٌحصي  لم

فةةةةةى مجةةةةةال  التةةةةةدريب مةةةةةدة
 التسويق:

العمل        ى  التطبٌ        ق غٌ        ام  
 للمعلومات

4 66.6 

 77.7 1 مٌدانٌة اٌاراتوجود  ادم *60 17 اٌام 6من  ايي
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   :التدريب موضوعات 74 0 ٌوم .1 منلأيي  6 من
مةةةدة التةةةدريب فةةةى مجةةةال الزراعةةةة 

 العضوية
 ***7..6 47 العضوٌة الارااة  

 1.2. 10 التسوٌق اتارامو مفاوم **28 14 أٌام 6ايي من 

 71.2 11 بعد الحصاد ما معاملات 28 14 ٌوم .1لأيي من  – 6من 

ل بعض النبات ات  الارااٌ ة ملاتالمعا 48 6 يوم 33 – 15من 
 الطبٌه

6 17.1 

 17.1 6 الى البٌئة الحفاز كٌفٌة   :التدريبة يكفا مدى

 12.4 . العضوى التسمٌد اهمٌة 71.2 11 كافى

 0.6 7 المخلفات رٌتدو 60.6 42 كافى غٌر

      :الاستفادة مدى

    1.2. 10 ةكبٌر استفادة

    77.1 17 متوسطة استفادة
 *   حسبت النسبة المئوٌة وفقا لعدد المبحونٌن بالجااا الارشادى التٌن حصلوا الى دورات تدرٌبٌة فى مجاي التسوٌق

** حسبت النسبة المئوٌة وفقا لعدد المبح ونٌن بالجا اا الارش ادى ال تٌن حص لوا ال ى دورات تدرٌبٌ ة ف ى مج اي الاراا ة 
 العضوٌة

 ا..7د المبحونٌن التٌن حصلوا الى دورات تدرٌبٌة ا*** حسبت النسبة المئوٌة لعد

 
 معرفة المبحوثين بمتغيرات التسويق )الخارجى والمحلى( -3

%ا أش  اروا ال  ى وج  ود طل  م ا  المى 42.6ا أن معز  م المبح  ونٌن ا7ٌوض  ح ج  دوي ري  م ا 
ل  دوي %ا م  نام ٌعرف  ون أه  م ا01.1كبٌ  ر ال  ى النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة كم  ا أن الرالبٌ  ة العزم  ى ا

المستوردة لات، الحاصلات. وبسؤالام ان أكنر هت، الحاصلات طلباً فى الأسواق الخارجٌة فقد أش ار 
% إل  ى محص  وي ش  ٌح الب  ابونج ٌلٌ  ه النعن  ا  الفلف  ى ن  م البردي  ول والش  مر وتل    بنس  م 42.2نح  و 

% لك  ي م  نام ال  ى الترتٌ  مف وه  تا ٌش  ٌر ال  ى أنا  م ال  ى دراٌ  ة كبٌ  رة 21.6%ف 2.1.%ف 67.6
 لأنوا  المطلوبة بالأسواق الخارجٌة.با
وفٌم ا ٌخ تص بالأس عار العالمٌ ة والمحلٌ ة للط ن م ن ه ت، الحاص لات فق د أوض حت بٌان  ات  

%ا لا ٌعرفون السعر العالمى ف ى ح ٌن بلر ت 42.6نفس الجدوي أن الرالبٌة العزمى من المبحونٌن ا
% م ن المبحونٌ ان 01.1ٌضا أن % منامف كما اتضح أ4..2نسبة من ٌعرفون الأسعار المحلٌة نحو 

لا ٌعرفون المٌعاد المناسم لتصدٌر هت، الحاصلات امن ٌن اٌر ال ى ٌونٌ واف كم ا أزا رت النتائ اج أن 
% منام لا ٌعرفون الدوي المنافسة لمصر فى تصدٌر هت، الحاصلات وهى االان د وباكس تاناف ..4.

ار  أن ٌس وق محص وله فٌا ا ف ى حال ة وبسؤاي المبحونٌن ان أهم الأسواق المحلٌة الت ى ٌمك ن للم ا
ا دم التعاي د م    المص درٌن كان ت أه  م الأس واق الت ى أش  اروا إلٌا ا ه ى ال  ى الترتٌ م س وق القرٌ  ةف 

%ف 26.2الوسطاءف أسواق الجملة خارص القرٌةف الشركاات اس ٌكمف روٌ اايف اٌاٌ اسا وتل   بنس ام 
الأس   واق إلا أنا   م جمٌع   اً  % ال   ى الت   والى وب   رغم م   ن مع   رفتام با   ت،41.6%ف 44.7%ف 2..7

%ا ل  م ٌعرف  وا مااٌ  ا واٌ  وم ك  ي ب  دٌي تس  وٌقً حت  ى ٌمك  نام مس  اادة الم  اار  ف  ى اتخ  ات 188ا
 القرارات التسوٌقٌة المناسبة.

وبالنس  بة لنش  ر فك  رة تص  نٌ  المن  تج يب  ي تص  دٌر، لاٌ  ادة القٌم  ة المض  افة فق  د أش  ار أغل  بام  
أرج   ه ؤلاء المبح ونٌن تل   لع دة أس بام أهما ا % إلى ادم وجوم نشر فكرة التص نٌ ف وي د 6..7

%اف واحتٌ اص املٌ ة التص نٌ  ال ى اس تنمارات 60ادم الإلمام الكافى بالمعلومات الخاصة بالتصنٌ  ا
%اف وا   دم وج   اود مصان   ا  لاس   تخلاص الاٌ   اوت بمحافز   اة الفٌ   اوم 7.6.كبٌ   رة غٌ   ر مت   وفرة ا

إل  ى الخ  ارص م  ن ه  ت، الحاص  لات فق  د %اف وبس  ؤالام ا  ن أس  بام رف  ض الرس  ائي المص  درة 26.2ا
%اف ووج  ود تل  وث بكتٌ  رى 7.ارج    المبحون  ون تل    إل  ى وج  ود أن  ر متبق  ى للمبٌ  دات والأس  مدة ا

%ا وأخٌرا العٌ وم الناتج ة ا ن املٌ ات الحص اد وم ا 10.4%اف وامالة الأطفاي ا44.7وفطرى ا
 %ا.11بعد الحصاد ا
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س  ٌة للس  وق الأورب  ى والأمرٌك  ى وفٌم  ا ٌخ  تص بمعرف  ة المبح  ونٌن بالمواص  فات القٌا 

% م   ن المبح   ونٌن لا ٌعرف   ون ه   ت، 60بإاتبارهم   ا أكب   ر مس   توردٌن لا   ت، الحاص   لات إتض   ح أن 
% م   نام تو معرف   ة جائٌ   ة با   ا ل   تل  ٌج   م تع   رٌفام بالمواص   فات والمق   اٌٌس 74المق   اٌٌسف وان 

ٌر للخارص وتل  ا ن المطلوم لبسواق الخارجٌة حتى ٌتم نقلاا للمنتجٌنف مما ٌاٌد من فرص التصد
 طرٌق الإالان اناا بالجرائد الرسمٌة أو فى البرامج التلٌفاٌونٌة أو النشرات التسوٌقٌة.

المساهمة فى تقديم الخدمات الإنتاجية والتسويقية للزراع لتنمية الصادرات من النباتةات الطبيةة  -4
 والعطرية:

اراٌن لتسجٌي م ااراام % من المبحونٌن ساادوا بعض الما2.1.ا أن 2ٌوضح جدوي ا 
% منام انام ياموا بنقي التوصٌات الخاصة بالارااة العضوٌةف وكانت أهم 67.6اضوٌافً كما أشار 

هت، التوص ٌات الت ى ت م نقلا ا لل ارا  وفق ا لتك رار الإش ارة إلٌا ا ه ى كٌفٌ ة اس تخدام ب دائي المبٌ دات 
% لك  ي منا  اف والتواٌ  ة باتب  ا  28والأس  مدة الحٌوٌ  ةف وطرٌق  ة التعبئ  ة وطرٌق  ة تجفٌ    المحص  وي 

%اف وطرٌقة 40%اف وموااٌد الارااة التى تناسم مٌعاد التصدٌر ا76اسلوم الارااة العضوٌة ا
 %ا.48الجم  السلٌمة ا

وفٌما ٌتعلق بمعرفة المبحونٌن التٌن ساهموا فى نق ي التوص ٌات ا ن اس تجابة ال ارا  لا ت،  
% منام إلى أن اس تجابة ال ارا  تراوح ت 28فقد أشار التوصٌات من واي  اتصالام المباشر للارا  

 %..7-8.% منام إلى أن نسبة الاستجابة تراوحت ما بٌن 40% بٌنما أشار 8.-%.4ما بٌن 
% م نام ب ننام ل م ٌق دموا أى 77وبالنسبة لمساادة المااراٌن ف ى املٌ ة التس وٌق فق د أف اد  

  وتمنلت هت، المساادة فى توفٌر معلوم ات % بننام يدموا مساادة للارا47مساادةف فى حٌن أشار 
 %ا.48%ف وحي المشاكي بٌن الوسطاء والمااراٌن ا188ان الأسعار المحلٌة 

ل  تا ٌج  م ال  ى الع  املٌن بالإرش  اد الاراا  ى تكنٌ    جا  ودهم لإين  ا  ال  ارا  بتطبٌ  ق ه  ت،  
م ا لا ا م ن ت ننٌرا التوصٌات وكتا الاهتمام بنقي التوص ٌات الت ى تتعل ق بمع املات م ا بع د الحص اد ول

 كبٌرا الى جودة هت، الحاصلات.
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 متغيراتلل( توزيع المبحوثين من العاملين بالجهاز الارشادى وفقاً لمدى معرفتهم 3) رقم جدول
 محلى( بالنباتات الطبية والعطرية. -لتسويقية )خارجىا

 % عدد التسويقية بالمتغيرات المعرفة % عدد سويقيةالت بالمتغيرات المعرفة
علةةةى النباتةةةات  عةةةالمىطلةةةب  وجةةةود

 الطبية والعطرية:

كةةةل بةةةديل  عيةةةوبمزايةةةا وب المعرفةةةة  
 تسويقى

  

 صفر صفر ٌعر  42.6 .7 ٌوجد

 188 77 ٌعر  لا 2.. 4 ٌوجد لا
 للنباتةةةةةاتالةةةةةدول المسةةةةةتوردة  هةةةةةمأ

 الطبية والعطرية
تصةنيع المنةتج  فكةرةنشر  وجوب  

 قبل التصدير
  

 42.2 4 نعم 01.1 78 ٌعر 

 6..7 40 لا 10.4 7 ٌعر  لا
 والعطريةةةةةةالنباتةةةةةات الطبيةةةةةة  اهةةةةةم

 المطلوبة للتصدير
   نشر الفكرة عدم اسباب  

 *60 14الك  افى بالمعلوم  ات الخاص  ة  الالم  ام ا  دم 42.2 .7 البابونج
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 بالتصنٌ 

 7.6. .1 كبٌرة غٌر متوفرة لاستنمارات تحتاص 67.6 .4 الفلفلى النعنا 

 26.2 17 للاستخلاص بالفٌوم مصان وجود  ماد 2.1. 48 البرديول

 7..7 18 الامكانٌات اللاامة للتصنٌ  توافر ادم 20.6 10 الشمر
العةةةةالمى للطةةةةن مةةةةن هةةةةةذ   السةةةةعر

 الحاصلات

 ٌعر 

 
4 

 
..2 

رة دالرسةائل المصةة رفةض اسةباب
 من هذ  الحاصلات

  

 7. 41 والاسمدة للمبٌداتأنر  وجود 42.6 .7 ٌعر  لا
 هةةةةةذ المحليةةةةةة للطةةةةةن مةةةةةن  الاسةةةةةعار
 الحاصلات

 44.7 4 بكتٌرى وفطرى تلوث وجود  

 10.4 7 الاطفاي امالة 4..2 17 ال  جنٌها 16 -4ا ٌعر 

ا    ن الحص    اد  ناتج    ة اٌ    وم 2.1. 48 ٌعر  لا
 ومعاملات بعد الحصاد

2 11 

 هةةةةةةذ المناسةةةةةةبة لتصةةةةةةدير  المواعيةةةةةةد
 الحاصلات

 2.. 4 شوائم وجود  

 4.7 1 الرطوبة بالمنتج نسبة ارتفا  10.4 7  ٌعر 

القياسةةةةةةةية  بالمواصةةةةةةةفات المعرفةةةةةةةة 01.1 78 ٌعر  لا
 للجودة للسوق الأمريكى والأوروبى

  

 الطبيةةةةالمحليةةةة للنباتةةةات  الاسةةةواق
 والعطرية

 صفر صفر تامة معرفة  

 74 14 جائٌة معرفة .7 17 بالقرى الجملة تجار

 60 .4 ٌعر  لا 47 18 الوسطاء

   )الهند وباكستان( منافسةال الدول 42 4 خارص القرى الجملة اسواق
 -س      ٌكم  -اروٌ      اي الش      ركات

 ٌساٌاٌا
 ..28 .1 ٌعر  47 0

 ..4. 44 ٌعر  لا 14 7 الادوٌة شركات

    0 7 العطور مصان 

    0 7 ةراالعط محلات

 ا.40التصدٌر ا * حسبت النسبة المئوٌة للتٌن اشاروا الى ادم وجوم نشر فكرة تصنٌ  المنتج يبي

 
 
 

تقديم الخدمات الإنتاجية والتسويقية ( توزيع المبحوثين وفقاً لمدى المساهمة فى 4) رقم جدول
 والعطرية. الطبيةتنمية الصادرات من النباتات للزراع ل

 % عدد المساهمة % عدد المساهمة
لتسةةةةجيل  المةةةةزارعين مسةةةةاعدة

 مزارعهم عضوى
 16 2 المنتج تخاٌن كٌفٌة  

 14 7 الويائٌة المصائد امي 2.1. 48 مساادة يدم

 14 7 الكومبوستامي  كٌفٌة 4..2 17 مساادةٌقدم  لم
بالزراعةةات  الخاصةةةنقةل التوصةةيات 

 التصديرية
    الزراع للتوصيات استجابة مدى  

 28 18 %8. -.4 67.6 .4 ساهم

 40 7 %.7 -8. 74.2 14 ٌساهم لم
 14 7 .4من  ايي   

التةةةى تسةةةاهم فةةةى  التوصةةةيات اهةةةم
 توصيلها

 صفر صفر .7من  اكنر  

×28 18ب دائي المبٌ دات  استخدام كٌفٌة
   عمليات التسويق فى المساعدة 
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 والاسمدة الحٌوٌة

 47 18 مساادة يدم 28 18 المحصوي تجفٌ  طرٌقة

 77 47 مساادةٌقدم  لم 28 18 المحصوي تعبئة طرٌقة
اس  لوم الاراا  ة  باس  تخدام التواٌ  ة

 العضوٌة
   المساادة نو  76 4

المناس     بة  الاراا    ة موااٌ    د
 للتصدٌر

 ا    ن الاس    عار معلوم    ات ت    وفٌر 40 7
 المحلٌة

18 188××
 

الوس    طاء  ب   ٌن اكيش    الم ح   ي 488 . السلٌم الجم  طرٌقة
 والمااراٌن

4 48 

    16 2 الارااة طرٌقة

 ا.4ا توصٌاتالٌة وفقاً لعدد المبحونٌن التٌن ساهموا فى نقي ئوحسبت النسبة الم ×
 ا18ٌة وفقاً لعدد المبحونٌن التٌن ساادوا الارا  فى املٌة التسوٌق ائوالم النسبةحسبت  ××

 
 علاقة الجهاز الارشادى بالهيئات والمنظمات التى تعمل فى مجال التصدير. -5

للتعر  الى اراء المبحونٌن من العاملٌن بالجااا الإرشادى فى طبٌعة العلاية ب ٌن الجا اا  
رش  ادى والاٌئ  ات والمنزم  ات الت  ى تعم  ي ف  ى مج  اي التص  دٌر ت  م س  ؤاي المبح  ونٌن أولا ا  ن أه  م الإ

% منام إل ى بع ض ..4.الاٌئات والمنزمات التى تعمي فى مجاي التصدٌر فى مصر ويد أشار نحو 
%اف والاٌئ ة 1.7.الاٌئات والمنزمات التى تمنلت فى شركات القطا  الخاص للاستٌراد والتصدٌر ا

%اف 4.7%اف وإت  احاد المنتجٌ  ان والمصدرٌ  ان ا2..م  ة للرياب  ة ال  ى الص  اادرات وال  اواردات االعا
وتل  الى الرغم من وجود جاات اخرى تعمي فى هتا المجايف أما بالنسبة للاٌئات والمنزم ات الت ى 

% إل ى 01.1تعمي فى مج اي التص دٌر بمحافز ة الفٌ وم فكان ت مع رفتام با ا اكب ر نس بٌاً حٌ ث أش ار 
% إل ى الاٌئ ة العام ة 41.6جمعٌات الأهلٌة العاملة فى مجاي الارااات التصدٌرٌةف كما أشار نح و ال

 ا..للريابة الى الصادرات والوارداتف ونقطة التجارة الدولٌة بكوم أوشٌمف جادوي ريام ا
% بننه لا 67.6وفٌما ٌتعلق بوجود تعاون بٌن هت، الاٌئات والجااا الإرشادى فقد تكر 

% بوجود تعاونف وبسؤاي هؤلاء المبحونٌن ان صور التعاون 74.2اونف فى حٌن أشار ٌوجد تع
فنشاروا إلى توفٌر معلومات تتمني فى أهمٌة وض  الامة تجارٌة الى المنتاج المعاد للتصدٌار 

%اف وأهم 0.%اف والارتقاء بجودة المنتج ا67%اف وضرورة الابتكاار فى التعبئاة والترلٌا  ا.7ا
%ا والمٌعاد المناسم 24%اف والأسعار العالمٌة اسعر البورصة 8.المستادفة للتصدٌر االأسواق 

 %ا.24للتصدٌر ا
وفٌم  ا ٌتعل  ق بالتع  اون ب  ٌن الجا  اا الإرش  ادى والجمعٌ  ات العامل  ة ف  ى مج  اي الاراا  ات 

ٌراً بٌن اف أن هنا  تعاوناً كب.التصدٌرٌة بمحافزة الفٌومف فقد أوضحت النتائج الواردة بالجدوي ريم ا
% من المبحونٌن ويد تمنلت ص ور التع اون وفق ا لتك رار الإش ارة 01.1الجاتٌن حٌث أشار إلى تل  

%اف وام  ي 76.7%اف والتنس  ٌق ب  ٌن الم  ااراٌن والجمعٌ  ات ا76.7إلٌا  ا ف  ى: ت  درٌم الأاض  اء ا
%اف وت  وفٌر المطبوا  ات 47%اف واٌ  ارات مٌدانٌ  ة للاراا  ات العض  وٌة ا46.7ن  دوات للتواٌ  ة ا

 %ا.18لإرشادٌة اا
وان دور هت، الجمعٌات ف ى تنمٌ ة الص ادرات م ن النبات ات الطبٌ اة والعطرٌ ة فق اد أشا اار 

%اف 06.7% إلى يٌام الجمعٌات بدور كبٌر ٌتمني فى: تدرٌم الارا  الى املٌات الحصااد ا01.1
اض وٌة  %اف ومساادة المااراٌن فى تسجٌي مااراام76.7ومسااادة الارا  فى تصدٌر المنتج ا

%اف وت    وفٌر مس    تلامات الإنت    اص 27.7%اف وتق    دٌم المعلوم    ات الفنٌ    ة الخاص    ة بالإنت    اص ا8.ا
%اف والمتابعة للمااراٌ ان المسجل اة م ااراام 48%اف والتدرٌام الى صنااة الكمبوست ا46.6ا

 %ا.16.6اضوٌاة ا
ص وا   ن تواٌ   ة ال   ارا  أاض   اء مجل   س إدارة الجمعٌ   ات بنهمٌ   ة تك   وٌن اتح   ادات لانت   ا

 ا..% من المبحونٌن بننه تم ارض الفكرة الى الأاضاء جادوي ريام ا2.والتصدٌر فقد أشار نحو 
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توزيع المبحوثين بالجهاز الارشادى وفقاً لمعرفتهم بعلاقة الجهاز الارشادى  :(5) رقم جدول
 بينهم اونالعاملة فى مجال التصدير وصور التع بالهيئات

 % عدد المتغيرات % عدد المتغيرات
التةةةى تعمةةةل فةةةى  والمنظمةةةات الهيئةةةات

 التصدير بمصر

 الارشةةةةةادىبةةةةةين الجهةةةةةاز  التعةةةةةاون  

 يةالتصدير وجمعيات الزراعات

  

الخ        اص   االقط         ش        ركات
 للاستٌراد والتصدٌر

 01.1 78 تعاون ٌوجد 1.7. 14

رات للرياب  ة ال  ى الص  اد العام  ة الاٌئ  ة

 والورادات 

 10.4 7 ٌوجد تعاون لا 2.. 4

 الارشةادىلجهةاز االتعاون بةين  صور 4.7 1 والمصدرٌن المنتجٌن اتحاد

 والجمعيات

  

 **76.7 *11 الااضاء تدرٌم ..4. 44 المجمو 

والمنظمةةةةات التةةةةى  بالهيئةةةةات المعرفةةةةة

 تعمل فى مجال التصدير بالفيوم

ب       ٌن الم       ااراٌن  التنس       ٌق  
 والجمعٌات

11 76.7 

ف  ى مج  اي الاراا  ة  الاهلٌ  ة الجمعٌ  ات

 العضوٌة

 46.7 0 لتواٌةندوات ل امي 01.1 78

للرياب  ة ال  ى الص  ادرات  العام  ة الاٌئ  ة

 والواردات

للاراا       ات  مٌدانٌ       ة اٌ       ارات 41.6 0
 العضوٌة

7 47.7 

 18 7 الارشادٌةالمطبواات  توفٌر 41.6 0 ولٌة بكوم اوشٌمدال التجارة نقطة
   الصادراتالجمعيات فى تنمية  دور ..17 . الخاص للتصدٌر القطا  شركات

 01.1 78 دور لاا  بةةين هةةذ  الهيئةةات والجهةةاز  التعةةاون مةةدى
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 الارشادى

 10.4 7 لاا دور لٌس 74.2 14 تعاون ٌوجد
   الصادراتالجمعيات فى تنمية  دور 67.6 .4 تعاون ٌوجد لا

هةةةةةاز بةةةةةين الهيئةةةةةات والج التعةةةةةاون صةةةةةور

 الارشادى

 **06.7 46 الى املٌة الحصاد التدرٌم  

ان أهمٌة وض    معلومات توفٌر
 الامة تجارٌة

 76.7 47 فى تصدٌر المنتج المساادة *.7 4

ا   ن الابتك   ار  معلوم   ات ت   وفٌر
 والتعبئة والترلٌ 

 متس  جٌي م  ااراا ف  ى مس  اادتام 67 0
 ٌةاضو

1. .8 

 ا     ن كٌفٌ     ة معلوم     ات ت     وفٌر
 الارتقاء بالجودة

 الخاص ةالمعلومات الفنٌة  تقدٌم 0. 7
 بالانتاص

17 27.7 

ا   ن الاس   واق  معلوم   ات ت   وفٌر
 المستادفة للتصدٌر

 46.6 0 مستلامات الانتاص توفٌر 8. 6

ا    ن اس    عار  معلوم    ات ت    وفٌر
 لحاصلات التصدٌرٌةلالبورصة 

 48 6 وستمبالكالى صنااة  تدرٌبام 24 .

ا    ن المٌع    اد  معلوم    ات ت    وفٌر
 المناسم للتصدٌر

 المس    جلٌنللم    ااراٌن  المتابع    ة 24 .
 اضوى

. 16.6 

ا ن المواص فات  معلومات توفٌر
 والمقاٌٌس المطلوبة لكي سوق

 16.6 . بعملٌة التصدٌر تقوم 0 1

ا    ن الطل    م  معلوم    ات ت    وفٌر
 االكمٌةا الحالى

المش  اكي ب  ٌن المص  درٌن  ح  ي صفر صفر
 والمااراٌن

2 17.7 

ا    ن الطل    م  معلوم    ات ت    وفٌر
 المتوي  فى السنوات القادم

 اتحةةةةاداتباهميةةةةة تكةةةةوين  التوعيةةةةة صفر صفر

 للمصدرين من هذ  الجمعيات

  

 2. 48 تواٌة يدم   
 26 17 ٌقدم لم   

 ا14ا تعاونٌة وفقاً لعدد المبحونٌن التٌن اشارو الى وجود ئوالنسبة الم حسبت*   
 والجمعٌات ىرشادلإوفقاً لعدد المبحونٌن التٌن اشارو الى وجود تعاون بٌن الجااا ا ٌةئوالمحسبت النسبة  **

 .سا78ا

 المشاكل والمعوقات التى تواجه التوسع فى إنتاج وتصدير النباتات الطبية والعطرية -6
بإستعراض أراء المبحونٌن ان المشاكي التى تعوق التوس   ف ى الاراا ات التص دٌرٌة م ن  

 ا إتضح ما ٌلى:6النباتات الطبٌة والعطرٌة المدونة بالجدوي ريم ا
مش اكي الت ى تواج ه الم ااراٌن ك ان أهما ا وفق ا لتك رار الإش ارة إلٌا ا: تفت ت فٌما ٌتعلق بال –أ 

الحٌ  ااة الارااٌ  ة ٌمن    استخ  ادام التكنولوجٌ  اا الحدٌن  اة ف  ى الإنت  اص واملٌ  اات الحص  اد 
%اف نق   ص الم   وارد المادٌ   ة ل   دى صر   اار ال   اارا  لش   اراء مستلام   اات الإنت   ااص ..28ا
%اف فس   العق ود م ن يب ي 74.2رٌن الوسطاء ا%اف إحتكار السوق من يبي المصد1..7ا

%اف تل وث مٌ  ا، ال رى بمٌ  ا، المص ار  والص ر  الص  حى ٌ ؤنر ال  ى 47.1المص درٌن ا
 %ا.41.1%اف انتشاار الأمراض وا فات بما ٌقلي من حجام الإنتااص ا47.1الجودة ا

نٌن رف ض أما بالنسبة للمشاكي التى تواجه المصدرٌن كان أبراها م ن وجا ة نز ر المبح و  -م
بعض الرسائي لعدم مطابقتاا للمواصفات القٌاسٌة المطلوبة مما ٌؤنر مادٌاً الى المصدرٌن 

%اف ا  دم ت  وفر الكمٌ  ات المطلوب  ة م  ن المن  تج وفق  ا لمتطلب  ات الس  وق الخ  ارجى ..28ا
%ا ف وج  ود تن   افس ب   ٌن ش   ركات التص   دٌر وبع   ض المص   درٌن مم   ا ٌ   ؤدى ال   ى 42.7ا

%اف وصعوبة املٌ ة ..17التجارى من يبي الوسطاء ا %اف الرل..16انخفاض السعر ا
%ا مم  ا ٌ  ؤدى إل  ى فق  د 18%اف وتتب  تم المس  احات س  نة بع  د اخ  رى ا..17نق  ي المن  تج ا

الأسواق الخارجٌة. ل تا ٌج م ال ى الجا اا الإرش ادى العم ي ال ى توص ٌي ه ت، المش كلات 
 للمسئولٌن للمساادة فى حلاا.

 لنباتات الطبية والعطرية:متطلبات التوسع فى إنتاج وتصدير ا -7
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باستطلا  أراء المبحونٌن فى متطلبات التوس  فى الارااات التصدٌرٌة من النباتات الطبٌة  
والعطرٌة بمحافزة الفٌومف فقد أكد المبح ونٌن ال ى وج ود ا دة متطلب ات للتوس   ف ى ه ت، الاراا ات 

و  البٌئٌة الملائمة والإمكانٌات لكي من العاملٌن بالجااا الارشادىف والمااراٌن والمصدرٌنف الزر
 ا هى:7المطلوبة وكان أهم هت، المتطلبات كما هو مدون بالجدوي ريم ا

بالنس بة للع  املٌن بالجا  اا الإرش  ادى تتمن  ي المتطلب  ات ف  ى إيام  ة دورات تدرٌبٌ  ة مكنف  ة للمرش  دٌن  -
هتم   ام %اف الا188الأخص  ائٌٌن ف  ى مج  اي الاراا  ة العض  وٌة والتس  وٌق الخ  ارجى والمحل  ى ا

%اف ض  رورة وج  ود الاي  ة مؤسس  ٌة تض  من التنس  ٌق ب  ٌن 67.6بالجان  م العمل  ى ف  ى الت  درٌم ا
%اف وتفعٌ ي العلاي  ة ب ٌن الجا  اا ..2.الجا اا الإرش ادى والاٌئ  ات العامل ة ف  ى مج اي التص  دٌر ا

%اف وت وفٌر النش رات الفنٌ ة والإرش ادٌة ا ن 20.7الإرشادى ومركا البحوث وكلٌات الاراا ة ا
%اف وت  وفٌر النش  رات ا  ن التس  وٌق المحل  ى والخ  ارجى 27.4لنبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة اإنت  اص ا

 %ا.47%اف تدرٌم المرشدٌن فى الماار  الكبٌرة التى تنتج للتصدٌر ا..28بصفة دورٌة ا
وفٌم ا ٌتعل ق بالمتطلب ات الت ى ٌج  م توافره ا للم ااراٌن فك ان أهما  ا م ن وجا ة نز ر المبح  ونٌنف  -

%اف وإيام ة ن دوات إرش ادٌة 70.7بالمواص فات القٌاس ٌة المطلوب ة للتص دٌر اتعرٌ  الم ااراٌن 
%اف وت  وفٌر ب  دائي المبٌ  دات 67.6ب  القرى ا  ن أهمٌ  ة الاراا  ات النزٌف  ة م  ن أج  ي التص  دٌر ا

والأسمدة الحٌوٌة بسعر مناسمف وتدرٌم المااراٌن الى ما ارات الإنت اص وفق ا لمتطلب ات الس وق 
%اف 1.7.ف وإيام  ة حق  وي إرش  ادٌة للنبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة ا%ا لك  ي منام  ا..4.الخ  ارجى ا

%اف تبن  ى حمل  ة 1.7.وت  درٌم الم  ااراٌن ال  ى ما  ارات الحص  اد وم  ا بع  د الحص  اد والتعبئ  اة ا
%اف وتعرٌ    الم  اار  بالكمٌ  ات 20.6إرش  ادٌة للنا  اوض بإنت  اص النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة ا

اف والتعاي  د المس بق م   الم  اار  ال ى الكمٌ  ات %20.1المطلوب ة للتص دٌر يب  ي موا د الاراا ة ا
المطلوبة للتصدٌرف ورف  الأسعار من يبي المصدرٌان لتشجٌ  الارا  الى التوس ا  ف ى المساح اة 

 %اف حتى ٌمكن تلبٌة متطلبات السوق الخارجى...28المنارااة بات، الحاصلات ا
ونٌن ف ى إنش اء اتح اد المص درٌن وتمنلت أهم المتطلبات اللاامة للمصدرٌن من وجاة نز ر المبح  -

%اف الإا لان ا ن س عر ..28من الجمعٌات التى تعمي يى مج اي الاراا ة العض وٌة والتص دٌر ا
%اف التوس    ف  ى إنش  اء الجمعٌ  ات 47.1البورص  ة والمواص  فات القٌاس  ٌة المطلوب  ة ف  ى المن  تج ا

س واق الخارجٌ ة %ا. ت وفٌر بٌان ات ا ن الأ42.7الأهلٌة للارااات العضوٌة من اج ي التص دٌر ا
من خلاي إجراء بحوث تسوٌقٌة وتل  للتعر  الى أتواق المستالكٌن مما ٌسااد الى التوس   ف ى 

 %ا.72.7املٌات التصدٌر ا
أما بالنسبة للزرو  الملائمة للتوس  فى التصدٌر فقد أشار المبحونٌن إلى مناسبة الز رو   

%اف والتوس     ف   ى اراا   ة الاراض   ى ..2.المناخٌ   ة بمحافز   ة الفٌ   وم لإنت   اص ه   ت، الحاص   لات ا
%ا حٌ ث أن ه ت، الاراض ى خالٌ ة م ن الأن ر المتبق ى 4..2المستصلحة بالنباتات الطبٌ ة والعطرٌ ة ا

للمبٌ  داتف وك  تل  ت  وفٌر مٌ  ا، ال  رى لبراض  اى الصحراوٌ  اة ولبراض  ى الموج  ودة ف  ى نااٌ  ة الت  ر  
%اف ..28اٌ د م ن ف رص التص دٌر ا%اف التواٌة بنهمٌة الارااة فى المٌعاد المناسم مما ٌ..28ا

 %ا.1..7الاستفادة من المااراٌن تو الخبرة فى التدرٌم ا
ويد تكر المبحونٌن العدٌد من الإمكانٌات المطلوبة للتوس  فى التصدٌر أهما ا: ت وفٌر ح افا  

%اف توفٌر خبراء ف ى مج اي التس وٌق الخ ارجى لت درٌم ..4.مادى للمرشدٌن واخصائى التسوٌق ا
%اف ت    وفٌر مستلام    اات الاراا    اة الحٌوٌ    ة بنس    عار منخفض    ة ..4.والم    ااراٌن ا المرش    دٌن

%ا 6.1.%اف إنشاء محطات للصر  الصحى بالقرى للحفاز الى مٌ ا، ال رى م ن التل وث ا6.6.ا
%اف تعٌ ٌن 2.6.التوس  فى محط ات ت دوٌر المخلف ات النباتٌ ة لإا ادة اس تخداماا كنس مدة اض وٌة ا

%اف ت وفٌر دا م 1.7.ة فى مج اي التس وٌق والاراا ات التص دٌرٌة امرشدٌن وأخصائٌٌن توى خبر
%اف ت  وفٌر المجفف  ات 24.4م  الى كبٌ  ر لماارا  ى الحاص  لات التص  دٌرٌة خاص  ة لص  رار ال  ارا  ا

 %ا.27.4الجٌدة التى تحافز الى جودة ونسباة الاٌاوت الطٌارة ا
الس ابق ارض اا م ن  نستنتج من هت، النتائج أن كنٌر م ن ه ت، المتطلب ات ه ى ح ي للمش اكي 

وجاة نزر المبحونٌن لتل  ٌستلام من جمٌ  الاٌئات والجمعٌات والماتمٌن بعملٌة التصدٌر أخ ت ه ت، 
 المتطلبات فى الااتبار لتنمٌة الصادرات الارااٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة.
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تصةدير  تواجه المبحوثين العاملين بالجهاز الارشادى فى المشاكل التى أهم أراء( 6رقم ) جدول

 .بمحافظة الفيوم النباتات الطبية والعطرية

 *% تكرار المشاكل
   للمزارعين بالنسبة 

 ..28 .1 ٌمن  استخدام التكنولوجٌا الحدٌنة الحٌااة تفتت
 1..7 17 لمادٌة لدى صرار الارا  لشراء مستلامات الانتاص  الموارد نقص

 74.2 14 ٌر والوسطاءمن يبي شركات التصد السوق احتكار
 47.1 18 من يبي المصدرٌن العقود فس 

 47.1 18 بمٌا، المصار  والصر  الصحى الرىمٌا،  تلوث
 41.6 0 وا فات مما ٌقلي من حجم الانتاص الأمراض انتشار
 10.4 7 العمالة الارااٌة تكالٌ  ارتفا 

 10.4 7 النموتجٌة مما ٌقلي من جودة المحصوي المناشر نقص
 16.4 6 للمبٌدات والاسمدة الارا  استخدام

 ..17 . المدرٌة العمالة نقص
 ..17 . ٌقلي من حصوي المنتج الى اائد مجاى الوسطاء وجود

 0.1 7 الكمٌات المطلوبة للسوق الخارجى مما ٌؤدى الى تتبتم الاسعار الارا معرفة  ادم
   لمصدرينل بالنسبة

 ..28 .1 واصفات القٌاسٌة المطلوبةلعدم مطابقتاا للم الرسائي رفض
 ..42 4 رجىاالمطلوبة من المنتج وفقاً لمتطلبات السوق الخ الكمٌاتتوافر  ادم

 16.4 6 الاوا، والمصدرٌن رٌصدالتبٌن شركات  تنافس وجود
 ..17 . من يبي الوسطاء التجارى الرل

 18.0 2 نقي المنتج املٌة صعوبة
 18.0 2 سنة بعد اخرى المساحات تتبتم

 0.1 7 المااراٌن بالتسلٌم فى الويت المناسم للتصدٌر التاام ادم
 0.1 7 تراطات المطلوبة من يبي الاتحاد الاوروبىشالمصدرٌن تجا، الا الىيٌود  وجود

 2.. 4 لحماٌة المصدرٌن الحكومةتدخي  ادم
 ا.77* حسبت النسبة المئوٌة وفقا لعدد المبحونٌن العاملٌن بالجااا الارشادى ا

 

 ( أراء المبحوثين فى المتطلبات اللازمة للتوسع فى تصدير النباتات الطبية والعطرية.7جدول رقم )

 % العدد المتطلبات

   بالنسبة للعاملين بالجهاز الارشادى والتدريب
 133 77 والخارجىا –ايامة دورات تدرٌبٌة مكنفة للمرشدٌن فى مجاي الارااة النزٌفة والتسوٌق االمحلى

 67.6 .4 الاهتمام بالجانم العلمى فى لدورات التدرٌبٌة

 ..2. 48 ايامة الاية بٌن الجااا الارشادى والاٌئات العاملة فى مجاي التصدٌر

 20.7 10 تفعٌي العلاية بٌن الجااا الارشادى والجاات البحنٌة

 27.4 16 توفٌر النشرات الفنٌة ان انتاص النباتات الطبٌة والعطرٌة

 ..28 .1 فٌر نشرات ان التسوٌق االمحلى والخارجىا بصفة دورٌة تو

 47 18 تدرٌم المرشدٌن فى الماار  الكبٌرة التى تنتج للتصدٌر

 47 18 ارساي بعنات من المرشدٌن الى الدوي المتقدمة فى هتا المجاي

   بالنسبة للمزارعين

 78.3 44 النباتات الطبٌة والعطرٌةتعرٌ  المااراٌن بالمواصفات العالمٌة المطلوبة لتصدٌر 

 67.6 .4 امي ندوات ارشادٌة بالقرى ان أهمٌة الارااات النزٌفة من اجي التصدٌر

 ..4. 44 توفٌر بدائي المبٌدات والاسمدة الحٌوٌة بسعر مناسم

 ..4. 44 تدرٌم المااراٌن الى ماارات الانتاص وفقاً لمتطلبات السوق الخارجى

 1.7. 14 للنباتات الطبٌة والعطرٌة امي حقوي ارشادٌة

 1.7. 14 تدرٌم المااراٌن الى ماارات الحصاد وما بعد الحصاد 

 20.6 10 تبنى حملة ارشادٌة للناوض بانتاص النباتات الطبٌة والعطرٌة للتصدٌر
 20.1 10 تعرٌ  المااراٌن بالكمٌات المطلوبة للتصدٌر يبي الارااة
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 ..28 .1 الى الكمٌات المطلوبة للتصدٌر التعايد المسبق م  الماار 
 ..28 .1 رف  الاسعار لتشجٌ  الارا  الى التوس  فى المساحة المناراة

 47 18 ضرورة اهتمام المااراٌن بمعاٌٌر الجودة المطلوبة فى المنتج
 47 18 ضرورة اهتمام الرٌفٌٌن بالمحافزة الى مٌا، الرى من التلوث

 47.1 18 صة لصرار الارا توفٌر سل  او مقدم سعر خا

   بالنسبة للمصدرين:

 ..28 .1 انشاء اتحاد للمصدرٌن من الجمعٌات العاملة فى مجاي الارااة العضوٌة والتصدٌر

 47.1 18 الاالان ان سعر البورصة والمواصفات القٌاسٌة المطلوبة فى المنتج

 42.7 4 توفٌر البٌانات ان الاسواق الخارجٌة ااجراء بحوث تسوٌقٌةا

 42.7 4 التوس  فى الجمعٌات الأهلٌة للارااات العضوٌة من اجي التصدٌر

 ..17 . توفٌر بٌانات ان احتٌاجات الأسواق الخارجٌة وااواق المستالكٌن

 ..17 . تساٌي اجراءات التصدٌر من يبي الجمار 

 18.0 2 اتصاي المصدرٌن بالاٌئات العاملة فى مجاي التصدٌر

 2.. 4 ٌن بتسلٌم المنتج فى المٌعاد المناسم للتصدٌراهتمام الماارا

 2.. 4 ضرورة حصوي جمٌ  المصدرٌن الى شاادة تدرٌم المصدرٌن
 ... 4 تفعٌي دور مراكا التجارة الخارجٌة لضمان حصوي المصدرٌن مستحقاتام بالخارص

   الظروف المناسبة:

 ..2. 48 الحاصلات مناسبة الزرو  المناخٌة بمحافزة الفٌوم لانتاص هت،

 4..2 17 التوس  فى ارااة الاراضى المستصلحة بات، الحاصلات

 ...2 .1 توفٌر مٌا، الرى خاصة للاراضى الموجودة فى نااٌات التر 

 ...2 .1 الارااة فى المٌعاد المناسم مما ٌاٌد من فرص التصدٌر

 1..7 17 الاستفادة من المااراٌن توى الخبرة فى التدرٌم
 2.. 4 دور نقطة التجارة الدولٌة والاٌئة العامة للريابة الى الصادرات بمحافزة الفٌوم تفعٌي

 
 ( أراء المبحوثين فى المتطلبات اللازمة للتوسع فى تصدير النباتات الطبية والعطرية.7تابع جدول رقم )

 % عدد المتطلبات

   الامكانيات المطلوبة للتوسع:
 ..4. 44 توفٌر حافا مادى للمرشدٌن

 ..4. 44 توفٌر خبراء فى مجاي التسوٌق الخارجى لتدرٌم المرشدٌن والارا 
 6.6. 41 توفٌر مستلامات الارااة الحٌوٌة باسعار منخفضة

 6.6. 41 انشاء محطات للصر  الصحى بالقرى للحفاز الى مٌا، الرى من التلوث
 2.1. 48 مااالتوس  فى محطات تدوٌر المخلفات النباتٌة لااادة استخدا

 1.7. 14 تعٌٌن اخصائٌن ومرشدٌن توى خبرة فى الارااات التصدٌرٌة
 4..2 17 توفٌر دام مالى كبٌر لمااراى الحاصلات التصدٌرٌة من صرار الارا 

 27.4 16 توفٌر المجففات الجٌدة التى تحافز الى نسبة الاٌوت الطٌارة

 ..28 .1 مشاركة شركات التصدٌر فى دام التدرٌم مادٌاً 

 ..28 .1 توجٌه المستنمرٌن لايامة مصان  استخلاص الاٌوت

 47.4 18 توفٌر الدام المادى الفنى للتدرٌم

 47.4 18 التوس  فى انتاص المخصبات والبدائي الحٌوٌة

 ..17 . حصة الفٌوم من مٌا، الرى اللاامة للاراضى الصحراوٌة

 ..17 . التوس  فى وسائي النقي الحدٌنة

 ..17 . العبوات التصدٌرٌةبشكي جدٌد ومبتكرتوفٌر 

 18.0 2 توفٌر معامي لتحلٌي العٌنات بالفٌوم
 18.0 2 توفٌر المٌكنة الارااٌة مما ٌتلائم م  المساحات الصرٌرة
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 ثانيا: النتائج الخاصة بالمبحوثين من مزارعى النباتات الطبية والعطرية:

للمبح   ونٌنف ودرج   ة مع   رفتام ٌتن   اوي ه   تا الج   اء أه   م الص   فات والخص   ائص الممٌ   اة  
ب  المترٌرات التس  وٌقٌة وأه  م المش  اكي الت  ى ت  واجاام ف  ى إنت  اص وتس  وٌق النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ةف 
ومتطلب  ات التوس    ف  ى إنت  اص وتص  دٌر النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ةف دور الإرش  اد ف  ى إكس  ام ال  ارا  

العطرٌ  ةف وأخٌ  را مس  توى إدرا  المع  ار  والما  ارات الخاص  ة بإنت  اص وتص  دٌر النبات  ات الطبٌ  ة و
 المبحونٌن لبنود المواصفات الجودة المطلوبة لتصدٌر شٌح البابونج وتل  الى النحو التالى:

 الصفات والخصائص المميزة: -1
%اف متوسطى السنف وان ما 6.4.ا أن أكنر من نص  المبحونٌان ا0ٌوضح جدوي ريم ا 

%ا منام من توى الحٌااات 60.0ف ا%ف حاصلون الى مؤهي المى..27ٌقرم من نصفام 
أفدنة  7%ا من المبحونٌن مساحة محصوي البابونج لدٌام ا..77أفدنة فنكنرف ا 7الماراٌة الكبٌرة 

 فنكنرا.
وكانت أهم دوافعام لارااة محصوي البابونج تتمني ف ى أن المحص وي م ربح اكن ر م ن أى 

%اف ٌص لح اراات ه ف ى ..67%اف تجود ارااته ف ى الاراض ى الض عٌفة ا46.7محصوي شتوى ا
 %ا..4%اف له فوائد طبٌة ا27.0جمٌ  الاراضى ا

% ..47% ٌس  تخدمون اس  لوم الاراا  ة التقلٌ  دىف وان ..74كم  ا أوض  حت النت  ائج أن 
ٌستخدمون الأسلوم العض وىف وكان ت أس بام ا دم اس تخدام المبح ونٌن التقلٌ دٌٌن لأس لوم الاراا ة 

%اف ..77ه   ى: ص   عوبة إج   اراءات التس   جٌي العض   اوى ا العض   وٌة وفق   ا لتك   رار الإش   اارة إلٌا   اا
%اف 10.0%اف والاراا  ة العض  وٌة تكالٌفا  ا مرتفع  ة ا71.7والاراا  اة العض  وٌة غٌ  ر مجاٌ  اة ا

 %ا...14وادم معرفة اى شئ ان الارااة العضوٌة ا
وبسؤاي المبحونٌن ا ن مع دي ترٌ ر المس احة المنارا ة بمحص وي ش ٌح الب ابونج فق د أش ار 

% م نام ب نن المس احة متتبتب ةف ..71بنن المساحة تتااٌد بنسبة كبٌرةف فى ح ٌن تك ر  % منام..77
%ف جم   المحص وي ٌتطل م 188وارج  هؤلاء المبحونٌن تتب تم المس احة ال ى ا دم نب ات الاس عار 

 %.67%ف وادم التعايد المسبق يبي الارااة 07امالة كنٌرة 
 

 لبعض الصفات والخصائص المميزة لهم ( توزيع المبحوثين من الزراع وفقاً 8جدول رقم )

 % عدد الصفات % عدد الصفات
معةةةدل تغيةةةر المسةةةاحة المنزرعةةةة    :الســـن

 بمحصول البابونج:

  

 ..77 78 تتااٌد .1 14 سنةا .7صرار السن اايي من 

 8.س  نة لأي  ي م  ن  .7متوس  طى الس  ن ا
 سنةا

 ..71 .4 متتبتبة 6.4. .2

 .4 48 نابتة 40.4 47 سنة فنكنرا 8.ن اكبار الس

 6.7 . تتنايص   الحالة التعليمية:

   سبب تذبذب وتناقص المساحة: .4 48 امى 

 ***188 78 ادم نبات الاسعار ..47 44 ٌقرأ وٌكتم

 07 .4 جم  المحصوي ٌتطلم امالة كنٌرة ..27 70 حاصي الى مؤهي 

 67 48 ادم التعايد المسبق يبي الارااة   حجم الحيازة:

 8. .1 ٌحتاص تكالٌ  كنٌرة 18 0 صرٌرة اايي من فدانا

   متوسط انتاج الفدان بالطن: 41.4 17 افدنةا 7متوسط افدان لأيي من 

 ..64 8. طنا 8.4 -..8ايي من طن ا 60.0 .. افدنة فنكنر 7كبٌرة 

 ..77 78 طنا .18.4 -1طن فنكنر ا   مساحة محصول البابونج:

 %* تكرار مصادر المعلومات: 71.4 .4 صرٌرة اايي من فدانا

 8. 28 مرشد شركات التصدٌر .71.4 .4 افدنةا 7متوسط افدان لأيي من 

 ..71 .4 جمعٌات الارااة العضوٌة ..77 78 افدنة فنكنر 7كبٌرة 

 48 16 المرشد الارااى   دوافع زراعة محصول شيح البابونج

 ..14 18 المااراٌن توى الخبرة 46.7 77 محصوي مربح

 ..14 18 المطبواات الارشادٌة ..67 8. ٌجود فى الاراضى الضعٌفة

 ..11 4 الخبرة الشخصٌة 27.0 .7 ٌصلح ارااته فى جمٌ  الأراضى
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 ..7 6 مركا البحوث الارااٌة .4 48 له فوائد طبٌة كبٌرة

 ..6 . الندوات والمؤتمرات 0.7 .1 استرلاي الاٌدى العاملة

 ..6 . كلٌة الارااة    وب الزراعةاسل
 1.4 1 نقطة التجارة الدولٌة ..74 0. تقلٌدى 

 1.4 1 الاٌئة العامة للريابة الى الصادرات ..47 44 اضوى وحٌوي

اسةةباب عةةدم اسةةتخدام اسةةلوب الزراعةةة 
 العضوية:

     

*1.1. 78 صعوبة اجراءات التسجٌي اضوى
* 

   

    27.1 .4 العائد من الارااة العضوٌة غٌر مجاى
    0..4 .1 الارااة العضوٌة تكالٌفاا مرتفعة

    17.4 18 لم اسم  ان الارااة العضوٌة

 ا08*    حسبت النسبة المئوٌة وفقاً لعدد المبحونٌن ا
 ا0.**  حسبت النسبة المئوٌة وفقاً لعدد المبحونٌن التقلٌدٌٌن ا

 ا78تم وتنايض المساحة ا*** حسبت النسبة المئوٌة وفقاً لعدد المبحونٌن التٌن اشاروا الى تتب
 

%ا من المبحونٌان ال ى أن متوس ط إنت اص الف دان م ن المحص وي ح والى ..64كما أوضح ا
 طنا. 8.4 – ..8ا

كم  ا ٌتض  ح م  ن نت  ائج نف  س الج  دوي أن أه  م مص  ادر معلوم  اتام الخاص  ة باراا  ة النبات  ات 
العضوٌ   اة  %اف وجمعٌ   اات الاراا   اة8.الطبٌ   ة والعطرٌ   ة ه   ى: مرشدٌ   ان ش   ركات التصدٌ   ار ا

%اف والمطبوا    ات ..14%اف والم    ااراٌن توى الخب    رة ا48%اف المرش    د الاراا    ى ا..71ا
%ا فى حٌن جاءت كلٌ ات الاراا ة ونقط ة التج ارة الدولٌ ة والاٌئ ة العام ة للرياب ة ..14الإرشادٌة ا

الى الصادرات فى مرتبة متنخرة بالرغم من أهمٌ ة ه ت، المنزم ات ف ى تنمٌ ة الص ادرات م ن خ لاي 
 توفٌر المعلومات الخاصة بعملٌات التصدٌر.

 

 المعرفة بمتغيرات التسويق الخارجى والمحلى: -2
%ا بوجود طلم االمى كبٌر الى .47.7ا معرفة معزم المبحونٌن ا4ٌوضح جدوي ريم ا 

%ا ب  نن أكن  ر ه  ت، النبات  ات الطبٌ  ة 188النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ةف كم  ا أف  اد جمٌ    المبح  ونٌن ا
لب  اً ف  ى الأس  واق الخارجٌ  اة ه  و محص  وي شٌ  اح الب  ابونج ٌلٌ  ه محص  وي النعن  اا  الفلف  ى والعطرٌ  ة ط

%ا وه  ت، النت  ائج تش  ٌر إل  ى أن ال  ارا  ال  ى دراٌ  ة كبٌ  رة بمتطلب  ات .4%ا ن  م البردي  ول ا..77ا
الس   وق الع   المى م   ن النبات   ات الطبٌ   ة والعطرٌ   ة وتل     لخب   رة ارا  ه   ت، المنطق   ة بتص   دٌر ه   ت، 

 الحاصلات.
%ا م  ن المبح  ونٌن ٌس  ويون إنت  اجام بالتعاي  د م    .6.4.وض  ح النت  ائج أٌض  ا أن اكم  ا ت 

%اف بٌنم ا بلر ت نس بة .40.7المصدرٌن فى حٌن بلرت نسبة من ٌسويون إنتاجام للوسطاء بالقرٌة ا
 %ا فقط..1من ٌسويون إنتاجام إلى تجار التجائة ا

س بة للبٌ   اخض ر بع د املٌ ة وبالنسبة للحالة التى ٌسويون الٌا ا المحص وي فكان ت أال ى ن 
%ا منام ال ى البٌ   بع د تجفٌ   .4%اف فى حٌن أشار ا..64الحصاد مباشرة حٌث أشار إلى تل  ا

%ا إلى البٌ   بع د املٌ ات التجاٌ اف وتش ٌر النت ائج إل ى تب اٌن المس ارات 18المحصوي وكتل  أفاد ا
الت ى ٌس وق المحص وي الٌا ا التسوٌقٌة التى ٌس لكاا ال ارا  ف ى تس وٌق محص ولام وك تل  الح الات 

 وٌرج  تل  إلى اختلا  جودة المحصوي بالإضافة إلى اختلا  القدرات المادٌة للارا .
وبالنس  بة لمعرف  ة المبح  ونٌن للس   عر المحل  ى للط  ان م  ن محص   اوي البابون  اج فق  اد أش   اار  
رجة الج ودةف أل  جنٌها للطن وفقا لد 14-4%ا الى أن سعر المنتج التقلٌدى ٌتراوح ما بٌن ا..74ا

أل   جنٌ ه للط نا  10-.1%ا ب نن الأس عار تت راوح م ا ب ٌن ا..47وبالنسبة للمنتج العضوى أش ار ا
 وفقا لدرجة النقاوة من الشوائم والجودة العالٌة أٌضاً.

وفٌم   ا ٌخ   ص بمعرف   ة المبح   ونٌن بالمواص   فات القٌاس   ٌة للس   وق الأورب   ى بااتب   ار، اكب   ر مس   تورد 
%ا م ن المبح ونٌن لا ٌعرف ون ه ت، المواص فاتف ك تل  أش ار .00.7المحصوي البابونج فاتضح أن 

% منام أٌضا بعدم معرفة أهم الدوي المنافسة لمص ر ف ى تص دٌر النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ ة .00.7
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% منام لا ٌعرفون أهم الدوي المستوردة ..64وهى الاند وباكستان. كما توضح النتائج أٌضا أن 

% م  نام لا ٌعرف  ون الس  عر الع  المى .00.7وهولن  دا وإنجلت  راف وأن  لمحص وي الب  ابونج وه  ى ألمانٌ  ا
% منام ٌعرفون المٌعاد المناسم لتصدٌر المحصوي وه و م ن .7للطن من البابونجف بٌنما اتضح أن 

 ٌناٌر الى ٌونٌو.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

محلةى( (: توزيع المبحوثين من الةزراع وفقةاً لمعةرفتهم بمتغيةرات التسةويق )الخةارج  وال9جدول )
 للنباتات الطبية والعطرية بصفة عامة ومحصول شيح البابونج بصفة خاصة.

 % عدد المتغيرات % عدد المتغيرات
المعرفةةةة بوجةةةود طلةةةب عةةةالمى علةةةى 

 النباتات الطبية والعطرية:
اهم الدول المستوردة لمحصول   

 البابونج:
  

 ..77 78 ٌعر  .47.7 .7 ٌوجد 

 ..64 8. لا ٌعر  .6.4 . ٌوجدلا 
المعرفةةة بةةاهم النباتةةات الطبيةةةة 
 والعطرية المطلوبة للتصدير:

السةةةماع عةةةن السةةةعر العةةةالمى  % تكرار
 للطن من البابونج: 

  

 .10.7 .1 سم  188 08 شٌح البابونج

 .01.4 .6 لم ٌسم  .4 48 البرديول

المعرفةةةة بالسةةةعر العةةةالمى للطةةةن مةةةن  ..77 78 نعنا  فلفلى
 البابونج

  

 .11.4 4 ر ٌع ..14 18 حشٌشة اللٌمون

 .00.7 71 لا ٌعر    :المسالك التسويقية

الميعةةةةةةاد المناسةةةةةةب لتصةةةةةةدير شةةةةةةيح  .6.4. .2 تعايد م  المصدرٌن
 البابونج

  

 .7 68 ٌونٌوا –ٌعر  امن ٌناٌر  .40.7 47 الوسطاء بالقرٌة

 .4 48 لا ٌعر  .1 14 تجار التجائة
الحالةةةةةةةةة التةةةةةةةةى يسةةةةةةةةوق عليهةةةةةةةةا 

 المحصول:

التوقعات السعرية لمحصول   
 للعام المقبل:البابونج 

  

 .01.4 .6 انخفاض السعر ..64 8. البٌ  اخضر بعد املٌة الحصاد

 .10.7 .1 نبات السعر .4 48 البٌ  بعد تجفٌ  المحصوي

   القيام بعملية التخزين: 18 0 البٌ  بعد تجاٌا المنتج

 .4 48 ٌخان ..4 4 البٌ  كلالة بالحقي
 .7 68 لا ٌخان   السعر المحلى للطن من البابونج:

ا جنٌ     ه للمن      تج 14888 -4888ا
 التقلٌدى

 % تكرار اسباب عدم التخزين: ..74 0.
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جنٌ          ها 10888 -1.888ا
 للمنتج العضوى

 *.7 .2 الاحتٌاص الكبٌر للعائد المادى ..47 44

المعرفةةةةةة بالمواصةةةةةفات القياسةةةةةية 
 ق الأوروبى:للسو

 77.7 48 ادم وجود مكان للتخاٌن  

ا  دم معرف  ة الطرٌق  ة الجٌ  دة  .11.4 4 ٌعر 
 للتخاٌن

1. 4. 

 0.7 . الخو  من انخفاض الاسعار .00.7 71 لا ٌعر 
أهم الدول المنافسة لمصر فى الاسواق 

 الخارجية: )الهند ، باكستان(
اسةةةباب عةةةدم تصةةةنيع المنةةةتج قبةةةل   

 التصدير
  

 .7 68 ادم وجود استنمارات للتصنٌ  .11.4 4 ٌعر 

ا    دم وج    ود مص    ان  لاس     تخلاص  .00.7 71 لا ٌعر 
 الاٌوت

48 4. 

 ا68* حسبت النسبة المئوٌة وفقاً لعدد التٌن لا ٌقومون بعملٌة التخاٌن ا
 

وبس  ؤاي المبحونٌ  ان ا  ن التويع  ات الس  عرٌة للع  اام المقب  اي لمحص  وي الب  ابونج فق  د أش  اار  
حة المنارا ة الع ام المقب ي نتٌج ة ارتف ا  الس عر %ا إلى انخفاض السعر وتل  لاٌادة المس ا.01.4ا

%ا بع دم يٌ امام با ت، العملٌ ة وتل   لأس بام .7هتا العامف وفٌما ٌختص بعملٌ ة التخ اٌن فق د أش ار ا
%اف ا   دم وج   اود مك   اان لتخاٌ   ان المحص   اوي .7أهما   ا: الاحتٌ   اص الض   رورى للعائ   د الم   ادى ا

 %ا...77ا
%ا إل ى ا دم وج ود .7نتج الخام يبي التصدٌر فقد أشار اوبسؤاي الارا  ان أسبام ادم تصنٌ  الم

 %ا إلى ادم وجود مصان  بالفٌوم لتصنٌ  المنتج..4استنمارات للتصنٌ ف فى حٌن أشار ا
وٌتضح من النتائج السابقة انخفاض درجة معرفة المبحونٌن ب الكنٌر م ن مترٌ رات التس وٌق  

لخاص  ة بالتص دٌر لت  وفٌر المعلوم  ات الخاص  ة الخ ارجى ل  تا ٌج  م التنس  ٌق م   الاٌئ  ات والمنزم  ات ا
بعملٌ  ات التص  دٌر امن  ي المواص  فات القٌاس  ٌة للمن  تجف الأس  عار العالمٌ  ةف أه  م الأس  واق الخارجٌ  ةا. 
وتوص  ٌلاا لل  ارا ف إم  ا ا  ن طرٌ  ق الإا  لان ف  ى وس  ائي الإا  لام المختلف  ة أو ا  ن طرٌ  ق الجا  اا 

 الارشادى.
 نتاج والتسويق:المشاكل التى تواجه المبحوثين فى الا -3

أك  د المبحون  ون ال  ى وج  ود ا  دة مش  اكي تتعل  ق بإنت  اص وتس  وٌق النبات  ات الطبٌ  ة والعطرٌ  ة  
ا اتض ح 18ومحصوي شٌح البابونج بصفة خاصة وباستعراض أهم المش اكي المدون ة بالج دوي ري م ا

 ما ٌلى:
ص ابة النبات ات فٌما ٌختص بالمشاكي الانتاجٌة فكان أهما ا وفق ا لتك رار الإش ارة إلٌا ا ه ى: إ -

%اف تل   وث مٌ   ا، ال   رى بمٌ   ا، الص   ر  الاراا   ى والص   حى ..07بالاف   ات والام   راض ا
%اف ا  دم وج  ود تق  اوى 77%اف نق  ص ب  دائي الأس  مدة الكٌماوٌ  ة والمبٌ  دات الفعال  ة ا08ا

%اف نق ص الخب رة بعملٌ ة 72معتمدة بالسوق وتدهور خواص التق اوى الت ى نق وم بإكناره ا ا
%اف نق   ص الخب   ارة ف   ى املٌ   ة الجم     .6انخف   ااض الإنتاجٌ   اة االإنت   اص مم   ا ٌ   ؤدى إل   ى 

 %ا...77%اف ارتفاا  أسعاار المستلامات الخاصاة بالإنتاص ا6.والتجفٌ  ا
وفٌما ٌتعلق بالمشاكي الخاصة بعملٌة التسوٌق فكان أهماا وفقا لنسبة تكرها: ارتف ا  تك الٌ   -

الوسط    ااء والمص    درٌن %اف احتك    ار الس    وق م    ن يب    اي 42املٌ    ة الجم      والتس    وٌق ا
%اف ص  عوبة تطبٌ ق ش  روط ال دوي المس  توردة .7%اف تتب تم وتض  ارم الاس عار ا..07ا

%اف ادم ت وافر ..64%اف ادم امكانٌة تخاٌن المحصوي للتحكم فى السعر ا..64للمنتج ا
%اف ..77%اف مماطل  اة التج  ار ف  اى إاط  اء نم  ان المحص  وي ا68مناف  ت للبٌ    والتص  دٌر ا

%اف ا ادم ت وفر س ل  .4والتجار فى إاط اء مق دم س عر لص رار ال ارا  اامتنا  الوسطاء 
 %ا. 42%ا وأخٌرا فس  العقود من يبي المصدرٌان ا.4لجم  المحصوي ا

وٌلاحز من العرض السابق اختلا  الأهمٌة النسبٌة لنواٌة المشكلات التى أش ارا إلٌا ا ك ي م ن 
الجا  اا الإرش ادى الأخ ت ف ى الااتب  ار الع املٌن بالجا اا الإرش ادى والم  ااراٌن ل تا ٌج م ال ى 



 

Fayoum J. Agric. Res. & Dev., Vol.20, No.2, July, 2006 

22 
نواٌ  ة المش  اكي الت  ى لا  ا أهمٌ  ة نس  بٌة م  ن وجا  ة نز  ر ال  ارا  المبح  ونٌن لأنا  م اكن  ر إدراك  ا 
بمش اكلام والعم ي ال ى تنز  ٌم الجا ود م   الاٌئ  ات والمنزم ات الت ى لا  ا الاي ة بإنت اص وتص  دٌر 

 النباتات الطبٌة والعطرٌة وكتل  المصدرٌن لحي هت، المشاكي.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

(: أهم المشاكل التى تواجه الزراع المبحوثين فى إنتاج وتسويق النباتات الطبية 13جدول رقم )
 والعطرية ومحصول البابونج بصفة خاصة.

 %* تكرار مشاكل الانتاج

 ..07 78 اصابة النباتات بالافات والامراض

 08 62 تلوث مٌا، الرى

 77 64 نقص بدائي الاسمدة الكٌماوٌة

 72 4. ادم وجود تقاوى معتمدة بالسوق

 .6 4. نقص الخبرة بعملٌة الانتاص

 6. .2 نقص الخبرة فى املٌة الجم  والتجفٌ 

 ..77 78 ارتفا  اسعار مستلامات الانتاص

 71 .4 ادم وجود مٌكنة مناسبة للحٌااات الصرٌرة

 ..44 10 نقص المبٌدات الحٌوٌة الفعالة

 48 16 حصوي المنتج اضوىانخفاض كمٌة الم

 16 17 نقص الخبرة فى الانتاص العضوى

   مشاكل التسويق:
 42 .7 ارتفا  تكالٌ  الجم  والتسوٌق

 ..07 78 احتكار السوق من يبي المصدرٌن

 .7 6 تتبتم وتضارم الاسعار

 ..64 8. صعوبة شروط الدوي المستوردة للمنتج

 ..64 8. فى السعر ادم امكانٌة تخاٌن المحصوي للتحكم

 68 20 ادم توافر منافت للبٌ  والتصدٌر

 ..77 78 مماطلة التجار فى ااطاء نمن المحصوي

 .4 48 امتنا  الوسطاء والتجار ااطاء مقدم سعر 

 .4 48 ادم توفٌر سل  لجم  المحصوي

 42 14 فس  العقود من يبي بعض المصدرٌن
 ا.08  ا* حسبت النسبة المئوٌة لعدد المبحونٌن من الارا
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 متطلبات التوسع فى إنتاج وتصدير النباتات الطبية والعطرية -4
كان  ت أه  م متطلب  ات المبح  ونٌن م  ن ال  ارا  فٌم  ا ٌخ  تص بعملٌ  ة إنت  اص النبات  ات الطبٌ  ة  

ا هى: توفٌر المعلوم ات الخاص ة بالمواص فات القٌاس ٌة 11والعطرٌةف كما هو موضح بالجدوي ريم ا
ت  وفٌر الب  تور المعتم  دة م  ن الجا  ات المون  وق با  ا أو اس  تنباط تق  اوى  %اف76.7المطلوب  ة للتص  دٌر ا

%اف تس اٌي إج راءات تس جٌي الم اار  .7%اف توفٌر بدائي المبٌ دات بس عر م نخفض ا.7محسنة ا
%اف 1.7.%اف ضرورة توفٌر مٌا، الرى خاصة للاراضى الصحراوٌة والنااٌ ات ا..4.اضوى ا

%اف إيام ة ش بكة 1.7.ى لتحس ٌن خص وبة الترب ة االاهتمام بتطاٌر المصار  وام ي ص ر  مرط 
صر  صحى بالقارى لمن  تلوث مٌا، ال رى بمٌ ا، الص ر  الص حى ال تى ٌ ؤنر ال ى ج ودة الإنت اص 

 %ا.27.1ا
بٌنما كانت أهم المتطلب ات الخاص ة بعملٌ ة التس وٌق ه ى: التعاي د المس بق م   المنتج ٌن يب ي  

%اف والتدرٌم ال ى املٌ ات .66.4عقود المبرمة ا%اف التاام المصدرٌن بال..07موسم الارااة ا
%اف إبتك  ار الالات .6%ف وض    ض  وابط لمن    احتك  ار المص  درٌن للس  وق ا66.4م  ا بع  د الحص  اد 

%اف الإالان ان السعر العالمى للارااات التصدٌرٌة 8.تساي املٌة جم  محصوي شٌح البابونج ا
%اف رف   ..20المواصفاات الجٌدة للمن تج ا%اف توفٌر مجففاات تحافاز الى 20.7لمن  الاحتكاار ا

 %ا...77سعر المنتج العضوى ا
 

(: أهم أراء المبحوثين من الزراع فى متطلبات التوسةع فةى انتةاج وتصةدير النباتةات 11جدول رقم )
 الطبية والعطرية.

المتطلبات الخاصة بعملية 
 الانتاج

المتطلبات الخاصة بعملية  %* تكرار
 التسويق

 %* تكرار

ت         وفٌر المعلوم         ات ا         ن 
 المواصفات المطلوبة للتصدٌر

التعايد المس بق م   المنتج ٌن  76.7 61
 يبي الارااة

78 07.. 

ت    وفٌر الب    تور المعتم    دة م    ن جا    ة 
 مونوق باا

 .66.4 7. التاام المصدرٌن بالعقود المبرمة .7 68

 .66.4 7. التدرٌم الى املٌات ما بعد الحصاد  .7 68 بسعر منخفضتوفٌر بدائي المبٌدات 
تس  اٌي اج  راءات تس  جٌي الم  اار  

 اضوى
وض   ض  وابط لمن   احتك  ار  ..4. 24

 المصدرٌن للسوق

.4 6. 

ض    رورة ت    وفٌر مٌ    ا، ال    رى 
خاص    ة النااٌ    ات والاراض    ى 

 الصحراوٌة

ابتكار الالات الخاصة بجم    1.7. 21
 محصوي الشٌح البابونج

28 .8 

الاهتم    ام بتطاٌ    ر المص    ار  
 وامي صر  مرطى

الاا  لان ا  ن الس  عر الع  المى  1.7. 21
للتص     دٌر لمن        للاراا     ات

 الاحتكار

74 20.7. 

ايامة شبكة صر  ص حى ب القرى 
 لمن  تلوث مٌا، الرى

ت   وفٌر مجفف   ات تح   افز ال   ى  27.0 .7
 المواصفات الجٌدة للمنتج

74 20.7. 

 ..77 78 رف  سعر المنتج العضوى .7 40 توفٌر خدمات ارشادٌة فى المنطقة

اٌ    ارة كب    ار الم    ااراٌن لل    دوي 
 المتقدمة فى انتاص هت، المحاصٌي 

عرٌ     الم   ااراٌٌن للكمٌ   ات ت 71.7 .4
 المطلوبة يبي الارااة

42 78 

ت  وفٌر المٌكن  ة الارااٌ  ة المناس  بة 
 للحٌااات الصرٌرة

ض        رورة اهتم        ام المعم        ي  ..47 44
المرك  اى بنت  ائج فح  ص وتحلٌ  ي 

 العٌنات

14 47.7. 

التقلٌ   دى م      ا   دم خل   ط المن   تج   
 العضوى

10 44.. 

ت   وفٌر مراك   ا حدٌن   ة لتجمٌ        
 وتجفٌ  وتعبئة المنتج

10 44.. 
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التوس  فى اٌجاد اس واق جدٌ دة    

 للتصدٌر
16 48 

انشاء مؤسس ات خاص ة بعملٌ ة    
 تسوٌق المحصوي

1. 10.7. 

 ا.08* حسبت النسبة المئوٌة وفقا لعدد المبحونٌن من الارا  ا
 
زراعى فى إكساب الزراع المعارف والمهارات الخاصة بإنتاج وتصدير النباتات دور الإرشاد ال -5

 الطبية والعطرية:
ا انخف  اض دور الإرش  اد الاراا  ى ف  ى إكس  ام ال  ارا  المع  ار  14ٌوض  ح ج  دوي ري  م ا 

والماارات الخاصة بإنتاص وتسوٌق وتصدٌر النباتات الطبٌة والعطرٌة وشٌح الب ابونج بص فة خاص ةف 
المعلومات والماارات الت ى وفره ا الجا اا الإرش ادى لل ارا  وفق ا لتك رار الاش ارة إلٌا ا وكانت أهم 

%اف ومعلومات ان موااٌد الرى 46.7هى: معلومات ان مٌعاد الارااة المناسم لعملٌة التصدٌر ا
%اف والت درٌم ال ى مكافح ة ا ف ات ..44%اف ومعلومات ان الاصنا  المقاوم ة للحش رات ا.4ا

%اف والتدرٌم الى املٌات ما بعد 17.0%اف والتدرٌم الى املٌاات الحصاد ا..44والامراض ا
%اف ف ى ح ٌن ك ان دور، ف ى املٌ ة 18%اف وٌوفر معلومات ان التقاوى المحسنة ا..14الحصاد ا

%ا م  ن المبح  ونٌن إل  ى مس  اادته ف  ى املٌ  ة التعاي  د م    6.7التس  وٌق ض  عٌ  ج  دا حٌ  ث أش  ار ا
ل  ى الع  املٌن بالجا  اا الإرش  ادى ت  وفٌر المعلوم  ات الخاص  ة بعملٌ  ة المص  درٌن فق  طف ل  تا ٌس  تلام ا

التصدٌر وتل  بالتنسٌق م  الاٌئات العامل ة بالتص دٌر حت ى ٌق وم ب دور، ف ى املٌ ة تنمٌ ة الص ادرات 
 الارااٌة من النباتات الطبٌة والعطرٌة.

 

ابهم المعةةارف (: أراء المبحةةوثين مةةن الةةزراع فةةى دور الإرشةةاد الزراعةةى فةةى إكسةة12جةةدول رقةةم )
 والمهارات الخاصة بإنتاج وتصدير النباتات الطبية والعطرية.

 دور الإرشاد الزراعى
 لا يساهم يساهم

 % العدد % العدد

 ..47 70 2.5 4 المساادة فى تسجٌي الماراة اضوى

 48 74 18 0 ٌوفر معلومات ان التقاوى المحسنة

 ..77 64 ..44 10 مقاومة للحشراتٌوفر معلومات ان الاصنا  ال

 ..77 64 ..44 10 ٌدرم الى مكافحة ا فات والأمراض 

 .7 68 .4 48 ٌوفر معلومات ان موااٌد الرى

 77.7 4. 46.7 41 ٌوفر معلومات ان موااٌد الارااة

 06.4 64 17.0 11 ٌدرم الى املٌات الحصاد

 ..07 78 ..14 18 ٌدرم الى املٌات ما بعد الحصاد

 47.7 .7 6.7 . ٌسااد فى املٌة التعايد م  المصدرٌن

 40.7 74 1.7 1 ٌوفر معلومات ان الاسعار العالمٌة اسعر البورصةا

 188 08 صفر صفر ٌوفر معلومات ان الكمٌات المطلوبة للتصدٌر

 188 08 صفر صفر ٌوفر معلومات ان المواصفات العالمٌة للمنتج

 188 08 صفر صفر كي سوقٌوفر معلومات ان مااٌا واٌوم 

 188 08 صفر صفر ٌوفر معلومات ان المٌعاد المناسم للتصدٌر

 188 08 صفر صفر ٌسااد فى اتخات القرارات الانتاجٌة

 188 08 صفر صفر ٌسااد فى اتخات القرارات التسوٌقٌة
 

 مستوى إدراك المبحوثين لمواصفات الجودة المطلوبة لتصدير محصول شيح البابونج: -6
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ا انخفاض مستوى إدرا  المبح ونٌن لبن ود مواص فات الج ودة حٌ ث 17ا ٌوضح جدوي ريم 
%اف 27.0بلرت نسبة المبحونٌن فى فئة مستوى الإدرا  المنخفض ما ٌقرم من نص   المبح ونٌن ا

 % فقط.17.7فى حٌن بلرت نسبة المبحونٌن فى فئة الإدرا  المرتف  نحو 
بح  ونٌن م  ن الع  املٌن بالجا  اا وباس  تعراض بٌان  ات نف  س الج  دوي ٌتض  ح تق  ارم نس  بة الم 

% لك ي منام ا ..27%ف 20.7الإرشادى والم ااراٌن ف ى فئ ة الإدرا  الم نخفض حٌ ث بلر ت نح و 
ال  ى الترتٌ  مف بٌنم  ا ارتفع  ت نس  بة إدرا  المبح  ونٌن م  ن الم  ااراٌن ف  ى فئ  ة الإدرا  المرتف    ا  ن 

ن م ن ال ارا  مقارن ة ب ا % للمبح ونٌ.1المبحونٌن من العاملٌن بالجااا الإرش ادى حٌ ث بلر ت نح و 
%ا للع  املٌنف وي  د ٌرج    تل    إل  ى وج  ود بع  ض ال  ارا  م  ن أف  راد العٌن  ة ٌقوم  ون بإنت  اص 18.0ا

وتصدٌر النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ ة ولك ن ه ت، النتٌج ة تش ٌر إل ى أهمٌ ة الت درٌم المكن   للمرش دٌن 
ة. وللتع ر  ال ى معنوٌ ة الارااٌٌن والمااراٌن فى مج اي إنت اص وتس وٌق النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ 

وهى يٌمة غٌر معنوٌ ة ان د مس توى  8.770المحسوبة  4هت، الفروق فقد أوضحت النتائج أن يٌمة كا
وبناء الى تل  ٌقبي الفرض الاحصائى التى ٌنص الى ادم وجود فروق معنوٌة بٌن مستوى  .8.8

مواص فات الج  ودة الخاص  ة إدرا  المبح ونٌن م  ن الع املٌن بالجا  اا الإرش  ادى وال ارا  فٌم  ا ٌتعل  ق ب
 بتصدٌر محصوي البابونج.

 
 
 
 
 
 

(: توزيةةع المبحةةوثين وفقةةاً لمسةةتوى ادراكهةةم لبنةةود مواصةةفات الجةةودة المطلوبةةة 13جةةدول رقةةم )
 لتصدير محصول شيح البابونج.

 المجموع المزارعون العاملون بالجهاز الإرشادى مستوى الادراك

 % عدد % عدد % عدد

 27.0 6. ..27 70 20.7 10 درجةا 7 -منخفض اصفر

 ..70 .2 ..77 78 ..28 .1 درجةا 7-2متوسط ا

 17.7 16 .1 14 18.0 2 درجةا 18-0مرتف  ا

 188 117 188 08 188 77 المجمو 

 7.0ا = .و د.ح ا .8.8الجدولٌة اند مستوى معنوٌة  4كا    8.770المحسوبة =  4كا
 

 فى مجال الزراعة العضوية والتصدير:الخدمات التى تقدمها الجمعيات التى تعمل 
ا أن أهم الخدمات التى تق دماا ه ت، الجمعٌ ات لأاض اءها م ن ال ارا  12ٌبٌن جدوي ريم ا 

%اف تس اٌي إج راءات 41ا اضوا تتمني فى: تساٌي إجراءات التسجٌي العضوى ا44البال  اددهم ا
%اف تعرٌ  الارا  بالأس واق 01.0%اف توفٌر معلومات ان الإنتاص الجٌد ا01.0التعايد للتسوٌق ا

%اف تدرٌم الارا  الى املٌات الإنتاص ومعامالات م ا بع د الحص ااد 77.1البدٌلة لعملٌة التصدٌر ا
 %ا.67.6%اف توفٌر دام مادى لشراء مستلامات الإنتاص ا60.4ا

 وهت، النتائج تتفق م  ما تكر، العاملٌن بالجااا الإرشادى من خدمات هت، الجمعٌات.
 

(: أراء المبحةوثين مةن المةةزارعين فةى الخةدمات التةى تقةةدمها الجمعيةات التةى تعمةل فةةى 14)جةدول 
 مجال الزراعة العضوية والتصدير.

 % تكرار الخدمات
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 *41 48 تساٌي إجراءات التسجٌي العضوى

 01.0 10 تساٌي إجراءات التعايد للتسوٌق

 01.0 10 توفٌر معلومات ان الإنتاص الجٌد

 77.7 17 المااراٌن بالأسواق البدٌلة لعملٌة التصدٌر تعرٌ 

 60.4 .1 تدرٌم الارا  الى املٌات الإنتاص ومعاملات ما بعد الحصاد

 67.6 12 توفٌر دام مادى لشراء مستلامات الإنتاص

 ...2 18 التواٌة بنهمٌة المحافزة الى مٌا، الرى 
 ا44الجمعٌات تقدم خدمات ا * حسبت النسبة المئوٌة لعدد الارا  التٌن اشاروا الى ان

 التوصيات:
ضرورة العمي الى ايامة الاية مؤسسٌة تضمن التنسٌق بٌن الجااا الارشادى والاٌئات التى  -1

تعمي فى مجاي التصدٌر مني نقطة التجارة الدولٌة والاٌئة العامة للريابة الى الصادرات 
لخاصة بعملٌة التصدٌر للمنتجات والواردات وغٌرها من الاٌئات الاخرى لتوفٌر المعلومات ا

 الارااٌة.
تداٌم الجمعٌات التى تعم ي ف ى مج اي الاراا ات التص دٌرٌة ومس اادتام ال ى تك وٌن اتح ادات  -4

 حتى ٌكون لاا القدرة الكبٌرة الى التفاوض م  الاسواق العالمٌة.
ملٌ  ات انت  اص ض  رورة تكنٌ    ال  دورات التدرٌبٌ  ة للع  املٌن بالجا  اا الإرش  ادى فٌم  ا ٌتعل  ق بع -7

 وتصدٌر النباتات الطبٌة والعطرٌة.
ضرورة حي مشكلة التقاوى من خلاي مراكا البحوث باستنباط أص نا  تق اوى محس نة لتحس ٌن  -2

 مواصفات الإنتاص المطلوم لبسواق العالمٌة.
ضرورة رف   الكف اءة التس وٌقٌة للمنتج ات التص دٌرٌة م ن النبات ات الطبٌ ة والعطرٌ ة م ن خ لاي  -.

فٌر يدر كبٌر من المعلومات التسوٌقٌة ومعاملات ما بعد الحصاد ومتطلبات الس وق الخ ارجى تو
 ان طرٌق وسائي الإالام المختلفة.

 المراجع:
دراسةةة تحليليةةة لةةبعض متغيةةرات الإرشةةاد التسةةويقى أب  و حط  مف رض  ا اب  دالخالق واخ  رونف  -1

ل  ة المنص  ورة للعل  وم ف مجالزراعةةى لمحاصةةيل الفاكهةةة الرئيسةةية بمحافظةةة شةةمال سةةيناء
 .1440ف كلٌة الارااة ف جامعة المنصورةف فبراٌر 4ف ادد 47الارااٌةف مجلد 

الآثار المتوقعة لإتفاق المشاركة المصرية الأوربية على الصادرات العترف محمد كماي واخرونف  -4
ف 1ف ا دد 17ف مجل ة الايتص اد الاراا ىف مجل د الزراعية المصةرية الةى الاتحةاد الأوربةى

 .4887مارس 
دراسةةة تحليليةةة لةةدور الاراضةةى الجديةةدة فةةى تنميةةة الصةةادرات الم  وافىف أحم  د الم  وافى بال  ويف  -7

ف رسالة دكتورا،ف يسم الايتصاد الارااىف كلٌة الاراا ةف جامع ة ا ٌن الزراعية المصرية
 ..488شمسف 

اقةةع والتصةةورات تطةةوير التسةةويق المحلةةى لزيةةادة الصةةادرات الزراعيةةة الوحبش  ىف نبٌ  ي توفٌ  قف  -2
 .4887ف مارس 1ف العدد 17المجلة المصرٌة للايتصاد الارااىف مجلد 

الص  حٌفة الارشةةاد التسةةويقى ضةةرورة للنهةةوض بةةالمزارع الصةةغيرة، رٌح  انف اب  راهٌم اب  راهٌمف  -.
 .1444ف 2.الارااٌةف الادارة العامة للنقافة الارااٌةف واارة الارااة ف مجلد 

دور الإرشةةاد التسةةويقى فةةى تكنولوجيةةا مةةا بعةةد الحصةةاد لمحصةةول سف س  امٌه اب  دالعزٌم مح  رو -6
ف رس الة ماجس تٌرف يس م الايتص اد الاراا ىف كلٌ ة العنب بالاراضى المستصلحة فى مصر

 .4887الارااةف جامعة اٌن شمسف 
ف دراسة اقتصادية لإنتاج بعض النباتات الطبية بالزراعة العضةوية فةى مصةرفاطمة أحمد شفٌقف  -7

 .4881ف سبتمبر 4ف ادد 11المصرٌة للايتصاد الارااىف مجلد  المجلة
ف رس  الة إقتصةةاديات انتةةاج أهةةم النباتةةات الطبيةةة والعطريةةة فةةى مصةةرف  اٌاة أحم  د محم  د أحم  دف  -0

 ..488ماجستٌرف يسم الايتصاد الارااىف كلٌة الارااةف جامعة اٌن شمسف 
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ة المتعلقةة بجةودة محصةول القطةن ومشةاكل إدراك الزراع للتوصيات الإرشادينفٌسه أحمد حامدف  -4
ف المؤتمر العلمى السنوى للارااة المتواصلةف كلٌة الارااة تسويقه بمحافظة بنى سويف

 .4881مارسف  78-40بالفٌومف 
 ف واارة التجارة الخارجٌة.(2334، 2332احصائيات التصدير )نقطة التجارة الدولٌة بالفٌومف  -18
ف واارة الارااة واستصلاح الاراض ىف نشرة الإحصاءات الزراعيةةف يطا  الشئون الإيتصادٌ -11

4882. 
12- FAO, Horticulture Markting, A resource and Training Manual For 

Extension officers, Agric., Services Bulletin 16, Rome 1991. 

13- Sandhu, Extension Program Planing oxford Pubishing Co. PVT. 

Limted, New Delhi, India, 1994. 
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Summery: 
 

The study aims to: determine the participants’ level of knowledge for the 
variables within the international and local markets of medicinal and aromatic 
plants, recognize the role of agricultural extension in developing the exports of these 
crops, recognize the nature of the relationship between the extension service and the 
organizations working in the exports field, recognize the requirements for extending 
the production of medicinal and aromatic plants, and finally determine the level of 
recognizing the required quality standards for exporting the chamomile as long as 
the international demand for it is increasing. 

The study has been investigated on a sample of 117 participants, 80 of them 
are medicinal and aromatic plants growers and 37 of the extension staff in Fayoum 
Governorate. 

The most important results regarding the extension staff were; low level of 
knowledge regarding the international marketing variables (the global price of 
chamomile, the proper time for exporting, and the quality standards for exports), 
73% of them referred that they don’t provide any services for the growers in 
marketing the product, 67.6% of them stated that there is no relationship between the 
extension authorities and the governmental organizations that working in the export 
field, at the same time 18.1% of them stated that there is a relationship between the 
extension authorities and the associations working in the field of exporting crops. 
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The most important requirements for expanding the cultivated area of these crops 
– as the extension staff point of view – were; organizing a trainings for the extension 
staff who are working in this field (100%), inform the growers about the quality 
standards for exports, expand the growing in the new lands (45.9%), and offer 
money incentives for the extension agents and the marketing specialists (59.5%). 

Regarding the participants of growers, the most important results were; 
56.25% of the growers market their production by contracting with the exporters, 
88.7% of the growers don’t know about the quality standards, and 75% of them 
don’t know the global price and the proper time for growing. 

The main problems facing the growers within the production process were; 
the infection of pests and diseases (78.5%) and the low quality of irrigation water 
which affects the quality of the production (80%). Regarding the marketing 
problems, the growers stated the following problems; the high cost of harvesting 
(94%), the monopoly within the market where there are few exporters and 
middlemen (78.5%), and price fluctuations (75%). The main requirements for 
expanding the production were; the availability of the information about quality 
standards (76.3%) and the availability of high quality seeds (75%). The marketing 
requirements were; pre-contracting (87.5%) and exporters commitment with growers 
(66.5%). 

It’s, also, stated the weakness of the agricultural extension in developing the 
knowledge and skills of the growers regarding the production and exporting of the 
medicinal and aromatic plants. Finally, the study has shown that both the extension 
staff and growers have a low level of recognition for the quality standards required 
for exporting the chamomile where 10.8% and 15% of them respectively are in the 
high recognition category. 


