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جامعـــة العلـــوم قـــسم القـــانون المقـــارن، كلیـــة الـــشیخ نـــوح القـــضاة للـــشریعة والقـــانون، 

  . ردن عمان، الأالإسلامیة العالمیة،

   khaled@shakhanbehlaw.com  :البرید الإلكتروني للباحث الرئیسي *
ا :  

خصص هذا البحث لدراسة أحد الجوانب العديدة التي اشتمل عليها موضوع عقود نقل    

، خصوصا في وض في مثل هذه العقوداالتكنولوجيا و الذي يتعلق بدراسة مسألة التف

، الأطرافات التي تقع على عاتق لتزامالمرحلة التي تسبق اعقاد العقد، و الاتفاق على الا

والية الاتفاق على جميع تفاصيل العقد من قبل الممورد من جهة والمستورد من جهة 

خصص لدراسة : الأول المبحث :  جاءت كالأتي قسمت الدراسة لثلاثة مباحث. أخرى

لى  توضيح الفارق بين التفاوض عإلىالتفاوض على العقد مما حذي بالباحث أن يتطرق 

 إلى الدعوة  ومسألةأخرى هذه العقود من جهة وإبراممن جهة عقود نقل التكنولوجيا 

 لتزامللاو الذي خصص : كما تناولنا في المبحث الثاني، على هذه العقود وضاالتف

 لتزامالا العقدي وفشل لتزامالاعلى عقود نقل التكنولوجيا من حيث  بالتفاوض

 و الذي خصص لبيان موقف بعض التشريعات من :و أخيرا المبحث الثالث، بالتفاوض

 اشتملت هذه وأخيرا،  والفرنسي والمصريالإنجليزييع التفاوض و مثالها موقف التشر

 .الدراسة على مجموعة من النتائج والتوصيات

 ت : ،اتلتزامالاعقود نقل التكنولوجيا، المفاوضات، الدعوة للتفاوض 

 .التعاقدية
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Abstract: 
 

    This article is devoted to study one of many aspects included in the 
subject of technology transfer contracts, which is related to the study 
of the issue of negotiation in such contracts, especially in the stage 
preceding the conclusion of the contract, the agreement on the 
obligations that fall on the parties, and the mechanism of agreement 
on all details of the contract, by the supplier on the one hand and the 
importer on the other. This article was divided into three sections that 
came as follows: The first topic: devoted to the study of contract 
negotiation, which prompted the researcher to address the 
clarification of the difference between negotiating technology transfer 
contracts on the one hand and concluding these contracts on the other 
hand, and the issue of calling for negotiation of these contracts, We 
also dealt with in the second topic: which was devoted to the 
obligation to negotiate technology transfer contracts in terms of 
contractual commitment and the failure of commitment to 
negotiation, and finally the third topic: which was devoted to 
clarifying the position of some legislation on negotiation, for 
example, the position of English, French and Egyptian legislation, 
and finally this article included a set of results. 
 

Keywords: Technology Transfer Contracts, Negotiation, Invitation 
To Treat, Contractual Obligations. 
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أو :ع ا.    

لا جدال أن التكنولوجيا أصبحت اليوم هي اليد العليا في دفع مـسيرة التقـدم، فأصـبح     

تكنولوجيا، وفي ظل هذا الصراع كل دول العالم تسعى إلى اكتساب أفضل معرفة لهذه ال

المتقدم تقف الدول النامية محاولة السعي في ركاب هـذا التقـدم، فتوجهـت الكثـير مـن 

 إلى اللحاق بهذا التقدم، فما كان منها إلا محاولة -سواء الدولة أو الأفراد –الدول النامية 

ول المتقدمـة التـي استقطاب هذه التكنولوجيا عن طريق إبرام الاتفاقيات والعقود مع الد

تملك هذه التكنولوجيا، حيث أن الدول والمشروعات الحائزة للتكنولوجيا تفضل الأداة 

العقدية كأسلوب يمكن من خلاله أن تحقـق أقـصى اسـتغلال لاحتكارهـا التكنولـوجي، 

وذلك لأن مورد التكنولوجيا في الإطار العقدي يـستطيع أن يفـرض شروطـه بـما يخـدم 

 رجال القانون بمحاولة وضـع تنظـيم قـانوني لنقـل التكنولوجيـا مـن مصالحه، فقد اهتم

الدول المتقدمة إلى الدول النامية، وكذلك اهتم المشرع المصري بوضع تنظيم قـانوني 

لعقد نقل التكنولوجيا بما يحقق الحمايـة الكافيـة للمـصالح الوطنيـة ومـساعدة الطـرف 

 .والحصول على أعلى فائدة من تعاقدهالمتلقي للتكنولوجيا في التعاقد بأفضل الشروط 

 وتتأكد ضرورة الحرص على وجود تـشريعات لنقـل التكنولوجيـا إلى اخـتلال التـوازن 

ــورد  ــع م ــنما يتمت ــا، فبي ــذه التكنولوجي ــستورد له ــورد والم ــن الم ــلا م ــين ك ــدي ب ًالتعاق

 واحتكـاره للتكنولوجيـا محـل امتلاكـهالتكنولوجيا بالمركز المـسيطر والـذي نـتج عـن 

في مركز تفاوضي ضعيف؛ لحاجته الماسة ) المتلقي(لعقد، يكون مستورد التكنولوجيا ا

لتلك التكنولوجيا، وقلة خبرته على التفاوض مما يعطـي المجـال أمـام المـورد لفـرض 

مجردة مـن أي قيمـة،  –في كثير من الأحيان  –شروطه وبما يجعل من مرحلة التفاوض 
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نولوجيا بكل الشروط والنماذج العقدية التي عـادة ُحيث يسلم الطرف المتلقي لهذه التك

ما تصاغ باللغة الأجنبية، ويقتصر دور المستورد على التوقيع على تلك النماذج، وبالتالي 

 .ه التعاقديالتزامًيكون ملزم بها، وإلا كان مخلا ب

 وفي حــال إذا نجحــت المفاوضــات في إتمــام التعاقــد يحــاول الأطــراف إدراك التنفيــذ 

ل للعقد، إلا أن واقع حدوث خلافات مـن الأمـور الطبيعيـة في تلـك المعـاملات، الكام

ًلاسيما في هذا النوع الخاص من العقـود التـي تـستغرق زمنـا طـويلا نـسبيا؛ نظـرا لتعقـد  ً ًً

 الفنيـة تالمهـارامراحل تنفيـذ المـشروعات وتعـددها، وتـدريب الأيـدي العاملـة عـلى 

ــة ــشروع في الدول ــاح الم ــة لإنج ــاون اللازم ــسود روح التع ــضي أن ت ــا يقت ــة، مم  المتلقي

ــة، وذلــك بهــدف الاســتمرار في تنفيــذ  ــق اســتخدام الوســائل الودي المفــترض عــن طري

ات المتفق عليها للتنمية التكنولوجية، أما إذا فشلت تلك الوسائل للتسوية الودية لتزامالا

 طريـق وسـائل في تحقيق الهدف المرجو منها، يلجأ المتعاقدين لحسم منازعاتهم عـن

أخرى كالقضاء والتحكيم، ومن هنا تظهـر قـوة كـل طـرف مـن الأطـراف المتعاقـدة في 

 .ًحماية نفسه إجرائيا من خلال اختيار بنود العقد

م :ع ا ررات ا 

ًالأهمية الكبيرة لعقود نقل التكنولوجيا نظرا للـدور الـذي تلعبـه في التنميـة الاقتـصادية، 

ًذه العقود آثارا قانونية بالغة الأهمية، سواء من حيث الشروط التي ترد في العقد فتحيط به

والتي يفرضها المورد، أو من حيث الآثار القانونية التي يرتبها العقد والتي تبقى المستورد 

ًفي حالة تبعية للمورد تجعله يبقى مديرا للمشروع التكنولوجي، ولا تمكنـه مـن تطـويره 

 .ما يتلائم وظروفه المحليةوالإفادة منه ب
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الوقوف على الآثار القانونية التي تترتب عـلى اتفـاق نقـل التكنولوجيـا الـذي يـشتمل : ج

 .شروط المخالفة لأحكام القانون الوطني

 :ا إ 

 اتساع موضوع عقد نقل التكنولوجيا وتشتته في أكثر من فـرع مـن فـروع القـانون، تعـدد 

 –ية التي احتوت على نصوص الحماية الإجرائية لهذه الفئة من العقود المصادر التشريع

مع عدم وجود نصوص تشريعية تنظم عقود نقل التكنولوجيا في . عقود نقل التكنولوجيا

 .الكثير من البلدان العربية

را :ا  

ت بشكل ً نظرا لخصوصية موضوع البحث وتشعب القضايا التي يتطرق إليها، فقد اعتمد

أساسي على منهجين علميين يكمل أحدهما الآخر، وهما المنهج القانوني التحلـيلي و 

  .المنهج المقارن 

  : اف اأ  
 

 و :  
 

 مبدأي حرية الإرادة وحرية التعاقـد والتعبـير عـن الإرادة، يرتكز مفهوم التفاوض على    

، وقد ١٩٧٦ لسنة ٤٣ الأردني رقم دنيالم ون من القان)٩٠(ادة الم ذلك كما تنص على

ًيكون باللفظ أو بالإشارة المتداولة عرفا، كما يكون باتخاذ موقف لا تدع ظروف الحال 

ًشكا في دلالته علي حقيقة المقصود، وهو ما يعرف بالتعبير الصريح، ولكن ليس هناك ما 

  .)١(ًيمنع أن يكون التعبير عن الإرادة ضمنيا

                                                        

أحمد عبد العال أبو قرين، عقد البيع في ضـوء الفقـه والتـشريع وأحكـام القـضاء،الطبعة الثالثـة، . د )١(

 .٣٠ص 
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كل طرف حر في أن يبحث ويتناقش ويعبر عن إرادته ويستعلم عن شروط  هذا أن ىومعن

العقد وله أن يقبلها أو أن يرفضها، وأن يعبر عنها بكـافة الأشكال، حيث أنه إذا نشأ العقد 

القـانون المـدني المـصري ) ٨٩(، كما تنص مادة "يتم العـقــد"ًصار ملزما لـطـرفـيـه و

 .)١("بادل الطرفان التعبيرعن إرادتين متطابقتينويتم إنعقاد العقد بمجرد أن يت"

ومن هنا تأتي أهمية مرحلة التفاوض لأنها تعطـي للطـرف الـضعيف الحـق في الـتروي 

والتفكير والتدبر في الشروط التعاقدية بما يحقق المصالح المشتركة دون إهـدار لمبـدأ 

 .العدالة العقدية والمصلحة المشتركة للمتعاقدين

 هي تبادل وجهات النظر بين طرفين أو أكثـر؛ بغيـة التوصـل -بصفة عامة  -و المفاوضة 

والمفاوضـات ليـست مقيـدة بنطـاق أو شـكل معـين يجـب  .)٢(إلى إبرام عقد فيما بيـنهم

اتباعه، فهي قد تتم عن طريق تبادل المذكرات المكتوبة أو قد تكـون شـفاهة، أو تـتم في 

والأخـيرة قـد تـستغرق جلـسة . عـاتصورة مقابلات شخـصية تعقـد مـن أجلهـا الإجتما

واحدة أو عدة جلسات، وقد تتم بين طرفين موجودين أو بواسطة المراسلة، أو بـالجمع 

 .)٣(بين كافة الصور السابقة

                                                        

، بحـث منـشور عـلي ٢٠١٣، ٢/١محمود محمد صبره، فـن التفـاوض التعاقـدي، أخـر تحـديث   )١(

 .www.sabra-lt.com/insex.phpالالكترونيموقع 

محمد سعيد الحلفاوى، التفاوض في عقد نقل التكنولوجيا، محاضرة لطلبـة دبلـوم الدراسـات .  د )٢(

، )عـلى الآلـة الكاتبـة (م١٩٨٤-م١٩٨٣العليا بدبلوم القانون الخـاص، كليـة الحقـوق جامعـة الزقـازيق 

 .١٤ص

(3) Gothat (P.) les pour parlerscontractuelsdans les contratsd'Engineering, 

collaqueFaculté de Droit de liège 1964, p. 27. 
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أي اتصال أو تشاور أو حوار " على أنه - بالمعنى الواسع - التفاوض )١(ويعرف البعض

وتــشمل . وإبــرام عقــد معــينبــين طــرفين أو أكثــر؛ بغــرض الوصــول إلى اتفــاق نهــائي 

 والمحاورات والمستندات والخطابات التي يتم تبادلها في الاتصالاتالمفاوضات كل 

 ."المراحل التي تسبق توقيع العقد

                                                                                                                                                    

ســميحة القليــوبى، شرح قــانون التجــارة . ؛ د٨٨يوســف الاكيــابى، مرجــع ســابق، ص. وكــذلك انظــر د

 .٦٩المصرى، مرجع سابق، ص

نونين هانى صلاح سرى الدين، المفاوضات في العقود التجارية الدولية، دراسـة مقارنـة في القـا.  د )١(

 .١٠، دار النهضة العربية، صم١٩٩٨المصرى والانجليزى، الطبعة الأولى، 
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و :  

، يعتبر كل شرط في عقد  غير قابل  الفرنسي من التقنين المدني١١٧١وفي نص المادة   

ًللتفاوض، وجرى تحديده مسبقا بطريق أحد الأطـراف، بـما ترتـب عليـه خلـل كبـير في 

كأنـه غـير قـائم، وتقـدير  وإذعـان يعتـبر ات أطراف العقد التزامتوازن العقد بين حقوق و

 التوازن العقدي لا يقع، سواء على الموضوع الأساسي للعقد أو على ملائمة ثمـن انعدام

 .)١(الخدمة

، لتزام أحد طرفي العقد في الاالتزام يكمن سبب "  الفرنسيةة النقضوعليه قضت محكم

. )٢("الذي يقع على عاتق الطرف الآخر في العقـد، وذلـك في العقـود الملزمـة للجـانبين

 أحد التزاموالنتيجة التي خرجت بها محكمة النقض من ذلك المعطي، مفادها، متى كان 

المتعاقـد يـشوبه عيـب الـبطلان، لغيـاب  التـزامطرفي العقد مجـرد مـن الموضـوع، فـإن 

 .السبب

 ، فبرغم أن الحرية العقدية تعفـي المـواطنين،ى في فرنسا كان هناك وجه نظر أخرهإلا أن

 بالهدف من إبرام العقد، إلا أن الـسلطة العامـة تملـك حـق لتزاممن حيث المبدأ، من الا

تـى تعـارض هـدف أو غايـة ممارسة الرقابة على العقد، خاصة فيما يتعلق بركن الغاية، م

 .العقد والنظام العام والأخلاق

                                                        

)١(   A. Bénabent ; Droit des obligations, 18ème éd., LGDJ, 2018, p174 

)٢(   Cass. 1reciv., 25 mai 1988, Bull. civ., I, n° 149. 



  

)١٦٢٩(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

ً، وهـو مـا كرسـت لـه صراحـة )١(والضرر لا يشكل عيب يشوب العقد، من حيـث المبـدأ

إن غيبــة التكــافؤ في ": ، التـي تــنص عــلى المــصري مــن التقنــين المــدني١١٦٨المـادة 

 ."لاف ذلكالخدمات لا يشكل سبب لبطلان العقد، اللهم إلا إذا نص العقد على خ

، ويتم إتباعها )٢(وإذا كانت المفاوضات هي تبادل للآراء بين طرفين أو أكثر بهدف التعاقد

في كافة عقود التجارة الدولية، ومـن بينهـا عقـود نقـل التكنولوجيـا، إذ تـؤدي إلى وضـع 

تصور مشترك لكل المسائل التي جرت مناقشتها أو التي يتم التباحـث بـشأنها للوصـول 

، ومن ثم الوصول إلى صياغة مشروع للعقد، وهو أمر يمكن اعتبـاره عـلى أنـه إلى اتفاق

 النهائي بالعقد، إذ لتزامإيجاب مشترك بين الطرفين، يلتزمان به من أجل الوصول إلى الا

 . أي إيجاب يقابله قبول أو العكس-إن الإيجاب والقبول يمران بمراحل فيها أخذ ورد 

، وعليـه )٣( لـلآراء بـين طـرفين أو أكثـر بهـدف التعاقـدوإذا كانت المفاوضات هي تبـادل

لوجيا وإبرامها وموضوع الدعوة وسوف نتناول الفارق بين التفاوض علي عقود نقل التكن

 :كالآتي لوجياواوض علي عقود نقل التكنف التإلى

 . لوجيا وإبرامهاو عقود نقل التكنالفارق بين التفاوض على: الأولالمطلب 

 .لوجياو عقود نقل التكنعلى اوضف التإلىالدعوة : المطلب الثاني

 
 
 

                                                        

)١(  Chantepie, La lésion, LGDJ, 2006 .  

شور، عقد الاستثمار التكنولوجي، الطبعة الأولى، منشورات الحلبـي الحقوقيـة،  مرتضى  جمعة عا)٢( 

 .٢٠١٠ بيروت، لبنان، سنة

 ١٢٦مرتضى عاشور، مرجع سابق، ص.  د)٣( 



 

)١٦٣٠( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ولاا:  

 وضا  رقا  ا م اوإ  
 )اب(

و :  

 يتكون خلالها العقد ويكون " ما قبل إبرام العقد " ىيمر العقد قبل إبرامه بمراحل تسم   

 الفترة تبدأ عادة منذ اللحظة التي يطلب فيـه أحـد في مرحلة الجاهزية علي الإبرام، وهذه

 .الطرفين رغبته في التعاقد للطرف الآخر وتنتهي بانعقاد العقد

 إذا تم العقد دون تفاوض فإنه يمر في الفترة قبل العقدية بمرحلة واحدة وهي هويتضح أن

حلة التفـاوض، مر: أما إذا كان العقد يسبقه تفاوض فإنه يمر بمرحلتين أولها.إبرام العقد

 .مرحلة إبرام العقد أو عدم الاقدام عليه: وثانيها

 العقد فينتهي في اللحظة التي يصدر فيها الإيجاب أو اعلان الفشل ، فهناك التفاوض على

 .ًإذا فارق بين الدعوة للتفاوض والإيجاب

،  العقد ومرحلة إبرام العقدوهكذا يكون الإيجاب حول الحد الفاصل بين التفاوض على

 التفاوض، وحيث إنعدم الإيجاب ظـل الطرفـان في مرحلـة  ىفحيث وجد الإيجاب انتف

 .)١(التفاوض

 

                                                        

محمد احمد ابوالهنا ، حماية المستتهلك في مرحلة ما قبل ابرام الععفد ، رساله دكتوراه ، كليـه . د)١( 

 .٣١٧ص . ٢٠١٩الحقوق ، جامعة عين شمس، 



  

)١٦٣١(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

  اب : اولاع 

إن العقد يـستند إلى وجـود إيجـاب وقبـول متعـاقبين مـن جانـب أطرافـه، وذلـك في حالـة    

وفـترة . يـاالإتفاق على عقد يـنظم مرحلـة المفاوضـات الـسابقة لإبـرام عقـد نقـل التكنولوج

ًالتفاوض تستغرق فترة طويلة نسبيا، وهو أمر طبيعي، يتفق مع أهميـة عقـد نقـل التكنولوجيـا 

يـة التــي تجـري بــشأنه، ومـا تتطلبــه مـن تبــادل الإتفاقيــات الأولوالمفاوضـات والإتــصالات 

التمهيدية والمستندات والمذكرات الخاصة بالتفاهم على نوع معين من التكنولوجيا، وكـل 

ًلأمور تمهد لعقد نقل التكنولوجيا ولا تؤثر فيه؛ لأنه يستلزم اتفاقا جديدا بعد انتهاء فترة هذه ا ً

 .)١(المفاوضات، لأن نجاح الأخيرة لا يعني إبرام عقد نقل التكنولوجيا

 بأنـه العـرض الـذي يعـبر بـه الـشخص ": وعرفت محكمة الـنقض المـصرية الإيجـاب

في إبرام عقد معين بحيث إذا اقترن به قبول مطابق الصادر فيه علي وجه جازم عن إرادته 

 .)٢("انعقد العقد

المفهوم القديم للعقود التجارية الدولية الذي كان يتمثل في إبرام العقد أو التفاوض  - ١

ًبين إرادتين أصبح غير قائم؛ لأن الممارسات الدولية أفرزت عقودا يتجاوز عدد أطرافها 

َأحيانا العشرة أطراف، ومن هذه  العقود نقل التكنولوجيا؛ مما يعني أنه لا توجـد إرادتـين ً

                                                        

ــابق، ص. د )١(  ــع س ــير، مرج ــو الخ ــصطفى أب ــسيد م ــل . ؛ د٧٧ال ــود نق ــعدى، عق ــة س ــصيرة بوجمع ن

 .١١٥التكنولوجيا، مرجع سابق، ص

 لـسنة ٩٤٣ الطعـن ٩٢٤والطعـن .  ق٥٢ لـسنة ٢٣٧٢م، الطعن رقم ١٦/١١/١٩٨٦نقض مدني  )٢( 

خالـد / الأسـتاذ. ق ٥٩ لـسنة ٥٧٩م، الطعن ٢٤/٦/٢٠٠٦، نقض مدني ٣٠/٨/١٩٨٨ ق جلسة ٥٢

 ومـا ٤٠٠محمـد عبـد الوهـاب، موسـوعة أحكـام ومبـادئ النقض،الجـزء الأول، ص/ شهاب، الأستاذ

 .بعدها



 

)١٦٣٢( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

ًإيجابــا وقبـولا(متقـابلتين  ، بــل عــدة إرادات مـستقلة متقابلــة تتفـق في مجموعهــا عــلى )ً

 ومن أمثلـة الأخـيرة عقـد تـسليم المفتـاح في -هو نقل التكنولوجيا . إحداث أثر قانوني

 .)١(حالة وجود تعاون بين أكثر من مقاول لتنفيذ العقد

فالإيجاب يمثل شرط من الشروط التعاقدية الناتجـة عـن التفـاوض، وينعقـد بهـذه  - ٢

 .الشروط إذا صادفه قبول، والقبول فهو نتاج ما أسفرت عنه المفاوضات 

والأصل أن الإيجاب إذا تضمن كل العناصر الجوهرية للعقد محل التفاوض، وتم تبادل 

بالهـدف المرجـو منـه، فلـم يعـد الطرفـان بـأن التعبير عن إرادتين متطابقتين ينعقد العقد 

يتحـاوران أو يتناقـشان حـول شروط العقـد المـراد إبرامـه، بـل أنهـما في هـذه المرحلـة 

 جمع شتات مـا تـم الاتفـاق عليـه بغيـة عمـل مـشروع نهـائي للعقـد ووضـع إلىيسعيان 

لة الإيجاب في صيغة ملموسة، والدخول في مرحلة الصياغة للحلول المقترحة في مرح

 ،)٢(المفاوضات

ُومما سـبق يخلـص الباحـث الى أن الإيجـاب كـما يكـون بـالبيع فقـد يكـون بالإيجـاب 

ًبالشراء ، ولكونه صالحا لإنعقاد العقد، فيجب أن يحدد ماهية العقد، ولما كان الإيجاب 

يتعلق بالبيع، فإنه يجب أن يتضمن العناصر الأساسـية اللازمـة لإبـرام العقـد، فيجـب أن 

                                                        

 .٧-٣هانى صلاح سرى الدين، المفاوضات في عقود التجارة الدولية، مرجع سابق، ص. د )١( 

 مــصادر الحــق في  الــسنهوري، الوســيط في شرح القــانون المــدني، الجــزء الأول،الــرزاقعبــد .  د)٢( 

الفقه الإسلامي، دراسة مقارنة بالفقه الحزبي، مقدمة وصيغة العقد، دار أحبـاء الـتراث العـربي، بـيروت، 

 .م١٩٥٤لبنان، 



  

)١٦٣٣(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

ًديــدا للمبيــع والــثمن، وكــما يــشترط في التعاقــد يجــب أن يكــون الايجــاب يتــضمن تح

 . ومحدد بشكل كاف)١(ًجازما

 

                                                        

، ٣١، ص ٢٠٠٦أحمد عبد العال أبو قرين، عقد البيع في ضوء الفقه والتشريع، الطبعـة الثالثـة، . د )١( 

٣٢. 



 

)١٦٣٤( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   مع اا :زو ب وان ا أن  

ويقصد من هذا أن الإيجاب عندما يصدر يجب أن يكون عن نية حاسمة وقاطعة عـلي    

 ينشأ دون تعلق شيء آخـر قـد يوقـف التعاقد، بحيث مجرد قبول الإيجاب من وجهه إليه

 إبرام العقد في الحال إذا ما إلىعملية التعاقد ولكن الموضوع هو أن نية الموجب نتيجة 

 .)١(تم قبول الإيجاب دون قيد أو شرط

ًوإذا كان الإيجاب مقترنا بتحفظ أو شرط يتوقف تحققه علي مطلق إرادة الموجـب لـه، 

لق الذي يخول صاحبه حرية مطلقة بصدد إبرام العقد فهنا يجب التفرقة بين التحفظ المط

 تجريـد الإيجـاب مـن صـفته بحيـث يـصير إلىأو عدم إبرامه، ومثل هذا الـتحفظ يـؤدي 

 .)٢(مجرد دعوة للتفاوض أو لتقديم إيجاب

لذا استقر القضاء في فرنسا ومصر علي التفرقة بين العناصر الثانوية والعناصر الجوهرية 

لتي تقتضيها طبيعـة العقـد ذاتـه وبـدونها يتعـذر معرفـة نـوع العقـد من جهة أخرى وهي ا

ــا لعنــاصره  ــا كافي ًالمــراد إبرامــه، ومــن ثــم لا يقــوم العقــد إذا لم يتــضمن الإيجــاب بيان ً

 .)٣(الجوهرية بالكامل بغض النظر عن مدى أهميتها في نظر أحد المتعاقدين أو كليهما

شأن نزاع بين إحدى شركات الإنتـاج وفي ذات السياق قضت محكمة استئناف باريس ب

 الـسينمائي وممثلــة مــشهورة، كانـت الــشركة قــد بــدأت مفاوضـات معهــا للاتفــاق عــلى

ًمشاركتها كبطلة لفيلم تقوم بإنتاجه، وأرسـت لهـا مـشروع عقـدا، وقـدمت فيـه الموعـد 

                                                        

، رقم ٢٠٠٠ علي العقد، رسالة دكتوراه مقدمه لجامعة القاهرة، رجب كريم عبداللاه، التفاوض. د )١( 

 .٨١ ص ٩٩

)٢(  Ch. Larroumet ; Droit civil, les obliga�ons, le contrat,op.cit 249. P.234.  

)٣(  Cass.Com. 26 fév. 1991. T.T.O.C. 1992. P.78. obsmestre. 



  

)١٦٣٥(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

التقريبي لبدء التصوير دون أن تعـرض لتحديـد أجرهـا، ثـم قـدم الوكيـل الفنـي للممثلـة 

ًوعا مقـابلا تـضمن تحديـد الأجـر دون أن يحـدد ميعـاد التـصوير، فأعـدت الــشركة مـشر ً

ًمشروعا آخر، وأرفقت به شيكا بقيمة الأجر، غير أن الممثلة رفضت صرف قيمة الشيك  ً

 تنفيــذ العقــد، ولكــن ن الــشركة التــي قــررت مقاضــاة الممثلــة لإمتناعهــا عــوإعادتــه إلى

جـود خـلاف أسـاسي بـين الأطـراف بـشأن  والمحكمة رفضت هذا الطلب مؤكـدة عـلى

العناصر الجوهرية من حيـث قيمـة الأجـر وموعـد التـصوير بـما يحـول دون قيـام العقـد 

 .)١(النهائي

                                                        

)١(  Paris 13 déc 1984. R.T.D.C. 1986, P. 97 Obs. Mestre 



 

)١٦٣٦( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ما ا:  

ة إوض اا  ا د م  

 وة إلى العقد بالإيجاب، تبدأ مرحلة إبرام العقد، والدععند انتهاء مرحلة التفاوض على   

 أفراد الجمهور يعبر عن رغبته  آخر أو إلىالتفاوض عبارة عن عرض يوجهه شخص إلى

ًفي التفاوض علي عقد معين تمهيـدا لإبرامـه في المـستقبل دون أن يـضمن عرضـه هـذه 

الشروط الجوهرية للعقد المراد إبرامه ودون أن يعلن عن إرادته الباتة والنهائية في إبـرام 

 .العقد

 التفاوض مجرد إيجاب بالتفاوض،أن الداعي  اعتبار الدعوة إلىتي تترتب علىوالآثار ال

ً التفاوض لا يلزم مطلقا بإبرام العقد مع من يستجيب لدعوته، وإنما هي مجرد قبـول إلى

 لتــزام التفــاوض بــين الطــرفين، والا نــشوء اتفــاق عــلىللإيجــاب بالتفــاوض يــؤدي إلى

 .)١( بالتفاوض بحسن النيةالتزامقد، وإنما ينشئ بالتفاوض لا يلزم الطرفين بإبرام الع

 

                                                        

 رجـب كـريم عبـد الـلاه، التفــاوض عـلي العقـد، رسـالة دكتــوراه لكليـة الحقـوق، جامعـة القــاهرة، )١( 

 .٨٨، ص ٢٠٠٠



  

)١٦٣٧(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

  اة ا وض : اولاع 

في حالة وجود نزاع مترتب على تنفيذ عقد نقل التكنولوجيا، وعرضـه عـلى المحكمـة   

المختصة فإن الأخيرة ترجع إلى مرحلة المفاوضات السابقة على توقيـع العقـد وتنفيـذه 

وفي حالة ) مورد ومستورد التكنولوجيا( في تفسير إرادة المتعاقدين من أجل الإهتداء بها

إذا تمسك مورد التكنولوجيا بأن  –ًمثلا  –وجود نزاع خاص بتفسير أحد شروط التعاقد 

مـن صـافي الـربح، وأن الثابـت في % ٣٠نسبة الإتاوة أو المبلغ المستحق في العقد هـي 

وضـات التمهيديـة وجـد أن نـسبة الإتـاوة العقد مجرد خطـأ مـادي، وبـالرجوع إلى المفا

فهذا دليل على صدق ما يدعيه مورد التكنولوجيا، وبالتالي يـدل عـلى % ٤و ٣تتراوح بين

 .)١(أهمية المفاوضات في تفسير العقد

 المناقـشة  شـخص معـين دون الـدعوة إلىإلىوالإيجاب الصريح بالتفـاوض قـد يوجـه 

  أفراد الجمهور مع الـدعوة إلىوقد يوجه إلىبشأنه، وهذا هو أسلوب التعاقد المباشر، 

 ..)٢(المناقشة وهذا أسلوب التعاقد بطريقة المناقصة

                                                        

 .٦٣، ص ١٩٩٨محسن شفيق، عقد تسليم المفتاح، دارالنهضةالعربيةللنشروالتوزيع . د )١( 

 .٣٩٦ حتى رقم ٣٨٠رجع السابق، من رقم  رجب كريم عبد اللاه، الم)٢( 



 

)١٦٣٨( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  مع اا:  

   د م ا اة ا وض

ليس هناك إلـزام بوجـوب الـدعوة الـصريحة للتفـاوض، بـل يكفـي أن تكـون الـدعوة      

 حـده، من القصد والنية من ظروف كل حال عـلىللتفاوض ضمنية، ويستخلص القضاء 

ًفليس هناك ما يمنع أن يكون التعبير عن الإرادة ضمنيا إذ إنهما متساويان من حيث القيمة 

في التعبير عن الإرادة، إذ العبرة في النهاية بوجود الإرادة سواء تم التعبير منها صراحة أو 

 يجوز أن يكـون ": أنهني مصري على مد٩٠/٢ تنص المادة ى، وفي هذا المعن)١(ًضمنيا

 ." أن يكون صريحاًالتعبير عن الإرادة ضمنيا إذا لم ينص القانون أو يتفق الطرفان على

 شرط صريــح أو  التفــاوض قـد تكــون معلقـة عــلىإلىإن الإيجـاب بالتعاقــد أو الـدعوة 

د  إبـرام العقـد مـع متعاقـضمني، يمكن الموجب أو الداعي للتفاوض من الموافقة عـلى

معين بصورة مقيدة، وأن هذا الإيجاب أو الدعوة للتعاقد تفقد صفتها كإيجاب بالتعاقـد 

 . التفاوض إيجاب التفاوض أو دعوة إلىأو دعوة إلى

 مستهلك معين  ذلك إذا قام منتج أو معلن بتوجيه إيجاب بإبرام عقد معين إلىًوبناءا على

تفـاوض أو الإيجـاب بالتفـاوض  ال جموع المستهلكين وكانت هـذه الـدعوة إلىإلىأو 

 شخص المستهلك، فإن هذه الدعوة تعتبر مقترنة بشرط صريح أو ضمني بالموافقة على

 أن الإيجاب بالتعاقد لا يفقد صفته ليـصبح مجـرد مجرد إيجاب ضمني بالتفاوض على

 طبيعة  التعاقد لمجرد إقترانه بشرط صريح أو ضمني، ولكن الأمر يتوقف علىدعوة إلى

                                                        

أحمد عبد العال أبو قرين، عقد البيع في ضوء الفقه والتشريع وأحكـام القـضاء، الطبعـة الثالثـة، . د )١( 

 .٣١، ٣٠، ص ٢٠٠٦



  

)١٦٣٩(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 وما إذا كان يسمح للموجب بالتنصل من إيجابه بطريقة مقيدة، فإذا كان ذلك فإن الشرط،

 .)١()إيجاب بالتفاوض( التفاوض  دعوة إلىالإيجاب بالتعاقد يفقد صفته ويتحول إلى

 

                                                        

 دراسـة التعاقـدى، ذو الطـابع  لمرحلـة التفـاوض القانونيـة حمود، الجوانـب عبدالعزيز المرسى.د )١( 

 .٢٤، ص ،٢٠٠٥،  دار النهضة العربية مقارنة،



 

)١٦٤٠( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ما ا:  

ااوض  ا د م    
و :  

ات التـي يرتبهـا لتزامـلوجيـا مـن أهـم الاوعقـود نقـل التكن  بالتفاوض علىلتزاميعد الا   

ًالتفاوض، ذلك أن المفاوضات تدور وجودا وعدما حول هذا الا  يقع الأخير، وهذا لتزامً

على عاتق الطرفين بمجرد إتفاقهما على التفاوض، دون الحاجة إلى النص عليه صراحة، 

 . لتزام، أو كلاهما من هذا الاكل اتفاق يقضي بإعفاء أحد الطرفينطل كما أنه يقع با

 الـذي الاتفـاقذلـك "لقد عرف جانب من الفقه عقد التفـاوض، والـذي سـبق بيانـه بأنـه 

يتعهد طرفاه ببدء التفاوض ومتابعته، بقـصد التوصـل إلى إبـرام عقـد معـين، وذلـك مـن 

 .)١("خلال منهجية موضوعية، وإجرائية يتفق عليها بينهما

الـدخول في عمليـة التفـاوض والبـدء فيهـا ، وذلـك باتخـاذ  اتفاق التفـاوض يترتب على

 ، لتـزام عاتق الطرفين تحقيق هـذا الاالإجراءات اللازمة لبدء عملية التفاوض ويقع على

 التفـاوض خـلال المـدة فيالـدخول  ، حيـث يتعـين علـيهما)٢( بتحقيـق نتيجـةالتزامكونه 

رفــان بالبــدء فيهــا خــلال مــدة  الطالتــزام هــذه المــدة، المتفــق عليهــا، فــإن لم يتفــق عــلى

، هذا بالإضافة لتحديد المكان الذي ستجرى فيه المفاوضـات والطـرف الـذي )٣(معقولة

 .سيتحمل الجزاء بالإخلال بالتفاوض

                                                        

م، مراحل التفاوض في عقد الميكنة المعلوماتيـة، دار الجامعـة الجديـدة للنـشر،  حسن قاس محمد )١(

 ١٨٧ ، ص ٢٠٠٢، الإسكندرية

 ، بـدون تـاريخ نـشر ، ص دار النهـضة العربيـةأحمد عبد الكـريم سـلامة قـانون العقـد الـدولي ، .  د )٢(

  وما بعدها ١٠٤

 ، دار النهضة العربية١٩٩، ص ٢٠٠٠رجب كريم عبد اللاه، التفاوض علي العقد، طبعة . د  )٣(



  

)١٦٤١(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 :كالأتيوسوف نتناول ذلك 

  العقدي بالتفاوض لتزامالا : الأولالمطلب 

 . بالتفاوضلتزامفشل الا: المطلب الثاني 



 

)١٦٤٢( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ولاا : ااوض يا       

يقصد ببدء التفـاوض بـدء تلاقـي المتفاوضـين، ومـن ثـم افتتـاح المفاوضـات بـإجراء    

 لتـزامإذا كان الا الحوار وبتبادل الاقتراحات المتصلة بالعقد الذي ينشده طرفا التفاوض

ببـذل عنايـة،  التـزام المتفرع عنـه يعـد لتزام بنتيجة، فإن ذلك الاالتزاميبدأ بالتفاوض يعد 

 ،  )١(ومن ثم فهذا لا يعني بالضرورة التوصل لإبرام العقد

ً عاتق الطـرفين معـا، بحيـث يقـوم كـل مـنهما ملتـزم  ببدء التفاوض قد يقع علىلتزاموالا

 مائدة المفاوضات في الموعد المحدد لبدء وافتتاح المفاوضات،وإذا وقع بالذهاب إلى

ًاوض فيكون المدين ملتزما بتوجيه الدعوة بالتفاوض  ببدء التفلتزام أحد الطرفين الاعلى

 الطرف الآخر وتقديم الاقتراحات المتعلقة بالعقد المراد إبرامه أو عرض الدراسات إلى

أن يكون الملتزم ببدء التفـاوض مـستورد  : ذلكمثـال و  أساسهاالتي يقوم التفاوض على

بدئيــة التــي تحــدد حاجــة للأجهــزة والحاســبات الإلكترونيــة، حيــث يقــدم الدراســة الم

 .)٢( أساسها تفتتح المفاوضاتمشروعه والتي على

، بحيث إذا امتنع المدين به عن تنفيذه كـان )٣( ببدء التفاوض بتحقيق نتيجةلتزامويعتبر الا

 .)٤( العقديةؤوليتهًمرتكبا لخطأ يثير مس

 

                                                        

 : وقد أخذت محكمة النقض الفرنسية بفكرة المدة المعقولة في قضية رينو الشهيرة  )١(

 Cass. Soc. 24 mars 1985 Préc 

)٢(  J. Schmidt :Négoca�on et conclusion du contrats op .cit n° 379, P. 206. 

)٣(  J. Schmidt :Négocation et conclusion du contrats op .cit n° 379, P. 206. 

 .٧٠عبد العزيز المرسي حمودة، الجوانب القانونية لمرحلة التفاوض، مرجع سابق، ص . د  )٤(



  

)١٦٤٣(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 لتزامتيجة وليس الا ن ببذل عناية للوصول إلىالتزام هنا هو لتزام الباحث أن نوع الاىوير

 التـزامبتحقيق نتيجة، لأن طـرفي العقـد لم يعقـدوا العقـد حتـى نـستطيع القـول أن هنـاك 

 بتحقيـق نتيجـة، وتظهـر التـزام بدء التفاوض فيعتبر أما الدعوة إلى ،عقدي بتحقيق نتيجة

 مستوى الإثبات في تخلف أحـد الأطـراف وخاصـة الموجـب مـن بـدء أهمية ذلك على

لية ولا يعفيه من ؤو المعقولة ويحمله المسةدد أو خلال المدحلميعاد المالتفاوض في ا

 .)١( نتيجة ببذل عناية للوصول إلىالتزاملية أنه بذل العناية أما التفاوض نفسه فهو ؤوالمس

                                                        

 .٣٤٤محمد أحمد ابوالهنا  مرجع سابق  ص.  د )١(



 

)١٦٤٤( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  م وض  اا :اولاع   

وينـشأ . نـد التفـاوضمراعاة مبدأ حسن النية ع –بصفة عامة  – المدنييتطلب القانون    

ُويعتبر مبدأ حسن النية .  سواء كان أتفاق خاص بتنظيم عملية التفاوض أم لالتزامهذا الا

من المبادىء الهامة عند التفـاوض وهـو الـذى يحكـم هـذه المـسأله إذ أن لهـذا المبـدأ 

 بالتعـاون ، لتـزامالا :نـشير إلى بعـض منهـا )١( القانون المـصرىفيتطبيقات فقهية عديدة 

 . بالاعتدال والاستقامةلتزام بالجدية، الالتزامالا

 

 
 

 

                                                        

نين هاني صلاح سرى الدين، المفاوضات في العقود التجارية الدولية، دراسة مقارنـة في القـانو. د  )١(

 . وما بعدها٢٧، ص١٩٩٨المصرى والانجليزي، دار النهضة العربية الطبعة الأولى، 



  

)١٦٤٥(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

مع اا : مما اا ا  وض  

 التـزام بمبدأ حسن النيـة في التفـاوض ينـشأ نتيجـة عقـد، فهـو لتزامالطبيعة القانونية للا    

ذي لا يستقم العقد إلا بـه، عاتق الطرفين بمقتضي العقد الذي وقعاه، وال عقدي ينشأ على

 بمبـدأ حـسن لتزامُوهو لا يكون كذلك إلا عندما ينفذ ذلك العقد بحسن النية، وعليه فـالا

ًالنية ليس واجبا عاما، ، وكما كان سابقا قبل الاعتراف بالطبيعة العقدية للتفاوض، بحيث  ً ً

دره العقد، ولـه دائـن ً حقيقيا، مصالتزاميتقيد به الشخص دائما في مواجهة الكافة، بل هو 

 )١(.ومدين ومحل وسبب

البعـد الشخـصي والبعـد الموضـوعي بماهيـة الاعتقـاد  :يوجد بعدان هامان لهذا المبـدأ 

subjective criterion )ويتعلق البعد الشخصي الداخلي للشخص المتعاقد والحالـة )٢ 

 عـدم مراعـاة الذهنية التي قد يكون عليهـا في أثنـاء التعاقـد، عـلى نحـو قـد يحملـه عـلى

 . مصالح الطرف المقابل كما يتعامل مع مصالحه

                                                        

، رسـالة ٣٠٢السيد البدوي، حول نظريـة عامـة لمبـدأ حـسن النيـة في المعـاملات المدنيـة، ص .د  )١(

 مبــدأ حــسن النيــة في -عبــد الحلــيم عبــد اللطيــف القــوي.، وأيــضا د١٩٨٩دكتــوراه، جامعــة القــاهرة، 

 .، القاهرة١٩٩٧ وما بعدها، ط ٢٢٠ات القانونية، ص التصرف

)٢(  H. Beal, et al, Cases, materials and Text on Contract law, 371 (2010); 

S J Burton,Breach of Contract and the Common Law Duty to Perform in 

Good Faith, 94-2 Harvard law Review 369 (1980.( 

 



 

)١٦٤٦( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

 فقط دون غيرهـا بهـذا البعـد عـلى أسـاس افـتراض الـصدق الألمانيةواعتدت المدرسة 

 )١(. في المعاملات القانونيةObjective  criterionوالأمانة

بل وعدم  مصالح الطرف المقامراعاة هومن الجدير بالذكر أن الطرف المتعاقد  ينبغي علي

 )٢(ه بواجـب النـصح والاعـلامالتزامـحمله على التعاقد بطـرق غـير مـشروعه اضـافه الى 

 .)٣(القضائية أحكامها العديد من في المبدأ المحاكم الالمانيه بهذا وأخذت

 

                                                        

)١(  M E Storme, Good Faith and the Contents of Contracts in European 

Private Law, 7-1 electronic Journal of compara�ve law 5 (2003). 

)٢(  See: Friedrich Kessler and Edith Fine, Culpa in Contrahendo, 

Bargaining in Good Faith, and Freedom of Contract: A Comparative 

Study, interna�onal Journal of Private law 401 (1994). 

)٣(  BGH 10 July 1970, NJW 1970, 1840 and BGH 12 June 1975, NJW 

1975, 1774, reliance damages must be paid by a party who in the course 

of negotiations has made. 

 



  

)١٦٤٧(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 ع اس: اا مما  أ ا   

سن النية خـلال مرحلـة التفـاوض اختلفت الأنظمة القانونية المقارنة في تنظيم مبدأ ح    

ــادئ القــانون الموحــد  عــلى العقــد فنجــد أن المــشرع الألمــانى والايطــالي قــد أتبــع مب

ء اليونيــدروا، وتعتــبر المدرســة الألمانيــة هــي الرائــدة والنمــوذج في ىالأوروبي ومبــاد

 النيـةن  بهذا المبدأ متأثرة بما أخذ به القانون الروماني فيما كان يعرف بمبدأ حسلتزامالا

ًحيث توسع القانون الروماني قديما في إعـمال هـذا المبـدأ بـشكل عـام؛ حيـث أخـذت 

المدرسة الألمانية ضرورة مراعـاة الطـرف المتعاقـد في مرحلتـي تكـوين وتنفيـذ العقـد 

 وقد توسـعت المـادة )١(ً وتطبيق عام لهذا المبدأ تحقيقا لمصالح الطرف المقابلالتزامك

ً أساسـا قانونيـا مطبقـا عـلى مرحلـة لتـزام لتجعل مـن هـذا الا هذا المجالفي) ٣١١/٢(

من نفس ) ٢٤٢(ً مرحلة تنفيذه وفقا لما جاء في المادة علاوة على )٢(التفاوض على العقد

  .)٣(القانون

                                                        

 بمراعـاةقـد متعا كـل ألزمـت التـي الألماني دنيالم القانون من ٢٤١/٢المادة عليه نصت ما وهذا  )١(

 .الأخر المتعاقد مصالح حقوق

This article stipulates that “An obligation may require each party to have 
regard to the other party’s rights, legally protected interests and other 

interests ”.  

)٢(  This article provided that “An obligation with duties in accordance 

with § 241 (2) also arises as a result of: (1) entry into contractual 

negotiations. 

)٣( This article provides that “The obligor must perform in a manner 

consistent with good faith taking into account accepted practice ”.  

  



 

)١٦٤٨( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

) اليونيـدروا( ومبـادئ الموحـدةوكذلك نصت كل من مبادئ قـوانين العقـود الأوروبيـة 

 .)١(ًفاوض وفقا لمقتضيات حسن النية طرفي التعاقد بالتالتزامصراحة على 

من القانون المدني ) ١١٣٤(المادة  واتبعت المدرسة الفرنسية هذا المبدأ، حيث نصت

ًاتهم التعاقدية وفقا لمقتضيات مبدأ حسن التزام طرفي التعاقد بتنفيذ التزامالفرنسي على 

فرنسية من التعامل مع ولم يمنع هذا النص فقهاء القانون وقضاء محاكم النقض ال. )٢(النية

 . قانوني يطبق أيضا في مرحلة التفاوض على العقدالتزامهذا المبدأ على أنه 

 التزاموأخيرا، لم تلزم المدرسة الإنجليزية بدايـة نفـسها صراحـة بتطبيـق هـذا المبـدأ كـ

ات التعاقدية لا تنشأ إلا بـالتوقيع عـلى العقـد وإنـشائه لتزامتعاقدي؛ حيث اعتبرت أن الا

في القضية الشهيرة التي  ) ١٩٩٢(  في العام احةهذا ما أقره مجلس اللوردات صرً.نوناقا

القـانوني   بالتفاوض بحسن نيـة في نظريـة العقـد في النظـامالتزام بأنه لا احةأقر فيها صر

 .)٣(الإنجليزى

                                                        

 ،"النيـة حـسن مـن متعـارض بـشكل التفـاوض" (عنـوان تحـت الأوروبي العقود قانون مبادئ من  )١(

 بالوصـول التـزام دونـما التفـاوض في الأطراف حرية هي العامة القاعدة أن على الأولى فقرتها في لتنص

 ).النية حسن مقتضيات مع يتعارض بما التفاوض عدم وجوب على الثانية فقرتها في التعاقد،وتنص إلى

)٢(  This article stipulates that “They (agreements) must be performed in 

good faith ”.  

)٣(  Mar�n Walford v Charles Miles [1992] ADR.L.R. 01/23. For more 

details about this case, see the following Link: 

http://www.nadr.co.uk/articles/published/MediationLawReports/WALF
ORDvMILE S1992.pdf  

 



  

)١٦٤٩(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 ما ا :ا ا وض رهوآ 

ــات نقــل  مواقــف فيمــن الطبيعــي تواجــد تعــارض      ــشاركة في مفاوض ــراف الم الأط

ًالتكنولوجيا، إلى الحد الذي تبلغ معه طريقـا مـسدودا، وتفـشل كافـة المحـاولات التـي  ً

ٍيبذلها أحد الأطراف من أجل استمرار المفاوضات على نحو عادل، أو اقتسام التنازلات 

أن بين الأطراف، مما يحقـق مـصالح الجميـع؛ وذلـك يرجـع إلى وجـود طـرف لا يريـد 

ًيتنازل عن أي شيء، ويريد أن يأخذ كل شيء ولا يترك شيئا للآخـرين، ففـي هـذه الحالـة 

 .)١( من المفاوضاتالانسحابالنتيجة المتوقعة هي 

ات الناشئة عن هذا التفاوض متى وجد اتفـاق لتزامويجب علي طرفي التفاوض تنفيذ الا

 طـرفي التفـاوض بـالإعلام ًالتفاوض صحيحا، ويتم هذا التفاوض بحسن النية بأن يلتـزم

 سريـة  الهدف المرجـو منـه، وهـو إتمـام العقـد، ويـأتي ذلـك بالحفـاظ عـلىإلىليصل 

 .المعلومات التي تم الإطلاع عليها من قبل كل منهما علي الآخر

لية تنعقـد ؤو سـبب أجنبـي، فـإن المـسً لم يكـن راجعـا إلىلتزامأما إذا كان عدم تنفيذ الا

 .لية عقديةؤولية هنا مسؤووتكون المسللإخلال باتفاق التفاوض 

 من المفاوضات؛ أو قطعها، لعدم الوصول إلى أي اتفاق بصدد الانسحابوعلى هذا يتم 

والقاعدة أن القانون لا يرتب أي أثر قانوني على  –نقل التكنولوجيا  –موضوع التفاوض 

في قطع المفاوضات، لأن الأصل هو مبـدأ حريـة المفاوضـات، ولكـل مفـاوض الحـق 

                                                        

ــة، .  د)١( ــدول النامي ــا إلى ال ــة في عقــود نقــل التكنولوجي ــد فلحــوط ،المــشاكل القانوني ــاء يزي وف

الـسيد مـصطفى أبـو الخـير، . ؛ د٩٦، ص .م ٢٠٠٨، ١ت لبنـان ط الحقوقية،بيرومنشورات الحلبي

 .٨٩مرجع سابق،ص 

 



 

)١٦٥٠( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

إنهاء المفاوضات والإنسحاب منها في الوقت الذي يـراه، طالمـا أنـه يـرى أن مـصلحته 

ولا يحق للمفاوض الآخر إجباره على الإستمرار في المفاوضات حتى إبرام . ليست فيها

 .العقد

 العقدي بالتفاوض بحسن نية وما يتفرع منه من لتزامإذا فالجزاء الواقع علي الإخلال بالا

 : في عدة فروع هى هذا ما سنوضحهات والتزام

    إا ا : اولاع 
 مع اي: اا ا ا 

 ع اا : أو ا  ا  



  

)١٦٥١(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

    إا ا : اولاع 

التفاوض المتفاوض عن العرض المقدم إليه من الغير ويكتفي ب فقد يحدث أن يتخلى   

ًمع الطرف الآخر اعتقادا منه بأن هذا الآخر جاد في تفاوضه، وأن العقد المتفاوض عليـه 

سوف يبرم، ثم يفاجأ بأن الطرف الآخر قد تـسبب في إفـشال المفاوضـات وضـيع عليـه 

 .بذلك اغتنام الفرصة البديلة

  :   إا    ا-أ

 قاضي الموضـوع، ولا تخـضع في تقـدير التعـويض وتخضع مسألة تقدير التعويض إلى

 .)١( محكمة النقض باعتبار مسألة التعويض من مسائل الواقعإلى

  : وع ا  اوض أ  ا ادا إأى  د -ب

عهد أثناء المفاوضـات في مواجهـة الغـير ) أ(الفرض هنا هو أن أحد المتفاوض وليكن 

، إلا )ب( نجاح المفاوضات لإبرام عقد مع ات يتوقف تنفيذه لها علىالتزامب) ج(وليكن 

الوفـاء ) أ(، ومـن ثـم لا يـستطيع )ب(أن المفاوضات بـاءت بالفـشل بخطـأ المتفـاوض 

بقيمـة مـا يـستحق عليـه مـن تعويـضات ) ب(مطالبـة ) أ(، فمـثلا يـستطيع )ج(ه لــ التزامب

 )٢()٧٧). (ج(لصالح هذا الأخير ) ب(د به لعدم تنفيذه لما تعه) ج(لصالح الغير 

                                                        

 .١٠٦عبد العزيز المرسي حمود، الجوانب القانونية لمرحلة التفاوض، مرجع سابق، ص . د  )١(

 ٣٤٩.محمد أحمد ابوالهنا ، مرجع سابق ، ص . د )٢(



 

)١٦٥٢( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   مع اي: اا ا ا:  

 يرتب المسؤولية العقدية على عاتق من قام بقطع المفاوضات العدول عن المفاوضات   

 ضرر نتيجــة عــدم أصــابه عــلى مــن الإثبــاتبالانــسحاب منهــا و عــلى ذلــك يكــون عبــأ 

يتمثـل في أن الطـرف الضرر  أن البعض انه اذا أثبت و يرى  ، في المفاوضات الاستمرار

ًالذي قطع المفاوضات لم يكن جادا في المفاوضات، وإنما أراد معرفـة بعـض الأسرار 

التجارية أو الفنية، أو كان يهدف من وراء الدخول في المفاوضات تفويت فرصة الطرف 

 .)١( مع الغير فإنه يلتزم بأداء التعويضالاتفاقالآخر في 

لية المترتبـة عـلى قطـع المفاوضـات، لا تـشمل ؤوجه الفقه الفرنسي إلى القول بأن المـسويت

سوى ما لحـق المـضرور مـن خـسارة، ولا تمتـد لتـشمل مـا فاتـه مـن كـسب؛ لأن تعـويض 

لا يـتم إلا إذا كـان . ًالمضرور عن القطع التعسفي للمفاوضات استنادا إلى ما فاته من كـسب

لية التقـصيرية؛ لأن الأخـيرة لا تجتمـع مـع ؤوره مـع المـسهنـاك عقـد، وهـذا لا يمكـن تـصو

 .)٢(العقد

 لا يجوز إجبار المتفاوض الممتنع عن بـدء التفـاوض "التفاوض" فيففي هذا الوضع 

 رسمه لوحة إلتزم بها أو إجبار الجراح أو مواصلته تماما، كما لا يجوز إجبار الرسام على

                                                        

 ١٠٤يوسف الإكيابي، مرجع سابق، ص . د  )١(

 )٢( Mercadal (B) etjanin (Ph.) les contrats de cooperation 

interentrperises, paris,1974,p.34. 

 



  

)١٦٥٣(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 ولكن في هذه )١(كان مصادرة لحريته الشخصية بها وإلا التزام إجراء عملية جراحية على

 .)٢(الحالة يوجد جزاء آخر وهو التقيد بطريق التعويض أو بمقابل

 

                                                        

 .٩٣عبد العزيز المرسي حمود، الجوانب القانونية لمرحلة التفاوض، مرجع سابق، ص . د  )١(

 .٣٤٦محمد أحمد ابوالهنا ، مرجع سابق ، ص . د)٢(



 

)١٦٥٤( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ع اا: أو ا  ا   

التعويض على أساس ضمان تعويض الطرف المتضرر عن الخسائر التي أصابته نتيجة    

تعويض جميع (ة التي كان عليها قبل التفاوض  خلاف الحالدخوله في المفاوضات على

ــات ــة المفاوض ــا في مرحل ــي أنفقه ــسائر الت ــن ). الخ ــضه ع ــدير تعوي ــذا التق ــشمل ه وي

المكاسب التي قد يكون خـسرها نتيجـة عـدم تعاقـده مـع الغـير وتفـضيله التفـاوض مـع 

أي تعويضه عن أية  مكاسب كان يمكن أن يجنيهـا وعـدل عنهـا بتقريـر (الطرف المخل 

 .)١()لتفاوض مع الطرف المخلا

وجـود علاقـة سـببية بـين ) ٢٠٠٦(إلا أن محكمة النقض الفرنسية قد اشترطت في عـام  

فقدان فرصة التعاقد مع الغير والدخول في المفاوضات التي تم وقفهـا بواسـطة الطـرف 

  .)٢(المخل لتطبيق هذه النظرية

اتـه التزامض إذا نكـل عـن تنفيـذ  لموقف القضاء والتشريع المصري فالمتفاوبالنسبةأما 

 التنفيذ بمقابل، ويتمثل في الحق ًبالتفاوض عينا لم يكن أمام المتفاوض إلا الالتجاء إلى

 الحصول علي تعويض نقدي عادل وشامل لكل مـا لحقـه مـن ضرر مـن جـراء عـدم في

 إذا استحال على"  من القانون المدني المصري على٢١٥التنفيذ، وفي هذا نصت المادة 

وللقاضي مهمة "...هالتزامً عينا حكم عليه بالتعويض لعدم الوفاء بلتزامالمدين أن ينفذ الا

 المستهلك ىًتقدير مبلغ التعويض طبقا لوقائع الأحداث ومدى حجم الضرر الواقع علي

 .ًوطبقا للقواعد العامة في التعويض

 : العقدية الآتيالمسؤوليةًولكن يشترط للتعويض طبقا لقواعد 

                                                        

)١(  No 4942, Mass. Foro it. 1980.78. 

)٢(  Civ 3, 28 Juin 2006, D 2006.2639, annotated by Mazeaud 



  

)١٦٥٥(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 .ن يكون الضرر مباشرا أ-أ

  أن يكون الضرر محققا-ب

-ًأن يكون الضرر متوقعا 

ًأيضا يشمل الضرر الذي يقع نتيجة ضياع الوقت أيا كانت مرحلة التفاوض إذا أقام الدليل 

 .عليه

وقد تعرضت محكمة النقض لمسألة التعويض عن ضياع الوقت حيث قضت بالتعويض 

ات دون إخطار يترتب عليه خطأ يترتب عليه عدة عن ضياع الوقت بسبب قطع المفاوض

 .)١(أضرار وألزمت المحكمة الطرف المخطأ التعويض عن هذا الضرر

 ا  أ  ءا توا  واإا د م :  

بإحالـة  –المـورد والمـستورد للتكنولوجيـا  –ويحدث ذلك عنـدما يقـوم المتعاقـدان     

 عليها، مثل السعر الاتفاقمور أو المسائل إلى المفاوضات التمهيدية التي سبق بعض الأ

أو حجــم الإنتــاج أو الجــداول أو النــشرات ذات الــصلة، وفي هــذه الحالــة تــشكل هــذه 

ًالمسائل والأمور التي أحيلت إلى المفاوضات جزءا لا يتجزأ من عقد نقل التكنولوجيا 

ــذلك تم ــة؛ ول ــم الإحال ــك بحــسب حج ــد نقــل وذل ــات شروطــا في عق ًثــل المفاوض

ًالتكنولوجيا، هذا فضلا عن دورها التفسيري السابق الذكر، وهي أمـور تمثـل خـير عـون 

للمحكمة التي تنظر النزاع في الوصول إلى حل أو تفسير يتناسب والعقد وكـذلك إرادة 

أي وتأخـذ المحكمـة بهـا، ولا تنظـر إلى . الأطراف الذين كشفوا عنها في المفاوضـات

                                                        

 .١٨٢ ص ٢٤ رقم ١٧مجموعة أحكام النقض س . ١٩٦٦ يناير ٢٧ نقض مدني )١( 



 

)١٦٥٦( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

أمور أو أشياء أخرى يدعيها الأطراف على خلاف الثابت؛ لأنها لن تتخذ القوة الملزمة، 

 .)١(إلا من اتفاق طرفي العقد على ذلك

                                                        

الــسيد . ؛ د١٠٢يوسـف الإكيـابي، مرجـع سـابق، ص . ؛ د٩٩وفـاء فلحـوط، مرجـع سـابق، ص .  د)١(

 .٩٠مصطفى أبو الخير، مرجع سابق، ص 



  

)١٦٥٧(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

ا ا:  
   ات  اوض 

  

 ولاا  :ايا   

ين طرفين أو أكثر المفاوضات هي تبادل وجهات النظر حول مسألة أو موضوع معين ب    

 –كقاعدة عامة  –والمفاوضات لا تخضع . بغية التوصل إلى إبرام عقد اتفاق فيما بينهم

 فيلشكل معين أو قالب قانوني محدد فقد تتم شفاهة أو بطريق المراسلات، كما تجرى 

 مـستمرة بـين الطـرفين ومتابعـة نتـائج مراحـل المفاوضــات واجتماعـاتشـكل لقـاءات 

  .)١(ً والمقبول منها تباعاوتحديد المرفوض

بأن المفاوضات لا تعـدو إلا أن تكـون ) النقض المصرية(قضت محكمة  وتطبيقا لذلك

 ذاتهــا، فكــل فيمجــرد أعــمال ماديــة محــضة لا يترتــب عليهــا أيــة آثــار قانونيــة تعاقديــة 

لية أو ؤو قطع المفاوضة في الوقت الذي يريد دون أن يتعرض لأية مسفيمتفاوض حر، 

لية عـلى مـن عـدل إلا إذا ؤوببيان المبرر لعدوله و لا يترتب على هذا العدول مسيطالب 

لية التقصيرية إذ نتج عنه ضرر بالطرف الآخر المتفـاوض ؤواقترن خطأ تتحقق معه المس

وعبء إثبات الخطأ وهذا الضرر يقع على عاتق ذلك الطرف، ومن ثم فلا يجوز اعتبـار 

                                                        

بحث عـن التفـاوض في عقـود نقـل التكنولوجيـا، اصـدارات مركـز البحـوث سميحة القليوبي، . د  )١(

، )٣(البرلمانية، بمجلس الشعب، الأمانة العامة، الفصل التشريعى الـسابع، دور الانعقـاد العـادى الثالـث 

 ٩ ،ص١٢/٤/١٩٩٨



 

)١٦٥٨( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

ذاتها هو المكون لعنصر الخطأ أو الدليل على توافره ُمجرد العدول عن إتمام المفاوضة 

  .)١(ُلية التقصيريةؤوُبل يجب أن يثبت هذا العدول به عنصر الخطأ اللازم لقيام المس

 غير ملزم عكس الفقـه ماديمازال الموقف المصري يعتبر مرحله التفاوض مجرد عمل 

ط باتفـاق صريـح وثابـت ًخاصـة اذا كـان صريـح أو ارتـب )٢(الذي يعترف باتفاق التفاوض

 .  وذلك لمواكبة الاتجاه الحديث الذى تبناه القانون المقارن مكتوبة بأوراق

ًلية قبـل التعاقديـة تاركـا الأمـر للفقـه ؤوً نصا يحكم المـسالمصريولم يتضمن القانون 

 .والقضاء لإيجاد حلول مناسبة

 

 

                                                        

، ٥٢ق، رقـم ١٨، مجموعة أحكام الـنقض، الـسنة ١٩٦٧ فبراير ٢٩ جلسة مدنينقض : أنظر  )١(

 .٣٣٤ص 

، دار النهـضة العربيـة، القـاهرة، الالتـزام، مـصادر للالتـزامهواني، النظريـة العامـة لأحسام الدين ا.  د )٢(

 .٨٠ ص٩٦ ، رقم ١٩٩٥



  

)١٦٥٩(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 ما ا :ما ا  

ــه التفــاوض في عقــود نقــل  التقنــين الفرنــفيلــيس      سي اى نــص خــاص يحكــم مرحل

 لا تمثـل أيـة اهميـه عنـد واضـعوه، بـل إن هـذا المرحلـةالتكنولوجيا ، حيث كانت هذه 

التقنين لم يتضمن سوى بعض النصوص القليليه فيما يتعلق بتكوين العقد ولهذا عكـف 

ليه ؤو في ذلك المسوليه قبل العقديه ، بماؤ دعائم المسإرساءالفقه والقضاء هماك على 

وقـد  . المدنيـةليه ؤو المس ذلك بالقواعد العامه فيفيعن قطع المفاوضات ، مستعينين 

 الى القول بـأن المفاوضـات غـير ، )٢(، يؤيدهم القضاء)١(ذهب جمهور الفقهاء الفرنسيين

غـير ملزمـة، و لا ) تـصرف قـانوني(المصحوبة باتفاق صريـح هـي مجـرد أعـمال ماديـة 

ا بذاتها أي أثر قانوني، بمجرد الـدخول في هـذه المفاوضـات لا ينـشأ عـلى يترتب عليه

   .)٣(، حتى لو توصلا الى مشروع العقد النهائيالتزامعاتق الطرفين أي 

ً الإعتراف بعقد التفاوض الصريح، فقد اعتـبره اتفاقـا حقيقيـا فيفلم يتردد الفقه الفرنسي  ً

ات الناشئة على لتزام ويعتبر الإخلال بهذه الاات حقيقية،التزامينشىء على عاتق الطرفين 

ًهذه العقود خطأ عقـديا تحكمـه قواعـد المـسؤولية العقديـة، طبقـا للـمادة  مـن ) ١١٤٢(ً

 العقود، فيعتد فيالقانون المدنى الفرنسي، ذلك لأن القانون الفرنسي يأخذ بمبدأ الرضائية 

ما على التفـاوض في عقـود نقـل  اتفاق متى تم الرضاء به، وقد رضى الطرفان بإتفاقهيبأ

                                                        

)١(  H.et L. Mazeaurd et A. Tune .Traitetheorique et pratique de la 

respomsabilitecivile t I.6 ed.paris 1965.n  118.p.151. 

)٢(  cass.com.20 mars 1972. J.C.P 1973.II. 17543.note J.  

)٣(  Ghes�n (J.) , Obliga�on, la forma�on du contrat, L.G.D.J,3eme ed., Paris, 

1993. 



 

)١٦٦٠( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

ًالتكنولوجيا صراحة فيعتبر هذا الاتفاق اتفاقا صحيحا، كما أن هذا الاتفاق لـيس فيـه مـا  ُ

 )١(يخالف النظام العام أو الآداب، ومن ثم فلا مانع من الاعتداد به

ًا متميـزا بـالإعلام والنـصيحة مـضمونة التزام القانون الفرنسي على عاتق المفاوض ييلق ً

زام المتفاوض في عقود نقل التكنولوجيا بتقديم معلومات واضحة وكاملة وبمعنى آخر إل

ويتم حماية مفهوم .  مرحلة التفاوض معلومات شفافةفيأن تكون المعلومات المتبادلة 

 القـانون في مرحلة التفـاوض عـن طريـق قواعـد خاصـة فيشفافية المعلومات المتبادلة 

 مرحلـة في قـد تطـرأ عليهـا ي الإرادة مـن العيـوب التـي وهى القواعد التى تحمـالفرنسي

  القانون الفرنسيفيومع ذلك لا توجد قاعدة عامة . والإكراهالتعاقد مثل الغلط والتدليس 

 وتفـرض لتـزام بالسرية و إنما توجد قوانين خاصة تـنص عـلى هـذا الالتزامتنص على الا

 .)٢(جزاءات على الإخلال به بعضها جزاءات جنائية

ــد  ــسيةوق ــنقض الفرن ــة ال ــضت محكم ــود الا ق ــزامبوج ــة لت ــات وحماي ــسرية المعلوم  ب

 مرحلة التفاوض إلا أن هذا في بمعلومات سرية للمتفاوض الآخر المتفاوض الذى يدلي

                                                        

هدية عبدالحفيظ مفتاح بن هندي،المسؤولية المدنية الناشئة عــن الإخـلال بـالالتزام بالـسـرية فــي  )١(

البحــوث والدراســات العربيــة  مقارنة،رسـالة ماجـستير،معهـد ليـةدراسـة تحلي عقـود نقل التكنولوجيا،

 .٢١٨،ص. ٢٠٠٩ ، .٢٠٠٩ الـدول العربية، جامعـة

أبو العلا النمر، بحث بعنوان الالتزام بالمحافظة على الأسرار في عقود نقل التكنولوجيـا، مقـدم . د  )٢(

، مطبوعـات ٢٠٠٦ مـارس ٦-٥ جامعـة حلـوان، – الخـامس بكليـة الحقـوق الـسنوي العلمـيللمؤتمر 

 . وما بعدها١١المؤتمر،ص



  

)١٦٦١(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 على هذه المعلومات ويستفيد منها بصفة شخصية أو يقوم بإفشائها للغير الأخير يستولي

 . )١(ةوذلك عن طريق دعوى المنافسة غير المشروع

  مرحلــة المفاوضــات غــير المــصحوبه باتفــاق صريــح عــلىفيليه ؤوولهــذا فــان المــس

ــاوض لا تكــون الا  ــصيريةالتف ــصيريةليه ؤو، فقواعــد المــستق ــواردة التق ــادتين في ال  الم

ليه ؤووحدها الواجبه التطبيق على المسي  من القانون المدنى الفرنسي ه١٣٨٣ -١٣٨٢

 .)٢(ضات عن قطع هذه المفواالعقديةقبل 

                                                        

، ٥٥، ص١٨٩، والمنـشور في دالـوز ١٩٨٧ أكتـوبر ٣حكم محكمة النقض الفرنسية الـصادر في   )١(

 .١٣أبو العلا النمر، المرجع السابق،ص . مشار إليه في بحث د

 .٣٥٣محمد أحمد ابوالهنا ، مرجع سابق ، ص . د )٢(

 



 

)١٦٦٢( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  ا ا :اي ا  

ًواذا وجهنـا انظارنــا الى بـلاد القــانون العــام لوجـدنا مفهومــا للتفـاوض في عقــود نقــل    

  .)١( بلاد القانون المدنيفيًالتكنولوجيا يختلف الى حدا ما عن المفهوم السائد 

 )٢(بالتفـاوض بحـسن نيـه لتزام عـام يقـضي بـالابمبدأ يلا يعترف القانون الانجليز و عليه 

 ايثار في له ان تكون عملا ماديا فلكل متفاوض الحق بالنسبةحيث لا تعدو المفاوضات 

  ولا يسأل المتفاوض عن قطع المفاوضات ولو بطريقه تعسفيه  ولكن الخاصةمصالحه 

اتجه القضاء الانجليزى الحديث الى ترتيب المسئوليه التقصيريه حال ارتكب غـشاً  أو 

 .)٣(اً خلال المفاوضاتتدليس

 عــلى عــدم الاعــتراف بمبــدأ ي، عــلى عكــس القـانون المــصرييؤكـد القــانون الانجليــز

ُالتفاوض بحسن نية على النحو الذى أخذت به نظم القانون المدنى، فـلا يكـون الطـرف 

ًإلا إذا ثبــت أنــه ارتكــب غــشا أو تدليــسا خــلال  –كقاعــدة عامــة  –ًلا ؤوالمتفــاوض مــس ً

 .المفاوضة

كافـة الأسرار عـلى اخـتلاف أنواعهـا سـواء  – بصفة عامة - القانون الانجليزى يمويح

كانت تجارية أو صناعية أو سياسية أو عائليـة أو شخـصية عـن طريـق نظـام المعلومـات 

                                                        

)١(  Ghestin (J.), Obliga�on, la forma�on du contrat op. cit .n329.p295 

رجب كريم عبداللاه، التفاوض علي العقد، رسالة دكتوراه مقدمه لجامعة القاهرة، مرجع سـابق . د  )٢(

 ٢٧٦ص

)٣(  P. PIOTET.La culpa in contrahendoaujourdhui. SJZ.1981 PP225-233  

 ٢٦٩تفاوض علي العقد، المرجع السابق صرجب كريم عبداللاه، ال.  لدى دإليهمشار 



  

)١٦٦٣(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

 بين أنواع المعلومات السرية فيما يتعلـق ي القانون الانجليزفيالسرية إذ لا توجد تفرقة 

 .)١(بالحماية

 

                                                        

حسام الدين الصغير، بحث بعنـوان حمايـة المعلومـات غـير المكـشوف عنهـا بنـاء عـلى اتفـاق . د  )١(

 .٤، ص٢٠٠٣ يناير ٢٥-٢٣تريبس، ندوة الملكية الفكرية، اتحاد المحامين العرب، 



 

)١٦٦٤( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  ا  

 على مظاهر الحماية لعقـد نقـل التكنولوجيـا في مرحلـة مـا قبـل الدراسة هذه اشتملت   

 نهايــة الدراســة توصــل وفي.إبــرام العقــد ســواء التقليــدي أو عــبر الوســائل الإلكترونيــة 

 :الباحث لمجموعة من النتائج و التوصيات

 ينـشغل  المفاوضات هي عبارة عن مرحلة سـابقة عـن إبـرام عقـود التجـارة الدوليـة،-١

أطراف العقد المزمـع إبرامـه بكافـة المـسائل الجوهريـة المتعلقـة بالعقـد، وقـد  لالهاخ

 :يلي خلصت الدراسة إلى مجموعة من النتائج تتمثل فيما

 ينـشأ عـلى عـاتق الطـرفين ي عقـدالتـزامهـو   التفـاوضفي النيـة بمبدأ حسن لتزامالا-١

 .ً واجبا عاما بموجب العقد الذى وقع من الطرفين ومن ثم فهو ليس

 في الهامة الأدوات أو بالتحذير من بالإفصاح بالاعلام بكافة أشكاله سواء لتزاميعد الا-٢

 . العلاقات بين طرفي العقدفي التوازن فيمعالجة الاختلال 

 اتخـاذ في تساعدهم  والتي الجوهرية بالاعلام يوفر للمتعاقدين المعلومات لتزام الا-٣

  .حرة ةإرادقرار عن 

 مرحلة المفاوضات ليست مرحلة ملزمه مع جميع عقود التجارة الدولية، وإنما تتعلق -٤

 .تهببعض العقود دون أخرى، حسب مضمون العقد وطبيع

 . المترتبة عن مرحلة المفاوضاتاتلتزام بالابالإخلالإفراد نصوص عقابية تتعلق  -٥

 

 



  

)١٦٦٥(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

  ات

 في النمطيـة أو النموذجيـة العقـود فيً أن ينص صراحة على إبطال الشروط التعسفية -١

 .مرحلة ما قبل إبرام عقد نقل التكنولوجيا

 التـى الغامـضة مـن العبـارات القانونيـة ضرورة النص بـشكل صريـح عـلى الحمايـة -٢

 عقـد نقـل في وأن يكون التشريع لمـصلحة الطـرف المـذعن التعسفيةتتضمنها الشروط 

 .التكنولوجيا



 

)١٦٦٦( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  اا  

 ا ا.  

 ،مـصادرالأول المـدني،الجزء القـانون شرح في الـسنهوري،الوسيط بدالرزاقع.د - ١

 أحبـاء ،دار العقـد وصـيغة الحزبي،مقدمة بالفقه مقارنة الإسلامي،دراسة الفقه في الحق

 .م١٩٥٤العربي،بيروت،لبنان،  التراث

 النهــضة دار ،مالالتــزا مـصادر ام،لتــزلال العامـة النظريــة الأهـواني، الــدين حـسام. د - ٢

 ١٩٩٥القاهرة،  عربية،ال

 اا.  

أحمد عبد العال أبو قرين، عقد البيع في ضـوء الفقـه والتـشريع وأحكـام القـضاء، . د-١

  ٣٠.الطبعة الثالثة،ص

محمد سعيد الحلفـاوى، التفـاوض في عقـد نقـل التكنولوجيـا، محـاضرة لطلبـة .  د-٢

-م١٩٨٣لحقوق جامعة الزقازيق دبلوم الدراسات العليا بدبلوم القانون الخاص، كلية ا

 . ١٤، ص)على الآلة الكاتبة(م ١٩٨٤

 العقود التجارية الدولية، دراسة مقارنة فيهاني صلاح سرى الدين، المفاوضات .  د-٤

 .١٩٩٨، الأولى القانونين المصرى والانجليزي، دار النهضة العربية الطبعة في

ب، موسـوعة أحكـام ومبـادئ محمـد عبـد الوهـا/ خالـد شـهاب، الأسـتاذ/  الأستاذ-٥

 .، الأولالنقض،الجزء 

أحمد عبد العال أبو قرين، عقـد البيـع في ضـوء الفقـه والتـشريع، الطبعـة الثالثـة، .  د-٧

٢٠٠٦. 

 .١٩٩٨والتوزيع  للنشر العربية النهضة دار المفتاح، تسليم عقد شفيق، محسن.  د-٨



  

)١٦٦٧(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

فقـه والتـشريع وأحكـام القـضاء، أحمد عبد العال أبو قرين، عقد البيع في ضوء ال.  د-٩

 .٢٠٠٦الطبعة الثالثة، 

ــود . د-١٠ ــي حم ــز مح ــد العزي ــبعب ــة الجوان ــة القانوني ــاوض لمرحل ــابع ذو التف  الط

 ١٣٤، ص٢٠٠٥،  العربية النهضة مقارنة ، دار ، دراسةيالتعاقد

 محمد حسن قاسم، مراحل التفاوض في عقد الميكنـة المعلوماتيـة، دار الجامعـة -١١

  .٢٠٠٢، الإسكندرية للنشر، الجديدة

 أحمد عبد الكريم سلامة قانون العقد الدولي، دار النهضة العربية، بدون تـاريخ.  د-١٢

 .نشر

، دار ١٩٩، ص ٢٠٠٠رجــب كــريم عبــد الــلاه، التفــاوض عــلي العقــد، طبعــة .  د-١٣

 .النهضة العربية

 الــدول إلى وجيــاالتكنول نقــل عقـود في القانونيــة فلحوط،المــشاكل يزيــد وفـاء.  د-١٤

 . م٢٠٠٨ ،١ط لبنان الحقوقية،بيروت الحلبي النامية،منشورات

 إصـدارات عقـود نقـل التكنولوجيـا، فيسميحة القليوبي، بحث عن التفـاوض .  د-١٥

 السابع، دور التشريعيمركز البحوث البرلمانية، بمجلس الشعب، الأمانة العامة، الفصل 

 .١٢/٤/١٩٩٨، )٣( الثالث العاديالانعقاد 

، منــشورات الأولي التكنولـوجي، الطبعـة الاسـتثمارمرتـضى جمعـة عاشـور، عقــد -١٦

 ٢٠١٠الحلبي الحقوقية، بيروت، لبنان، سنة 

 اراه  ( اد–  .(  

 رسـالة العقـد ، إبـراممحمد احمد ابوالهنا ، حماية المستهلك في مرحلة ما قبـل . د-١

 ٢٠١٩جامعة عين شمس، دكتوراه ، كليه الحقوق ، 



 

)١٦٦٨( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  

 رجب كريم عبد اللاه، التفاوض علي العقد، رسالة دكتوراه لكلية الحقـوق، جامعـة -٢

 ٢٠٠٠القاهرة، 

 لتزاملية المدنية الناشئة عـن الإخلال بالاؤوهدية عبد الحفيظ مفتاح بن هندي، المس-٣

اجيـستير، معهــد بالسـرية فـي عقـود نقل التكنولوجيـا، دراسـة تحليليـة مقارنـة، رسـالة م

 ٢٠٠٩البحـوث والدراسـات العربيـة جامعـة الـدول العربية، 

المدنيـة،ص  المعـاملات في النيـة حـسن لمبـدأ عامـة نظريـة البـدوي،حول السيد. د-٤

 - القوي عبداللطيف عبدالحليم.د وأيضا ،١٩٨٩القاهرة،  جامعة دكتوراه، رسالة ،٣٠٢

 ،القاهرة١٩٩٧ القانونية، التصرفات في النية حسن مبدأ

  .اث -اوات واات

 عقـود نقـل في بالمحافظـة عـلى الأسرار لتـزامأبو العـلا النمـر، بحـث بعنـوان الا.  د-١

جامعـة حلـوان،  – الخامس بكلية الحقـوق السنوي العلميالتكنولوجيا، مقدم للمؤتمر 

 .، مطبوعات المؤتمر٢٠٠٦ مارس ٦-٥

بعنوان حماية المعلومات غير المكـشوف عنهـا بنـاء حسام الدين الصغير، بحث .  د-٢

 ينــاير ٢٥-٢٣عــلى اتفــاق تــريبس، نــدوة الملكيــة الفكريــة، اتحــاد المحــامين العــرب، 

٢٠٠٣. 

 ،بحـث٢٠١٣، ٢/١تحـديث  أخـر التعاقـدي، التفـاوض صـبره،فن محمد  محمود-٣

 -.www.sabra-lt.com/insex.php  الإلكتروني  موقع على منشور



  

)١٦٦٩(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

ا اا .  
  

ما اا.  
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)١٦٧٠( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
  وما اا.  
  

Link:http://www.nadr.co.uk/articles/published/MediationLawReport

s/WALFORDvMILE S1992.pdf visited on 18/7/2011. 



  

)١٦٧١(  مموا ث اا د اا  نوا  ار إ٢٠٢٢ إ -١٤٤٣  

  س ات

........................................................................................١٦٢٣  

أو :ع ا...........................................................................١٦٢٣  

م :ع ا ررات ا............................................................١٦٢٤  

 :ا ١٦٢٥.........................................................................إ  

را :ا ..........................................................................١٦٢٥  

  :اف ا١٦٢٥.........................................................................أ  

  ١٦٢٨............................................................اوض  ا: ا اول 

  ١٦٣٠................)اب(ارق  اوض   م ا وإا : ا اول

  ١٦٣١........................................................................اب: اع اول 

 مع اا :زو ب وان ا ١٦٣٤.................................................أن  

ا ا م  :ا د م  وضا ة إ١٦٣٦...............................ا  

  ١٦٣٧.......................................................اة ا وض: اع اول

مع اا : ة ااا د م  وض...........................١٦٣٨  

ما ا :ا د م  وض ا١٦٤٠..................................ا  

  ١٦٤٢......................................................ي وضاا ا: ا اول 

  ١٦٤٤....................................................اا وض  م: اع اول

مع اا :ا  وض ا مما ١٦٤٥..............................ا  

 ع اا :ا  أ ممس ا١٦٤٧..............................................ا  

 ما ره: اوض وآ اا .................................................١٦٤٩  

  ١٦٥١.......................................................  إا ا: اع اول 

 مع اي: اا ا ١٦٥٢.......................................................:ا  

  ١٦٥٤.............................................ا  ا أو :  ا اع

ا وض: اا  تا  ............................................١٦٥٧  

  ١٦٥٧.................................................................ا اي:  ا اول



 

)١٦٧٢( اا د م  وض  Negotiation in Technology Transfer Contracts 
   ما ا :ما ١٦٥٩..............................................................ا  

ا ي: اا ١٦٦٢..............................................................ا  

١٦٦٤......................................................................................ا  

  ١٦٦٥.....................................................................................ات

ا١٦٦٦......................................................................................ا  

س ات.....................................................................١٦٧١  
 


