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 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

   :      الملخص

 إلى الأمریكیة یهدفالمتحدة  الولایات في ظهر النشأة حدیث نظام الشبكي التسویق

 .به المتعاملین بالمسوقین التغریر طریق عن عناء دون طائلة وأموال أرباح كسب

ً                           باعتباره لقبا وعلما بأنه  الشبكي ُ               یعرف التسویق أسلوب تسویقي یعتمد على شبكة : ً

ویقوم على أساس تجنید شبكات من الأعضاء الجدد للترویج  من العملاء ،

 .ما مقابل عمولات مالیة شركة لمنتجات

 التسویق الشبكي یعد إحدى النوازل الاقتصادیة المعاصرة التي تحكم بقواعد  عقد

  .وضوابط فقه المعاملات المالیة 

عقد الجعالة عقد التسویق الشبكي لا یصح توصیفه على عقد السمسرة ولا على  

ولا على عقد الوكالة وغیرها لما بینه وبین هذه العقود من الفروق الظاهرة الناتجة 

  .عن التركیب والشروط المصاحبة 

Summary: 
Network Marketing An emerging system that emerged in the 
United States of America aims to earn huge profits and money 
without bothering by deceiving marketers. 
 Network marketing is defined as a title and is defined as: a 
marketing method that relies on a network of clients and is 
based on recruiting networks of new members to promote a 
company's products for a fee. 
Network marketing contract is one of the modern economic 
downfalls that govern the rules and regulations of the 
jurisprudence of financial transactions. 
 The contract of network marketing can not be characterized by 
the brokering contract or the contract contract or the contract of 
the agency and others because of the apparent differences 
between these contracts resulting from the installation and 
associated conditions. 



       

    ١١٦٦
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  المقدمة
نحمده ونستعینه ونستغفره ، ونعوذ باالله من شرور أنفسنا وسیئات  الله الحمدإن 

 إله لا أن وأشهد ، فلا مضل له ، ومن یضلل فلا هادي له أعمالنا ، من یهده االله

 وعلى علیه  االله صلى ، ورسوله ً           محمدا عبده أن وأشهد  له  شریك لا وحده إلا االله

   :بعد ، أما ً      كثیرا ً       تسلیما وصحبه وسلم آله

ً      طرقا  للتعاملات المالیة أصبح الاتصالات وسائل في الكبیر التطور معف

جدیدة ، حیث برزت على الساحة بعض العقود المالیة المستجدة  ً       وأشكالا متعددة

، والذي  المجال الاقتصادي ، ومن ذلك ما یسمى بالتسویق الشبكي اقتحمت التي

 الباحثین على ً      لزاما فكان ودرایة ، بصیرة دون فیه الكثیرون وانخرط ً              انتشر سریعا ،

مبادئ  الشریعة الإسلامیة أحكامه بما یتفق و وبیان عن حقیقته للكشف بذل الجهد

الغراء ، القائمة على تحري الحلال وعدم أكل أموال الناس بالباطل بالربا أو الغرر 

عقد التسویق الشبكي في : " أو المقامرة  أو الغش ، فجاء هذا البحث بعنوان 

مساهمة من الباحث في " میزان الفقه الإسلامي دراسة تأصیلیة فقهیة مقارنة

قد وتأصیله من الناحیة الشرعیة مشفوعة بالتوصیفات والأحكام الفقهیة دراسة هذا الع

  .الخاصة به

مجموعة من الأسباب ؛ لعل من اختیاري لهذه الدراسة وكان الباعث على 

  :أبرزها

 بیان قدرة الشریعة الإسلامیة على توصیف وتكییف وضبط كل ما -١

صورة جدیدة .شبكي یستحدث ویستجد من معاملات ، مع إبراز أن التسویق ال

  .تخضع لقواعد وضوابط فقه المعاملات المالیة 
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 فالبعض ، ومحرم مبیح بین ما الفتوى في هذه المعاملة أهل آراء  تباین-  ٢

 حكمها في النظر من لابد فكان ، بالقمار بالربا یلحقها بالسمسرة والإجارة ، وآخر

 . جمیع الجوانب یطرق الذي البحث خلاف فالفتوى ، بتبصر

 الناس على أشكل توضح ما خلاله من یمكن شرعي إطار محاولة إیجاد – ٣

 الثراء تحقیق علیها بغیة ، خاصة بعد اندفاع الكثیر من الناس في هذه المعاملة 

وتضبطها في  تؤصلها  التي الشرعیة الناحیة ، مع قلة الكاتبین فیها من السریع

  .واء والشهوات ً                                         ضوء النصوص والمقاصد الشرعیة بعیدا عن الأه

 : مباحث وخاتمة وأربعةهذا ، وقد انتظم هذا البحث في مقدمة 

أبرزت فیها أهمیة موضوع البحث ، وأسباب دراسته ، والخطة : المقدمة 

  . المتبعة

  .مفهوم عقد التسویق الشبكي: المبحث الأول 

  ً                                        ماهیة عقد التسویق الشبكي باعتباره مركبا:  الأولالمطلب

ً                                              ماهیة عقد التسویق الشبكي باعتباره لقبا وفنا :  الثاني المطلب ً  

  ىنظمة الأخرالأوغیره من  الشبكي التسویق بین الفرق: المطلب الثالث 

  .التوصیف الفقهي لعقد التسویق الشبكي :  المبحث الثاني 

  .الحكم الشرعي لعقد التسویق الشبكي :  المبحث الثالث

  . الشرعیة هبدائلوي ثار التسویق الشبكآ:  : المبحث الرابع 

  .وقد حفلت بجملة من النتائج والتوصیات : الخاتمة 

 أسأل أن ینفعني وقارئیه ، وأن یغفر لي ما عسى أن یكون فیه عز وجل     واالله 

من زلات الفكر والقلم ، وأن یجعلنا من أهل الإخلاص في متابعة شریعته ، إنه 

  .جواد كریم 
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  المبحث الأول

  الشبكي قمفهوم عقد التسوی

أو ما یطلق علیه المركب الوصفي فهو ، إضافي مركب عقد التسویق الشبكي 

 لا المركب الإضافي،  "الشبكي"و ، "التسویق"و ، "عقد":  ثلاث كلمات یتكون من

یمكن فهم معناه إلا بعد فهم الأجزاء التي یتكون منها ، وعلیه فلا بد من فهم معنى 

، ثم ننتقل بعد ذلك إلى فهم " الشبكي: " ، وكلمة  "قالتسوی: "، وكلمة " عقد: "كلمة 

ً                        ومصطلحا أطلق على هذا ً     لقباه باعتبار" عقد التسویق الشبكي "المركب الإضافي 

   : قد قمت بتوضیح ذلك ضمن الترتیب التالي المستجدة ، واملاتعمالنوع من ال

  المطلب الأول

  ً                                        ماهیة عقد التسویق الشبكي باعتباره مركبا

 على مفهوم واضح لهذا المصطلح فلا بد أن نعرف كل جزء من أجزائه ، لكي نقف

  : وذلك على النحو التالي 

  : ماهیة العقد : ً     أولا 

إن الناظر في كتب اللغة یجد أن العقد یطلق على عدة معان  : العقد في اللغة

إذا ، عقد فلان العقد فانعقد: تدور كلها حول الربط الذي هو نقیض الحل یقال 

 المعني یطلق العقد ومن هذا، ع بین طرفیه وربط أحدهما بالآخر حتى یتصلاجم

  .)١(والإلزام،  والتقویة،  والتوثیق،  والتوكید،  والإحكام، على الشد 

  

: الثالثة  الطبعة–بیروت  - دار صادر : الناشر ، لسان العرب لابن منظور: یراجع )   ١(

مؤسسة : الناشر ، وما بعدها ، القاموس المحیط للفیروز أبادي ٣/٢٩٦،  هـ ١٤١٤

 ، وتاج العروس للزبیدي ، دار الكتب ١/٣١٥، م ١٩٩٥ طبعة -   بیروت–الرسالة 

،  لفیومي ل وما بعدها  ، والمصباح المنیر٢/٤٢٦، م ١٩٨٦ :طبعة -  بیروت–العلمیة 

  .٥٧٣  /٢م ، ٢٠٠٠ :طبعة -  بیروت -المكتبة العلمیة : الناشر 
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یتبین أن العقد یطلق على " العقد " ٕ                                        واذا استعرضنا هذه المعاني اللغویة للفظ 

لمعنویة كعقد البیع ، بمعنى الأمور الحسیة كعقد الحبل ، وفي الأمور الحكمیة ا

ٕ                                          إیجابه ، وعقد النكاح بمعنى إحكامه وابرامه
)١(.  

 یطلق العقد في الاصطلاح الفقهي على معنیین ؛ :العقد في الاصطلاح 

  .أولهما عام والآخر خاص

 فیراد به كل التزام تعهد الإنسان بالوفاء به سواء أكان في :أما المعنى العام 

ع والنكاح ونحوهما أم لا ، كالیمین والنذر ونحوهما ، وسواء  كالبیمقابل التزام آخر

ً                                                                                      أكان التزاما دینیا كأداء الفرائض والواجبات أم التزاما دنیویا ، فالعقد على هذا یشمل  ً ً

مابین المرء وربه من صوم وصلاة وسائر التكالیف ، كما یشمل ما یكون بین 

 عقود المعاوضات ویشمل أیضا من سائرالإنسان والإنسان من بیع ونكاح وغیرهما 

   .)٢(ما یلزم الإنسان به نفسه كالنذر والیمین

  والعقد بهذا المعنى یشمل كل تصرف یترتب علیه حكم شرعي ، وهو بهذا 

  .  المعنى اللغوي الإطلاق أقرب إلى

  

 / ٦، ) ت.د( دار الشعب ، القاهرة :الناشر، الجامع لأحكام القرآن للقرطبي :  یراجع )      ١(

 دمشق، بیروت -  دار الكلم الطیب  دار ابن كثیر،:الناشر  ، وفتح القدیر للشوكاني ،٣٢

  .٢/٦ هـ ، ١٤١٤ - الطبعة الأولى -

 دار إحیاء :الناشر أحكام القرآن للجصاص ، تحقیق محمد الصادق قمحاوى ،: یراجع )      ٢(

، وأحكام القرآن لابن العربي ، تحقیق محمد عبد ٢٨٥ / ٣ هـ ، ١٤٠٥ بیروت  -التراث 

 ، والمنثور في القواعد الفقهیة  ٢/٨، ) ت. د( -  بیروت-ردار الفك: الناشر ، القادر عطا 

هـ ، ١٤٠٥تیسیر فائق ، وزارة الأوقاف والشئون الإسلامیة بالكویت . للزركشى ، تحقیق د

ص ) ت.د ( -  بیروت - دار الكتب العلمیة :الناشر، ، والقواعد لابن رجب ٣٩٧ / ٢

٧٦.   
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 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

فیراد به الالتزام الذي لا یتحقق إلا من طرفین كالبیع  : وأما المعنى الخاص

ن ، أما الالتزام الصادر من طرف واحد كالوصیة والهبة فلا یسمى والإجارة والره

ً                                      عقدا ، وانما یسمى تصرفا أو التزاما ً ًٕ
)١(.  

ـــذهن عنـــد  ـــادر إلـــى ال ـــشائع المـــشهور والمتب ـــد بهـــذا المعنـــى هـــو ال                                                                    وتعریـــف العق

                                             ، حیــث یعنــون بــه مجمــوع إیجــاب أحــد المتعاقــدین مــع    )٢ (                       إطــلاق الفقهــاء للفــظ العقــد

ـــة             قبـــول الآخـــر ، ف        ارتبـــاط     : "                                 الأحكـــام العدلیـــة تعریـــف للعقـــد بأنـــه                 قـــد جـــاء فـــي مجل

                 هــذا المعنــى الخــاص  و    ،  )٣ (  "                                             إیجــاب بقبــول علــى وجــه مــشروع یثبــت أثــره فــي محلــه 

   .                                        للعقد هو المراد في هذا البحث ، واالله أعلم 

  :ً                     ثانیا ماهیة التسویق 

  

یعة الإسلامیة للشیخ محمد أبو زهرة ، دار الفكر الملكیة ونظریة العقد في الشر: یراجع )   ١(

، وأحكام المعاملات الشرعیة للشیخ على الخفیف ٢٠٠، ص ) ت. د (-القاهرة  -العربي

 .١٨٦م  ، ص ١٩٩٦/هـ١٤١٧ - القاهرة- ، دار الفكر العربي

، ) ت.د ( -  بیروت - شرح فتح القدیر لابن الهمام ، دار إحیاء التراث العربى : یراجع  )    ٢(

 / ٣، ) ت . د(،  وحاشیة الدسوقي على الشرح الكبیر ، دار الفكر ، بیروت ، ١٠٢ / ٣

(  بیروت ، -  ، والمجموع شرح المهذب للنووي ،  دار الفكر للطباعة والنشر والتوزیع ٣

كشاف القناع عن متن الإقناع للبهوتي ، تحقیق هلال مصیلحي و ، ١٦٢ / ٩، ) ت.د

 .٣/١٤٦هـ  ١٤٠٢: لفكر ،  بیروت ومصطفى هلال ، دار ا

: جمعیة المجلة ،  تحقیق  نجیب هواوینى ، الناشر : مجلة الأحكام العدلیة ،  تألیف )  ٣(

حاشیة رد المحتار على : ً                  ، وینظر أیضا ٢٩، ص )  ت. د( كارخانه تجارت كتب ، 

/  ه ١٤١٥: ت الدر المختار لابن عابدین ، دار الفكر للطباعة والنشر والتوزیع ، بیرو

 ،  وشرح العنایة على الهدایة للبابرتى ، دار إحیاء التراث العربي ، ٩ / ٣ م ، ١٩٩٥

  .٤٥٦ / ٥، ) ت. د( بیروت ، 
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ِّ                                        مصدر سوق یسوق، تسویقا، فهو مسوق ،   :لغة التسویق ُِّ ً َ  تسوق : العرب ول تقَّ

ِّ                                                              واشترى ، وسوق البضاعة ، أوجد لها مشترین وقام بكل ما یؤدي  باع أي : فلان ّ َ َ َّ

َّ                                        إلى سرعة بیعها في السوق ، وتسوق القوم  ً                                 إذا باعوا واشتروا واتخذوا سوقا : ّ ُ
)١(.  

 تجلب التجارة بهذا لأن سمیت أسواق والجمع المبیعات ،  موضع : والسوق

  .)٢(نحوها بیعاتالم وتساق إلیها

لقد ذكر علماء التسویق تعریفات متعددة ومتنوعة لهذا    :ً       اصطلاحا التسویق

المصطلح الذي فرض نفسه بقوة في الآونة الأخیرة وأضحى لا غنى عنه للشركات 

ً                                                                      أو المؤسسات أو الأفراد الذین یمارسون أعمالا تجاریة ، فقد عرفته الجمعیة 

لعملیة التى تنطوي على تخطیط وتنفیذ المفاهیم ا: " الأمریكیة للتسویق بأنه 

 وتسعیرها وترویجها - السلع والخدمات والأفكار - والتصورات الخاصة بالمنتجات 

  .)٣(" وتوزیعها لخلق عملیات تبادل قادرة على تحقیق أهداف الأفراد والمؤسسات

سلعیة فالتسویق یتمثل في جمیع أوجه النشاط التي تیسر وصول المنتجات سواء ال

أو الخدمیة أو الفكریة إلى المستهلكین ، وذلك لتلبیة رغباتهم ، أو تحفیزهم على 

  .اقتناء هذه المنتجات 

  

معجم اللغة العربیة المعاصرة لأحمد مختار عمر ، عالم الكتب ، الطبعة الأولى : یراجع  )   ١(

إصدار مجمع اللغة العربیة  ، والمعجم الوجیز ، ٢/١١٣٧ م ، ٢٠٠٨ - هـ ١٤٢٩: 

 .  ٣٢٩م ، ص ١٩٩٤/ هـ١٤١٥بالقاهرة ، طبعة وزارة التربیة والتعلیم 

  .   ١٠/١٦٨لسان العرب لابن منظور :  یراجع  )    ٢(

 - لأحمد شاكر العسكري ، دار الشروق للنشر والتوزیع -مدخل استراتیجي  -التسویق )   ٣(

 ، والتسویق للجمیع لرءوف شبایك ، إصدارة ٢٢م ، ص ٢٠٠٠: الطبعة الأولى -عمان 

  .٩م ، ص ٢٠٠٩مارس 
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هو كل ما یساهم في جذب واستقطاب أكبر عدد ممكن من الزبائن : وبعبارة أخرى 

  .)١(الجدد ، والحفاظ على ولاء زبائن المؤسسة 

  : ماهیة الشبكي : ً       ثالثا 

ِ                              من شبك نسبة إلى شبكة :الشبكي لغة  َ َ ََ    الصیاد التي یصید بها ، وأ صل الشبكََ
               َ                        ِ ِ ِ
َ ََّ ُ ّ َّ :

ِ                                                                              هو الخلط والتداخل والنشب والالتباس والاتصال ، ومنه تشبیك الأصابع وهو  َ ُ ُِ ْ َ ُ ََّ ُ ْ

ْ                                                                                إدخال الأصابع بعضها في بعض ، وتشبكت الأمور وتشابكت واشتبكت َْ ْ َ ََ َ ََ َ َُ ُ َِ َِّ َ ٍ ْ ِ ُ ْ            اختلطت : ِ َ ََ ْ

ٌ                                                   التبست ودخل بعضها في بعض ، وطریق شابك و ِ ٌ ِ َ ُْ ََ َ ْ َ ٌ                               متداخل ملتبس مختلط ، : َ ِ َِ ْ ُ ٌُ ِ ٌ

ُ                                                     ارتبط بعضها ببعض، وكل متداخل متشابك  وتشبك الشيء : وتشابكت المصالح  َّ َّ ّ :

  .  )٢(تداخل واختلط

 لا یخرج معنى الشبكي في الاصطلاح عن المعنى اللغوي ، :ً               الشبكي اصطلاحا 

ُ       یوجد به التعامل لأن الاسم ؛ بهذا التعامل من النوع هذا وسمي ِ  من العلاقات شبكة ُ

 والزبائن العملاء لشبكة نسبة ، وهذا )٣ (السمك یصطاد الذي الصائد بشبكة ً      شبیها

 الطبقة ، ونظام الثنائي المصفوفة  كنظام محدد نظام تسویقي في المنخرطین

  .ً                       الواحدة كما سیتضح لاحقا

  

 المطبوعات دیوان نوري ، والاستراتیجیات لمنیر المعلومات مدخل التسویق: یراجع )      ١(

 .١٣ص  ،) ت.د(الطبعة الثانیة ، الجزائر،  عكنون الجامعیة ، بن

                              م اللغـة العربیــة المعاصــرة لأحمــد          ،  ومعجــ   ٤٤٦ /  ١٠                     لــسان العــرب لابـن منظــور    :        یراجـع       )     ٢ (

    .      ١١٦٠ / ٢          مختار عمر 

بحث منشور في مجلة  من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر ، يالتسویق الشبك: یراجع )      ٣(

 المعلومات مدخل  ، والتسویق٣ص ،٢٠٠٦،  ، العدد الأول للبحوث والدراسات الزرقاء

 .     ١٣ص  نوري  والاستراتیجیات لمنیر
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  المطلب الثاني

ً                                             اهیة عقد التسویق الشبكي باعتباره لقبا وفنا م ً  

 من بد لا ً                                           لعقد التسویق الشبكي باعتباره لقبا وفنا ، الاصطلاحي المفهوم لتحدید

ثم بیان ماهیته ،  ً    لا ،أو، وتوضیح فكرته الجوهریة التي یقوم علیها  نشأته دراسة

  : وذلك على النحو التالي 

  : التاریخي   وتطورهنشأة عقد التسویق الشبكي: ً     أولا 

القرن  ظهرت في ثلاثینات التي الحدیثة العقود عقد التسویق الشبكي من یعد

 العشرین ، أثناء فترة الكساد الكبیر ، والتي كانت عقب الحرب العالمیة الأولى ،

) كارل ریهنبرج(بدایته في الولایات المتحدة الأمریكیة على ید الأمریكي  كانت حیث

 نیوتریلایت ( م ، تدعى١٩٣٤لال شركة أسسها عام م من خ١٩٤٥سنة 

(Nutrilite والتي وكانت تعرف في البدایة باسم ،) فیتامین كالیفورنیا ( The 

California Vitamin  ١(م١٩٣٩سنة  )نیوتریلایت( ، ثم غیرت اسمها إلى(. 

وتجلت فكرة عقد التسویق الشبكي عندما انتبهت هذه الشركة إلى أن الكثیر من 

، وذلك عن طریق شرحهم  ملائها جاءوا عن طریق أقارب ومعارف العاملین بها ع

لفوائد ومزایا المنتج للأقارب والأصحاب والمعارف ، وبالتالي ظهرت  ٕ          واظهارهم 

الفكرة لمدیري المبیعات وقتها وقاموا بإدخال أول خطة تعویض متعددة المستویات ، 

  .م١٩٤٥الشبكي الآن ، وهذا في عام ُ                                      لتكن بذلك نواة لما یعرف باسم التسویق 

: بكي بشكل أكبر عن طریق شركة تسمىثم بدأ الظهور الحقیقي لعقد التسویق الش

 )نیوتریلایت( ، والتي أسسها اثنان من أقوى المسوقین لشركة Am Way) أم واي(

  

على  نشأة التسویق متعدد المستویات لستیفن بارت،مقالة باللغة الإنجلیزیة منشور: یراجع   ) ١(

 :  الموقع الإلكتروني التالي 

html.mlmstart/General٠١/org.mlmwatch.www://http.     
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م ، وكان نجاح هذه ١٩٥٩، وذلك عام ) جیفان أندل ، وریتش دیفوس( ،  وهما

م ، وفي فتره قصیرة ازدادت المبیعات ١٩٦٥ً                  جدا ، وبحلول عام الشركة هائل 

 على شركة) أم واى(م استحوذت شركة ١٩٧٢لعشرة ملایین دولار ، وفى عام 

 )نیوتریلایت(

م ، وذلك بعد ١٩٧٩وبدأت شركات التسویق الشبكي في التوسع والانتشار في عام 

علیها من الـ القضیة المرفوعة )  Am Way أم واي: (  أن ربحت شركة

)(FTC)أنها شركة )  أم واي( ، وذلك بعد أربع سنوات في المحاكم أثبتت خلالها )١

ً                                                                              بیع مباشر تعمل وفقا للقانون ، وتربح أموالها نتیجة بیع وتسویق منتجات المنظفات 

آخرین في الشبكات  القابلة للتحلل ومنظفات المنازل ، ولیس عن طریق إدخال

 .)٢( التسویقیة

جاح التسویق الشبكي وشیوعه في أمریكا وأوربا ، انتشر في دول شرق آسیا وبعد ن

م ٢٠٠٠، وكانت بدایة دخوله إلي منطقة الشرق الأوسط في عام ) مالیزیا والفلبین(

، حیث تأسست العدید من شركات التسویق الشبكي في المجتمعات الإسلامیة ، 

  . )٣(م بنك ، وغیرهامثل هبة الجزیرة ، وبزناس ، وجولدن كوست ، وبرای

  

، وهي وكالة )  لجنة التجارة الاتحادیةFederal Tread Commission( ً            اختصارا لـ )    ١(

م ، تدیر تشریعات لمكافحة الاحتكار وحمایة ١٩١٤اتحادیة أمریكیة أنشئت في عام 

 .ً                                                   المستهلك سعیا إلى تحقیق منافسة حرة ونزیهة في السوق

 على ةرنا احمد ، منشور ، لمحمود حامد تاریخ التسویق الشبكي: مقالة بعنوان : یراجع ) ٢(

  ).الانترنت(شبكة

http://www.doctor-mlm.net/٢٠١٣/٠٨/history-of-network-

marketing.html 

 ، الحق مجلة في منشور حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد سمیر قرني ، بحث: یراجع )   ٣(

= ربیع ، عشر السادس العدد  الحقوقیین ، بجمعیة والدارسات البحوث لجنة عن الصادرة
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  : الفكرة الجوهریة لعقد التسویق الشبكي : ً       ثانیا 

، وبذلك یكون ) سلعة أو خدمة ( یعتمد عمل التسویق الشبكي على بیع منتج 

ً                                                                       المشتري مسوقا ، وذلك لا یكون إلا بعد شراء منتجات الشركة المعنیة ، ویحصل 

 جانبه على حوافز وعمولات المسوق مقابل الشراء وتوظیف من یقوم بالتسویق إلى

 كأن –، فالمسوق إلى جانب شرائه فإنه مطالب بجلب مسوقین وفق طریقة معینة 

ً                                                                  یأتي باثنین عن الیمین وآخرین عن الشمال والآخران مطالبان بذلك أیضا  یعملون -َ

مسوقین معه وفق الآلیة الأولى فیشترون ثم یقنعون غیرهم بالانضمام إلى هذا 

 شكل هرم في أو عدیدة أفرع ذات شجرة شكل كون من ذلك شبكة فيالبرنامج ، فتت

على  الهرم أو الشجرة في الأول العضو ویحصل متدرجة ومستویات درجات في

  .فیها جدید یدخل عضو كل عن عمولات

ولتوضیح الفكرة التي یرتكز علیها التسویق الشبكي نمثل له بشركة من الشركات 

ً                                 ت ولقیت إقبالا كبیرا ، وهي شركة التي أنشئت لهذا الغرض واشتهر  ، )١ ()بزناس ( ً

والتي تظهر فكرتها وطریقة عملها من خلال قیام الشركة بطرح حزمة من الخدمات 

الإلكترونیة تتكون من برامج تعلیمیة للكمبیوتر، والإنترنت ، وبرید إلكتروني بمساحة 

  

 وفقه المعاملات المالیة المعاصرة ،١٠م ، ص ٢٠١١ فبریر الموافق هـ١٤٣٢ الأول =

م ،  ٢٠١٢ - هـ ١٤٣٣دار الصمیعي للنشر والتوزیع ، الریاض : لسعد الخثلان ، الناشر

   .٢١٣ص 

على ید عمران خان ، وزماني أحمد، ونور المحمود، وتمكنت ) م٢٠٠١(التي تأسست عام )  ١(

رك من أكثر من مائة دولة وفق إحصائیة نشرتها الشركة مشت)  ألف٣١٥(من استقطاب 

ً                                                                 ونظرا للممارسات التحایلیة غیر المشروعة حذرت هیئة الأوراق المالیة ،  )م٢٠٠٣(عام 

حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد : یراجع . الباكستانیة من التعامل مع شركة بزناس 

   .٩سمیر قرني ص 
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، فیشتري الشخص میجا بایت ) ١٠(میجا بایت ، وموقع إلكتروني بمساحة ) ٢٥(

ً                       دولارا أمریكیا، وتمنحه) ٩٩(هذه الحزمة بمبلغ   الشركة حق تسویق الحزمة لآخرین ً

وبالتالي یبذل الشخص قصارى جهده لإقناع شخصین . مقابل عمولات محددة

ً                                                                        آخرین بالانضمام إلى الشركة تحت شبكته وشراء المنتج، ویكون لهما الحق أیضا 

قومون بجلب آخرین، ویشترط التقارب العددي من كلا في التسویق، وهؤلاء بدورهم ی

  .الجهتین

   وحتى یحصل المشترك الأول صاحب الشبكة على العمولة التي تقدرها الشركة 

ً                                                            دولارا، لا بد له من إقناع تسعة أشخاص على الأقل في هذا التسلسل ) ٥٥(بمبلغ 

تحت أي طبقة من الهرمي أي ثلاثة مستویات، فلا ینبغي أن یقل عدد المستویات 

ویتم حساب كل . الطبقات عن ثلاثة مستویات، حتى یتم الحصول على العمولة

وبالتالي تحرص كل . تسعة أشخاص كدرجة یستحق عنها الشخص العمولة المقدرة

ً                                                                        طبقة من المشتركین على استقطاب طبقة أخرى أكبر عددا، لتزداد العمولات، ومع 

، فینمو  ، ویتضاعف عدد المشاركین متضاعف تلك الطبقات تتسع قاعدة الهر

إلا أن هذا  ،)١(، وتنمو معه العمولات حتى تصل إلى آلاف الدولارات ّ         بشكل أسي
  

: أحكامه في الفقه الإسلامي لحسین الشهراني  ، الناشر التسویق التجاري و: یراجع )  ١(

 ، والتسویق الشبكي من المنظور ٥١١م ، ص ٢٠١٠:  طبعة – الریاض –التدمریة 

حكم التعامل مع شركة بزناس «: مقالة بعنوانو ، ٧الفقهي لأسامة عمر الأشقر ، ص 

 لسامي السویلم منشورة على موقع صید الفوائد » كوم

htm.٤١f/fatwa/net.saaid.www://http.  
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التسلسل الهرمي لا بد له من نهایة یقف عندها، فتكون الطبقات العلیا هي الرابحة 

ً      ا ما ، وغالب ً     عددا  وهذه الطبقات الأخیرة هي الأكبروالطبقات الأخیرة هي الخاسرة؛

، في  تكون الطبقات العلیا من أصحاب الشركة وهم المستفید الأكبر من هذا الجهد

؛ فلا  حین لا تحصل النسبة العظمى من المشاركین على أي عمولات أو أرباح

،  ، وهنا تخسر الغالبیة الساحقة مفر من الخسارة في قاعدة هذا التسلسل الهرمي

لة قلیلة ومقابل سلعة لا تكون مقصودة وتضیع أموالهم وجهودهم سدى لمصلحة ق

   .لذاتها في أكثر الأحیان

ً                                          تعریف التسویق الشبكي باعتباره لقبا وفنا : ً       ثالثا  ً:  

   التسویق الشبكي كما سبق هو في الأصل صناعة غربیة في الأساس ، تعددت 

غة ً                                            وتعددت تبعا لذلك ترجمات هذا المصطلح إلى اللمسمیاته في اللغة الإنجلیزیة ، 

العربیة، فظهرت له عدة مسمیات ؛ وهي إن اختلفت في الأسماء والاصطلاحات، 

ومن بین هذه المسمیات البیع متعدد الطبقات، . فقد اتفقت في الجوهر والمضمون

أو متعدد المستویات، أو التنظیم الهرمي ، أو التسویق الشبكي ، أو تسویق 

ر الهرمي ، أو التسویق بعمولة المصفوفة ، أو السمسرة الهرمیة ، أو الاستثما

، وقد اختارت الشركات العاملة في هذا المجال مصطلح التسویق )١(هرمیة أو شبكیة

الشبكي ، وأصبح هو الاصطلاح الشائع على نوع من التسویق المتسلسل ، یقوم 

فیه الشخص بشراء منتجات الشركة ، لیحصل على حق التسویق لها وعمولة عن 

 الأشخاص الذین بل وعن كل شخص یتم استقطابه عبركل شخص یستقطبه ، 

ً                                                                          سبق له أن أقنعهم بشراء المنتج ، وهؤلاء بدورهم یستقطبون آخرین طلبا للعمولة 

وهكذا یستمر الأمر فتتكون شبكة من العلاقات شبیهة بشبكة صائد الأسماك أو 
  

  .٤دراسة فقهیة قانونیة مقارنة لأحمد سمیر قرني ، ص: حكم التسویق بعمولة هرمیة)  ١(
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لیه یتكون بناء كالهرم له رأس واحد في قمته وقاعدة واسعة ، من هنا أطلق ع

  . التسویق الشبكي أو الهرمي

ّ                وقد عرف    :، من أبرزها متعددةً                                            التسویق الشبكي باعتباره لقبا وفنا بتعریفات ُ

 برنامج تسویق یحصل فیه المسوق على عمولات أو حوافز مالیة ، نتیجة -  ١

إضافة لحصوله على عمولات عن كل شخص لبیعه المنتج أو الخدمة إن وجدت ، 

ّ                                                   اعدا أو تابعا للمسوق وفق أنظمة وبرامج عمولات خاصةیتم اعتماده مس ً ً
)١(.  

 نظام تسویقي مباشر، یروج لمنتجاته عن طریق المشترین ؛ بإعطائهم عمولات - ٢

 .)٢( .مالیة مقابل كل من یشتري عن طریقهم، وفق شروط معینة

 نظام استحدثته بعض الشركات لتحقیق الأرباح، تكون المكافأة فیه على -  ٣

 .)٣( قطاب العملاء الجدد، وتقدر بطریقة حسابیة هرمیة متراكمة متشابكةاست

 التوظیف حق شراء فیه المشاركین یمنح تسویقي برنامج هو الشبكي  التسویق- ٤

 عن المبیعات عن والتعویض الخدمات، أو المنتجات وبیع المشاركین، لمزید من

  .)٤ (بهم الخاصة یعاتالمب عن ً    فضلا بتجنیدهم، قاموا الذین طریق الأشخاص

    یتضح من خلال هذه التعریفات ، أن التسویق الشبكي نظام ابتكرته شركات

 ،)٥(واسطة مباشرة دون المنتج من السلعة على العمیل حصول إلى یهدفالتسویق 

  

  .٣التسویق الشبكي من المنظور الفقهي لأسامة عمر الأشقر ، ص)    ١(

  .٥٠٢ ص شهرانيالتسویق التجاري وأحكامه لحسین ال)   ٢(

  .٣٠حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد سمیر قرني ص )  ٣(

، بحث منشورعلى موقع إسلامیة لخالد الجهني  نظر وجهة من) الهرمي(التسویق الشبكي )  ٤(

  .٨ص شبكة الألوكة ، 

ً                                    فارقا أساسیا بین التسویق الشبكي یمثلوقد لا تكون هناك سلعة في الأساس، وهو ما   )٥( ً
رمي؛ إذ إن بعض شركات التسویق تعتمد على النظام الهرمي القائم على استمراریة واله

انضمام المشتركین إلى الشبكة لتضمن تدفق العمولات على الطبقة العلیا في النظام دون 

وبهذا یكون التسویق الشبكي نظام تسویق متسلسل یمنح المشاركین فیه . وجود منتج یباع

  . مقابل عمولات هرمیةشراء حق إشراك عملاء جدد



       

    ١١٧٩

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

 على تعتمد وفق آلیة وذلك أنفسهم، المشترین على وبیعها السلعة تسویق في معتمدا

 تلك تسویق ذلك للمشتري بعد لیحق الشركة تسوقه الذي صنفال من الشراء اشتراط

 كل ویحصل الشراء مسوقین ، بعد یصبحون جدد مشترین على الصنف أو السلعة

،  عن بیع من اشترى منه عمولة وعلى للسلعة بیعه عن عمولة على مسوق مشتر

 باختلاف تختلف معینة ضوابط وفق الخ، وعلى من اشترى ممن اشترى منه

 عمولات وبتوزیع الربح للشركة بتحقیق تسمح المتبع، الشبكي التسویق ونوع اتالشرك

 وللحصول السلعة هو لشراء المشتري یدفعه الذي فالمبلغ المسوقین، المشترین على

   .)١(وظفهم من جهد جهده وعن عن عمولات على بها یحصل مسوق وظیفة على

  

  المطلب الثالث

  ىنظمة الأخرالأیره من وغ الشبكي التسویق نظام بین الفرق

  وبین النظام بین هذا الناس من كثیر عند خلط السابقة للتسویق الشبكي وقع التعریفات خلال من

  :الآتي منها نذكر له مشابهة أنظمة عدة

  :الهرمي التسویق وبین الشبكي التسویق نظام بین الفرق: ً     أولا 

 )شبكي هرمي (تسویقي مفي نظا  بأنه عبارة عن الاشتراك الهرمي التسویق یعرف

ْ         مشاركین مشارك كل فیه یجلب  ، وهكذا ، ...اثنین هذین یجلب من وكل ، َ      آخرین َ

یتسنى  حتى صوري منتج مقابل المشترك یدفعه المال من مبلغ مقابل ذلك ویكون

 .)٢(التسویق مجال في الدخول له

  

 الیمني ، العزیز عبد بن محمد للدكتور وحكمه والهرمي ، الشبكي التسویق تكییف: یراجع )   ١(

  .م١٩/٥/٢٠١٢الفقهاء الإلكتروني بتاریخ  على موقع منتدى بحث منشور

 الحلبي الحمید عبد حسن لعلي بزناس معاملة بحكم الناس عقلاء تعریف:  یراجع )     ٢(

  .٤ ص  -  الزرقاء ، الأردن – الجنان دار: شر ،النا



       

    ١١٨٠

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

 تكون،  الأرباح لتحقیق الشركات بعض استحدثته نظام هو الهرمي فالتسویق

 متراكمة هرمیة حسابیة بطریقة وتقدر ، الجدد العملاء استقطاب على فیه المكافأة

  . )١(متشابكة

   ولقد برز اتجاه لدى بعض الشركات العاملة في مجال التجارة الإلكترونیة للتفریق 

بین نوعي التسویق الشبكي والهرمي ، وبخاصة بعد الانتقادات الواسعة والتحذیرات 

ً                                                                    الهرمي ، واعتباره نوعا من الغش التجاري والتحایل ؛ وفي المقابل هناك من النظام 

ً                                                                        من لا یرى فرقا بین النوعین ، بل إن بعض الاقتصادیین الغربیین یحذرون من أن 

نظام التسویق الشبكي متعدد المستویات القائم على وجود منتج هو أخطر أنواع 

 ثمة فروق جوهریة بین الأسلوبین ، ، أما الفریق الأول فیرى أن)٢(التسویق الهرمي

  :)٣(لعل أهمها

وجود منتج حقیقي في التسویق الشبكي المتعدد المستویات ، بخلاف التسویق ) أ(

  .الهرمي الذي یخلو من أي سلعة أو خدمة

 لكن الواقع یدحض هذا الادعاء ، فكثیر من شركات التسویق الهرمي قامت بتقدیم 

تسویقي ، ومثال ذلك شركة بزناس، كما أن خدمات ومنتجات ضمن نظامها ال

  

 ٤، ص  قرني مقارنة لأحمد وقانونیة فقهیة دراسة هرمیة ، بعمولة التسویق حكم: یراجع )    ١(

– ٥.  

جون تایلور رئیس معهد وعي المستهلك ومستشار نظام الإنذار الهرمي، في .  من هؤلاء د )  ٢(

تحریفات نمطیة حول "أو " Typical MLM Misrepresentations "مقالة له بعنوان 

 : على الرابط التالي" التسویق متعدد المستویات

html.misrepresentations/General٠١/org.mlmwatch.www://http. 

 ٤، ص  قرني مقارنة لأحمد وقانونیة فقهیة اسةدر هرمیة ، بعمولة التسویق حكم: یراجع )   ٣(

 من معاصرة مالیة قضایا لمؤتمر مقدم بحث المحامید  ، الهرمیة لشویش  ، والسمسرة٥ –

 ٤ .ص م ، ٢٠٠٤  - الأردن  –الأهلیة  الزرقاء جامعة ، كلیة الشریعة ، منظور إسلامي



       

    ١١٨١

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

ً                                                                          المنتج لیس مقصودا لذاته ، وانما هو أمر صوري ، بل غالبا ما یكون سعر هذا  ًٕ

المنتج أعلى بكثیر عن سعره في نظام التسویق التقلیدي ، بل الأدهى من ذلك أن 

بعض هذه الشركات تحذر عملاءها من عرض السلع في منافذ البیع التقلیدیة ، 

ٕ                                                     س الهدف تسویق السلعة أو المنتج ، وانما تسویق التسویقفلی
)١(.  

عبارة عن شبكة هندسیة تحت كل شخص : التسویق الشبكي متعدد الطبقات ) ب(

 .، بینما التسویق الهرمي یوجد فیه شخص في أعلى الهرم وعدة أشخاص تحته

 النظام  لكن الحقیقة أن هذا فرق شكلي أكثر منه جوهري ، فلا فرق بین أن یكون

ً                                                                     هرما برأس واحد أو عدة أهرام بعدة رؤوس ، إذ إن جوهر التسلسل هو توالي 

الرؤوس أم لم تتعدد ، والنتیجة واحدة؛ فإن من في القمة یحوزون  الطبقات ، تعددت

ً                                                                           على جل الأرباح ، والطبقات التالیة تحصل على القلیل جدا ، أما الطبقات الأخیرة 

  .فلا تحصل على شيء

ً                                                                  یق الشبكي متعدد المستویات لیس إلا تسویقا هرمیا في حقیقته ، فجوهر إن التسو ً

النظامین واحد ، والهرمیة وصف ملازم لجمیع صور التسویق الشبكي ؛ إذ تبدأ 

ً                                                             الشبكة بشخص واحد هو رأس الهرم ، ثم تتسع نزولا على حسب الأشخاص 

ام إلى شبكة المنضمین ، كما أن خصائص النظامین واحدة إذ لا یمكن الانضم

ُ                                                                        المسوقین إلا بعد دفع مبلغ مالي قیمة المنتج أو رسوم العضویة ؛ وكذلك تدفع 

العمولات مقابل استقطاب عناصر جدیدة للشركة ، وتحسب بطریقة تراكمیة ، كما 

  . ُ                                                                 أن غالب العمولات تدفع من اشتراكات العناصر الجدیدة وأثمان المنتجات

  

، "ّ                    اشتر لتسوق فقد تكسب" لفقیه التسویق الشبكي تحت المجهر لزاهر سالم ب:  یراجع       )١(

 على شبكة بحث منشور على موقع صید الفوائد الإسلامیة على العنوان التالي

 ٦ص. book/net.saaid.www://http/١٢/٤٦٧٧.pdf: الانترنتت 



       

    ١١٨٢

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

لة من هذه الشركات لإبعاد الشبهة عنها ، ولذا، إذن فالتفریق بین النظامین هو حی

ً                                                                         نرى كثیرا من المنتسبین لهذه الشركات یسعى إلى التأكید في صیغة السؤال على 

أن الشركة لا تتبنى نظام التسویق الهرمي ،الذي اتفق أهل العلم على حرمته ومنعه 

الباطل وغیر لكونه مندرج تحت أنواع من المحرمات كالمقامرة وأكل أموال الناس ب

  .)١(ذلك

  :التقلیدي  التسویق الشبكي التسویق بین الفرق: ً       ثانیا 

 لا فالمنتج والمستهلك، المنتج بین المتعددین الوسطاء التقلیدي على التسویق یعتمد

 ومن الأخیر، المستهلك إلى یصل أن قبل الوسطاء بسلسة من یمر أن له بد

 واللذان ٕ       واشهار دعایة إلى بحاجة لمنتجا ّ   أن كما .والموزع والمحل الوكیل جملتهم

 هؤلاء كل الشبكي التسویق یلغي بینما المنتج ، یتحملها مالیة كبیرة مبالغ یكلفان

 الربط ببساطة وهي المباشر، التسویق هي أساسیة فكرة على الوسطاء ویقوم

 .والزبون المنتجة بین الشركة المباشر

المنتج  بین الوسطاء كل إلغاء ىعل یقوم الشبكي التسویق فإن الصورة وبهذه

الأرباح  من نسبة الشركة ستعطیه الذي ّ       المسوق بالزبون واستبدالهم والمستهلك ،

التقلیدي  التسویق بأن زاعمة مباشر، غیر أو مباشر بشكل زبون كل جلب مقابل

 إنتاجها ، وأن تكلفة من %٦٠ نحو الخدمة أو السعر من یرفع وأنه مكلف ،

  .أكبر مبلغ على یحصل أكثر یجتهد فمن أكثر ویجتهد یعمل لمن تدفع الشركة

  : أنواع التسویق الشبكي

ً                                                             التسویق الشبكي وتتعدد صوره تبعا لسیاسات الشركات التسویقیة أنواعتختلف 

  : ما یلي وأهدافها الترویجیة ، ومن أهم أنواعه الشائعة

  

 .٥ص التسویق الشبكي من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر )١(



       

    ١١٨٣

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

من  أفقیة شبكة نبتكوی یقوم المسوق أن  ویعني:الواحدة  الطبقة نظام: ً     أولا 

الذین یقوم المسوق  الجدد المسوقین لعدد حد أي هناك یكن ولا الجدد المسوقین

 النظام تحدید من والقصد أكثر، المنتجات بیع عدد كان أكبر كانت بجلبهم فكلما

 تصبح وبهذا ّ         المسوقین من عدد أكثر جلب على ّ        كل مسوق تشجیع هو واحدة بطبقة

 بهذا القیام ّ     مسوق كل باستطاعة مادام لرئیسین شدیدةا ّ         المسوقین بین المنافسة

  (١).المنافسة هذه خلال من أرباحا معتبرة الشركة ستجني وبهذا العمل

  بحیث یشترط فیه تحقیق التوازن من الجانبین لكل عمیل :النظام الثنائي : ً      ثانیا

إلى مشترك على الیمین ومشترك على الیسار، فمثلا إذا كان المطلوب أن تسوق 

ستة أشخاص، فیجب أن یكون هنالك ثلاثة إلى جهة الیمین، وثلاثة إلى جهة 

 .الیسار

 العمولات بعدد وتحتسب تعاملا وأكثرها بیوعا الأنظمة أشهر من النظام هذا ویعتبر

كبح  في دور له الزمن وتحدید شركة ، كل حسب شهریا أو أسبوعیا الجدد الزبائن

وعلیه  الشبكة في فوقهم لمن العمولة لمنح ً     شرطا ونیعتبر الذین الجدد الزبائن عدد

 .الإفلاس عن وبعیدة استقرار حالة في الشركة ستبقى

هامة للغایة ، وهذه النقطة لا یتحدث عنها الكثیر من  وهنا لابد أن نذكر نقطة 

أصحاب شركات التسویق الشبكي التي تعمل بهذا النظام ، وهى إن أحضر 

فلن یربح   شخص ناحیة الیمین ١٠٠٠٠و لیسار المسوق شخص واحد ناحیة ا

  . )٢() یمین ویسار(ً                                      شیئا ؛ وذلك لأنه لم توازن بین الطرفین 

  

م ،  ٢٠٠٩ الأولى ، الطبعة البلوشي  ، الشبكي نشأته ومستقبله لحمزة التسویق: یراجع )    ١(

  ٣. ص

=  ، وأسرار وخبایا ٨البلوشي  ص  الشبكي نشأته ومستقبله لحمزة التسویق: یراجع )     ٢(



       

    ١١٨٤

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

وهو من أقوى أنواع التسویق الشبكي من حیث ): الماتركس(نظام المصفوفة : ً       ثالثا 

السرعة وقوة الربح ، ویعتمد هذا النظام على تسویق منتجات أو خدمات الشركة 

)  مستوى عمودي٢ مستوى أفقي في ٢ (٢ × ٢، و یعبر عنه بـ لستة أشخاص 

  . فیصبح ساعتها المجموع الخاص بالمصفوفة ستة أشخاص 

وفي هذا النوع من الممكن أن یسوق الموزع لستة أشخاص مباشرة ، ومن الممكن 

أن یسوق لاثنین ، ویسوق كل منهم لشخصین آخرین ، وفي كل الأحوال ستكتمل 

 المسوق ، ومن ثم یعید الدورة مرة أخرى لیربح مرة ثانیة ، وهذا المصفوفة ویربح

 ).٢×٣(ومنها ) ٢×١(ومنها ) ٢×٢(النظام له عدة صور منها 

هذه الطریقة ): Stair-step break-away system(نظام الانفصال : ً       رابعا 

یقوم الموزع بالسیر على نفس نهج التسویق الشبكى فیبیع المنتج لأكبر عدد من 

ُ                                                                     شخاص، ویقوم بإقناعهم ببیع المنتج، و سیدفع له عمولة على كل منتج یباع الأ

وكل شخص یدخل فى الشبكة، مثله مثل باقي الطرق الأخرى فى التسویق الشبكى، 

ولكن عندما تصل شبكة الموزع لحجم مبیعات معین، وعدد أفراد معین، ینفصل كل 

حدات جدیدة للمنتج، أو فرد عن مجموعته، ولا تدفع له عمولة عن بیع أي و

أشخاص جدد فى الشبكة، ویعوض عن ذلك بحوافز أو عمولة نهائیة كبیرة نتیجة 

  .)١(للانفصال فیما یشبه مكافأة نهایة الخدمة

  : شركات التسویق الشبكي تتمثل في الآتي أنظمة وهناك خصائص مشتركة بین 

  . یة التسویق شراء المنتج شرط للحصول على العمولات والمضي في عمل)  ١(

  .ٌ                                               توظیف غیر محدود للمسوقین في سلسلة لا نهایة لها )  ٢(

  

التسویق الشبكي لبیبرس ، منشور على شبكة الإنترنت عن طریق مؤلف الكتاب =

  .   ٦٩ -٦٨اشرة من موقع الكتاب ، ص بوصلات مب

 .goo.gl/YDRxcj موقع التسویق الشبكي،: یراجع )    ١(



       

    ١١٨٥

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

ً                                                          الأسبق في الاشتراك هو الأكثر حظا والأوفر أجرا ، والعكس صحیح )  ٣( ً.  

  . ِّ                                                            الدخول في الشركة لا یكون إلا عن طریق مسوق متقدم اشترى المنتج ) ٤(

 یكون بالاشتراك في النظام ٕ                                            الاهتمام حقیقة لا یكون بمنتجات الشركة ، وانما )٥(

الشبكي من أجل الظفر بالعمولات والحوافز التي تمنحها الشركة في مقابل تسویق 

  . منتجاتها

المستهلكین ،  لا المسوقین قبل من تستهلك المنتجات من الساحقة  الغالبیة )٦(

الطرف  المستهلك فیه یمثل الذي التقلیدي التسویق بخلاف المستهلك هو فالمسوق

   .)١(التسویقیة العملیة في لأخیرا

  

  

  

  

  

 الشبكي  ، والتسویق٦ص بلفقیه سالم لزاهر المجهر تحت الشبكي التسویق: یراجع   )١(

  .١٠الجهني ، ص  محمود لخالد إسلامیة نظر وجهة من) الهرمي(
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 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

  المبحث الثاني

  التوصیف الفقهي لعقد التسویق الشبكي

  : تمهید 

یعد عقد التسویق الشبكي من أحدث المعاملات المالیة المستجدة الذي انتشر 

ً                                                                         انتشارا واسعا ، وما زال ینتشر بصورة سریعة ، حیث تسابق إلى هذه المعاملة  ً

ً                                                         فسوها تنافسا محموما دون بصیرة ودرایة ، فكان لزاما على الكثیر من الناس وتنا ً ً

 ، وبیان حكمه الشرعي ، تهالباحثین دراسة هذا العقد من أجل الوقوف على حقیق

  :تتطلب ثلاثة مراحل وهيودراسة معاملة التسویق الشبكي باعتبارها نازلة مستجدة 

طلب هذه المرحلة عرض وتت: تصویر المسألة وشرحها من أهلها  : المرحلة الأولى

المسألة المستحدثة من الناحیة الفنیة التطبیقیة، والتصویر الصحیح المطابق للواقع 

شرط أساسي لصحة الفتوى ومطابقتها للواقع الفعلي المسئول عنه، فالتصویر 

الخاطئ یؤدي إلى فتوى تتناسب مع ما فهم من هذا التصویر، لا ما هو في 

  .الحقیقة وفي نفس الأمر

أي إلحاق الصورة :  الفقهي للمسألة المستحدثة)١( التوصیف:لمرحلة الثانیةا

َّ                                                                       عنها بما یناسبها من أبواب الفقه ومسائله ، أو أنها من قسم مسمى منها المسئول ُ
  

ً                           وصف یوصف توصیفا ، وأصله  : مصدر للفعل المضعف: التوصیف لغة ) ١( ِّ ً             وصف وصفا : َّ َ َ َ

: نعت الشيء ، وحلیته ، قال اللیث ) أ: (ویأتي لعدة معاني من أبرزها ، وصفة 

وصف : تعیین الشيء باسمه ومقداره ، یقال ) ب. (وصف الشيء بحلیته ونعته:الوصف

إظهار حالة ) د.(وصف الخبر أي حكاه :  حكایة الشيء ، یقال - جـ . الطبیب الدواء 

الواو والصاد والفاء أصل : " وصف الثوب الجسم ، قال ابن فارس : الشيء وهیئته ، یقال 

= : یراجع ..." . للازمة للشيء الأمارة ا: ً                                         واحد هو تحلیة الشيء وصفته وصفا ، والصفة 
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 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

 أو من العقود الجدیدة غیر المسماة ، وهذه مرحلة تهیئ لبیان حكم المسألة الشرعي

لمستحدثة على تصورها وفهمها بشكل ، ویتوقف التوصیف الفقهي للمسألة ا

  .صحیح

، وفي هذه المرحلة یتم : الحكم الشرعي على المسألة المستحدثة: المرحلة الثالثة

تنزیل الحكم الشرعي على المسألة المستحدثة ، وتعتبر هذه المرحلة من أخطر 

المراحل ، والتي یجب على من یتصدر لها أن یتثبت قبل تنزیل الحكم الشرعي ، 

تطلب ذلك أن یراعي المرحلتین السابقتین ، ویتأكد أن الذي سیفتي به لا یخالف وی

ً                                                          نصا قطعیا ولا إجماعا ولا یعود على المقاصد الشرعیة بالبطلان ً ً)١(.  

وقد سبق الحدیث في المبحث السابق عن المرحلة الأولى المتعلقة بتصور عقد 

والتطبیقیة ، وفي هذا المبحث التسویق الشبكي وبیان مفهومه من الناحیتین الفنیة 

  :  فأقول وباالله التوفیق ،نتناول المرحلة الثانیة المتعلقة بالتوصیف الفقهي لهذا العقد

یراد بالتوصیف الفقهي لعقد التسویق الشبكي ، بیان موقعه من العقود ، وهل هو 

ها عقد جدید من العقود غیر المسماة ، أم هو داخل ضمن العقود المسماة التي ذكر

   رحمهم االله تعالى ؟قدامىالفقهاء ال

ومما ینبغي إیضاحه أن بعض العقود المسماة تكون مشتملة على صور كثیرة 

استحدثها الناس في تعاملاتهم ، فنلاحظ اهتمام الفقهاء بهذه الصور إلى درجة 

َّ                                                                 تجعل بعضهم یجعل لها اسما مستقلا یفصل في أحكامه على حسب الصور  َ ُ ً ً

  

 ، والمعجم الوسیط ، إصدار مجمع اللغة العربیة ، الناشر ٢٤/٤٥٩العروس للزبیدي  تاج=

عبد :  ، ومعجم مقاییس اللغة لابن فارس ، تحقیق ٢/١٠٣٦  – القاهرة –ار الدعوةد: 

 .   ٦/١١٥م ، ١٩٧٩ -هـ ١٣٩٩: دار الفكر ، الطبعة : السلام محمد هارون ، الناشر 

، http://www.ifta-learning.net/mofti٢٢٣ موقع دائرة الإفتاء المصریة،:   یراجع )١(

 .م٢٠١٦/ ١١/ ٢٨بتاریخ 
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 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

ا الاسم الجدید ویغایر بینها وبین العقود المسماة ، بسبب بعض الدارجة في هذ

الشروط أو الأوصاف التي لا تنفك عنها في الغالب ، ومن هذه العقود التي 

عقد الاستصناع ، وعقد : استحدثوها والتي لم تدل على عینها أدلة خاصة 

ا مناط ، ولا ضیر في تسمیة بعض المعاملات والصور التي یجمعه)١(الاستجرار 

واحد أو تسمیة خاصة ، لتمییزها عن غیرها من الصور والمعاملات ، إلا أن هذه 

ً                                                                             التسمیة لا ینبغي أن تكون هي المناط للحكم علیها حظرا أو إباحة ، على أنها مما  ْ

أنتجته مدنیة العصر  على أنه لم یكن له ذكر  باسمه عند الفقهاء القدامى وأن 

  .لإباحة الأصل في المعاملات الحل وا

والحق والصواب هو أن بعض هذه التسمیات الخاصة لبعض العقود الجدیدة لا 

ٕ                                                                   تعطي حكما عاما ، بل لابد من دراسة كل صورة على حدة ،وان كان الحكم  ً ً

یختلف في بعضها بین الحلال والحرام ، ولعل عقد التسویق الشبكي الذي نحن 

ع لصور عقد التسویق الشبكي بصدد تجلیة حكمه من ضمن هذه العقود فعند التتب

  : ّ                                                                   الدارجة في تعامل الناس الیوم یتبین أنها لا تخرج عن إحدى الصور الآتیة

:  توصیف ما تتفق علیه أغلب شركات التسویق الشبكي وهو:الصورة الأولى 

اشتراط شراء منتج للشركة للحصول على حق التسویق والحصول من ثم على 

لمسوقین في شبكة شجریة ذات أفرع عدیدة ،أو في العمولات ، وتنظیم المشترین ا

شكل هرم ذي درجات ومستویات متدرجة بعضها فوق بعض یحصل العضو 

الأعلى درجة والأقدم على عمولة عن شراء وانضمام من تحته ومن تحت تحته 

وهكذا، الأعلى یحصل على عمولة عن بیع الأقل درجة ، فمصلحة كل واحد 

  

الموسوعة ". أخذ الحوائج من البیاع شیئا فشیئا ، ودفع ثمنها بعد ذلك: "عقد الاستجرار هو )  ١(

 الطبعة الثانیة ، - الكویت - وزارة الأوقاف والشئون الإسلامیة : الفقهیة الكویتیة ، إصدار

٩/٤٣. 
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 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

الخ فالمشترون هم … طریق من دخل عن طریقه بدخول غیره عن طریقه وعن

ٕ                                                                          المسوقون ، وشراء السلعة غیر مقصود بعینه وانما هو وسیلة للانضمام إلى قائمة 

المسوقین للحصول على الغرض الرئیسي وهو العمولات ، فشراء السلعة في العقد 

  . هو وسیلة ولیس غایة

من )١(  عقد مالي مركبوتوصیف هذا العقد الذي یشترط فیه عقد لتحقیق عقد أنه

جدیدة لیس لها نظیر في الفقه الإسلامي من جهة أن الجعل فیها  )٢(بیع وجعالة

موعود به على عمله وعمل غیره ممن یدخلهم في هذه الشبكة ، إضافة إلى أن 

العقد یتضمن إلزام المشتري الثاني ومن بعده بوجوب الانضواء تحت غیره ممن 

  

هي مجموع العقود المالیة المتعددة التي یشتمل علیها : لمالیة المركبة المراد بالعقود ا)      ١(

 بحیث تعتبر جمیع الحقوق والالتزامات المترتبة -  على سبیل الجمع أو التقابل –العقد 

العقود المالیة : یراجع .  علیها جملة واحدة لا تقبل التفریق والتجزئة بمثابة آثار العقد الواحد 

هـ ، ١٤٢٧:   طبعة -  الریاض –دار كنوز أشبیلیا :  العمراني ، الناشر المركبة لعبد االله

  .٤٦ص 

ً                                                   من الجعل وهو الأجر على الشيء فعلا أو قولا ، یقال:   الجعالة لغة )٢( ً ُ ْ ْ ً                  جعلت له جعلا ، أي : ُ

ُ                     أجرا ، والجعالة  َ َ ِ     اسم لما یجعل للإنسان على فعل شيء: ً
                                َ ْ ُ َ
ِ.  

  .ض معلوم على عمل معین معلوم أو مجهول بمعین أو مجهولالتزام عو: ً                     واصطلاحا 

      فالجعالة ، أن یجعل لمن عمل له عملا عوضا فیقول من بنى لي حائط أو رد لي آبقا فله 

كذا فإذا عمل ذلك استحق الجعل ویجوز على عمل مجهول ولا یجوز الا بعوض معلوم 

العمل فیجوز للعامل الرجوع فیه ولا یجوز ویجوز لهما الفسخ قبل العمل فأما بعد الشروع في 

لسان العرب لابن منظور : یراجع .  لصاحب العمل إلا بعد أن یضمن للعامل أجرة ما عمل

 -المكتبة العلمیة : ، والمصباح المنیر في غریب الشرح الكبیر للفیومي ، الناشر ١١/١١١

: كي والمطیعي ، الناشر ، والمجموع شرح المهذب للنووي مع تكملة السب١/١٠٢ -بیروت 

عماد :  في الفقه الشافعي للشیرازي ، تحقیق ه، والتنبی١٥/١١٥ -  بیروت –دار الفكر 

  .١٢٦هـ ، ص ١٤٠٣ – بیروت –عالم الكتب : الدین أحمد حیدر ، الناشر
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 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

سویق الشبكي بهذه الكیفیة یعد من العقود المستحدثة یستفید من جهده ، وعقد الت

 التي لیس لها نظیر مماثل من العقود المسماة المعروفة لدى الفقهاء القدامى ، ولا

وبین  بینه لما بأجر وكالة أو جعالة محضة، أو ،)١(سمسرة عقد بأنه یقال لما صحة

  . )٢(المصاحبة الشروط  التركیب عن الناتجة الظاهرة الفروق من العقود هذه

  

الذي یؤخذ من كتب اللغة أن السمسرة تطلق على الوساطة بین طرفي :    السمسرة لغة )١(

ً                                                                  لیة عموما وعلى الوساطة بین البائع والمشتري خصوصا ، كما تطلق على المعاملة الما ً

ً                                                                             السفارة بین شخصین في علاقات غیر مالیة ، ومحترف السمسرة یسمى سمسارا وسفیرا ،  ً

وقد یطلق السمسار على القیم بالأمر الحافظ له ، ویطلق على السمسار كذلك المنادي 

 .ع ، ویدل البائع على الأثمانوالدلال ؛ لأنه یدل المشتري على السل

عرف الفقهاء السمسرة بعبارات لا تخرج في مجموعها عن معناها عند : ً                           والسمسرة اصطلاحا 

التوسط بین البائع والمشتري  مقابل أجرة في غیر عقد : علماء اللغة  ، فقد عرفوها بأنها

تري لإتمام البیع أو الشراء أو المتوسط بین البائع والمش: إجارة ، كما عرفوا السمسار  بأنه 

ِّ                                                                                  الإجارة أو غیرها من العقود المالیة بأجرة ، وبأنه الذي یروج للسلعة ویعرف بها ویبین 

: یراجع  .ممیزاتها للمشتري والثمن المطلوب فیها ویتولى التوفیق بین البائع والمشتري 

محمود : مطرز ، تحقیق المغرب في ترتیب المعرب لأبي الفتح ناصر الدین بن عبد السید ال

:  الطبعة الأولى - حلب –مكتبة أسامة بن زید : فاخوري و عبدالحمید مختار، الناشر 

 ، ١/٤٤٨ ، والمعجم الوسیط ٤/٣٨٠، ولسان العرب لابن منظور ١/٤١٤م ، ١٩٧٩

 - هـ ١٤١٤: طبعة -  بیروت–دار المعرفة :  الناشر ،المبسوط لشمس الأئمة السرخسيو

دار الكتب : الناشر، لكاساني  لبدائع الصنائع في ترتیب الشرائعو ، ١٥/١١٤،  م١٩٩٣

 ،  ، والمنتقى شرح الموطأ للباجي٤/١٨٤، م ١٩٨٦ /هـ ١٤٠٦: الطبعة الثانیة ، العلمیة

  .٥/٤٦،  هـ ١٣٣٢: الطبعة الأولى- مصر- مطبعة السعادة : الناشر

 والوهم الخداع على قائمة لمعاملةا هذه أن هي الشبكي التسویق في الكبرى فالمعضلة)   ٢(

 أن یریدون لأناس حقیقیة سلعة بیع فیها یتم ، حقیقیة سمسرة كانت فلو ، والتغریر والغبن

 الإشكال لكن ، الجهالة من شيء الأجرة كان في ولو حتى إشكال فیها كان لما ، بها ینتفعوا

=  في أبواب الشرعیة دالقواع تخالف بصورة مركبة عقود عدة على لاشتمالها علیها یرد



       

    ١١٩١

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

 ما تدعیه بعض شركات التسویق الشبكي من أنها لا تشترط شراء :الصورة الثانیة 

ٕ                                                                         المنتج للانضمام إلى طبقات المسوقین وشبكاتهم وانما تشترط فقط دفع رسم مالي 

للحصول على حق التسویق  ، أو إنشاء مركز مالي یتضمن دفع مبلغ مالي فقط

ٕ                                         ت الاحتمالیة المعلن عنها مقابل حض واغراء والحصول مقابل ذلك على العمولا

الناس لشراء المنتج والانضمام إلى الشبكة التسویقیة ، فالإعفاء من  مجموعة من

  .الشراء هو عن المشتري الأول ولیس عمن جاء من طریقه

وتوصیف هذه الصورة لا یختلف عن الصورة الأولى إلا في عدم اشتراط الشراء 

تراط دفع مبلغ من المال للحصول على حق التسویق على المشتري الأول واش

  .والعمولات الناتجة عنه 

 افتراضیة لا وجود لها في الغالب وقد تم وضعها الصورةوهذه : الصورة الثالثة 

أن لا : على احتمال أن تدعي إحدى شركات التسویق الشبكي العمل بها وهو

 الأول للحصول على حق ً                                               یشترط الشراء ولا الدفع مقدما على المشتري المسوق

التسویق والحصول على العمولات ولكن تبقى المعضلة الملازمة للتسویق الشبكي 

وهي نظم الناس في طبقات وشبكات ؛ لأن هذا یستلزم منه أن اشتراط شراء المنتج 

ً                                                                        إذا سلم منه الأول فلن یسلم منه الثاني الذي سیشترط علیه لزاما الشراء حتى 

  

 الأول العمیل بین العلاقة في وذلك  سمسرة أو  ،ووكالة وشرط بیع ففیها ، المعاملات=

 _ الهرم رأس _  الأول العمیل بین العلاقة في وذلك بیع ، أو سمسرة ثم ، الشركة وبین

 ومن رأس الهرم بین العلاقة هذه هي الظهر وقاصمة ، العملاء من یستقطبهم ومن

 به یقومون ما فكل إجارة عقد بدون عنده أجراء كأنهم یصبحون إذ ؛ العملاء من همیستقطب

 العقود في مثیل ولا تكییف لها لیس العلاقة وهذه ، الهرم رأس على ثمراته ترجع جهد من

 الذي هو الصورة هذه على هذه العقود فتركیب ، بالباطل الناس لأموال أكل لأنها ، الشرعیة

 . وبطلانها المعاملة ههذ فساد إلى أفضى
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ولا بد ، فلا   مولات ، وهذا یعید الأمر إلى الصورة الأولىیحصل الأول على الع

فرق إذا بین الصورتین إلا في المشتري الأول دون بقیة المشترین المسوقین وهذا لا 

  .ً                                        یعد فرقا مؤثرا في الحكم على تسلیم وجوده

 المشتري بها الموعود الأموال كانت إذا الشبكي التسویق توصیف : الصورة الرابعة

 هذا بالتسویق ومرتبطة قائمة ولیست الاحتمالیة والهبة على الوعد قائمة المسوق

 لمنتجات المسوق للسلعة المشتري والمیسر، لأن القمار صور أصرح من النوع

 من  بها الاحتمالیة الموعود والمنح الهبات في رغبة العقد هذا في دخل إنما الشركة

 الرغبة أن بدعوى عبرة ولا العقد ، لأو من الغرم أو بالغنم مخاطر فهو الشركة قبل

 لوجوده القلیل أقل إلا إلیه التفت لما هبات دون لوترك المنتج أن والدلیل .في المنتج

 في الهرمي النظام إلى الشركة احتاجت ولما بكثیر، سعر الشركة من أقل بسعر

 أن بد فلا له، قیمة لا صوري المنتج على أن دلیل أكبر الهرمي فالتسویق التسویق،

 والقصد اعتبارها والواقع على العقل دل التي الأمور بحقائق الشرعیة الأحكام تناط

  .شیئا وواقعه الأمر حقیقة من تغیر لا صوریة بأمور تناط أن لا إلیها،

 بتسمیته عبرة ولا والمیسر القمار عین حقیقته في هو المشتري به الموعود والمال

 للأجر إلا یهب لا الواهب : " - االله رحمه –تیمیة الإسلام ابن شیخ قال هبة،

 ذلك فیعتبر آخر لمعنى أو فتكون هدیة، له الموهوب لكرامة أو صدقة، فتكون

   (١) ."المعنى

ومن خلال النظر في صور عقد التسویق الشبكي یظهر للباحث أن التوصیف 

جیل في الفقهي الدقیق لهذه المعاملة هو عبارة عن بیع نقد بنقد مع التفاضل والتأ

أحد العوضین ، علاوة على ما تشتمل علیه من المخاطرة، والغرر، والتغریر 

  

 -هـ ١٤٠٨:   الطبعة الأولى- بیروت –دار الكتب العلمیة : الفتاوى الكبرى ، الناشر)  ١(

 .٦/٦١م ، ١٩٨٧
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بالناس، وأكل أموالهم بالباطل، وهي أمور تنقل أي معاملة من أصل الإباحة إلى 

التحریم ؛ وذلك لأن المقصود الحقیقي من هذه المعاملة هو تسویق العمولات لا 

  البضاعة أو السلعة ، فیسهم المشتر
                                   ِ ُ
ِ ْ ٍ                                           ك بدفع قلیل من المال لیحصل على مال أوفر ُ ِ ُ

 بیع عمولة : منه بكثیر، فتتجلى صورة المبادلة على حقیقتها على الوجه التالي 
           ٍ
ُ

ِ                                                                          نقدیة بعمولة نقدیة مع حصول التفاضل بینهما والنسیئة تحت قناع أو ستار  ِ ِ ٍ ٍ ٍ

ُ                                                               البضاعة أو السلعة أو المنتج الذي تقوم بتسویقه تلك الشركات، ِ َ ْ  وقد أجمع أهل ُ

ْ                                    العلم على تحریم ربا البیوع بنوعیه   رحمه - الفضل والنسیئة، یقول الإمام النووي : ِ

وأجمعوا على أنه لا یجوز بیع الربوي بجنسه وأحدهما مؤجل وعلى أنه لا  : "- االله 

یجوز التفاضل إذا بیع بجنسه حالا كالذهب بالذهب وعلى أنه لا یجوز التفرق قبل 

باعه بجنسه أو بغیر جنسه مما یشاركه في العلة كالذهب بالفضة التقابض إذا 

   .)١("والحنطة بالشعیر

وهذا التوصیف له أثر في الحكم الشرعي على التسویق الشبكي ؛ من حیث الفهم 

والمقارنة بین مبرر نشأة التسویق الشبكي والواقع الذي امتلأ بشركات التسویق 

إشكال فیه من حیث ذاته ، لأن المقصد الشبكي ، فنظام التسویق الشبكي لا 

الأساسي الذي أنشأت المعاملة لأجله هو التسویق والترویج للسلع والخدمات ، 

ولكن هذا النظام قد انحرف عن مساره في الواقع العملي ، وخرج عن مقصوده من 

ترویج السلع والخدمات، وأصبح وسیلة للكسب السریع والأرباح الخیالیة، مما أغرى 

ً                                                                  ا من أصحاب الشركات بفتح شركات متخصصة فیه، ولم تعد السلع والخدمات كثیر

  

 الطبعة - بیروت –دار إحیاء التراث العربي : شرح صحیح مسلم للنووي ، الناشر)   ١(

  .١١/٩هـ ، ١٣٩٢: الثانیة
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بجودتها ونوعیتها ذات أهمیة بقدر ما أصبحت هذه السلع ذریعة للنظام الهرمي 

ً                                                      التسویق الشبكي من كل منتج تلبس به یبدو عاریا، ویغدو  الاحتیالي ، وبتجرید ّ

ركات التسویق الشبكي یدفع فیه تجمیع اشتراكات من أفراد تدیره ش الأمر لیس سوى

سبقه في أعلى الهرم بالإضافة لعمولة الشركة نظیر  الشخص في أسفل الهرم لمن

  . إدارتها لهذا العمل

 أن على التنبیه من لابد الشبكي التسویق توصیف عن الحدیث أختم أن وقبل

 تفقد خرج الطبقي الهرمي الشبكي النظام عن تخلت إذا الشبكي التسویق شركات

 صور من یعد ولا به، للبحث علاقة لا آخر تسویق إلى الشبكي التسویق من

  .شيء في التسویق الشبكي
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  المبحث الثالث

  الحكم الشرعي لعقد التسویق الشبكي
  

  

تعد مسألة التسویق الشبكي إحدى النوازل الفقهیة المعاصرة التي اختلفت حولها آراء 

ورها وفهم حقیقتها،حیث ذهب فریق ً                                     الفقهاء المعاصرین، تبعا للاختلاف في تص

في حین ذهب الجمهور إلى  تحریمه  ٕ                                       منهم إلى تجویز التسویق الشبكي واباحته،

  . ومنعه 

  

  :ذلك الخلاف  أسباب

  :أسباب الخلاف بین الفقهاء المعاصرین في حكم هذه المسألة لعل من أهم

  .وحداثتها المسألة ِ      جدة )١(

   .هذه المعاملة علیها تقوم التي  الدقیقةالتفاصیل على بعضهم اطلاع  عدم )٢(

  . الموضوع هذا مثل حول أسئلة المستفتین بها ُ     تعرض التي الكیفیة  اختلاف )٣(

 الطرفین أن كلا ینبغي ملاحظة أدلتهم  آراء الفریقین  عرض في الشروع وقبل

  : على ما یلي اتفقوا

ته ، كبیع لحم الخنزیر  لا یجوز تسویق منتج محظور اتفق الفقهاء على حرم:ً     أولا 

  ً      شرعا  ممنوع وكل ما هو بالحیاء ، المخلة والخمور والمسكرات والتصاویر الفاضحة

 أحكام المعاملات في یخالف ما على له َّ       المسوق المنتج یشتمل  لا یجوز أن:ً       ثانیا 

  .الربویة  الأصناف بین التقابض شرط كانعدام الشریعة الإسلامیة ،

 الحصول لأجل فیها، لیس بما ووصفها البضاعة مدح حال بأي یجوز  لا:ً       ثالثا 

  .كبیر على أجر
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   :القائلون بالجواز: الرأي الأول 

أمانة الفتوى بدار الإفتاء ذهب إلى القول بجواز معاملة التسویق الشبكي 

مفتي و ، )٣( والشیخ عبد االله الجبرین،)٢( لجنة الفتوى بالأزهر الشریفو، )١(المصریة

   ، السدلان صالح والدكتور ،)٤(سلطنة عمان

  

 الفتوى بدار الإفتاء المصریة بتوقیع أحمد ممدوح سعد، فتوى صادرة عن أمانة: یراجع )  ١(

حسام فوزي السید علي بتاریخ / ً                                        ومحمد وسام خضر ردا على الطلب المقدم من 

ً                                      ، علما بأن دار الإفتاء المصریة تراجعت ٢٠١٠ لسنة ٦٠٠ والمقید برقم ١٢/١٢/٢٠١٠

 .عن هذه الفتوى وأصدرت فتوى لاحقة بالتحریم

هذه المعاملة من باب السمسرة ، والسمسرة جائزة ما لم تقم على غش أو بناء على أن )  ٢(

ً                                                                            تدلیس أو ظلم، فتكون حلالا لا شبهة فیه ، والفتوى نشرت مصورة في كتاب تعریف عقلاء 

: ً            یراجع أیضا و . ٣٥الناس بحكم معاملة بزناس ، جمع على حسن عبد الحمید ، ص

، والتسویق الشبكي ٥٢٤مي لحسین الشهراني ص التسویق التجاري وأحكامه في الفقه الإسلا

، وحكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد سمیر ٨من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر  ص 

  .١٤قرني  ص 

وقد صرح الدكتور عامر سعید رئیس لجنة الفتوى بالأزهر الشریف أن الفتوى تم ردها      هذا 

ُ                                   تها ، حیث عرضت بشكلین مختلفین على إلى دار الإفتاء لاختلاف العرض، ولإعادة دراس

اللجنة ، فحازت في الأولى على قبول اللجنة طالما لا تخالف شروط البیع والشراء في 

الإسلام، ثم تم عرضها مرة أخرى بشكل مخالف ، فتم إحالتها لدار الإفتاء لمزید من الدراسة 

موقع جریدة الوفد : روالإطلاع، ونفى ما تررد عن إباحة اللجنة للتسویق الشبكي، انظ

، https://goo.gl/٧٨jn٨Z ١٤:١٢ ٢٠١٣ مایو ١٩، ، بتاریخ الأحد. 

 :فتوى ابن جبرین على الموقع الإلكتروني الخاص به: یراجع   )٣(
http://ibn-jebreen.com/?t=fatwa&view=vmasal&subid=٤٧٤٤&parent=٤١٥٣ 

 وقد ذكر ١١هي لأسامة الأشقر  صالتسویق الشبكي من المنظور الفق: ، وكذلك یراجع    
  ..هـ١٩/٨/١٤٢٣أن الفتوى الصادرة عن ابن جبرین مختومة وموقعة بتاریخ 

= ، وقد ذكر أن هذه ٨أسامة الأشقر، التسویق الشبكي من المنظور الفقهي، ص: یراجع   )٤(
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  .)٢(، وغیرهم(١) الحداد أحمد والشیخ

  : القائلون بالمنع والتحریم: الرأي الثاني 

ذهب أكثر الفقهاء المعاصرین إلى القول بتحریم التسویق الشبكي ومنعه ، وممن 

ودار الإفتاء  ،)٣(فتاء في المملكة العربیة السعودیةأفتى بهذا اللجنة الدائمة للإ

  ، ومجمع الفقه الإسلامي  )٤(المصریة بعد تراجعها عن الفتوى الأولى

  

 شوال ١٤الفتوى صدرت بخط الید موقعة وممهورة بختم مفتي سلطنة عمان بتاریخ =

  .هـ١٤٢٤

 .١٤المجهر لزاهر سالم بلفقیه ص  تحت الشبكي التسویق:   یراجع ) ١(

  .٢١ً                                             المرجع السابق ، وبه ملحقا بأسماء المجیزین ص : یراجع )   ٢(

وهي منشورة على موقع الإسلام سؤال ) ٢٢٩٣٥(فتوى اللجنة الدائمة للإفتاء :  یراجع )  ٣(

 . ref/ar/com.qa-islam.www://http/٤٢٥٧٩: وجواب على الرابط التالي

تجدر الإشارة إلى أن دار الإفتاء المصریة تراجعت عن فتوى الإباحة بعد مرور ستة  )  ٤(

أشهر، ووفق ما جاء على موقعها الإلكتروني فإنه قد وردت إلیهم أسئلة كثیرة حول موضوع 

ت عن إصدار رأي فیها لحین الانتهاء من دراسة الموضوع، التسویق الشبكي وقد امتنع

وأحجمت عن استمرار الفتوى بحلها حتى تستجمع المعلومات بشأنها، ثم جاء في فتوى 

تمر الفتوى بأربعة مراحل أساسیة في ذهن المفتي هي التصویر، والتكییف، : "التحریم ما یلي

هم هذه المراحل هي مرحلة التصویر؛ إذ ٕ                                              وبیان الحكم، ومرحلة التنزیل واصدار الفتوى، وأ

ینبني علیها ما بعدها؛ من تكییف، وبیان حكم، وتنزیل، فالتصویر الدقیق المطابق لواقع 

النازلة المسؤول عنها شرط أساسي لصدور الفتوى بشكل صحیح، وكلما كان التصویر 

ً                      صحیحا مطابقا للواقع  كلما كانت الفتوى  – وأجریت المراحل التالیة على الوجه المرضي - ً

أبعد عن الخطأ وأقرب إلى تحقیق مقاصد الشرع الكلیة ومصالح الخلق المرعیة، وانعدام هذا 

الشرط یؤدي إلى أن تكون الفتوى الصادرة غیر معبرة عن حقیقة الأمر، وعن ذلك عبر 

ً                            وعبء التصویر أساسا یقع على " الحكم على الشيء فرع عن تصوره: "العلماء بقولهم

ل، لكن المفتي علیه أن یتحرى بواسطة السؤال عن الجهات الأربع التي تختلف الأحكام السائ

ً                                                                                باختلافها، وكثیرا ما یتم الخلط والاختلاط من قبل السائل بشأنها، وهي الزمان والمكان 
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كما أفتى بالتحریم  ، )٣(ودار الإفتاء بحلب ،)٢(ودار الإفتاء الأردنیة ،)١(بالسودان

  أحمد الحجي / والدكتور ،)٤(علي محي الدین القره داغي/ الدكتور
  

ً                                                                           والأشخاص والأحوال، كما ینبغي على المفتي أیضا أن یتأكد من تعلق السؤال بالفرد 

وتزداد أهمیة تصویر الفتوى إذا . توى تختلف باختلاف هذین الأمرینوبالجماعة؛ لأن الف

تعلقت بالمعاملات المستحدثة؛ كما هو الحال في التسویق الشبكي والتسویق الهرمي، وقد 

تبین أن لهذا النوع من المعاملات تأثیرات اقتصادیة واجتماعیة واسعة المدى بعد ازدیاد 

جمت أمانة الفتوى بدار الإفتاء المصریة عن استمرار الشكوى منها ومن آثارها، ولذلك أح

الفتوى بحلها حتى تستجمع المعلومات المتاحة حول هذه المعاملات وتدرس مآلاتها والآثار 

التي یمكن أن تسببها على الاقتصاد المحلي، واجتمعت الأمانة في هذا الصدد بالأطراف 

باشر على تفاصیلها، ملتزمة بالنظر في ً                                            ذات الصلة بهذه المعاملة؛ حرصا على الاطلاع الم

یبدو لي هذا تبریر من دار الإفتاء المصریة عن الفتوى التي ". واقع المعاملة في مصر

ٕ                                                                               صدرت قبل ستة أشهر بالإباحة والا فإن هذه البدایة حول أهمیة التصور الصحیح للواقعة 

ة، كما أن هناك محاولة محل السؤال لیست دیباجة تبدأ بها جمیع فتاوى دار الإفتاء المصری

فتوى دار : یراجع . لإلقاء اللوم على المستفتي لأنه لم یبین السؤال على النحو المطلوب،

، منشورة على موقعها ٢٥/١٢/٢٠١١بتاریخ ) ٣٨٦١(الإفتاء المصریة رقم مسلسل 

dar.www://http- :الإلكتروني على الرابط التالي

٣٨٦١=ID?aspx.ViewFatwa/org.alifta. 

 : الفتوى المنشورة على موقع شبكة مشكاة الإسلامیة على الرابط التالي:    یراجع )  ١(

content/١٠/١٠٢٢٦/index/shkatme/php.index/net.meshkat.www://http 

م ، منشورة على موقع دار الإفتاء الأردنیة ٢٢/٤/٢٠١٠بتاریخ ) ٦٤٤(الفتوى رقم :    یراجع )٢(

 .id/show/fatwa/ar/php.index/jo.aliftaa://http/٦٤٤: على الرابط التالي

، منشورة على موقع دار الإفتاء بحلب ٢٠/٧/٢٠٠٨، بتاریخ )١٠٧٣( الفتوى رقم :   یراجع    )٣(

 :على الرابط التالي

-eftaa.www://http

١٠٧٣=id&fatwa=module?php.index/fatwa/com.aleppo.  

  = ، ٢٠٠٦-٥-٢بتاریخ " حكم معاملات بیزنس كوم وجولد كویست"بعنوان فتوى )   ٤(
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، )٣(محمد بن صالح المنجد/ ، والدكتور)٢(سامي السویلم/ والدكتور ،)١(ديالكر

  .)٦( وآخرون(٥)الخثلان سعد / والدكتور)٤(وصفي عاشور أبو زید / والدكتور 

  : الأدلة والمناقشة 

  :الشبكي التسویق لمعاملة المجیزین أدلة: ً     أولا 

ب السمسرة أو الجعالة ،    ذهب القائلون بالجواز إلى أن هذه المعاملة هي من با

   :ومنهم من أدخلها في باب الإجارة أو الهبة، وفیما یلي بیان ما استدلوا به

  ِ                                                                   الأصل في المعاملات المالیة الحل، كما هو مقرر في قواعد الشریعة ، وقد  :ً     أولا 

  

 :منشورة على الموقع الإلكتروني التالي=    

http://www.onislam.net/arabic/ask-the-scholar/٢٠٠٤-٨٢٨١/٥٢٨٢٤-

٠٤-٣٧-٢٠١٧%٠١-٠٨.html.  

 : فتوى للدكتور أحمد الحجي الكردي وهي منشورة على الموقع الإلكتروني التالي :  یراجع ) ١(

http://www.islamic-

fatwa.net/fatawa/index.php?module=fatwa&id=٣٧١٧٨   

للدكتور سامي السویلم ، منشور " حكم التعامل مع شركة بزناس كوم"بحث بعنوان : یراجع )   ٢(

  .htm.http://www.saaid.net/fatwa/f٤١على موقع صید الفوائد 

خ محمد بن صالح المنجد ،  فتوى على موقع الإسلام سؤال وجواب بإشراف الشی:یراجع )   ٣(

 ٩٧٨٨٠/http://www.islamqa.com/ar/ref: وهي منشورة على الرابط التالي

حكم التسوق الشبكي في ضوء مقاصد البیوع لوصفي عاشور أبو زید ، مقالة : یراجع )   ٤(

هـ ، أغسطس ١٤٣٤رمضان ) ٥٥٣( ، العدد منشورة بمجلة الوعي الإسلامي الكویتیة

 .٤٩م ، ص ٢٠١١

   .٢١٩فقه المعاملات المالیة المعاصرة ص : یراجع )   ٥(

سمك ،  االله عبد والدكتور الحلبي، حسن علي ً                                             وممن ذهب إلى القول بالتحریم أیضا الشیخ)٦(

سى السهلي والشیخ المشیقح ، والشیخ إبراهیم الضریر ، والدكتور أحمد بن مو خالد والدكتور

 : یحیى الزهراني ، والفتاوى منشورة على موقع صید الفوائد على الرابط التالي

http://www.saaid.net/fatwa/f٤١.htm. 
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َ  َ                                        ﴿وأ حل الله البیع وحرم الربا﴾: قال تعالى  َ َ ُ َِّ َ َّ َ ََ ْ َّ شبكي أن یكون  ، ولا یعدو التسویق ال)١(َّ

ً                                                                             نوعا من البیوع الجدیدة التي لم یأت نص من الكتاب أو السنة بمنعها ، فتبقى على 

  .)٢(أصل الإباحة

بأن كل دلیل یمكن أن یعارضه دلیل فهو دلیل بشرط السلامة : ونوقش هذا    

  ؛ لذا لا یجوز الاستمساك بالأصل إلا )٣(عن المعارضة ، فلابد من معرفة الشرط

بانتفاء المعارض ، ویقین بعجز النفس عن الوصول إلیه ، والواقع یثبت بعد ظن 

نقل الأصل عن الإباحة إلى الحرمة بأدلة یفید بعضها حرمة هذه المعاملة ، ومن 

ذلك القمار ، والغرر ، وأكل المال بالباطل كما سیأتي في أدلة الرأي الثاني ، 

 .)٤(فكیف بها وقد اجتمعت جمیعها في هذه المعاملة

 أن عمل شركات التسویق الشبكي هو من قبیل الإجارة ، فالمشترك یعمل :ً       ثانیا 

 .ً                                                   أجیرا لدى الشركة لبیع منتجاتها مقابل مبلغ من المال

بأنه لا یصح قیاس عمل هذه الشركات على الإجارة ؛ لأن من : ونوقش هذا 

ً                                                   شروط الإجارة أن تكون الأجرة معلومة جنسا وقدرا وصفة  ً
تكون المنفعة ، وأن )٥(

  

 ).٢٧٥(الآیة رقم : سورة البقرة )  ١(

ً                                             المصریة على جواز هذه المعاملة ردا عن سؤال وبهذا استدلت أمانة الفتوى بدار الإفتاء)    ٢(

ُ                                                                                وجه إلیها من أحد العاملین في شركة جولد ماین إنترناشونال ، حیث رأت أمانة الفتوى 

وأن هذه المعاملة من . جواز هذه المعاملة ، بناء على أن الأصل في المعاملات الإباحة

 ..باب الجعالة

 محمد عبد: ي ، تحقیق د محمد بن محمد الغزال المستصفى في علم الأصول لأبي حام)   ٣(

 .٢٥٦هـ ، ص ١٤١٣:  الطبعة الأولى - بیروت –دار الكتب العلمیة : الشافي ، الناشر 

، والتسویق الشبكي من ١٧التسویق الشبكي تحت المجهر لزاهر بلفقیه ص : یراجع )    ٤(

  .١٩وجهة نظر إسلامیة لخالد الجهني ص 

:   الطبعة- بیروت–دار الكتب العلمیة : ة شرح الهدایة للعیني ، الناشرالبنای: یراجع )   ٥(

=  ، ٩/٦٢، وشرح فتح القدیر لابن الهمام ١٠/٢٢٦ م ،٢٠٠٠/  هـ ١٤٢٠،  الأولى
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ً                                         معلومة عینا وقدرا وصفة ، ومؤقتة إلى أجل ً
، بینما الأمر على خلاف ذلك في )١(

التسویق الشبكي ، فالأجرة والأجل فیه مجهولان جهالة فاحشة ، لأن المسوق یجهل 

ما یحصل علیه من عمولات ، كما أنه یعسر علیه تحدید زمن إقناعه للعملاء 

د التسویق الشبكي لازم من جهة الشركة جائز من ، إضافة إلى أن عق.)٢(الجدد 

 . جهة المسوق ، بینما عقد الإجارة لازم من الطرفین

 إتمام فبعد بأجرة ، الجائزة الوكالة عقد باب معاملة التسویق الشبكي من: ً       ثالثا 

 أو المنتجات لتوزیع وكالة عقد بإبرام الشركة المنتج ، تقوم وشراء بیع عملیة

 في جهده مقابل عمولات على الموزع بذلك ، یحصل بموجبه تفویضها شفویا

  .)٤( ، وللوكیل في الوقت ذاته الحق في توكیل غیره)٣(التسویق

  

دار الكتاب :  المطالب في شرح روض الطالب لزكریا الأنصاري ، الناشر  وأسنى=

 .٢/٤٠٣، ) ت.د(الإسلامي ، 

، ٧/٢٩٩، ) ت.د( ، دار الكتاب الإسلامي:  ،الناشر لرائق لابن نجیمالبحر ا: یراجع )    ١(

 .٥/٣٢٣م، ١٩٦٨ - هـ ١٣٨٨: مكتبة القاهرة ، طبعة: والمغني لابن قدامة ، الناشر 

التجارة الإلكترونیة وأحكامها في الفقه الإسلامي  لعلي محمد أبو العز ، : یراجع )    ٢(

، ٢٨٠ص  م ، ٢٠٠٨ /هـ ١٤٢٨ : الأولى طبعة ال-الأردن  – النفائس دار: الناشر 

  .١٦هرمیة لأحمد قرني ص  بعمولة التسویق وحكم

، والتسویق الشبكي من وجهة ١٥حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد قرني ص: یراجع )   ٣(

  .٢١نظر إسلامیة لخالد الجهني ص 

لین مشتركین في بیع  عن جماعة دلا- رحمه االله -  وقد استفتي شیخ الإسلام ابن تیمیة )٤(

السلع هل یقدح ذلك في دینهم؟ وهل لولي الأمر منعهم من غیر أن یظهر علیهم غش أو 

أما إذا كان التاجر الذي یسلم ماله إلى الدلال، قد علم أنه یسلمه إلى « : تدلیس؟ فأجاب

 .غیره من الدلالین، ورضي بذلك، لم یكن بذلك بأس بلا ریب؛ فإن الدلال وكیل التاجر

ٕ                                     وانما تنازعوا في جواز توكیله بلا إذن . والوكیل له أن یوكل غیره كالموكل باتفاق العلماء

وعلى هذا تنازعوا في شركة الدلالین؛ لكونهم وكلاء . الموكل على قولین مشهورین للعلماء

= عبد الرحمن بن :  قیحق ، تمجموع الفتاوى. » فبنوا ذلك على جواز توكیل الوكیل. 
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ً                                                         بأن الوكیل في عقد الوكالة لا یدفع لیصبح وكیلا ؛ بل یأخذ :   ونوقش هذا 

الأجرة المتفق علیها أو قد تكون الوكالة بلا أجر ، أما في التسویق الشبكي 

ً                                                                        مشترك ملزم بشراء البضاعة التي یسوقها ، وبثمن یزید عن ثمن المثل أیضا ، فال ّ
كما أن الوكالة عقد جائز لكل من الطرفین فسخه، ولو بغیر رضا الطرف الآخر، 

 .)١(أما التسویق الشبكي فهو عقد لازم من جهة الشركة ، جائز من جهة المشترك

 هذه تعطي فالشركة المشروعة ، رةالسمس قبیل من  عقد التسویق الشبكي:ً       رابعا 

 الذین العقار أصحاب شأن شأنها وشرائها، منتجاتها على مقابل الدلالة العمولات

 (٢).علیه المشتري بدلالة قام الذي للوسیط المبیع العقار مبلغ ً        جزءا من یخصصون

 بوجود فروق جوهریة بین السمسرة وعمولات التسویق الشبكي :ونوقش هذا الدلیل 

ع معها الإلحاق والقیاس ، فالسمسرة في البیع والشراء عقد یحصل بموجبه یمتن

السمسار على أجر مقابل توسطه في إتمام بیع منتج أو شرائه ، ولا یشترط في 

السمسرة شراء السمسار سلعة ممن یتوسط له ؛ بینما في التسویق الشبكي ، نجده 

ویة أو حتى مقابل منتج ً                                               ملتزما بدفع مبلغ مالي ، إما على سبیل اشتراك عض

یشتریه، حتى یكون من حقه التسویق للشركة، علاوة على أن السمسار یستحق 

نصیبه عن كل معاملة یتوسط لإتمامها، أما في التسویق الشبكي فلا یستحق 

العمولة إلا بشروط كضرورة وجود عدد من المشتركین تحت الشخصین اللذین 

  

 -  المدینة النبویة-مجمع الملك فهد لطباعة المصحف الشریف: الناشر،  بن قاسم محمد=

 .٣٠/٥٧  ،م١٩٩٥/هـ١٤١٦ :طبعة 

، وحكم التسوق الشبكي لوصفي ١٧حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد قرني ص: یراجع )  ١(

 .٤٩عاشور ص 

 ، فاعتبرته من ٕ                                                                  والى هذا استندت لجنة الفتوى بالأزهر في القول بإباحة التسویق الشبكي)  ٢(

تعریف عقلاء الناس بحكم معاملة : یراجع  نص الفتوى في كتاب. باب السمسرة المباحة

 .٣٥ص، ) ت.د(،   -  الزرقاء- الجنان دار: الناشر  ،بزناس، لعلي حسن عبد الحمید 
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 ، أو كشرط التوازن العددي والمستویات اشتریا المنتج بوساطة المشترك الأول

ٕ                                                                         الثلاثة ، وهناك أمر آخر، یتمثل في أن المنتج غیر مقصود لذاته ؛ وانما مجرد 

ً                                                                       ستار لجعل المعاملة تبدو صحیحة شرعا ، فإذا سقط المنتج من قصد التسویق ، 

 اختل ركن من عقد السمسرة الحقیقي وهو العین موضع السمسرة ، ومن ثم فالفرق

  .)١ (ظاهر الأمرین بین

 أن العمولات في التسویق الشبكي من باب الجعالة الجائزة في الإسلام، :ً       خامسا 

 .)٢(والتي یستحقها المشترك عند إتیانه بشركاء جدد

  

   بأن إلحاق التسویق الشبكي بالجعالة غیر سدید لوجود:ونوقش هذا الدلیل 

  :وجوه  بینهما من حقیقي اختلاف

 .الشبكي التسویق بخلاف الشراء ، فیها یشترط لا ةالجعال أن : الأول

 الجعل في الجعالة مقطوع به عند تحقق شرط الجاعل ، أما العمولة في  :الثاني

التسویق الشبكي فهي محتملة ، متوقفة على نجاح المشترك في إقناع الآخرین 

ى بالانضمام إلى شبكته ، كما أن الجعل في الجعالة محدد ، فلا یجوز إلا عل

  .، أما في التسویق الشبكي فالعمولة غیر محددة)٣(عوض معلوم

  

 – ٥٢٧التسویق التجاري وأحكامه في الفقه الإسلامي لحسین الشهراني ص : یراجع )     ١(

 .٢٨٢التجارة الإلكترونیة وأحكامها في الفقه الإسلامي لعلي أبو العز ص  ، و٥٢٨

 ،  وحكم التسوق ٢١ لخالد الجهني ص  إسلامیة نظر وجهة       التسویق الشبكي من)٢(

 .٤٨الشبكي لوصفي عاشور ص 

 . ١٢٦التنبیه في الفقه الشافعي للشیرازي ص:       یراجع )٣(
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ً                                                                المجعول له لو لم یحصل على الجعل ، لا یعد مقامرا ؛ لأنه لم یخسر :الثالث 

ّ                                                                           مالا عائدا له ابتداء ، أما المسوق إن لم یحصل على العمولة ، یكون بذلك قد  ً ً ً

  .)١(خسر ماله دون مقابل

  

الذي یدفعه المشتري في الظاهر ، هو مقابل السلعة ، أن الثمن :  قالوا :ً       سادسا 

  .والعمولة مقابل جهده في التسویق ، وما دامت السلعة قد توسطت فلا قمار ولا ربا

 بأن السلعة غیر مقصودة لذاتها ؛ أما من جانب الشركات فیظهر :ونوقش ذلك   

 بشكل صارخ ٕ                                                           هذا من خلال تركیز جهودها على عملیة التسویق ، وابراز العمولات

ً                                                                           ، دون الالتفات للمنتج ، ووجوده إنما هو ستار وهمي ، ووسیلة للتحایل ، وهروبا 

؛ فلم تلجأ كثیر من شركات التسویق الشبكي إلى )٢(من الوقوع تحت طائلة القانون 

الاستثمار في المنتجات إلا بعد أن صرحت القوانین الغربیة ببطلان الأنظمة 

ً                                                 لى المنتج ، كما أن كثیرا من لوائح شركات التسویق الهرمیة ، التي لا تقوم ع

الشبكي تتعلق بشروط الانضمام ، وصرف العمولات ، وأحكامها ؛ بینما لا 

أما من جانب المشتركین فالمقصود . تخصص لمسألة الشراء إلا فقرات بسیطة 

العمولات لا المنتج ، ویتضح هذا من المقارنة بین عمولات التسویق ، ومنافع 

دولار ؛ ) ١٠٠(منتج ، الذي لا تتعدى قیمته في شركة بزناس على سبیل المثال ال

ً                               دولار شهریا ، كما أن كثیرا من )  ألف٢٥(في حین قد تصل العمولات إلى  ً

المتعاملین مع هذه الشركات ، یشترون المنتج بكمیات كبیرة ، رغم عدم حاجتهم 

  

 ١٧ق بعمولة هرمیة لأحمد قرني صحكم التسوی:       یراجع )١(

 .١٢ لزاهر بلفقیه ص المجهر تحت الشبك ٌ        التسویق:      یراجع )٢(
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ً                                طمعا في الحصول على مال أكثر  ً                        الباهظة ، فیدفعون مالاً                     إلیه طمعا في العمولات

 .)١ (،وهذا هو عین الربا والقمار

  .ً                                              أن العمولات والأرباح من قبیل الهبة الجائزة شرعا: ً       سابعا 

بأن هذا الاستدلال غیر سدید ؛ لأن الهبة من عقود التبرعات ، أما  : ونوقش ذلك

ول على التسویق فمن عقود المعاوضات ؛ فالشركة تشترط شراء منتجها للحص

ً                                                                     العمولة أو ما أطلقت علیه بعض الشركات لفظ الهبة ، فتكون بذلك جزءا من 

المعاوضة ، كما أن العمولة غیر متیقنة ، ولا مضمونة ، فتدخل في المقامرة ، ولو 

 ً                                                                     سلم فلیس كل ما یسمى هبة یصح شرعا كالهبة أو الهدیة على القرض ، والهبة

 الاشتراك لأجل وجدت إنما العمولات ، وهذه )٢(لأجله وجدت الذي السبب حكم تأخذ

 ،ذلك غیر أو هبة أو هدیة سواء الأسماء من أعطیت فمهما الشبكي ، التسویق في

ً     شیئا وحكمها حقیقتها من ذلك ِّ        فلا یغیر
)٣(. 

  

، ٢٧٥- ٢٧٠التجارة الإلكترونیة وأحكامها في الفقه الإسلامي لعلي أبو العز  ص:  یراجع) ١(

 ، وحكم التسویق ٥١٨والتسویق التجاري وأحكامه في الفقه الإسلامي لحسین الشهراني ص

 .١٨ قرني ص سمیرولة هرمیة لأحمدبعم

وهذا ما قرره شیخ الإسلام ابن تیمیة بأن الهدیة إذا وجدت لسبب أخذت حكم ذلك السبب ، )  ٢(

كل من أهدى أو وهب له شيء بسبب یثبت : ":  أصول الشریعة فقال  وجعل ذلك من

ل من أهدى بثبوته ویزول بزواله ویحرم بحرمته ویحل بحله حیث جاز في تولي الهدیة مث

ّ                                                                              له للفرض فإنه یثبت فیه حكم بدل الفرض وكذلك من أهدى له لولایة مشتركة بینه وبین 

ّ                                                                               غیره كالإمام وأمیر الجیش وساعي الصدقات فإنه یثبت في الهدیة حكم ذلك الاشتراك ولو 

بن لاالاختیارات الفقهیة  ."كانت الهدیة قبل العقد وقد وعدوه بالنكاح فزوجوا غیره رجع بها

:  طبعة -  بیروت-دار المعرفة: علي البعلى الدمشقي ، الناشر : تیمیة، تحقیق 

 .٥٥٢م ، ص١٩٧٨ - هـ١٣٩٧

وتاریخ ) ٢٢٩٣٥(فتوى اللجنة الدائمة للبحوث العلمیة والإفتاء برقم : یراجع    )٣(

 . هـ١٤/٣/١٤٢٥
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   :الشبكي التسویق لمعاملة المانعین أدلة: ً       ثانیا 

  : إلیه بعدد من الأدلة ، هي استدل الفقهاء القائلون بالتحریم والمنع على ما ذهبوا 

ربا الفضل وربا النسیئة ، فالمشترك :  أن هذه المعاملة تتضمن الربا بنوعیه :ً     أولا 

ً                                                                         یدفع مبلغا قلیلا من المال ، لیحصل على مبلغ أكبر منه ؛ فهي نقود بنقود مع  ً

َّ                                                      التفاضل والتأخیر ، وهذا هو الربا المحرم بالنص والإجماع
بیعه ، والمنتج الذي ت)١(

ً                                                                           الشركة للعمیل لیس مقصودا لذاته ، وانما هو لا یعدو أن یكون ستارا للمبادلة  ًٕ

، ولما كانت الأحكام تبنى على )٢ (ووسیلة للالتفاف على أحكام الشریعة الغراء

 المقاصد والمعاني ، لا الألفاظ والمباني ، فإن المنتج یسقط عند التكییف الفقهي

  .)٣( تأثیر له في الحكمولا التسویق الشبكي ، لشركات

غبن  إلى المؤدي المحرم الغرر على الشبكي التسویق معاملة احتواء : ً      ثانیا

 ؛ لأن المشترك لا یدري هل ینجح في الحصول على العدد المطلوب من ّ       المسوق

  

  . ١١/٩شرح صحیح مسلم للنووي : یراجع )   ١(

:  ، حیث جاء فیه ٥١٨ه في الفقه الإسلامي لحسین الشهراني ص  التسویق التجاري وأحكام) ٢(

ً                                                                                مما یدل على أن المنتج غیر مقصود في العقد أن كثیرا من المتعاملین مع هذه الشركات " 

یشترون كمیات كبیرة من المنتج مع أنهم لا یستفیدون منها، ومن ذلك أن بعض المتعاملین 

 قد اشترى من – ممن التقیت بهم –ویق الهرمي مع إحدى الشركات التي تعمل بنظام التس

أكثر من ألف ) قرص حاسب آلي یحتوي على علوم شرعیة(ّ                          الشركة التي تسوق لمنتجها 

، وأفادني أن آخر اشترى من هذا ) ریال٧٦٠٠٠٠(ومائتین نسخة مكررة من المنتج بمبلغ 

 لم یشتر هذه النسخ وقد صرح لي هذا المشتري أنه).  ریال٥٠٠٠٠(المنتج ألف نسخة بمبلغ 

الكثیرة من المنتج إلا من أجل الحصول على الهبات الموعودة، بل إن بعض المشترین لا 

 ".ً                                                            یحسن استخدام الحاسب الآلي، فضلا عن الاستفادة من القرص الحاسوبي

 ، والتجارة الإلكترونیة ١٥التسویق الشبكي من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر ص:  یراجع ) ٣(

، ، وفتوى اللجنة الدائمة ٢٧٢ – ٢٧٠مها في الفقه الإسلامي لعلي أبو العز ص وأحكا

 ).٢٢٩٣٥(للبحوث العلمیة والإفتاء برقم 
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المشتركین أم لا ؟ ومهما استمر التسویق الشبكي  ، فلا بد أن یصل إلى نهایة 

المشترك حین انضمامه إلى الهرم هل سیكون في الطبقات یتوقف عندها، ولا یدري 

ً                                                          العلیا منه فیكون رابحا، أو في الطبقات الدنیا فیكون خاسرا ؟ والواقع أن معظم  ً

أعضاء الهرم خاسرون إلا القلة القلیلة في أعلاه ، فالغالب إذن هو الخسارة ، وهذا 

هما أو المجهول العاقبة، هو أصل حقیقة الغرر أي التردد بین أمرین أغلبهما أخوف

نهى « :  قال-  رضي االله عنه –فعن أبي هریرة وقد نهى الإسلام عن الغرر ، 

، والتسویق )١(»رسول االله صلى االله علیه وسلم عن بیع الحصاة ، وعن بیع الغرر

ً                                                                  الشبكي لا یخلو من المخاطرة ، وجهالة الأرباح وغالبا لا یتحقق منها شيء
)٢(.  

ذه المعاملة على أكل أموال الناس بالباطل، لاشتمالها على الغبن تشتمل ه : ً      ثالثا

الفاحش ؛ فإن المستویات الأخیرة من الهرم، الذي لا بد له من التوقف في مرحلة 

 ، بینما لا یستفید من هذا )٣(ما، تشكل الغالبیة الساحقة، وهي التي تتعرض للخسارة

  

) كتاب البیوع ، باب بطلان بیع الحصاة، والبیع الذي فیه غرر (٣/١١٥٣صحیح مسلم )     ١(

 وعن بیع كتاب التجارات ، باب النهي عن بیع الحصاة، (٢/٧٣٩، وسنن ابن ماجه 

 )الغرر

، ٥١٩التسویق التجاري وأحكامه في الفقه الإسلامي لحسین الشهراني ص : یراجع )    ٢(

، وحكم التسوق ٢٧٧والتجارة الإلكترونیة وأحكامها في الفقه الإسلامي لعلي أبو العز ص 

 .٤٧الشبكي في ضوء مقاصد البیوع لوصفي عاشور ص 

امت على دراسة نسبة الرابحین والخاسرین في أنظمة    وقد ذكرت بعض الإحصاءات التي ق)٣(

ّ                                          من المسوقین، أصبحوا غیر فاعلین في النظام %) ٩٥(التسویق الشبكي أن ما یزید عن 
الشبكي خلال فترة زمنیة مدتها عشرة أعوام؛ بینما أظهرت هذه الدراسات أن أفضل نسبة 

، في حین وصلت نسبة %)١٣(رابحین في الشركات التي شملتها العینة البحثیة كانت 

التسویق الشبكي من المنظور الفقهي : یراجع %). ٩٩.٨٧(الخاسرین للشركة نفسها 

 .١٤لأسامة الأشقر ص
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،  )١(ركین بقصد خداع الآخرینالعقد إلا الشركة ، ومن ترغب إعطاءه من المشت

               یا أ یها الذین آمنوا لا تأكلوا أ موالكم (وهذا الذي جاء النص بتحریمه في قوله تعالى 
            َ                         َ     ْ َُ َُ َُ ْ َْ َ ُ َ َ
َِّ ُّ َ

ِ                        بینكم بالباطل  ِ َ َْ ِ ْ ُ َ لا یأكل بعضكم مال بعض : والمعنى : " ، یقول الإمام القرطبي )٢()ْ

والغصوب وجحد الحقوق ، وما لا القمار والخداع : فیدخل في هذا . بغیر حق

ٕ                                                                       تطیب به نفس مالكه، أو حرمته الشریعة وان طابت به نفس مالكه، كمهر البغي 

  .)٣("وحلوان الكاهن وأثمان الخمور والخنازیر وغیر ذلك

وقد صرح الإمام النووي أن هذه الآیة فیها إرشاد إلى أن الأصل في الأموال أن 

مة على أن التصرف في المال بالباطل تكون معصومة ، وعلیه فقد أجمعت الأ

حرام ، الباطل اسم جامع لكل ما لا یحل في الشرع كالربا والغصب والسرقة 

  .)٤(والخیانة وكل محرم ورد الشرع به

تشتمل معاملة التسویق الشبكي على مخاطرة ، هي في حقیقتها قمار مداره  : ً      رابعا

یها مضمن في السلعة ومدسوس في على احتمالیة الغنم والغرم ، فمال المقامرة ف

ثمنها ، وحلبات المقامرة في التسویق الشبكي متداخلة في حلقات قمار غیر منتهیة 

، الرابح فیها هو السابق في الشبكة الذي تتدفق علیه العمولات ، بینما المخاطر هو 

 لیس الشركات هذه في المنتج اللاحق في الشبكة المتعلق بأمل نموها ، ولما كان

  جعل الذي المقصود الحافز إنما للمسوقین ؛ اً     قصودم
    َ ِ
 كانت ولما التسویق، على ُ

 یسقط المنتج فإن ،)٥(والمباني الألفاظ لا على والمعاني المقاصد على تبنى الأحكام

  

وحكم التعامل مع   ،١٥ لزاهر بلفقیه ص  المجهر تحت الشبكي التسویق :یراجع )         ١(

 .ئد سامي السویلم منشورة على موقع صید الفوا لشركة بزناس كوم مقالة

 ).٢٩(سورة النساء ، الآیة رقم )        ٢(

 .٢/٣٣٨ تفسیر القرطبي    )٣(

 .٩/١٤٥یراجع المجموع شرح المهذب    ) ٤(

وزارة الأوقاف : تیسیر فائق ، الناشر . د: المنثور في القواعد للزركشي ، تحقیق : یراجع )   ٥(
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 الفقهیة الوجهة من الأمر ویصبح التسویق الشبكي ، لشركات الفقهي التوصیف عند

 الأشخاص فیه ویدفع الشركة ، فراد تدیرهمأ من اشتراكات تجمیع كونه یعدو لا

الشركة  لعمولة بالإضافة أعلاها ، في من سبقهم حوافز الشبكة أسفل في هم الذین

   (١).مقامرة حلقات یتكون من حقیقته في الشبكي فالتسویق ؛

اشتمال هذه المعاملة على الغش والتدلیس والتلبیس على الناس ، من جهة إظهار : ً       خامسا 

ً                                                                                  ، وكأنه هو المقصود في المعاملة ، أو المبالغة والتهویل في فوائد المنتجات، طمعا في المنتج 

توسیع الشبكة التسویقیة والحال على خلاف ذلك ، أو إغرائهم بالعمولات الكبیرة التي لا تتحقق 

ْ     من :(  ، وقد قال النبي صلى االله علیه وسلم )٢(ً                                       غالبا ، وهذا في الحقیقة من الغش المحرم َّ     غش َ َ

ِّ              فلیس مني ِ َ ََْ()٣( .  

بأن الشركات العاملة في مجال التسویق الشبكي تقدم منتجات نافعة : ونوقش ذلك 

ذات فوائد كثیرة ، فینتفي بذلك الغرر ، والقمار ، وأكل أموال الناس بالباطل ؛ إذ 

  .إن وجود السلعة ینفي وجود هذه المحرمات 

ي معاملة التسویق الشبكي واشتماله بأن دعوى تمیز المنتج ف: وأجیب عن ذلك 

على منافع مقصودة لذاتها ، هي دعوى ینقضها واقع المشتركین أنفسهم ؛ إذ 

  

 .٢/٣٧١، هـ ١٤٠٥:  الطبعة الثانیة -  الكویت –والشئون الإسلامیة 

التسویق التجاري  ، ١٩التسویق الشبكي من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر ص:  یراجع )  ١(

 .  ، وفتوى اللجنة الدائمة وقد سبقت الإشارة إلیها٥١٩وأحكامه لحسین الشهراني ص 

من صور الغش والاحتیال فهذا النوع من التسویق في الحقیقة یصنف من حیث المبدأ ض)  ٢(

وقد ظهرت دراسات وأبحاث تحذر من هذه الشركات ، والوهم والتغریر التي توقع   ،التجاري

أتباعها ، وتأتیهم من جهة الطمع ، وتجعلهم یحلمون بالثراء السریع ، مقابل مبالغ معینة 

یبذلونها ، وهي في نهایة الأمر تصب في جیوب أصحاب هذه الشركات ، ولا یحصد 

  ،   ٢١٨ فقه المعاملات المالیة المعاصرة لسعد الخثلان ص :یراجع . الأتباع سوى السراب 

كتاب الإیمان باب قول النبي صلى االله (١/٩٩الحدیث أخرجه الإمام مسلم في صحیحه ) ٣(

 .عنه االله رضي هریرة أبي حدیث ، من) من غشنا فلیس منا: علیه وسلم
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ینصب اهتمامهم الأول على العمولات وكیفیة تحصیلها ، حتى لو أدى ذلك إلى 

  ).١(شراء المنتج بكمیات هائلة لا حاجة له بها

 صفقة، في الصفقتین ومن في بیعة ، معاملة التسویق الشبكي من البیعتین :ً      سادسا

 االله رضي -  هریرة أبي النهي عنها في حدیث جاء التي البیع في الشرطین ومن

  نهى رسول االله صلى االله علیه وسلم عن بیعتین في بیعة: (قال  -  عنه
                                                           ٍ ِ
َ َْ ْ ْ ََ َ َِ َ ْ َ()٢(.  

َ             نهى رسول االله: (قال  -   عنه االله رضي -  عبد االله بن مسعود  وفي حدیث َ 

ٍ                                                         صلى االله علیه وسلم عن صفقتین في صفقة واحدة ِ ٍ َِ َ َ َْ َْ َِ َْ ْ َ()٣(.  

َّ          صلى االله - ُ                أن رسول االله - رضي االله عنهما - وفي حدیث عبد االله بن عمرو

             لا یحل سلف وبیع، ولا شرطان في بیع، ولا ربح ما لم یضمن، : ( قال- علیه وسلم 
                                                      َ ُ ُ َ َ َِ ٍِ ٌ ْ ٌ َ
ُّ ِ

َ                    ولا بیع ما لیس عندك ُ()٤(.  

  

 ) .١(، هامش رقم  ٥١٨التسویق التجاري وأحكامه لحسین الشهراني ص : یراجع)   ١(

أبواب البیوع، باب ما جاء في النهي عن  (  ٢/٥٢٤الحدیث أخرجه الترمذي في سننه )    ٢(

والعمل على هذا عند . حدیث أبي هریرة حدیث حسن صحیح:" ، وقال ) بیعتین في بیعة

 ٨/١٤٢ ، والبغوي في شرح السنة ١٥/٣٥٨، الإمام أحمد بن حنبل في مسنده " أهل العلم

هذا حدیث : "، وقال ) ب البیوع ، باب النهي عن بیعتین في بیعة وعن بیع وسلفكتا(

  .٥/١٤٩إرواء الغلیل  في الألباني حسنه وكذا ، " حسن صحیح

  ً                                 ، وأخرجه موقوفا على ابن مسعود ٦/٣٢٤ المسند فيً                   بهذا اللفظ مرفوعا  أحمد أخرجه)    ٣(

َ              لا تصلح س  (:  بلفظ -   عنه االله رضي - ُ ُ ْ َ ٍ                      فقتان في سفقةَ َِ َْ َْ ِ ً                            بإبدال الصاد سینا ، المسند  )  َ

  " .صحیح لغیره : "  ، وقال محقق المسند شعیب الأرنؤوط ٢٦٩ / ٦

كتاب الإجارة ، باب في الرجل یبیع ما لیس  (٢/٣٠٥الحدیث أخرجه أبو داود في سننه )   ٤(

 في كراهیة بیع ما لیس  باب ما جاءأبواب البیوع،  (٢/٥٢٦، والترمذي في سننه )عنده 

ى، وقال ) كتاب البیوع (٢/٢١، والحاكم في المستدرك " حسن صحیح : " ، وقال ) عندك

 .، ووافقه الذهبي في التلخیص " هذا حدیث على شرط جملة من أئمة المسلمین صحیح:" 
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 وجه على عقد في عقد یشرط أن والشرطان والبیعتان الصفقتان به فسرت مماو

اشتملت ، وبالتأمل في صور معاملة التسویق الشبكي یتبین أنها )١(محرم إلى یؤدي

على بیعتین في بیعة عند الشركات التي تشترط شراء المنتج ، وعقدین في عقد 

ٕ                                              واحد ، حیث تضمن العقد بیعا للمنتج واجارة للت سویق في الوقت ذاته، وهذا منهي ً

  .ً         عنه شرعا

بأن التسویق أمر لا تشترطه الشركة على أحد من المشتركین ، بل : ونوقش ذلك 

ً                                                                            هو أمر عائد إلى رغبتهم الشخصیة بعد شراء المنتج لا قبله ، وذلك اجتنابا للبیع 

  .ً                                   المنهي عنه شرعا وهو بیعتین في بیعة

 المجیزون یتنبه له لم الذي الشبكي التسویق دعق في الإشكال بأن: وأجیب علیه 

 المشتري ٕ       واعطاء والغرر والجهالة ، القمار فیه أثمر التركیب مركب عقد أنه :هو

 آخر، عقد وهذا عقد المركب فهذا العقد یجیز لا یسوق أن دون لیشتري الخیار

 لا فاظوتلاعب بالأل للأمور، وقلب خلط آخر، بعقد ً       استدلالا المركب العقد ٕ       واجازة

  .الحكم في فائدة ولا له معنى

 :الترجیح 

بعد هذا العرض لآراء الفقهاء وأدلتهم التي استدلوا بها والمناقشات والردود 

والإجابات الواردة علیها ؛ یتضح أن ما ذهب إلیه أصحاب الرأي الثاني القائلون 

لامتها من بالمنع والتحریم هو الراجح والأولى بالقبول ؛ وذلك لقوة أدلتهم ، وس

في حین أن أدلة القائلین بالجواز لم تسلم من المعارضة ، المناقشة والمعارضة ، 

 أكان سواء أشكاله، بكل الشبكي التسویق شركات مع التعامل فإنه یحرم وعلیه

 من الاستفادة بهدف ذلك كان أم العمولات نظام من الاستفادة بهدف التعامل معها

  

 .٩٠ ص لعبد االله العمراني المركبة المالیة العقود: یراجع    )١(
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ة التسویق الشبكي بصورها المعمول بها تتعارض مع وذلك لأن معامل، )١(المنتجات

شرع الإسلام مقصد حفظ المال من جهة الوجود والعدم، المقاصد الشرعیة ،  فقد 

فهو من جهة الوجود صیانتها وتنمیتها وحسن التدبیر والادخار، ومن جهة العدم 

ً        غصبا المنع من الاعتداء علیها وعدم التبذیر والإضاعة وتحریم الاعتداء علیه

ً                                                                         وسرقة وغشا وخدیعة فلا یحل ، ولا یقتصر هذا المفهوم على النهب والسرقة فقط ، 

 وبالنظر إلى حال التسویق الشبكي الیوم ،)٢(بل یشمل التحایل على أموال الآخرین

 والنصب السمة الظاهرة له ، إضافة إلى أن بعض التطبیقات الاحتیالفقد أصبح 

، وتعیق النهضة ، كما أنها تؤصل للتعاون على تفسد المجتمع للتسویق الشبكي 

الإثم والعدوان ، حیث یسوق المسوقین من خلالها جملة من المحاذیر الشرعیة 

وفساد  كالغش والخداع والغرر والكذب والقمار وأكل أموال الناس بالباطل ،

اقتصادي واجتماعي ، ومصادمة حقیقیة لمقاصد الشریعة الإسلامیة التي أمرت 

  .اظ على أموال المكلفین وأوقاتهمبالحف

  

زیادة  التسویق مخصص فعه بد بالباطل أكل المال على الشركة یعین املالمتع أن  ذلك  )١(

 المنتج هذا شراء برضائه أنه إلى له ، إضافة غبن ذلك وفي للمنتج ، الحقیقیة التكلفة على

 من المحظور في لذلك نتیجة یقع المقامرة ، وقد حلقات من حلقة تكوین في ساعد یكون قد

التسویق :  یراجع .للتسویق قصده دفعه فیتحول الذي راكالاشت مبلغ لتعویض خلال توجهه

   . ٢٠ – ١٩الشبكي من المنظور الفقهي لأسامة الأشقر ص 

 المعاملات والمقاصد لعبد االله بن بیه ، بحث مقدم للدورة الثامنة عشرة للمجلس الأوروبي ) ٢(

 .٢٦ م ، ص٢٠٠٨یولیو /  هـ ١٤٢٩رجب /  باریس ، جمادى الثانیة–للإفتاء 
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  المبحث الرابع

   الشرعیةهبدائلولتسویق الشبكي اآثار 

  

  :الآثار المنعكسة للتسویق الشبكي : ً     أولا 

ً                                                                       التسویق الشبكي یحدث أثارا أخلاقیة واقتصادیة واجتماعیة سیئة تصادم مقاصد 

  : الشریعة وغایاتها ، ویتضح ذلك من خلال ما یأتي 

  :  الآثار الاقتصادیة للتسویق الشبكي )أ(

ً                                                                       مما لا شك فیه الدعایة والإعلان تعتبر جزءا من عملیة التسویق في ظل الاقتصاد 

المعاصر، فهي تقرب وتعرف المنتج وتبین خصائصه وتحاول إقناع الزبون بأهمیته 

 إلا ، وهذه خدمة لا غبار علیها ، إلا أن هذا النوع من التسویق یحتكر الدخول فیه

ٕ                                             المطلوبة وبالأسلوب المحدد في نظامه ، والا فما  ً                                لمن دفع رسوما والــتـزم بالشروط

ن السر، مهو الفرق بینه وبین الاتجاه مباشرة إلى سوق تلك السلع ، وهنا یك

اقتناء : المروجون إقناع زبائنهم أن هذا الأسلوب یوفر خدمتین  هؤلاء یحاول إذ

  . قناع أشخاص آخرینوالحصول على عمولات بإ، سلعة 

، ولا مانع من أخذ الأجرة والعمولة على تسویق  إنه لا مانع من تسویق المنتجات

الآلیة التي  ، ، ولكن المانع هنا هو الآلیة التي تمنح من خلالها العمولات المنتجات

، تعد آلیة ظالمة مخادعة لأنها تعطي  تقسم بواسطتها العمولات على المشتركین

  .لأكثر بدون وجه حق الأقل جهد ا

ویجزم غالبیة علماء الاقتصاد أن التسویق الشبكي لا یسهم في التنمیة الاقتصادیة 

ً                                                                          ، كما أنه لا یحدث نقلة اقتصادیة بل یؤثر سلبا على اقتصاد الدول ، كما أنه لا 

ٕ                                                                     یحقق التنمیة الاقتصادیة من المنظور الإسلامي ، وانما یحقق بیئة استهلاكیة 
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نزف نسبة عالیة من الأموال والجهود كان یمكن توجیهها إلى مشروعات َّ           ومقنعة تست

   .)١(استثماریة تستوعب تشغیل معظم العاطلین

، یمثل )مشروعة بطریقة غیر(مما لا شك فیه أن انتشار نشاط التسویق الشبكي و

حالة عدم الاستفادة  ، خاصة فيوطني  أمام الاقتصاد الً         حقیقیاً         وتحدیاً        كبیراً     خطرا

زیادة استثمارات الدولة،  نه كنوع من أنواع التجارة الإلكترونیة التي تساهم فيم

   :حیث قد یتسبب في الآتي

لتمویل نتیجة زیادة الطلب علي العملة الصعبة الوطنیة  العملةانخفاض قیمة   ١-

 المنتجات التي یتم تسویقها من خلال التسویق الشبكي ، وتراجع الاستثمارات شراء

   . في مصرالأجنبیة

عدم استفادة الدولة من الأموال المستثمرة في هذا وغیاب الرقابة المالیة   ٢-

  . للضرائب أو دفع الرسومهاعوض خنتیجة لعدم النشاط ، 

 ة ، حیث أنه قائم علي تشجیع شراء المنتجاتوطنیالإضرار بالصناعة ال ٣-

   .ق المصريالأجنبیة المتواجدة بالفعل في السوق المحلي ، وتنافس السو

؛ حیث تغیر مفهوم العمل  �                                                  تأثر منظومة العمل التقلیدیة سلبیا بهذه المعاملة- ٤

ََّ                                                                                 من العمل المنظم إداریا إلى العمل المطلق من قیدي السلطة والمسؤولیة اللذین بهما  �

، وكذلك المحاسبة على مدى مشروعیة  یمكن القیام بالمتابعة والتعدیل للأداء

  .دمة في العملالأدوات المستخ

  

وقد أكد غالب الاقتصادیین المعارضین للتسویق الشبكي على أن الخسارة الاقتصادیة )  ١(

شبهات حول التسویق : یراجع . المترتبة على التسویق الشبكي تفوق الخسارة في القمار 

وراجع كذلك هذا الرابط . الشبكي لحسین شحاته ، مقالة منشورة على الشبكة العنكبوتیة 

-http://www.mlm: عنكبوتیة على الشبكة ال

thetruth.com/ShockingMLMstats.htm  
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بسبب تضخم أرباح فئة معینة من  زیادة أعداد المهمشین والفقراء في المجتمع ، ٥-

   )(١).من یشتركون في هذا النشاط(المجتمع 

  :  الآثار النفسیة للتسویق الشبكي )ب(

یحاول المروجون لشركات التسویق الشبكي التأثیر على الجانب النفسي بأن هذه 

ى مصادر الثروة في العالم بعد قطاع البترول والاتصالات الشركات هي ثالث أقو

ً                                                                             وأنها تدخل إلى عالم الثروة والمال الملایین من المشاركین سنویا ، وأنها تختلف  ، ُ

ً                                   قانونیا لدى معظم دول العالم ، مما  تماما عن أسلوب التسویق الهرمي المحظور

 طالبا ، یصرف جل ً                                            الشخص الذي انخرط في النظام سواء كان عاملا أو یجعل

التي  العمولات في مركزه والتفكیر ٕ                                             تفكیره واهتمامه في جلب واقناع الزبائن وتحسین

یجنیها أسبوعیا أو شهریا، فیعیش على هذا الهاجس ، فیزهد في عمله ویــفــقد 

بل یزهد في مواصلة  ً                        ومذاكراته إن كان طالبا، أو علمه فیه إن كان عاملا، التركیز

فینقطع  رزق سهل یسیر، لنیل الشهادة إذا أحس أنه قد وجد موردالتعلم الجاد 

  .طلب العلم و الزهد في العمل الیومي المطلوب عن

  :الآثار الاجتماعیة للتسویق الشبكي ) جـ(

لا تقتصر الآثار السلبیة للتسویق الشبكي على الناحیتین النفسیة والاقتصادیة 

ماعیة كذلك ؛ إذ یسعى المتعاملون به فحسب ، بل تمتد إلى إفساد العلاقات الاجت

ً                                                                  لجعل علاقاتهم الاجتماعیة محققة إضافة مالیة من خلال السعي بضم الأقارب 

یات ً                                                                 والأصدقاء والزملاء في هذه الشركات ؛ مما یؤثر سلبا على القیم والأخلاق

 – الثبات في الأمة ومرام بعث الأنبیاء والمرسلین الإسلامیة ، والتي تمثل عنصر

  

، http://www.ifta-learning.net/mofti٢٢٣ موقع دائرة الإفتاء المصریة،:   یراجع )١(

ین فوزي اللواتي  لنسرالتسویق الشبكي بین التجریم والتحریم ، وم٢٠١٦/ ١١/ ٢٨بتاریخ 

 .م١٥/٨/٢٠١٣: ، مقالة منشورة على شبكة الإنترنت بتاریخ 
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قال رسول االله :   فعن أبي هریرة رضي االله عنه قال - هم الصلاة والسلام علی

        إنما بعثت لأتمم صالح الأخلاق: (صلى االله علیه وسلم 
  
    

     
                          ِ َ ْ َ ُْ َ ُ

ِ ِ
َ َ ِّ َ

ِ ُ ْ َ َّ
ِ()١( .  

ولا یقال بأن السعي لإقناع الأقارب بالانخراط في التسویق الشبكي هو من باب 

ُ                                   یحسن وضعهم المعیشي ، وذلك لأنهم لو حب الخیر لهم كي یربحوا ، ویظفروا بما 

اقتنعوا بالفكرة واجتهدوا في التسویق قد یخسروا جهودهم وأموالهم إذا لم یتمكنوا من 

ً                                                                        استیفاء الشروط التي تطلبها شركات التسویق الشبكي ، وهذا بلا شك یؤثر سلبا 

 على العلاقات الاجتماعیة التي سدت الشریعة الإسلامیة كل منافذ الإفساد

  .ً                                                             والإسقاط من تغریر وغش وخدیعة وكذب ونحو ذلك حفظا للأمن الاجتماعي

  : ة للتسویق الشبكي الشرعی البدائل: ً       ثانیا 

 أن معاملة التسویق الشبكي تعد إحدى النوازل من خلال ما تقدم اتضح لقد

ً                                                                         الاقتصادیة المعاصرة التي اختلفت فیها آراء الفقهاء المعاصرین، تبعا للاختلاف 

رأي جمهور العلماء ترجیح إلى تصورها وفهم حقیقتها ، وقد انتهى الباحث في 

التسویق الشبكي بكافة صوره وأشكاله بطلان وتحریم المعاصرین الذي ذهب إلى 

لاشتماله على جملة من المحاذیر الشرعیة ، وهنا یطرأ تساؤل عن البدیل الشرعي 

َّ                          المحرمة ، وأرى أن حل هذه المعاملة لهذه قیام نظام تسویق یتمثل في  یةالقض َ

ً                                                                 شبكي حقیقي ینتفي معه العناصر المحرمة ویصبح قائما على بیع منتجات 

وخدمات حقیقیة للمتعاملین من خلاله دون الحاجة إلى دفع مبلغ مالي أو الانضمام 

  

، البیهقي ) باب حسن الخلق  (١٠٤الحدیث رواه الإمام البخاري في الأدب المفرد ص )    ١(

، والحاكم ) كتاب الشهادات ، بیان مكارم الأخلاق ومعالیها (١٠/٣٢٣ في السنن الكبرى

ب آیات رسول االله صلى االله علیه و سلم التي هي دلائل من كتا(٢/٦٧٠في المستدرك 

الذهبي قي ، ووافقه " هذا حدیث صحیح على شرط مسلم و لم یخرجاه: " ، وقال ) النبوة

  .١٤/٥١٢ ، والإمام أحمد في المسند التلخیص

 



       

    ١٢١٧

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

 ذوي  أو قیام شركات التسویق الشبكي بدعوة إلى نظام التسویق متعدد المستویات ،

 عمیل كل على محددة عمولة مسوق كل وتمنح ، كمسوقین لدیها للعمل الكفاءة

 الشارع اشترطها التي الأخرى الشروط مراعاة مع ، الشركة بالانضمام إلى یقنعه

  . )١(فساده أسباب وتجنب ، البیع عقد لصحة

 وقد ضبطت دائرة الإفتاء الأردني مجموعة من الشروط الشرعیة لصحة التسویق 

  :)٢(الشبكي وهي

ألا یشترط على الوسیط المسوق مبلغا مقدما من المال ولا ثمنا لشراء :  ولالأ

  . منتج؛ خروجا من شبهة الربا والقمار

أن یكون المنتج حقیقیا یباع بسعر السوق أو أقل؛ خروجا من الغرر : الثاني

  .والتدلیس، وحتى لا تكون العمولات والأرباح هي المقصود للشركة والمسوق

ون عمل الوسیط مقابلا لجهد أو عمل؛ حتى لا تكون أجرة الوسیط أن یك:  الثالث

ٕ                                                                          سحتا، فیشترط أن یكون الجهد المبذول حقیقیا بسمسرة مباشرة أو متابعة واشراف 

مستمر وعمل جماعي، فلا یجوز للطبقة الأولى أن تستربح على جهود الطبقة 

م، فینبغي تقیید الثالثة والرابعة مثلا دون بذل جهد عمل حقیقي في التسویق معه

الطبقات بعدد معین كخمسة أو ستة مثلا لیتمكن صاحب الطبقة الأولى من بذل 

  .جهد عمل حقیقي معهم

 ألا تحرم الشركة المسوق من أجرته بالكامل عند عدم قیامه بجزء من : الرابع

عمله؛ منعا من أكل أموال الناس بالباطل، فالمسوق یستحق عمولته على قدر 

ام به، ولا یصح شرعا للشركة حرمان المسوق من العمولة إن حقق الجزء الذي ق

  

 .٢٢حكم التسویق بعمولة هرمیة لأحمد قرني ص : یراجع    ) ١(

، صدرت بتاریخ )٩٦١(لشرعیة في نظام التسویق الشبكي رقم فتوى الضوابط ا: یراجع   ) ٢(

 .م٢٠١٦/ ٨/ ١٠



       

    ١٢١٨

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

مبیعات من جهة الیمین فقط مثلا؛ لأن الشركة استفادت من عمل المسوق دون 

  .مقابل

 مراعاة ضوابط التجارة الإلكترونیة، ومنها وجوب تقابض البدلین في : الخامس

  .رة بالمحرماتتجارة الذهب والفضة، ومراعاة ضوابط الصرف، وعدم المتاج

 الالتزام بأخلاقیات الإسلام في العمل من تجنب للغش والخداع والتزویر : السادس

  .والإضرار بالآخرین وغیر ذلك

 الالتزام بالقوانین والأنظمة في الدولة التي تعمل فیها شركة التسویق : السابع

  . أحكم  أعلم و-  تعالى - الشبكي؛ منعا من الإضرار بالاقتصاد الوطني، واالله 

وهذه الضوابط تتفق مع المعاییر المالیة الشرعیة لكفاءة التسویق الشبكي وجعله 

  . أعلم وأحكم  ،نشاطا خادما للاقتصاد الحقیقي

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



       

    ١٢١٩

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

  : الخاتمة 
الحمد الله الذي بنعمته تتم الصالحات ، وبعد هذه الجولة في كتب التراث الإسلامي 

كة الإنترنت ، والاستقراء للفتاوى والنصوص والأبحاث العلمیة المنشورة على شب

  : النتائج  .تتبعها بعض التوصیاتالمتصلة خلص الباحث إلى جملة نتائج 

المتحدة الأمریكیة  الولایات في ظهر النشأة حدیث نظام الشبكي  التسویق-  ١

 بالمسوقین التغریر طریق عن عناء دون طائلة وأموال أرباح كسب إلى یهدف

 .هب المتعاملین

ً                           باعتباره لقبا وعلما بأنه  الشبكي ُ               یعرف التسویق-  ٢ أسلوب تسویقي یعتمد على : ً

ویقوم على أساس تجنید شبكات من الأعضاء الجدد للترویج  شبكة من العملاء ،

 .مالیةما مقابل عمولات  شركة لمنتجات

 التسویق الشبكي یعد إحدى النوازل الاقتصادیة المعاصرة التي تحكم  عقد- ٣

  .بقواعد وضوابط فقه المعاملات المالیة 

عقد التسویق الشبكي لا یصح توصیفه على عقد السمسرة ولا على عقد  -  ٤

ة الجعالة ولا على عقد الوكالة وغیرها لما بینه وبین هذه العقود من الفروق الظاهر

  .الناتجة عن التركیب والشروط المصاحبة 

 یرى الباحث أن الوصف الفقهي المناسب لعقد التسویق الشبكي أنه بیع نقود – ٥

  .بنقود مع التفاضل والتأجیل في أحد العوضین 

التسویق الشبكي بكافة صوره وأشكاله لاشتماله على جملة من بطلان وتحریم  - ٦

  .المحاذیر الشرعیة 

ً                                                 حدث آثارا أخلاقیة واقتصادیة واجتماعیة سیئة تصادم ُ           الشبكي ی التسویق-٧

  .مقاصد الشریعة وغایاتها

  



       

    ١٢٢٠

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

  : التوصيات 

 أوصي نفسي وجمیع المسلمین بتقوى االله عز وجل ، وتحري الحلال والبعد -  ١

عن الحرام ، وعدم الاغترار بمجرد الدعایات ، بل علیهم التأكد وسؤال أهل العلم 

   .عما أشكل

وصي الأقسام العلمیة في الكلیات الشرعیة ، والمراكز البحثیة ببذل الجهد في  أ-  ٢

 في الشبكي التسویق حكم بیان على العملو ،بحث ما یجد من النوازل لبیان حكمها 

 كانت مهما شراكه في الوقوع خطر منمسلمین ال الوسائط لتوعیة مختلف

  .والمغریات المسوغات

د وعلى آله وصحبه ومن تبعه بإحسان إلى یوم وصلى االله على نبینا محمهذا 

ً                         الدین وسلم تسلیما كثیرا ً.  

  وآخر دعوانا أن الحمد الله رب العالمین 

  

  

  

  

  

  



       

    ١٢٢١

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

  ثبت بأهم المصادر والمراجع

  

   .                القرآن الكریم -

            دار الفكـــر ،   :                                                                أحكـــام القـــرآن لابـــن العربـــي ، تحقیـــق محمـــد عبـــد القـــادر عطـــا ، الناشـــر -

     ) . ت  .  د (      بیروت 

                 دار إحیــاء التــراث   :                                                    م القــرآن للجــصاص ، تحقیــق محمــد الــصادق قمحــاوى ، الناشــر      أحكــا-

   .    هـ    ١٤٠٥         بیروت  -

    دار   :                             علــي البعلــى الدمــشقي ، الناشــر   :                                            الاختیــارات الفقهیــة لتقــي لابــن تیمیــة ، تحقیــق -

   .  م     ١٩٧٨  -  هـ    ١٣٩٧  :        طبعة -       بیروت-       المعرفة

            دار البــشائر   :                      د عبــدالباقي ، الناشــر         محمــد فــؤا  :                                     الأدب المفــرد للإمــام البخــاري ، تحقیــق -

   . م    ١٩٨٩  /      هـ     ١٤٠٩  :                  الطبعة الثالثة -        بیروت –        الإسلامیة 

               زهیـــر الـــشاویش ،   :                                                           إرواء الغلیـــل فـــي تخـــریج أحادیـــث منـــار الـــسبیل للألبـــاني ، إشـــراف-

     . م    ١٩٨٥  -     هـ     ١٤٠٥  :                 الطبعة الثانیة-        بیروت –              المكتب الإسلامي   :       الناشر

                                                    الشبكي لبیبـرس ، منـشور علـى شـبكة الإنترنـت عـن طریـق مؤلـف                      أسرار وخبایا التسویق   -

   .                                   الكتاب بوصلات مباشرة من موقع الكتاب 

           دار الكتــــاب    :                                                           أســــنى المطالــــب فــــي شــــرح روض الطالــــب لزكریــــا الأنــــصاري ، الناشــــر -

     ) . ت . د (         الإسلامي ، 

     ) . ت . د (    ،                  دار الكتاب الإسلامي  :           ،الناشر                                   البحر الرائق لزین الدین ابن نجیم-

ـــصنائع فـــي ترتیـــب الـــشرائع للكاســـاني ، الناشـــر- ـــدائع ال ـــة ، الطبعـــة   :                                                   ب                            دار الكتـــب العلمی

     . م    ١٩٨٦  /    هـ     ١٤٠٦  :        الثانیة

       الأولــى،   :         الطبعــة-       بیــروت–                  دار الكتــب العلمیــة   :                                    البنایــة شــرح الهدایــة للعینــي ، الناشــر  -

   .   م    ٢٠٠٠  /      هـ     ١٤٢٠

    ).       الانترنت (          على شبكة ة         د ، منشور       رنا احم  ،            لمحمود حامد  ة     مقال                     تاریخ التسویق الشبكي  -

   . م    ١٩٨٦ :      طبعة-       بیروت–           كتب العلمیة      دار ال  :                                تاج العروس للزبیدي ، الناشر-

    دار  :                            لعلـي محمـد أبـو العـز ، الناشـر       الإسـلامي      الفقـه   فـي         وأحكامهـا           الالكترونیـة          التجـارة-

   . م     ٢٠٠٨  /  هـ     ١٤٢٨  :      الأولى         الطبعة-      الأردن  –       النفائس



       

    ١٢٢٢

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد

 عقد التسويق الشبكي في ميزان الفقه الإسلامي دراسة تأصيلية فقهية مقارنة

      علـــى               ، مقالـــة منـــشورة           جـــون تـــایلور  ل                      تـــسویق متعـــدد المـــستویات                     تحریفـــات نمطیـــة حـــول ال  -

   .                  الشبكة العنكبوتیة 

  –         التدمریــة   :         ، الناشــر                                                          التــسویق التجــاري وأحكامــه فــي الفقــه الإســلامي لحــسین الــشهراني-

   .  م     ٢٠١٠  :        طبعة –       الریاض 

      ، بحـــث  "ّ                   ّاشـــتر لتـــسوق فقـــد تكـــسب  "                                               التــسویق الـــشبكي تحـــت المجهـــر لزاهـــر ســـالم بلفقیــه -

ـــــــــــشو ـــــــــــوان التـــــــــــالي    من ـــــــــــى العن ـــــــــــد الإســـــــــــلامیة عل ـــــــــــع صـــــــــــید الفوائ ـــــــــــى موق   :                                                  ر عل
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                                                                       التــسویق الــشبكي مــن المنظــور الفقهــي لأســامة عمــر الأشــقر ، بحــث منــشور فــي مجلــة -

   .    ٢٠٠٦                                      الزرقاء للبحوث والدراسات، العدد الأول، 

    علـى                                  إسلامیة لخالد الجهنـي ، بحـث منـشور    نظر     وجهة   من  )       الهرمي (                   التسویق الشبكي -

   .                          موقع شبكة الألوكة الالكتروني

   .  م      ٢٠٠٩        الأولى ،       الطبعة         البلوشي،                            الشبكي نشأته ومستقبله لحمزة        التسویق  -

   .  م     ٢٠٠٩                                         التسویق للجمیع لرءوف شبایك ، إصدارة مارس   -

  -                                                لأحمد شاكر العسكري ، دار الشروق للنـشر والتوزیـع -      اتیجي          مدخل استر  -        التسویق   -

   .  م     ٢٠٠٠  :              الطبعة الأولى   -    عمان

 –         الجامعیـة           المطبوعات      دیوان       نوري ،                    والاستراتیجیات لمنیر          المعلومات     مدخل        التسویق  -

    ). ت . د   : (               الطبعة الثانیة    -       الجزائر

    دار  :         ،الناشر        الحلبي   ید    الحم    عبد    حسن     لعلي      بزناس       معاملة     بحكم      الناس     عقلاء      تعریف  -

    ). ت . د (   -          الزرقاء –       الجنان

          بحـث منـشور         الیمنـي ،       العزیـز    عبـد   بـن      لمحمد      وحكمه        والهرمي       الشبكي        التسویق      تكییف  -

   . م    ٢٠١٢ / ٥ /  ١٩                         الفقهاء الإلكتروني بتاریخ                على موقع منتدى

  :   ق     تحقیـ                                                                     التنبیه في الفقه الـشافعي لأبـي إسـحاق إبـراهیم بـن علـي بـن یوسـف الـشیرازي ،   -

   .   هـ     ١٤٠٣  –        بیروت –           عالم الكتب   :                              عماد الدین أحمد حیدر ، الناشر

   .  )  ت . د (                      دار الشعب ، القاهرة  :      الناشر  ،         للقرطبي        الكریم                     الجامع لأحكام القرآن   -

                 دار الغــرب الإســلامي   :       الناشــر    ،                بــشار عــواد معــروف  :  ق یــ  حق     ، ت      لترمــذي ل              الجــامع الكبیــر   -

   .   م    ١٩٩٨  :       طبعة–         بیروت–

     ) .  ت   .  د (                                          قي على الشرح الكبیر ، دار الفكر ، بیروت ،              حاشیة الدسو-



       

    ١٢٢٣

 بالإسكندرية للبنات ةوالعربي الإسلامية الدراسات كلية لحولية والثلاثين الرابع العدد من  الثانيالمجلد
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                                                                          حاشــــیة رد المحتــــار علــــى الــــدر المختــــار لابــــن عابــــدین ، دار الفكــــر للطباعــــة والنــــشر -

   .    م     ١٩٩٥  /     ه     ١٤١٥  :                  والتوزیع ، بیروت 

                                                                       حكــم التعامــل مــع شــركة بزنــاس كــوم لــسامي الــسویلم ، بحــث منــشور علــى موقــع صــید -

   .htm.  http://www.saaid.net/fatwa/f٤١        الفوائد 

                                                                           حكـم التـسوق الـشبكي فـي ضــوء مقاصـد البیـوع لوصـفي عاشــور أبـو زیـد ، مقالـة منــشورة -

ــــوعي الإســــلامي الكویتیــــة ، العــــدد             هـــــ ، أغــــسطس     ١٤٣٤      رمــــضان   )    ٥٥٣ (                                    بمجلــــة ال

   . م    ٢٠١١

  ،     الحـق     مجلـة   فـي      منـشور             قرنـي ، بحـث                                    حكـم التـسویق بعمولـة هرمیـة لأحمـد سـمیر-

  ،    عـشر       الـسادس      العـدد             الحقـوقیین ،       بجمعیـة          والدارسـات       البحـوث     لجنـة   عـن        الـصادرة

   . م    ٢٠١١      فبریر        الموافق   هـ    ١٤٣٢     الأول     ربیع

   مـن       معاصـرة      مالیـة      قـضایا       لمـؤتمر     مقـدم    بحـث            المحامیـد  ،              الهرمیـة لـشویش          السمـسرة-

   .  م     ٢٠٠٤   -      الأردن  –     زرقاء  ال      جامعة                 ، كلیة الشریعة ،            منظور إسلامي

   . د (            دار الفكــر ،   :                                     محمــد محیــي الــدین عبــد الحمیــد ، الناشــر   :                        ســنن أبــي داود ، تحقیــق -

     ).  ت

  -                        دار إحیــاء الكتــب العربیــة   :                             محمــد فــؤاد عبــد البــاقي، الناشــر  :                       ســنن ابــن ماجــه ، تحقیــق-

    ). ت . د (  ،                          فیصل عیسى البابي الحلبي

  -                  دار الكتـب العلمیـة   :                           مـد عبـد القـادر عطـا ، الناشـر  مح  :                               السنن الكبرى للبیهقي ، تحقیق-

   .   م    ٢٠٠٣  /      هـ     ١٤٢٤  :                 الطبعة الثالثة–      بیروت 

    .                                                                             شبهات حول التسویق الشبكي لحسین شحاته ، مقالة منشورة على الشبكة العنكبوتیة -

         دمـشق ، –              المكتـب الإسـلامي   :                      شـعیب الأرنـؤوط ، الناشـر  :          ، تحقیـق                  شرح السنة للبغـوي-

   . م    ١٩٨٣  -   هـ     ١٤٠٣  :              لطبعة الثانیة   ، ا-      بیروت 

         الطبعـــة -        بیـــروت –                        دار إحیـــاء التـــراث العربـــي   :                                شـــرح صـــحیح مـــسلم للنـــووي ، الناشـــر-

   .   هـ     ١٣٩٢  :          الثانیة

  .  د  (                                   دار إحیـاء التـراث العربـي ، بیـروت ،   :        الناشـر                                      شرح العنایة على الهدایة للبابرتى ، -

    ). ت

     ) . ت . د  ( -        بیروت -            تراث العربى                                           شرح فتح القدیر لابن الهمام ، دار إحیاء ال-

    -        بیـــروت –                  دار الكتـــب العلمیـــة   :                                               الفتـــاوى الكبـــرى لـــشیخ الإســـلام ابـــن تیمیـــة ، الناشـــر-

   . م    ١٩٨٧  -   هـ     ١٤٠٨  :             الطبعة الأولى
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                 دار إحیــاء التــراث   :        الناشــر                         محمــد فــؤاد عبــد البــاقي ،  :           ، تحقیــق                  صــحیح الإمــام مــسلم-

    ). ت   . د   (-       بیروت–       العربي 

    -       الریــــاض   –                 دار كنــــوز أشــــبیلیا   :           ي ، الناشــــر                          یــــة المركبــــة لعبــــد االله العمرانــــ            العقــــود المال  -

   .   هـ     ١٤٢٧  :      طبعة 

  -               دمــشق ، بیــروت –                              دار ابــن كثیــر، دار الكلـم الطیــب   :                               فـتح القــدیر للــشوكاني ، الناشـر-

   .    هـ    ١٤١٤ :             الطبعة الأولى 

               للنـشر والتوزیـع             دار الـصمیعي   :                                                     فقه المعاملات المالیة المعاصرة لسعد الخثلان ، الناشـر-

   .   م      ٢٠١٢  -   هـ     ١٤٣٣   :       طبعة -      الریاض–

                                                                            فتوى صادرة عن أمانة الفتـوى بـدار الإفتـاء المـصریة بتوقیـع أحمـد ممـدوح سـعد، ومحمـد   -

                           حـــــسام فـــــوزي الـــــسید علـــــي بتـــــاریخ   / ً                                 ًوســـــام خـــــضر ردا علـــــى الطلـــــب المقـــــدم مـــــن 

   . م    ٢٠١٠       لسنة    ٦٠٠               والمقید برقم     ٢٠١٠ /  ١٢ /  ١٢

             ، منـشورة علـى     ٢٠١١ /  ١٢ /  ٢٥       بتـاریخ   )     ٣٨٦١ (            ة رقـم مسلـسل                         فتوى دار الإفتاء المـصری-

   .                 موقعها الإلكتروني 

               وهــي منــشورة علــى   )      ٢٢٩٣٥ (                                                       فتــوى اللجنــة الدائمــة للإفتــاء بالمملكــة العربیــة الــسعودیة -

   .             شبكة الإنترنت                           موقع الإسلام سؤال وجواب على 

               علـى موقـع دار           م ، منـشورة    ٢٠١٠ / ٤ /  ٢٢       بتـاریخ   )    ٦٤٤ (                            فتوى دار الإفتـاء الأردنیـة رقـم   -

   .             شبكة الإنترنت                    الإفتاء الأردنیة على 

                                        الخاصــة بالــضوابط الــشرعیة فــي نظــام التــسویق   )    ٩٦١ (                            فتــوى دار الإفتــاء الأردنیــة رقــم   -

   . م    ٢٠١٦  /  ٨  /   ١٠                        الشبكي ، الصادرة بتاریخ 

  م     ١٩٩٥  :       طبعـة-       بیـروت–              مؤسـسة الرسـالة   :                                       القاموس المحیط للفیروز أبادي ، الناشـر   -

.   

    ). ت . د    ( -      بیروت   -                    دار الكتب العلمیة  :      الناشر  ،         لابن رجب         القواعد   -

          بیـروت -                                                             كشاف القناع للبهوتي ، تحقیق هلال مصیلحي ومصطفى هـلال ، دار الفكـر  -

  .   هـ     ١٤٠٢  -

   .     هـ     ١٤١٤ :        الثالثة           الطبعة–        بیروت -        دار صادر  :       الناشر  ،                     لسان العرب لابن منظور  -

   هــ     ١٤١٤  :       طبعـة-        بیـروت –            دار المعرفـة    :      الناشـر                             المبسوط لشمس الأئمـة السرخـسي ،   -

   . م    ١٩٩٣  -
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  :                                              جمعیــة المجلــة ،  تحقیــق  نجیــب هــواوینى ، الناشــر   :                             مجلــة الأحكــام العدلیــة ، تــألیف   -

     ) . ت  .  د  (                     كارخانه تجارت كتب ، 

     مجمـع   :                                    عبد الرحمن بـن محمـد بـن قاسـم ، الناشـر  :                                 مجموع الفتاوى لابن تیمیة ، تحقیق   -

   . م    ١٩٩٥ /  هـ    ١٤١٦  :        طبعة -                  المدینة النبویة -        ف الشریف                      الملك فهد لطباعة المصح

  –          دار الفكــر   :                           الــسبكي والمطیعــي ، الناشــر  تــي                                 المجمــوع شــرح المهــذب للنــووي مــع تكمل  -

    ). ت . د   (–      بیروت 

                       مــصطفى عبــد القــادر عطــا ،   :                                                المــستدرك علــى الــصحیحین للحــاكم النیــسابوري ، تحقیــق  -

   . م    ١٩٩٠  /   هـ    ١٤١١  :        الأولى        الطبعة-        بیروت –                  دار الكتب العلمیة   :       الناشر

                            محمـــد عبـــد الـــسلام عبـــد الـــشافي ،   :                                       المستـــصفى فـــي علـــم الأصـــول للغزالـــي ، تحقیـــق   -

   .   هـ     ١٤١٣  :                الطبعة الأولى -        بیروت –                  دار الكتب العلمیة   :        الناشر 

      مؤســسة   :                              شــعیب الأرنــؤوط وآخــرون ، الناشــر   :                                 مــسند الإمــام أحمــد بــن حنبــل ، تحقیــق   -

   . م    ١٩٩٩     هـ ،     ١٤٢٠  :   یة                       الرسالة ، الطبعة  الثان

   .   م    ٢٠٠٠-          بیروت -                المكتبة العلمیة   :                 لفیومي ، الناشر    ل                المصباح المنیر-

                                                                         المعــــاملات والمقاصــــد لعبــــد االله بــــن بیــــه ، بحــــث مقــــدم للــــدورة الثامنــــة عــــشرة للمجلــــس -

   .   م    ٢٠٠٨      یولیو   /      هـ     ١٤٢٩    رجب   /                        باریس ، جمادى الثانیة–               الأوروبي للإفتاء 

    دار   :                                                     وعــة مــن المــؤلفین ، إصــدار مجمــع اللغــة العربیــة ، الناشــر                     المعجــم الوســیط لمجم-

     ).  ت . د (  ، –          القاهرة –        الدعوة

ـــیم   - ـــة والتعل ـــوجیز ، إصـــدار مجمـــع اللغـــة العربیـــة بالقـــاهرة ، طبعـــة وزارة التربی                                                                                 المعجـــم ال

   .  م     ١٩٩٤  /   هـ    ١٤١٥

  :    لـــى                                                                     معجـــم اللغـــة العربیـــة المعاصـــرة لأحمـــد مختـــار عمـــر ، عـــالم الكتـــب ، الطبعـــة الأو  -

   .   م    ٢٠٠٨  -     هـ     ١٤٢٩

    دار   :                               عبــد الــسلام محمــد هــارون ، الناشــر   :                                    معجــم مقــاییس اللغــة لابــن فــارس ، تحقیــق   -

    .  م    ١٩٧٩  -   هـ     ١٣٩٩  :                الفكر ، الطبعة 

                                محمـود فــاخوري وعبـد الحمیــد مختــار،   :                                        المغـرب فــي ترتیـب المعــرب للمطـرزي ، تحقیــق   -

   .  م     ١٩٧٩  :    لى             الطبعة الأو-      حلب –                   مكتبة أسامة بن زید   :        الناشر 

   . م    ١٩٦٨  -   هـ     ١٣٨٨  :                     مكتبة القاهرة ، طبعة  :                           المغني لابن قدامة ، الناشر   -

  .  م     ٢٠٠٨  /  هـ     ١٤٢٨  :      الأولى         الطبعة-      الأردن 
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          دار الفكـر   :                                                                     الملكیة ونظریة العقد في الشریعة الإسلامیة للـشیخ محمـد أبـو زهـرة ، الناشـر  -

     ) . ت  .  د (                  العربي ـ القاهرة  

  :             الطبعــــة الأولــــى-     مــــصر-              مطبعــــة الــــسعادة   :       الناشــــر           للبــــاجي ،                   المنتقــــى شــــرح الموطــــأ  -

     .    هـ    ١٣٣٢

      وزارة   :                                تیــسیر فــائق أحمــد محمــود ، الناشــر   .  د  :                                    المنثـور فــي القواعــد للزركــشي ، تحقیــق   -

   .   هـ     ١٤٠٥  :                  الطبعة الثانیة -         الكویت –                       الأوقاف والشئون الإسلامیة 

  -         الكویـــت -                  ف والـــشئون الإســـلامیة            وزارة الأوقـــا  :                                  الموســـوعة الفقهیـــة الكویتیـــة ، إصـــدار  -

    .               الطبعة الثانیة

    علـــى                                ،مقالـــة باللغـــة الإنجلیزیـــة منـــشور                                          نـــشأة التـــسویق متعـــدد المـــستویات لـــستیفن بـــارت  -

ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــالي  ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــي الت ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــع الإلكترون    :                          الموق

http://www.mlmwatch.org/٠١  General/mlmstart.html    .       

  


